I SPEZIAL glasstec '08 - DICHT- UND KLEBSTOFFE

Auch in Zukunft
sicher versorgt

Isolierglasdichtstoffe — Das Markisegment der lsolierglasdicht-
und Klebstoffe befindet sich im rasanten Wandel. Was dies fiir
die Verarbeiter in Zukunft bedeutet, erlduterten gegeniiber der
GLASWELT Dr. Michael Vollrath-Rodiger (IGK-Geschaftsfiihrer),
Frithjof Funck (Leiter Marketing/Vertrieb) sowie Dr. Randolf

Karrer (Leiter Technik) von IGK Isolierglasklebstoffe.

GLASWELT: Sehen Sie einen Standortnach-
teil im Kostenwettbewerb fiir die deutschen
Hersteller - insbesondere unter dem Aspekt
des drastisch gestiegenen Olpreises?

Dr. Michael Vollrath-Rédiger: Die Entwick-
lung der Chemierchstoffe, die in der Glasin-
dustrie eingesetzt  wer-
den, hangt durch laufen-
de Liefervertrage zeltver-
setzt hinter dem Erddlpreis
her und unterliegt nicht
den erratischen Schwan-
kungen wie der Erdtlprels.
Mittelfristig Ist sicher aber
aufgrund der erhdhten
Einkaufspreise der Grofichemie und der Dicht-
stoffhersteller welter mit anstelgenden Prelsen
zu rachnen.

Frithjof Funk: Aufgrund des hohen Material-
elnsatzes und des relativ geringen Personalan-
teils ist der Kostennachteil flir deutsche Produ-
zenten eher gering. Fir sie bietet jedoch die zen-
trale Lage in Europa einen logistischen Vorteil.

GLASWELT: Wie wird die Veranderung der in-
ternationalen Markte die Kunden-/Lieferanten-
beziehungen in der Glasbranche beeinflussen?

IGK auf der glasstec

In Disseldorf prasentiert der Hersteller 1GK
seine Kleb- und Dichtstoffe fir die Isoller-
glasherstellung, auf Basis von PU, PS, Hotmelt,
Buryl, TPS und Trockenmittel (Molsieb).
www.igk-frankfurt.com
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Bei dem vorherrschenden
Zeitdruck ist die Konzentra-
tion auf wenliger Lieferanten

immer wichtiger.”

Funck: Um konstruktiv mit den eigenen Kunden
an der Verbesserung threr Marktsituation zu ar-
beiten (st es for unsere Partner wichtig, auf der
Lieferantenseite Sicherheit und damit Ruhe zu
erreichen. Bel dem verherrschenden Zeitdruck
ist die Konzentration auf weniger Lieferanten
mit einem breiteren An-
gebatsspektrum daher im-
mer wichtiger, Das System-
denken wird sich daher auf
allen Ebenen immer weiter
durchsetzen,
Vollrath-Rodiger:  Fir
1GK bedeutet dies, dass wir
- Im Gegensatz zu unserer
Grinderzeit - nicht mehr vorrangig mit einem
neuen Produkt in den Markt eindringen, sondern
dem Kunden alle Auswahloptionen in erstklas-
siger Qualitét einrdumen kinnen. Dh. neben der
Primndrdichtung  auch  Sekundérabdichtungen
auf Polyurethan-, Polysulfid und Hotmeltbasis,
in Kombination mit TPS als Abstandshalter ggf.
und ergdnzt durch Molekularsiebe. Dies bringt
fiir den Kunden erhebliche Vorteile sowohl in der
Logistik als auch bei technischen Fragen.

GLASWELT: IGK expandiert seit vielen Jahren
im nationalen und internationalen Markt, Wie
ist |hre Strategie fiir die Zukunft?

Dr. Randolf Karrer: In den letzten Jlahren wur-
de die personelle Basis als Vorleistung fir die zu-
kiinftige Expansion gelegt. Neben der Erweite-
mung der Geschiftsfilhrung auf drei Personen,
wurden die technischen und Personalkapazititen
in Forschung & Entwicklung verstarkt. Dies resul-
tlerte In der Entwicklung neuer Produkigruppen
wie z.B. Polysulfid. 2008 haben wir das wiederum
grofite Investitionsprogramm in der Firmenge-
schichte mit Erweiterung und Automatisiening
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unserer Produktionen in Angriff genommen, Mit
diesen Malfinahmen kiinnen wir unseren Kunden
fir die Zukunft noch hihere Liefer- und Qualitits-
sicherheit und eine erweiterte Produktpalette so-
wie die Entwicklung never Produkte, welche der
Markt fordert, garantieren. -
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