FENSTER

.Der Kunststoff- und Holzfensterhersteller Lauber Fenster aus Singen am Bodensee stellt am Tag ca. 70

Kunststofffenster der profine-Marke Kimmerling her.

INTERVIEW MIT MARKUS LAUBER

Die 76er Profiltiefe war flr uns
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Heute leiten die Briider Markus (Technik und Produktion) und

Michael Lauber (Endkundengeschift, Vertrieb) das Unternehmen.

die optimale Entscheidung.”

Fenstermacher Markus Lauber war einer der Ersten: Stolz verkiindete er im Herbst 2013,

dass man dabei sei, das neue 76 mm Fenstersystem der profine-Marke Kémmerling
einzufahren. Das war fiir die GLASWELT Anlass genug nachzufassen, und ihn nach
den ersten Erfahrungen zur Verarbeitung und dem Potenzial des Profils zu fragen.

GLASWELT _ Sie verarbeiten Kémmerling-Pro-
file und haben kiirzlich stolz verkiindet, dass Sie
bereits als einer der Ersten das neue 76 mm Sys-
tem eingefahren haben. Wie lange dauert so ein
Einfahr-Prozess und ist diese Startphase jetzt ab-
geschlossen?

Markus Lauber _ Seit Juni 2013 haben wir an-
gefangen, uns mit dem K&mmerling-System
auseinanderzusetzen. Im Anschluss haben wir
recht frih unseren Software-Partner Prologic
und den Maschinen-Dienstleiter Berchtold hin-
zugezogen, damit die Anlagen entsprechend
eingestellt werden kdnnen. Dieser Einfahrpro-
zess ist seit Ende 2013 abgeschlos-
sen. Auch Roto war in diesem Pro-
zess noch involviert — mit denen
haben wir gerade ein Musterfenster
flr den Prifstand gebaut. So haben
wir gemeinsam die ideale Abstim-
mung gefunden.
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GLASWELT _ Bieten Sie das System schon aktiv
Ihren Kunden an?

Lauber _ Nein, wir haben nur kleinere Auftrage
(ca. 20 Fenster) damit erledigt, ohne das System
aktiv zu bewerben. Aber die Bearbeitung dieser
Auftrage hilft uns, mogliche Kinderkrankheiten
noch aufzudecken und diese auch an Kdmmer-
ling weiterzugeben.

GLASWELT _ Wird das System mit 76 mm Bau-
tiefe ein anderes in lhrem Angebot ersetzen?
Welches Profilangebot machen Sie kiinftig lhren
Kunden?
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Mir macht es Spal3, wenn es nicht gerade Nullacht-
finfzehn ist. Grof3, verrickt, viel Glas: Das sind
Herausforderungen, die wir immer gerne annehmen.

Hand und Kampfer und Stulp kann man rich-
tig gut verarbeiten. Uber kurz oder lang werden
wir dann unser altes 70 mm Profil aus dem Pro-
gramm nehmen.

GLASWELT _ Der Systemanbieter spricht da-
von, dass sich der Fensterbauer liber eine ein-
fache Verarbeitung freuen kénne. Das schlanke
und hochkompatible Sortiment sorge fiir einen
reduzierten Aufwand beim Einkauf und der La-
gerhaltung, heil3t es. Kbnnen Sie diese Freude be-
stétigen?

Lauber _Ich kann nur sagen: Ja. Das System
lduft sehr schnell durch den Be-
trieb. Aber eine abschlieBende Be-
urteilung kdnnen wir erst abgeben,
wenn wir ein paar Monate unter
Volllast produzieren.

GLASWELT _ Welche  weiteren
Vorteile kénnen Sie bei diesem Sys-

GLASWELT _ Warum haben Sie
so schnell das neue Profil ins Pro-
gramm genommen?

Lauber _ Das neue System eignet sich hervorra-
gend fiir den fiir uns wichtigen Renovationsbe-
reich — da war das 88er Profil manchmal einfach
zu voluminds. Die 76er Profiltiefe war fiir uns die
optimale Entscheidung.
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Markus Lauber

Lauber _ Das von uns angebotene Premium-
System mit 88 mm Bautiefe wird wohl etwas
zurlickgehen und haufiger durch das neue er-
setzt werden. Generell planen wir das 76er Sys-
tem als Hauptlaufer bei uns — es liegt gut in der

tem entdecken?

Lauber _ Wir sind jetzt umgestie-

gen auf eine verschweiBbare Dich-
tung — das ist fiir uns eine groBe Erleichterung.
Wir haben aber auch unseren Maschinenpark
entsprechend daflir aufgeristet. Wichtig war flr
uns, dass das System noch ziigiger durch den Be-
trieb geht.
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GLASWELT _ Stichwort Aussteifung: Das System
wird weiterhin mit konventionellen Stihlen ver-
stéirkt. Eine fiir Sie nachvollziehbare Entscheidung?
Lauber_Da stehen wir total dahinter. Wir
stellen haufig grofRe Elemente her, die auch noch
sehr dunkel sind. Aber: Wir haben mit verzoge-
nen Elementen gar keine Probleme. Das filhre ich
auf die sinnvolle Aussteifung mit dicken Stahlen
und geringen Schraubabstdnden zuriick. Und
bei dem neuen System haben wir diese Schraub-
absténde zur Qualitatssteigerung noch mal ver-
ringert. Ich finde gerade das Verhaltnis von Iso-
lation, Vorkammern und Stahlaussteifung beim
neuen System optimal.

GLASWELT _ Zusditzlich kénne auch mit einem
Klebeadapter das Glas mit dem Rahmen kraft-
schliissig verbunden werden. Wenden Sie diese
Technologie an?

Lauber _ Wir verkleben nur als zusétzliche Mal3-
nahme bei besonders grofien Elementen und
den Klebeadapter haben wir noch nicht ein-
gesetzt. Ich finde das Thema aber sehr span-
nend und fir die Zukunft kann ich mir vorstel-
len, dass wir Balkontlren zusatzlich mittels Ad-
apter verkleben. Aber den Stahl werden wir nicht
weglassen.

GLASWELT _ Was halten Sie von der Oberfld-
che proCoverlec, bei der das Profil mit einem fliis-
sigem farbigen Kunststoff iberzogen wird? Wer-
den Sie auch diese Innovation Ihren Kunden an-
bieten, wenn sie verfiigbar ist?

Lauber _ Wir haben gute Erfahrungen mit der
folierten Variante unseres Classic-System ge-
macht — aber auch von dieser Neuentwicklung

Der Kunststoff- und Holzfensterhersteller Lauber ist
ein Familienbetrieb par excellence: Die Brlider Markus
(Technik und Produktion) und Michael (Endkunden-
geschift, Vertrieb) haben den Staffelstab vom Firmen-
griinder und Vater ibernommen, beide Ehefrauen
sind aktiv im Untemehmen tatig und auch die dritte
Generation sitzt schon in den Startléchern.
Mitarbeiter insgesamt: 54 (13 davon innerhalb der
Holzfensterfertigung, 15 in der Kunststofffenster-
produktion); finf Montagekolonnen & zwei Mann
arbeiten fiir das Endkundengeschift auf den Bau-
stellen.
Fertigungsmengen: Pro Tag werden ca. 70 PVC-
und 30 Holzfenster produziert.
www.fensterbau-lauber.de
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Das neue 76 mm-Profil von profine ist in den Augen von
Markus Lauber das richtige System zur richtigen Zeit.

verspreche ich mir einiges. Die Oberfldche ist
sehr hochwertig — das habe ich selbst schon aus-
probieren kdnnen. Wenn sie am Markt verfigbar
ist, werden wir uns dartber Gedanken machen,
ob wir sie in unser Angebot aufnehmen.

GLASWELT _ Werden Sie Ihren Kunden auch
ausgeschdumte Profile mit einem besonders
guten U-Wert offerieren?

Lauber _ Das haben wir nicht geplant, weil ich
ein Stahlverfechter bin. Beide Anwendungen
vertragen sich nicht wirklich gut miteinander.

GLASWELT _ Noch vor Kurzem sprachen Sie
davon, dass Sie in den letzten Jahren vor allem
deutliche Zuwiichse im Holzfenster-Bereich ver-
zeichnen konnten und sich der Kunststoffbereich
stabil auf einem Niveau gehalten habe. Was ver-
sprechen Sie sich von 2014? Wird das neue Pro-
fil fiir mehr Wachstum in diesem Bereich sorgen?
Lauber _ Der Holz-Alu-Bereich wird bei uns
weiter wachsen und war auch schon im letzten
Jahr richtig stark. Hier liefern wir bereits an viele
Schreinerkollegen, die langsam ihre Produktion
auslaufen lassen oder gréBBere und aufwendige-
re Elemente bei uns zukaufen. Mittlerweile gibt
es auch viele Grofobjekte, die friher in Kunst-
stoff ausgefiihrt worden wdren, wo jetzt Holz-
Alu-Fenster zur Anwendung kommen.

Auch im Kunststoffsegment gehe ich davon aus,
dass wir 2014 wachsen werden. Denn mit dem
neuen System, das fiir diese Bautiefe sehr gute
U-Werte erreicht, kbnnen wir uns etwas giins-
tiger positionieren als friiher mit dem 88er Pro-
fil. Wir kdnnen uns so zum Teil verloren gegan-
gene Markte zurlickholen oder neue erschlie-
Ben. Und: Wir haben schon viele neue Kunden
im Holzbereich gewonnen, die von uns begeis-
tert sind. Diese werden wir jetzt auch sukzessive

von unserem PVC-Portfolio iberzeugen kénnen.
Denn das Preis-Leistungs-Verhaltnis stimmt ein-
fach mit dem neuen Profil.

GLASWELT _ 2013 sprachen Sie davon, mittel-
fristig die gesamte Produktion - also auch die
PV(-Fensterfertigung — an einen neuen Stand-
ort zu verlagern. Wie weit sind Sie mit den
Planungen?

Lauber _ Bei uns steht die Verlegung der Kunst-
stofffensterproduktion an, wenn wir auch in
neue Maschinen investieren missen. Unsere jet-
zige Anlagen laufen aber noch ca. 4 bis 6 Jah-
re. Aber die Voraussetzungen sind auf jeden Fall
geschaffen worden: Wir haben das Land gekauft
und die Infrastruktur angelegt.

GLASWELT _ Sie sind bekannt als Vollsortimen-
ter (Holz-, Holz-Alu- und Kunststofffenster) - gibt
es eine persanliche Vorliebe fiir einen bestimm-
ten Fensterwerkstoff?

Lauber _ Mir macht es Spal3, wenn es nicht ge-
rade Nullachtfiinfzehn ist; wenn wir ein wenig ge-
fordert werden. Grol3, verriickt, viel Glas. Das sind
Herausforderungen, die wir immer gerne anneh-
men. Aber eine Materialvorliebe habe ich nicht.

Das Gesprich fiihrte Daniel Mund, stv. Chef-
redakteur der GLASWELT.

Das neue 76 mm Profilsystem istin der Anschlagdich-
tungsvariante unter den Markennamen KBE 76, Kdm-
merling 76 und Trocal 76 seit Januar am Markt. Fir
profine sei es die bedeutendste Neuentwicklung des
Profilherstellers seit rund 15 Jahren und der erste gro-
Be Schritt im Rahmen einer Investitionsoffensive im
Produktprogramm.
Die Ausfilhrung mit Mitteldichtung folgt im April
2014. Insgesamt investiere man dabei in Giber 50 Pro-
filgeometrien und Zubehdrartikel.
Hohe Warmedammung im Bereich der Standardfens-
ter, schmale Profilansichten fiir groBe Glasflachen und
solare Zugewinne, Einsatz von Funktionsglaser bis
48 mm und eine effiziente, verarbeitungsfreundliche
Konstruktion — das vereine die neue Systemgenerati-
on, so profine.
In der Anschlagdichtungsvariante erziele das System
bereits einen Warmedammwert von Ug =11 W/m,
derin der Mitteldichtungsversion nochmals auf Uy =
1,0 W/m?K verbessert werde.
www.profine-group.com
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