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Sicherheitstechnik

Was Kunden wirklich wollen

SONNENSCHUTZ | Platzist in der kleinsten Hiitte s.so
FENSTER | Einblicke beim Fenstermacher Haidl s.6s
GLAS | Glas Lang: Von der Glaserei zum Allrounder s.100
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“All in one solutions” —
LISEC im virtuellen Raum

Mit dem ersten virtuellen Campus geht LiISEC
einen innovativen Weg. LiSEC lebt die Zukunft
der Flachglasverarbeitung!

Von 27. bis 30. Oktober 2020

best in glass processing



http://www.glaswelt.de

PlusLam

Die LiSEC Verbundglaslinie PlusLam

& Einfacher Betrieb und zuverlassige Ausfihrung
Intelligente und prazise Presstechnik
Semi- und vollautomatische Ausflihrung
Niedrige Investitionskosten

Mehr zu dieser Anlage und noch viele weitere Highlights
erwarten Sie auf der virtuellen Messe von LiSEC!

www.lisec.com

best in glass processing

LISEC CAMPUS
ALL IN ONE SOLUTIONS

27. - 30. Oktober
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Matthias Rehberger
Ressortleiter Glas
rehberger@glaswelt.de

Olaf Vogele
Ressortleiter Sonnenschutz
voegele@glaswelt.de

Doppelte Sicherheit macht Sinn

REHBERGER: Bei Gesprachen mit Verarbeitern und Anbietern aus der Fenster- und Glas-
branche kristallisiert sich die Gebdudesicherheit immer wieder als einer der wichtigsten
Winsche der Endkunden heraus. Und hier ist neben der mechanischen Sicherung von
Fenstern und Glas auch ein zunehmendes Interesse an digitalen Sicherheitsprodukten
zu verzeichnen. Ist das bei den Kunden der Sonnenschutzbetriebe dhnlich Olaf? Wie ist
dort die Lage?

VOGELE: Etwas ambivalent Matthias, einerseits gilt auch hier ganz klar der Vorrang fiir mechanische
Lésungen, allem voran Rollldden in RC2 oder RC3. Das Motto lautet, lasst den Einbrecher erst gar nicht
ans Fenster. Mechanischer Einbruchschutz bringt aber wenig, wenn das Fenster gekippt und der Roll-
laden oben ist. Also gilt es smarte intelligente Lésungen zu schaffen, die gekippte Fenster melden
und z.B. die Rollldden schlieSen, wenn der Hauseigentimer nicht zu Hause ist. Ist Glas nicht auch ein
Einsatzfeld fir Smarthome?

REHBERGER: Ja, hier gibt es Systeme, die auf Einbruchsversuche reagieren, z.B. Erschitte-
rungen in der Scheibe, und dann eine Mitteilung an den Bewohner senden. Weiter gibt es die
Moglichkeit, zusatzliche elektronische Systeme zu koppeln, etwa Kameras, die als Bewegungs-
melder fungieren, entsprechend reagieren und den Bewohner informieren, indem sie ein Video
auf sein Smartphone schicken. Solche Smarthome-Anwendungen werden immer wichtiger.

VOGELE: Das ist richtig. Smarthome hat durchaus seinen Platz in der Branche gefunden, wenn es
auch noch teilweise sehr stiefmitterlich behandelt wird. Zudem ist der Fokus auf den Mieter-Markt
noch nicht genug gescharft. Einbruchsicherheit darf deshalb nicht die Frage nach Hausbesitzer oder
Mieter sein, da sich letzterer nur sehr bedingt mit neuen Fenstern oder Rollladen befassen kann. Hier
sind z.B. Nachrist-Lésungen wie elektrische Gurtwickler gefragt, die wieder rlckstandslos auf den
mechanischen Gurtwickler umgebaut werden kénnen.

REHBERGER: Genau, Smarthome ist erst dann fiir Mieter interessant, wenn sich Produkte
ohnebauliche Veranderungen installieren lassen und beim Umzug einfach mitgenommen
werden konnen. Als ich tber elektronische Sicherungen und Smarthome mit der Polizei in
Koln gesprochen habe, kam ein weiteres Thema auf: Bei Smarthome-Losungen missen
Updates maglich sein. Also, dass sich die Systeme und vor allem die zugehorige Software
immer wieder an die neuesten Sicherheitsstandards anpassen lassen.

VOGELE: Man kann es drehen und wenden wie man will, die Zeichen stehen auf digital. Auch bei der
Ergdnzung im Einbruchschutz. Hier ist durchaus auch einmal eine Stand-alone-L6sung sinnvoll. Die
Fachhéndler lassen das Thema jedoch sehr oft links liegen und die Hersteller reagieren teilweise mit
eigenen Online-Shops. Man darf gespannt sein, wohin die Reise fiihrt. Was Fachbetriebe und Hersteller
zum Thema Digitalisierung denken, haben wir in mehreren Interviews von Seite 52 bis 54 geklart. Viel
Spald beim Lesen unserer neuen GLASWELT Ausgabe. Abonnenten lesen auch digital.
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GW ALUMINIUM-PRODUKTE:
ZEITGEMASSES DESIGN MIT
MODERNSTEN EIGENSCHAFTEN.

Die GERMAN WINDOWS Aluminium-
Produkte punkten nicht nur durch
Langlebigkeit sondern auch durch
groBBe Dimensionen bei hohen Stlck-
zahlen - fur ein klares und modernes
Gebaudebild. Auch unsere Produkte
flr Gebaude- und Personensicherheit
verbinden Design mit deutschen
DIN-Normen und erhalten damit den
Gesamteindruck des Gebaudes.

Qualitat ,Made in Germany*
in Kunststoff, Aluminium und Holz.

Produktion und Lieferung von 6
Standorten deutschlandweit.

450 Mitarbeiter taglich
flr Sie im Einsatz.

Erfahren Sie jetzt mehr Uber unsere
Produktlinien unter:
www.germanwindows.de

GERMAN 7
WINDOWS
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Objekt des Monats
GLASWELT Gesprach
News

Wir haben bei Klaes in Bad Neuenahr mit den AEENEE

geschiftsfiihrenden Gesellschaftern Miriam Berzen % - g Nigaw Glasnews
und Lars Klaes sowie Vertriebsleiter Stefan Miiller = ma— b gl Sonnenschutznews
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! Die Dynamik des One Baelskaai in

% Ostende wird durch Glas-Briistungen aus
gebogenem VSG von Finiglas verstarkt.
Wir stellen Details zu den Glasern vor.
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Sichere Bauelemente - gut beraten

Wo greifen die Einbrecher beim Fenster am liebsten
an? PfB Rosenheim im Interview

Einbruch vereitelt, Gayko sei Dank

»Die ZwangsschlieBungen riefen viele Ganoven auf
den Plan” Mit Roto Professional Service im Dialog

Ein sicherer Beschlag ist noch keine
Einbruchhemmung

Neue Produkte fiir den Einbruchschutz

+Es ist noch viel Aufklarung nétig” Interview mit A. Dupp
So klappt es auch mit dem Hochwasserschutz

Sicher mit Glas Schusssicherheit und leichtes 1SO als P4A

Auf die Details kommt es an Pravention durch wider-
standsfahige Rollladen

Neue Sicherheitsanforderungen bei Zugriffsschutz
eroffnen neue Chancen Die neue DIN EN 13659:2015

Auch der Rollladenkasten ist sicher Komplettsystem von
Beck+Heun hat RC3 bestanden
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%

\
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PARTNER DES HANDWERKS

Deubl Alpha

Neu! T
Serien-Elemente:
Trennwiénde
ohne Decken-
anbindung!

Praktische NormgroBen — noch
effizienter planen und bauen!
Glastrennwénde ohne Deckenanbin-
dung sind dort gefragt, wo Raum-
hohe und -struktur eine Verbindung
nicht mdglich machen oder ein
Deckenanschluss aus dsthetischen
oder raumklimatischen Griinden
nicht erwiinscht ist. Ob in Groraum-
biiros, Autosalons, in Hallen oder
Showrooms — ideal fr gute Beliif-
tung und Wéarmezirkulation.

Die neue TWS Serie — perfekte
Erweiterung der TWS-Linie

* TWS 1000: Trennwandsystem in
klar strukturierter Elementbauweise
* TWS 2000: speziell fiir feinste
Ganzglaskonstruktionen

Stets inklusiv — der Profi-Service

* Fertigungszeichnung fiir die ESG-
Herstellung % individuelle Beratung

Gleich Sonderprospekt und Preisliste
anfordern oder QR-Code scannen!

Deubl Alpha Systeme

" Freimanner

1 ﬂ_p:l Bahnhofstr. 8

% 80807 Miinchen
I Tel.089 28663745
1 deubl-alpha.de



Klassik trifft
Moderne

mmmmmm Eingebettet in die Alpe-Adria-Region mit exklusiver Halbinsella-
ge direkt am Worthersee befindet sich das prachtige 60er-Jahre
Hotelareal des Parkhotels Portschach mit privatem Badestrand inmitten ei-
ner malerischen Umgebung. Das im Sommer 1963 erdffnete Urlaubs- und
Seminarhotel zdhlte sich schon damals zu den signifikantesten Hotelbau-
ten des modernen Worthersee Tourismus.
Durch behutsame Renovierung sind im Parkhotel noch viele Teile und Stil-
elemente wie etwa der Speisesaal, die Rezeption, die Lobby mit Hotelbar,
der Aufzug sowie die Treppen im Original erhalten und vermitteln den Gés-
ten ein einmaliges Ambiente. Das Biiro Arch+More ZT GmbH in Velden (Os-
terreich) hat die Neugestaltung der Terrasse ibernommen, bei der auch ein

Damit die Gaste ndher am See sitzen konnen, wurde der Outdoorbereich
vor dem Hotel-Restaurant mit einer 37 x 9 m groBen Pergolaanlage auf der
Terrasse erweitert.

GLASWELT

09.2020

Foto: Screenshot Parkhotel Portschach



Zugefahren kann bei Sonne oder Regen innerhalb weniger Minuten sozusagen auf Knopfdruck.

Feiern oder tagen: Mit der unsichtbaren
Abwasserung der Tuchflache durch

die Steher bleiben die Géste auch bei
starkem Regen trocken, da kein Wasser
auf die Terrassenflache gelangen kann.

Foto: Starmann

Gedffnet passt sich die Pergola-Anlage unauffallig an die Umgebung an.

Sonnen-und Regenschutz fir die Hotel- und Restaurantgdste das groRziigi-
ge Ambiente des Hotels fortsetzen soll. Die 333 m? groRe Pergola-Anlage B-
Space von Corradi mit einem ausgekliigelten Entwasserungskonzept schafft
mit einer Gesamtbreite von 37 m und einem Ausfall von 9 m den Spagat zwi-
schen Sonnen- und Regenschutz. Das Tuch aus einem speziellen 3-Schicht-
Gewebe mit UV-Blocker ist absolut Regendicht.
Der Wasserablauf vom 8° geneigten Tuch Gber die Regenrinne hinab in die
integrierten verdeckten Abldufe in die Steher wurde vom Fassadenbauer
Starmann aus Klagenfurt mit geplant und ausgeftihrt. Die Steher sitzen mit-
tels einer im Terrassenboden verdeckten Spezialhalterung im Bodenfunda-
ment genau oberhalb des Abflussrohres. Uber unscheinbar integrierte War-
tungsoffnungen in den Stehern kann so auf den Abflussbereich jederzeit zu-
gegriffen werden. 18.5 Ifm. Senkrechtmarkisen mit Gittergewebe als in den
senkrechten Laufschienen gefiihrtes ZIP-System schaffen bei Sonne Sicht
nach drauen auf den See und entsprechenden Windschutz fiir die Res-
taurantgaste. Integrierte Beleuchtung im Tuch, bzw. ergdnzt mit ortlichen
Heizstrahlern, Soundsystem etc. und eine Steuerung Uber Mehrkanal-Funk-
Handsender runden das ganze Projekt sinnvoll ab.

www.starmann.at / www.corradi.eu
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Die insgesamt 333 m? groBe Pergola-Uberdachung besteht aus vier
zusammenhéngenden Anlagen zu jeweils 4 Schienen und 4 Stehern je Anlage.

Foto: Starmann

Foto: Olaf Vogele

Foto: Olaf Vogele
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SERVICE GLASWELT GESPRACH

INTERVIEW MIT MATTHIAS REHBERGER VON DER GLASWELT REDAKTION

,Wir bringen Ihre Informationen
zielgerichtet zu lhren Kunden”

Nicht unbedingt iiblich, aber diesmal diskutieren wir im GLASWELT
Gesprach unter Kollegen, welche neuen Entwicklungen in der Glasbranche
zu erwarten sind und warum wir diesen Innovationen im kommenden
Oktober-Heft unser GLASWELT Top-Thema widmen werden.

GLASWELT _ Matthias, normalerweise hdtten
wir im Oktober-Heft eine extrem umfangreiche
Ausgabe mit glasstec-Vorschau, prall gefiillt mit
Informationen rund ums Glas. Nun wird ja die
Messe auf 2021 verschoben. Und jetzt?
Matthias Rehberger _ Wir machen trotzdem
ein dickes Heft mit Fokus auf Glas und Glasbear-
beitung und neue Produkte. Wir wollen so den
Unternehmen, die ihre Entwicklungen und Inno-
vationen auf den Herbst 2020 hin ausgerichtet
hatten, eine umfassende Plattform bieten, ihre
Anlagen, Systeme und Produkte der Fach-

welt zu prasentieren.

10
Logistik
Transport
Montage

09

Absturzsicherung

08
Beschlage

06

Glasprodukte

GLASWELT _ Was hast du nun konkret im Top-
Thema in der GLASWELT 10/2020 vor?
Rehberger _ Im Top-Thema werden wir die
jlngsten Entwicklungen und Neuheiten aus al-
len relevanten Segmenten der Glasbranche und
aus den Zuliefer-Industrien vorstellen. Dazu wird
es 10 Themenfelder geben (siehe Grafik), um es
den Lesern leicht zu machen, sich einen schnel-
len Uberblick zu verschaffen, was up to date ist.

GLASWELT _ Wie wird das konkret aussehen?
Rehberger _ Das Top-Thema ist eingeteilt in die
folgenden Segmente: Produktion,
Maschinen, Qualitatskon-
trolle (01), Robotik,
01 n
Produktion
Maschinen
Qualitatskontrolle
Zubehor

02

Robotik
Industrie 4.0
Software

Sicherheitsglas

Glasveredlung
Drucktechnik
Laser

|

Matthias Rehberger, GLASWELT Ressortleiter Glas

Industrie 4.0 & Software (02), Sicherheitsglas mit
ESG, VSG (03) und Isolierglas, Spacer, Dichtstoffe
(04) sowie Glasveredlung, Drucktechnik und La-
ser (05). Dann stellen wir noch Glasprodukte (06)
und Smart Glass (07) vor, was durch Beschlage
(08) und Absturzsicherung (09) erganzt wird. Und
last but not least stellen wir Neuheiten zu Logistik,
Transport und Montage (10) vor.

GLASWELT _ Wird denn auch online (ber die
Neuheiten im Glas informiert, was planst du hier?
Rehberger _ Ja wir werden Uber die Innovatio-
nen auch online auf www.glaswelt.de, unserem
englischsprachigen Kanal www.gw-news.eu
und in den Newslettern berichten. Dazu wer-
den wir die neuesten Maschinen, Produkte und
Anwendungen in Sondernewslettern beleuch-
ten, die den vorab genannten Segmenten im
Top-Thema entsprechen. Diese Sondernewslet-
ter werden im September und Oktober, also pas-
send zum 10er Heft der GLASWELT versendet.

GLASWELT _ Und was sind Deiner Meinung
nach die wichtigsten Neuheiten im Glasbereich?
Rehberger _ Eines der wichtigsten Themen fiir
die Glasverarbeiter ist die Digitalisierung und
Vernetzung der gesamten Betriebsabldufe, in-

—.—
\1/) GLASWELT FORUM -
KOSTENLOSES WEBINAR

Fir die optimale Information unserer Leser und User
werden wir zusatzlich zu unserer umfangreichen Be-
richterstattung mit dem GLASWELT FORUM auch
ein kostenloses Webinar anbieten.
Hier werden wir gemeinsam mit Spezialisten aus der
Branche wichtige Innovationen und Neuheiten aus
allen Glas-Segmenten im Detail prdsentieren.
www.glaswelt.de
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Foto: HB Fuller / Kémmerling Chemie

Foto: seele
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Apps und Video-Support helfen
der Verarbeiter die Maschinen
schneller in Gang zu bringen.

Eine durchgéngige Digitalisierung der
Glashetriebe bringt mehr Effizienz.

klusive der Anbindung der Zulieferer und Kun-
den (z.B. Fensterbauer). Hier spielen die Soft-
ware und zunehmend auch die Robotik eine im-
mer wichtigere Rolle.

Weiter sehe ich, dass Smarte Glaser fir die Bran-
che immer interessanter werden. Und ganz
wichtig sind auch neue Glasbeschldge, gerade
flr Glasanbieter mit Endkundenkontakt.

GLASWELT
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Flexible Abstandhalter erlauben einen hoheren
Automatisierungsgrad an der Isolierglas-Linie.

Beim Sonnenschutz werden zunehmend Systeme
im SZR und Glaser mit variablem g-Wert genutzt.

GLASWELT _ Viele Hersteller sind auch interna-
tional aktiv. Wie werden diese unterstiitzt?
Rehberger _ Zusatzlich zu unserer internationa-
lenWebsite gibtesaucheinen
englischsprachige Newsletter, um eine entspre-
chende redaktionelle Reichweite anzubieten.

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund

Mit steigender
Digitalsierung steigt
auch der Einsatz von
Robotern bei der
Glasbearbeitung.

Anzeige
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m Clarity

Software for Glass

VERNETZUNG
MIT DER
ZUKUNFT!

Meine Glasverarbeitungs-

software fiur die intelligente
Gesamtorganisation
meiner Produktion
inklusive aller
kaufmannischen

Prozesse bis zur
Auslieferung.

WWwWWw.a-w.com



http://www.gw-news.eu
http://www.a-w.com

Foto: Youtube / Messe Minchen

SERVICE NEWS

BAU-PROJEKTLEITER MIRKO AREND

Der Messe MUnchen
den Rucken gekehrt

Zum Monatswechsel Juli/August hat sich der bisherige Projektleiter bei der
BAU verabschiedet. Zu seinen Aufgaben gehdrten unter anderem die konzep-

tionelle und strategische Weiterentwicklung der Veranstaltung. Hier half ihm

besonders seine langjahrige Erfahrung und Expertise beim Marktforschungs-
institut GfK Marktforschung.

Von 2005 bis 2010 leitete er die Abteilung Marktforschung und tibernahm ab
2007 zusatzlich die Leitung der Abteilung New Business Development bei der

Messe Miinchen. Mirko Arend verantwortete nicht nur das Bauzentrum Poing,

sondern war auch mageblich an der Einfiihrung und dem Ausbau des inter-
nationalen BAU Clusters beteiligt. Gleichzeitig baute er die BAU strategisch zur

BAU-Projektleiter Mirko Arend
verldsst die Messe Miinchen.

Weltleitmesse fiir Architektur, Materiali-
en und Systeme in Miinchen aus.

,Nun ist es Zeit, zu neuen Ufern aufzu-
brechen. Aus familidren Griinden moch-
te ich meine rdumliche und private Zu-
kunft in meine alte Heimat nach Rhein-
land-Pfalz verlagern”, so Arend.

Seine Aufgaben
erst Markus Sporer, stellvertretender
Projektleiter der BAU sowie Matthias
Strauss, Projektleiter der BAU China und
der digitalBAU fiir das BAU Cluster.

libernehmen  vor-

www.bau-muenchen.de

www.glasweltde/

newsletter

NICHT VERPASSEN: mind. 2x im Monat
mit dem Newsletter das Aktuellste aus
der Branche auf den Bildschirm.
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HELMUT MEETH IN DER GESCHAFTSSTELLE
Was der neue VFF-Prasident
sich vorgenommen hat

Helmut Meeth (links) zusammen mit VFF-Geschaftsfiihrer Frank Lange am 17.
Juli 2020 in der VFF-Geschéftsstelle.

Wahrend eines Besuches in der VFF-Geschéftsstelle erlauterte der neue
Verbandsprasident Helmut Meeth wesentliche Eckpunkte seiner Agenda.
Auf die Fortfiilhrung und Vertiefung der Schwerpunktthemen Marketing
und Digitalisierung hatte Meeth schon in seiner Antrittsrede hingewie-
sen. Jetzt nannte er drei weitere zentrale Aufgaben fiir die Zeit seiner Pra-
sidentschaft.

Helmut Meeth, Inhaber und CEO der Helmut Meeth GmbH & Co. KG in
Wittlich, betonte als Erstes die Bedeutung des VFF-Zukunftskreises, des-
sen Start aufgrund der Corona-Krise auf 2021 verschoben werden muss-
te. Mit diesem Gremium jiingerer Verbandsmitglieder soll die ndchste Ge-
neration starker in die Verbandsarbeit eingebunden werden. ,Denn’, so
Meeth, ,alle ModernisierungsmafBnahmen zum Beispiel rund um die Digi-
talisierung kénnen nur Erfolg bringen, wenn der Verband auch in seinen
Fiihrungsgremien noch zukunftsorientierter aufgestellt ist.”

Als zweiten Punkt seiner Agenda hob Meeth die Stdrkung des VFF durch
eine Offensive zur Gewinnung neuer Mitglieder aus dem Herstellerbe-
reich hervor.,,Als Interessenvertretung und Dienstleister fiir seine Mitglie-
der und die gesamte Branche sind fiir den VFF eine breite Mitgliedschaft
und die starke Leistungsfahigkeit zwei Seiten einer Medaille.

Und: Jedes neue Mitglied profitiert sofort von den exklusiven Verbands-
leistungen beispielsweise in Marketing, in Technik oder in VOB und Recht”,
erklarte Meeth.

Drittens nannte er die Weiterfiilhrung und Vertiefung der politischen
Kommunikation des VFF als zentrale Aufgabe, auch in Verbindung mit an-
deren Branchenverbdnden im Rahmen der neuen Reprasentanz Transpa-
rente Gebdudehiille (RTG) in Berlin. ,Klimapolitik ist wichtiger denn je*,
betonte Meeth.,Und die groBen Anteile, die insbesondere auch moderne
Fenster und Fassaden zu einer energieeffizienten Zukunft beitragen kon-
nen, sind noch lange nicht geniigend ins 6ffentliche und politische Be-
wusstsein gerlickt.”

www.window.de
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SALAMANDER

WINDOW & DOOR SYSTEMS

Fenster erleben

Fiir jeden das richtige Fenster mit
Salamander Fenster- und Tiirprofilen.

Die Salamander Industrie-Produkte GmbH und ihre
Marke Salamander Window & Door Systems ist
einer der flihrenden europaischen Qualitatsanbieter
fir Fenster- und Tirprofile aus PVC.

Fir Salamander ist das Fenster kein rein techni-
sches Produkt, sondern verbindet Wohnraum und
Fassade. In diesem Sinne entwickelt Salamander
individuelle, hoch energiesparende Systeme in
idealem Zusammenspiel von Technik und Design.

Besuchen Sie uns unter
salamander-windows.com
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FINSTRAL

Joachim Oberrauch
neuer Prasident

Die Finstral AG geht einen wichtigen Schritt beim Generations-
wechsel: Auf der Jahresvollversammlung des Verwaltungsrats
im Juni wurde die neue Zusammensetzung des entscheidenden
Gremiums gewdhlt: Neuer Président des Verwaltungsrats wird
Joachim Oberrauch, Sohn des Finstral-Griinders Hans Oberrauch. Zeitgleich
berichtet das Unternehmen von einem bemerkenswerten Systemwechsel.
Weiterhin Vize-Président bleibt Luis Oberrauch, Bruder des Griinders. Neu
in diese Funktion aufgeriickt ist sein Sohn Florian Oberrauch. Griinder Hans
Oberrauch und seine Tochter Verena Oberrauch gehéren als Mitglieder dem
Verwaltungsrat an.

,Das ist ein wichtiger Schritt fiir den Generationswechsel bei Finstral. Unsere
Kinder haben es Luis und mir leicht gemacht, ihnen diese Verantwortung zu
ibertragen. Denn sie beweisen ja schon seit vielen Jahren, dass unser Unter-
nehmen bei ihnen in guten Handen
ist" so der scheidende Président des ~ A"229°
Verwaltungsrats und Griinder von
Finstral Hans Oberrauch.

,In dieser Form ist es mir moglich,
die neue Geschéftsleitung weiter
fiir eine bestimmte Zeit zu begleiten
und unterstiitzend zusammenzuar-
beiten”, ergénzt Luis Oberrauch, Vi-
ze-Président von Finstral.

Die Entscheidung wird von der zwei-
ten Generation (Verena, Florian und
Joachim Oberrauch) wie folgt kom-
mentiert: ,So bleibt Finstral ein ech-
tes Familienunternehmen. Wir Giber-
nehmen diese neue Rolle gerne und
werden mit groBem Einsatz Finstral
weiterhin so dynamisch und nach-
haltig erfolgreich entwickeln wie
es unsere Vater, Hans und Luis, seit
der Unternehmensgriindung getan
haben.”

FIN-Window jetzt
wichtigstes Profilsystem
bei Finstral

In einer weiteren Pressemitteilung
berichtet das Unternehmen von ei-
nem bemerkenswerten System-
wechsel: Erst im Friihjahr 2019 kiin-
digte Finstral die grof3te Umstellung
im Produktportfolio seiner fiinfzig-
jahrigen Geschichte an. Der ehrgei-

zige Plan lautete, das seit Jahrzehn-

Mit FIN-Window setzt Finstral einen
neuen Standard fiir Kunststoff-Fenster.

Foto: Finstral AG
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DAS SPROSSEN-SYSTEM

WWW.EXTE.DE

Neuer Verwaltungsrat: Finstral setzt auf Kontinuitat. Der Finstral-Verwaltungsrat: Hans Oberrauch,
Luis Oberrauch, Joachim Oberrauch, Florian Oberrauch und Verena Oberrauch.

ten etablierte Kunststoff-Fenstersystem FIN-72 durch ein neues, deutlich viel-
féltigeres Profilsystem abzuldsen. Jetzt sei ein entscheidendes Etappenziel er-
reicht worden: Fenster mit FIN-Window-Profilen sind nun das meist bestellte
System bei Finstral. Das Kunststoff- und Kunststoff-Aluminium-Fenstersystem
zeichnet sich durch eine besondere Modularitdt und Variantenvielfalt aus: Ob
klassisches Sprossenfenster mit schmalsten Rahmen und hochster Einbruchsi-
cherheit oder moderner Ganzglas-Verbundfliigel mit rahmeniiberdeckendem
Glas auBen wie innen — mit FIN-Window sei alles innerhalb eines Profilsys-
tems machbar. Neben der Herstellung liegt die zweite Herausforderung beim
Umstellungsprozess in der Uberzeu-
gung des Handels.

,Die FIN-Window-Einfiihrung ist ein
lebendiger Beweis unserer engen,
langjdhrig gewachsenen Partner-
schaft zu Fensterhdndlern in ganz
Europa. Ohne diesen Vertrauensvor-
schuss wére ein derart umfassender
Abtausch eines Haupt-Profilsystems
kaum denkbar”, sagt Luis Ober-
rauch, zustdndig fiir den Vertrieb.
,Die Roadmap fiir die schrittweise
Einfihrung reicht bis zum Jahres-
wechsel 2020/2021. [...] Und so wer-
den wir weitermachen: Bis Ende des
Jahres stehen alle auch selten be-
notigten Profilvarianten zur Verfi-
gung. Und im Juni 2021 nehmen wir
FIN-72 dann endgiiltig aus dem Pro-
gramm®, ergénzt Florian Oberrauch,
verantwortlich fiir die Produktion.
,FIN-Window setzt einen ganz neu-
en Standard fiir Kunststoff- und
Kunststoff-Aluminium-Fenster  in
Europa. Die schmalsten Rahmen,
das beste Isolierglas von der Schei-
be bis zum Abstandhalter, immer
vier Verriegelungspunkte, Mitteldichtung, klassische bis moderne Rahmenfor-
men, auBerordentlich groBe Farbvielfalt: Wer anspruchsvollen Kunden wirk-
lich gute, schone Fenster anbieten will, kommt an FIN-Window kaum vorbei*,
sagt Joachim Oberrauch, zustandig fiir die Produktentwicklung im Unterneh-
men.

Finstral baut Fenster mit Kunststoffkern und ist ein europaweit agierender
Fensterbauer mit 1400 Mitarbeitern und 1000 Handlerpartnern in 14 Landern.
Bis heute liegt der Hauptsitz des Familienunternehmens in Unterinn bei Bo-
zen. In 14 Produktionsstatten entwickelt und produziert Finstral Fenster-,
Tiiren- und Wintergarten-Systeme.

www.finstral.com
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HEROAL

Online-Bestellwesen in LogiKal eingefuhrt

Um die Zusammenarbeit mit seinen Partnerbetrieben zu
starken, langfristige Geschéftsbeziehungen zu unterstiit-
zen und den Bestellprozess effizienter und prozesssicherer
zu gestalten, integriert heroal ab sofort ein eigenes Online-
Bestellwesen in die Software LogiKal von Orgadata.

Es sind nur wenige Arbeitsschritte notwendig, um den Be-
stellprozess nachhaltig zu vereinfachen: Mit dem neuen
Online-Bestellwesen von heroal in der Softwareldsung
LogiKal von Orgadata kénnen Bestellungen ab sofort on-
line erfasst und abgewickelt werden - auch wenn kein
ERP-System im Unternehmen im Einsatz ist.

LogiKal beinhaltet dann die Option, Lagerbestellungen
fiir Fenster-, Tiir- und Fassadensysteme schnell und un-
kompliziert bei heroal auszuldsen. Lagerbestellungen,
die sich regelméBig wiederholen, lassen sich durch nur
eine Materialposition vereinfacht aus dem heroal Pro-
duktkatalog auslosen. AuBerdem bietet LogiKal dank

-

-

der digitalisierten Bestellarchivierung eine
Ubersicht (iber vorherige Bestellungen.

Die Prozesseinrichtung kann dabei inner-
halb kurzer Zeit von einem Einkaufsmitar-

Mit dem neuen Online-Bestellwesen von heroal innerhalb
der Software LogiKal von Orgadata konnen Bestellungen
schnell und prozesssicher ausgelost werden.

beiter des Kunden sowie einem heroal Mit-

arbeiter umgesetzt werden. AnschlieBend steht die Funk-
tion allen weiteren Mitarbeitern zur Verfiigung.

Die primdren Vorteile des Online-Bestellwesens liegen
zum einen in einer reibungslosen und effizienteren Auf-
tragsabwicklung, da der gesamte Prozess von der Auf-
tragstibermittlung Uber die Bearbeitung bis hin zum
Versenden der Auftragsbestdtigung an den Kunden be-
schleunigt wird. Dariiber hinaus verringert sich die Rekla-
mationsquote, denn durch den Entfall manueller Einga-
ben werden Ubertragungsfehler und fehlerbasierte Ar-
beitsschritte verhindert. Das fiihrt insgesamt zu einer ho-
heren Kundenzufriedenheit und Prozesssicherheit.

Anzeige

4 4 VARIOTEC

www.variotec.de

Haustiirrohlinge

fiir Funktionstiiren Innen und AuBen
Finden Sie den passenden Rohling
fiir Ihre Anwendung!
... auch als All-inclusive Bausatz erhdltlich!

Jetzt Neu:

INTEGRAL HAWA SUONO

P

www.heroal.com

HIER GEHT ES ZU DEN ANNAHMESTELLEN

Wohin mit den PVCGAltfenstern?

Auf aktuell 46 Anlaufpunkte hat die Rewindo GmbH die Anzahl ihrer regiona-
len Annahmestellen fiir das Recycling ausgedienter Kunststofffenster, -Rollla-
den und -Tiiren erhoht. Schwerpunktregion der neuesten Zugange ist dabei
der Osten der Republik.

Mit der Bothur GmbH & Co. KG mit gleich zwei Annahmestellen in Gro3enhain
und einer in Groditz, der eXakt Fensterrecycling GmbH aus Berlin, der Metcera
GmbH aus Markranstadt und der Parentin GmbH aus Grol3p&sna sind gleich
sechs der sieben neuen Annahmestellen in Ostdeutschland anzufinden. Hinzu
kommt die Weserbergland Entsorgung GmbH aus Hameln.

Die regionalen Annahmestellen sollen all denjenigen eine logistische Losung
bieten, die kleinere Mengen Altfenster nicht lagern kdnnen oder wollen und
richten sich u.a. an Montagetrupps und kleinere Handwerksbetriebe. GréR3e-
re Altfenstermengen kdnnen selbstverstandlich nach Riicksprache ebenfalls
dort angeliefert werden.

Weitere Entsorger gesucht: Um das Annahmemetz auszubauen und sukzessive
bundesweit lokale Standorte zu etablieren, ist die Rewindo auch weiterhin auf der
Suche nach Partnern aus der Entsorgungsbranche. ,Dabei kdnnen uns lokal und
regional tatige Entsorger gut unterstiitzen, so Rewindo-Geschéftsfiihrer Michael
Vetter. Entsorger, die an der Sammlung von Kleinstmengen ausgebauter Kunst-
stofffenster, -Rollldden und -Tiiren fiir das Rewindo-System interessiert sind, kon-
nen sich an die Geschéftsstelle wenden.

Seit 2002 organisiert die Rewindo GmbH bundesweit das Recycling alter Kunst-
stofffenster, -Rollldden und -Tiiren mit wachsendem Erfolg. So konnten 2019 {iber
35500 Tonnen PVC-Regranulat aus Altfenstern gewonnen werden. Das entspricht
in etwa zwei Millionen alte Kunststofffenster. Hinzu kamen mehr als 65000 Ton-
nen recycelter Produktionsabfélle.

www.rewindo.de

092020 | GLASWELT

e
Innovative Schiebetiir
mit Schallschutz!

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

... auch als Ai-Paket erhiltlich!

Die Rewindo hat jetzt die Zahl der
Altfenster-Annahmestellen erhoht.

VARIOTEC GmbH & Co. KG
WeiBmarterstraRe 3-5 » D-92318 Neumarkt/OPf. * Tel.: +49 9181 6946-0
Fax: +49 9181 6946-50 * E-Mail: info@variotec.de * www.variotec.de

Anzeige

CAD fiir Fenster, Turen und Fassaden
aus Aluminium, Stahl, Holz, Holz-Aluminium, Kunststoff

- intell. Profil-Bibliotheken der fuhrenden System-Lieferanten
- intell. Normteile-Bibliothek mit mehr als 100.000 Elementen
- intell. Funktionen fir Dammung, Folie, Blech, Paneel etc.

oo

WP sysTem

SYSCAD TEAM GmbH
Ziegelhitte 18
91236 Alfeld

Telefon: +49 (0) 9157 997 9994
E-Mail: syscad@syscad.team
Internet. www.syscad.team
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IFN-GRUPPE UBERNIMMT DANISCHEN ANBIETER

Mit dem Blick auf das
Online-Geschaft

Die IFN-Gruppe (Internorm, Schlotterer, Topic, GIG, HSF, Kastrup und Skaala) tiber-
nimmt 80% der Anteile der Skanva Group A/S, einem danischen Unternehmen,
das ausschlieBlich im Online-Geschift fiir Fenster und Tiiren in den Mérkten Da&-
nemark, Norwegen und Island tatig ist.

,Nachdem wir mit einigen Unternehmen unserer Gruppe gerade erst aus der
Kurzarbeit gekommen sind und die Unsicherheit der wirtschaftlichen Entwick-
lung der Corona-Krise noch vor uns liegt, war die Entscheidung, in dieser Zeit ei-
ne weitere Firma zu ibernehmen, keine leichte. Jedoch wollen wir unsere Kompe-
tenzen in den neuen Vertriebskandlen, wie dem Online-Geschéft, verstarken. Die
Bedeutung dieses Vertriebskanals hat unter den Covid-19-Rahmenbedingungen
nochmals zugenommen’, kommentiert Christian Klinger, Miteigentimer und Un-
ternehmenssprecher der IFN-Gruppe, die soeben umgesetzte Akquisition.

Die Skanva Group, die auch mit 50% an einer Fenster- und Tirenfertigung in
WeiBrussland beteiligt ist, erwirtschaftete im Jahr 2019 einen Umsatz von 11 Mio.
Euro in den Markten Danemark, Norwegen und Island. Fiir 2020 erwartet das Un-
ternehmen mit einem Umsatz von ca. 15 Mio. Euro ein Wachstum von tber 35%
und unterstreicht damit die positive Entwicklung, die der Online-Vertrieb von
Fenstern und Tiiren in der letzten Zeit genommen hat.,Wir gehen davon aus, dass
dieser Trend in den kommenden Jahren anhilt und sich noch verstéarkt’, erganzt

MEDIOLA UND INTERNORM
Smarte Vernetzung forciert

Der Spezialist fiir systemoffene loT- und Smart Home-
Lésungen mediola und Internorm erweitern ihre Ko-
operation und forcieren alltagstaugliche Lésungen
fiir intelligentes Wohnen und Smart Living. Ziel der
Zusammenarbeit ist eine miihelos realisierbare Ver-
netzung des haushaltstypischen Sammelsurium an
Gerdten und Haustechnik unterschiedlicher Marken
in einem zentralen Smarthome System, das einfach
zu installieren und flexibel erweiterbar sein soll.

Mediola Produkte schaffen dazu die Voraussetzun-

Im Rahmen der Partnerschaft wer-
den die Produkte der Internorm
I-tec Reihe in mediola All-In-One
Smart Home-Ldsungen eingebun-
den. Als ,Works with mediola“-
Partner werden sie Teil eines der
groBten Smart Home Netzwer-

groBRen Zahl unterschiedlicher Ge-

o P 1 Fremragends OOODIL # vasee A, nezm

) Vindussgrossisten.dk CWUITIT  OSMCWENCE-  MITEAIMCHS M EWTART

FA3BKpA abe ohinden OZcage 1Zumer ABMA TLiex

Vinduer Dere

Terrassedere Skydedere

Die Skanva Group legt den Fokus auf den Online-Vertrieb von Fenstern und Tiiren
in Danemark, Norwegen und Island.

Vorstand Johann Habring, der in der IFN-Gruppe auch fiir Nordeuropa zusténdig
ist. Nach dem Erwerb der Unternehmen Kastrup (2015), in Ddnemark, und Skaa-
la (2018), in Finnland, stellt die Akquisition der Skanva Group den néchsten logi-
schen Schritt in der Nordeuropa-Strategie der IFN-Gruppe dar. ,In den nordeuro-
paischen Mérkten ist der Online-Vertrieb bereits Idnger gut etabliert und wir wer-
den wichtiges Know-how fiir die anderen Unternehmen unserer Gruppe hinzu-
gewinnen’, fiihrt Habring weiter aus. AuBerdem gelingt IFN mit dieser Akquisi-
tion auch der Sprung in die Markte Norwegen und Island. Diese drei Unterneh-
men werden im Jahr 2020 gemeinsam einen Umsatz von ca. 100 Mio. Euro erzie-
len — damit stérkt die IFN-Gruppe weiter ihre strategische Position in Nordeuropa.

www.ifn-holding.com

&
MCCLTR Internorm

%)

Fror e

ke Europas und kdnnen mit einer

mediola und internorm forcieren die smarte Vernetzung im Alltag

rate der Gebaude-, Sicherheits-

gen, Sie bieten viele smarte Optionen, den Alltag
zu bereichern und dabei den Komfort, die Sicher-
heit und die Energieeffizienz in den eigenen vier
Waénden nachhaltig zu verbessern.

Anzeige

oder Audio-/ Videotechnik von mehr als 120 Mar-
ken wie z.B. Homematic IP, Eltako, Somfy, Siegenia,
Sonos, Roto, Elero, Warema, Philips HUE, Becker An-
triebe, Nuki, Doorbird, Denon, netatmo u.v.m. kom-

EUROPAISCHES PATENTAMT
Patent-Nr. 0 867 591 (GAYKOESP)

Argumente, auf die man

sich verlassen kann!

So langlebig und stabil wie kein anderes Fenster, dank

der einzigartigen extrem stabilen Profilverschraubung

GAYKOESP. Der Hart-PVC Einschiebling steigert die Be-

lastbarkeit der Beschlagskomponenten — z.B. bei hohen
.~ Scheibengewichten — um das Drei- bis Vierfache.

GAYKO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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biniert werden. mediola vereint in seinen Produkten
unterschiedliche Funk-Systeme und -Standards mit
BUS- und IP-Technologien und realisiert so eine sys-
temunabhédngige und markeniibergreifende Lésung
zur intelligenten Gebdudesteuerung.
Fachhandwerker konnen ihren Kunden eine fer-
tige Steuerung als ausbaufdhige Smarthome L6-
sung Ubergeben, die der Kunde spéter eigenstan-
dig personalisieren kann. Gerdte hinzufiigen, in-
dividuelle Szenen kombinieren, clevere Automa-
tisierungen erstellen und alles auch per Sprache
steuern sei mit der als intuitive Einstiegsldsung
konzipierten App IQontrol Neo kinderleicht.

www.mediola.com
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s LASER-NANOTECHNOLOGIES IN GLASS

laserbird
Das Upgrade fur lhre Glasprodukte

laserbird

Funktionalisierung von Glasern und Schichten

Mit dem Laserbird machen Sie mehr aus Ihrem Glas und profitieren von einer noch héheren
Wertschopfung lhrer Produkte. Veredeln Sie Ihre Halbzeuge durch Bearbeitung der
Funktionsbeschichtung oder erzielen Sie kundenindividuelle Scheiben durch Laserdruck
oder Schichtumwandlung. So universell wie lhre Kunden, Anwendungen und Glasprodukte
ist auch der Laserbird als Ihr Werkzeug zur Glasveredelung.

boraident.@


mailto:info@boraident.de
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HOCHSCHULE WESERBERGLAND
,Frisch gebackene”
Glasingenieure

Die Hochschule Weserbergland (HSW) bietet seit nunmehr
sechs Jahren den Bachelor-Studiengang Wirtschaftsingeni-
eurwesen mit Vertiefung Glastechnik an. Im Rahmen ihres
dualen Studiums sind die Studenten und angehenden Glas-
ingenieure dann blockweise an der Hochschule sowie in ih-
rem ausbildenden Unternehmen tétig.

Anfang Juli haben wieder drei Studierende der (HSW) ihre
Hochschulausbildung zum Glasingenieur erfolgreich abge-
schlossen. Die ,frisch gebackenen” Glasingenieure sind: Fa-
bian Brockmann, Ardagh Glass GmbH; Leonard Jung, Weck
Glaswerk GmbH; und Klaas Tietjen, Frerichs Glas GmbH.

Die Absolventen stehen nun als Glasingenieure ihren ausbil-
denden Unternehmen als qualifizierte Fachkrafte zur Verfii-
gung, die aufgrund der dualen Ausbildung keine Einarbei-
tungszeit mehr brauchen. Somit kdnnen sie ihre Aufgaben
im Betrieb flieBend weiter erfolgen bzw. ausbauen.

Der Studienstart des dualen Studiengangs Wirtschaftsinge-
nieurwesen Glastechnik ist jéhrlich im August.

TARDIS

Stilvolle Bader mit einem
Hauch von Luxus

Foto: Glasmanufaktur Tardis

Beschlaghersteller Tardis bietet jetzt
mit SP Carat goldene Beschldge an
und erweitert so seine Shower Per-
formance Serie. Nach Auskunft der
Entwickler verleihen die neuen Be-
schldge dem Badezimmer Extrava-
ganz und goldenen Glanz, da die Be-
schldge aus gebirstetem Aluminium
eine goldmatte Eloxalbeschichtung
besitzen.

Die neue Beschlag-Serie sei nicht  Fiir besondere Bader hat die Glasmanufaktur Tardis
nur exklusiv, sondern auch sehr wi-  nun goldene Beschlage im Programm.
derstandsféahig, wie Hersteller Tardis

unterstreicht. Die Beschldge sind flachenbiindig konzipiert und die Griffe lassen sich auf
der Innenseite abnehmen. Das erlaubt wiederum eine schnelle und hygienische Reinigung.
Neben SP Carat bietet die Glasmanufaktur Tardis noch die Oberflichen Caviat (schwarz elo-
xiertes Alu), Champagner (silbermatt eloxiertes Alu), Chrom (hochglanzverchromtes Mes-
sing) und Core (massiver Edelstahl, gebiirstet oder poliert) an.

www.hsw-hameln.de

www.tardis.com

GUARDIAN GLASS
Neuer Coater fur Europa

Im Juli hat Guardian
eine neue Glasbe-
schichtungsanlage am
Standort seines zwei-
ten Floatwerks in Po-
len in Betrieb genom-
men. Dort wird Float-
glas zu  ClimaGuard
Warmeddmmaglas so-
wie zu SunGuard Son-

C.R. LAURENCE OF EUROPE:
Duschturbeschlage fur Europa

Mit gleich drei neuen Duschtiirbeschlag-Linien macht CRL nun auch im Bad-
Segment einen Schritt nach vorne und bietet eigene Duschbeschldge fiir den
europaischen Markt an.

Foto: Guardian Glass

Die drei Beschlaglinien von CRL sind fiir unterschiedliche Anwendungsberei-
che konzipiert und kommen im September auf den Markt. Die neuen Dusch-
tiirbénder zeichnen sich unter anderem durch kleine Spaltmale, intelligent
konstruierte Schraubenabdeckungen, Einstellbarkeit sowie Top-Design und
-Verarbeitung aus, so die Auskunft der Entwickler.

Die neuen Bander im Uberblick: Die Serie Lugano, ein kompaktes Hebe-Senk-

Anschlagband mit flachenbiindiger Montage; die Pendeltiirband-Serie Bel-

nenschutzglas weiter  Der neue Coater sowie die zweite Float sind fiir lagio, die sich durch einstell-

veredelt. Guardian Glass ein Bekenntnis zum Standort

Dazu Guus Boekhoudt,  Europa, so der Glashersteller.

bare  Nulllage, vollverdeck-
te Schrauben sowie minima-

Executive Vice Presi-

le Spaltmalle auszeichnet so-

dent von Guardian Glass: ,Unsere Kunden setzen verstédrkt energieeffi- wie das Anschlagband Como,

ziente Produkte ein, um die Gebaudehiille zu verbessern. Unser Bestre- ebenfalls  mit vollverdeckten

ben ist es, die Kunden mit den bestméglichen Glasprodukten und -16sun- Schrauben und, wie Bellagio, fiir

gen zu unterstiitzen. Dafiir ist unsere neue Anlage eine wichtige regiona- Turen bis 50 kg Gewicht und ei-

le Ressource.” nen Meter Ausladung geeignet.

Diese neue Anlage, die derzeit modernste und effizienteste von Guardian, Alle neuen CRL-Duschtiirbeschla-

sei der Beleg fiir das langfristige Engagement des Unternehmens in Europa. ge sind aus massivem Messing

,Die Tatsache, dass wir trotz COVID-19 die Beschichtungsanlage im Werk gefertigt und in den Oberfléchen

Tschenstochau sicher fertigstellen konnten und dort auch bald die neue Float- Glanzchrom sowie Schwarz matt i1

linie in Betrieb nehmen, ist eine beachtliche Leistung”, erganzt Boekhoudt. fiir Kunden auf Lager. Die drei neuen CRL-Beschlagserien fiir

Duschen wurden speziell fiir die Markte in
www.guardianglass.com www.crl.eu  Europa entwickelt.
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Foto: Glaston

SEELE

NACHROF Zwei Diamanten fUr die Sternhdhe

Paul Bastianen verstorben

Der Fassadenspezialist aus Gersthofen hat mit der Fassade der ,Sternhohe” in

Ende Juli verstarb Paul Bastianen Zz Stuttgart wieder einmal eine auBergewdhnliche Glas- und Metallkonstruktio-
nach einem schweren Kampf gegen it "*\ ‘E nen fertiggestellt. Dort ist nun eine rund 800 m? groBe Stahl-Glas-Konstrukti-
seine Krankheit. Damit verliert die " ; E onin Form eines Kristalls der neue Blickfang auf dem Biiro-Campus Sternhéhe.
Glasbranche eine mutige Stimme, é Im Zuge der Revitalisierung des ,Haus 1” planten BM + P Architekten die mar-
denn Paul scheute sich nie, Sachver- g kante Glaskonstruktion, die sich in der AuBenansicht iiber 11 m erstreckt und
halten auf den Grund zu gehen und das Erdgeschoss und den ersten Stock an drei Gebdudeecken umschlief3t.
beim Namen zu nennen. Das hat Fiir den unverwechselbaren Charakter eines geschliffenen Edelsteins sorgen
nicht immer allen gefallen. mehr als 150 dreieckige Isolierglas-Elemente. Sie sind in verschiedenen Win-
Gleichzeitig haben ihm seine Aussa- keln in eine geschweif3te Unterkonstruktion aus 12 Stahlleitern eingepasst.
gen und Kommentare jedoch auch Ein von seele optimiertes Toggle-System, das sich in der Fuge im SZR befin-
viel Respekt in der Branche einge- det, sorgt dafiir, dass die Glaselemente fast ohne sichtbare Halterung mon-
bracht. Als freier Geist mit einem kla- tiert werden kénnen. So sind von auBen lediglich eine schmale Silikonfuge so-
ren Blick hat er frei von duBeren Zwédngen die wichtigen Sachver- wie dezente Punkthalter sichtbar.

halte und Entwicklungen in der Glasbranche messerscharf analysiert
und auf den Punkt gebracht. Er scheute dabei nicht mit Kritik, zollte www.seele.com
gleichzeitig aber auch Lob, wenn er es fiir angebracht hielt.

Fir die GLASWELT war er ein wichtiger Autor, der unseren Lesern vie- IRl e
le interessante Beitrdge beschert hat, hierfiir bin ich ihm als Redak- | i :
teur dankbar. Neben der Arbeit werde ich Paul als Freund vermissen.
Wir haben uns liber die Jahrzehnte haufig ausgetauscht, immer wie-
der getroffen, viele spannende Diskussionen gefiihrt und nicht zu-
letzt viel gelacht. Paul, Du wirst mir fehlen. Ruhe in Frieden.
Matthias Rehberger.
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GLASTON
Anders Dahlblom wird
President und CEO

Der Verwaltungsrat der Glaston Corporation
hat Anders Dahlblom (M.Sc.) zum Prési- '
\ denten und CEO der Glaston Corporation Die,Sternhdhe” in Stuttgart besitzt eine auBBergewdhnliche kristallformige Stahl-
iy . ) . . Glas-Fassade, die von seele umgesetzt wurde.
=" ernannt. Er will Anfang 2021, spétestens bis

Februar 2021, seine Arbeit bei Glaston auf-
nehmen. ,Anders Dahlblom hat uns mit sei- Anzeige
ner starken Erfolgsbilanz in der Prozess-

=
‘\' / industrie und seiner fast 20-jahrigen Er-

” A fahrung im internationalen Geschaft tber- m m
Zum Jahresanfang 2021 wird zeugt. Ich freue mich sehr, Anders Dahlblom
Anders Dahlblom seine Arbeit  als neuen Présidenten und CEO von Glas- Vermietung und Verkauf

als neuer Président und CEO ton begriiBen zu diirfen und bin {iberzeugt,
von Glaston aufnehmen. dass er die richtige Person ist, um Glaston » Minikréne
zu filhren”, sagte der Glaston Vorstands- » Anhangerkréne
vorsitzende Teuvo Salminen nach der Entscheidung. » Telelader
Aktuell fungiert Sasu Koivumaki als Interims-CEO und wird diese Funk- » Smartlifte
tion bis zum Amtsantritt von Anders Dahlblom innehaben. Danach wird ° Sauganlagen
Koivumaki seine Position als COO, Leiter Sales & Integration, Stellvertre- » Mobel- u. Bauaufz(]ge &

ter des CEO sowie Mitglied der Executive Management Group fortsetzen.

upCraneseSiegfried Ferstl+Josef-Binner-Str.1.93155 HEMAU
www.glaston.net Tel. (09491) 90 39 41 « Fu (0160) 94 95 38 80 « mail: info@upcranes.de
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SERVICE SONNENSCHUTZ-NEWS

AUSZEICHNUNG VOM BAYERISCHEN
STAATSMINISTERIUM

Reflexa wird zum
,BlUhenden Betrieb”

Im Rahmen des ,Bliihpakt Bayern” hat das Bay-

MESSE STUTTGART TREIBT R+T KAMPAGNE AN

We are R+T"

Foto: Reflexa

Die Messe Stuttgart als Veranstalter der Weltleitmes-

se R+T fiir Rollladen, Tore und Sonnenschutzsyste-

Als ,Bliihender Betrieb” werden Unternehmen
ausgezeichnet, die mindestens 20 % des
Firmengeldndes naturnah gestaltet haben.

me dokumentiert mit seiner Print- und Social Media-
erische Umweltministerium Reflexa zum ,BIi- Kampagne ,We are R+T" zusammen mit den Ausstel-

henden Betrieb” ernannt. Damit ist das nachhal- lern den Schulterschluss zur gemeinsamen Entschei-

tige Engagement des Rettenbacher Herstellers dung die R+T in den Februar 2022 zu verschieben.

fir Sonnen- und Insektenschutz einmal mehr

von offizieller Stelle bestétigt worden. Als,Bliihender Betrieb” werden Unternehmen ausgezeichnet, die www.facebook.com/rt.stuttgart

mindestens 20 % des Firmengeldndes naturnah gestaltet haben und somit Insekten vom Friihjahr bis in
den Herbst ein durchgéngiges Blitenangebot zur Verfiigung stellen und zudem durch eine Mischung
aus Strauchern, Wildblumen und Stauden natiirliche Lebensrdume bieten.Dariiber hinaus garantiert ein

+HIH1AD0L+¥3H 1 T0L+¥3H 1 ID0L+¥IHL S

L+¥3H]

,Bliihender Betrieb” auch eine naturnahe Pflege: So miissen Bliihflachen {iber den Winter ungeméht ste-
hen bleiben, um Insekten eine Uberwinterungsstitte zu bieten. Torfhaltige Substrate sind bei der Ge-
staltung und Pflege genauso tabu wie die Verwendung chemischer Pflanzenschutzmittel in der Fldche.

we
are

{ER+TOCTHER+TOC

Mit der Auszeichnung als,,Bliihender Betrieb” belegt Reflexa erneut, wie wichtig dem Unternehmen das
Thema Nachhaltigkeit ist. Qualitativ hochwertige und damit langlebige Produkte made in Germany, jahr-
zehntelange Standorttreue und das engagierte Sponsoring von Sozialprojekten, Sportvereinen und des
Naturschutzes sind nur ein paar Beispiele fiir den nachhaltigen Ansatz des Unternehmens.

=

E:]
P
TOGETHER*TO!

Viele ,Kopfe” der Branche geben bei der Kampagne
»we are R+T” ihr personliches Votum ab.

www.reflexa.de

ERSTES LIVESTREAM-GRILL-EVENT VON WAREMA

Virtuelle Kundenahe beim BBO@home

Wie halt man den personlichen Kontakt in Zeiten von Social Distancing? Bei
schonstem Sommerwetter grillten Vorstand und Geschéftsleitung des Son-
nenschutzunternehmens direkt im Warema Campus Garden und schalteten
sich live zu den Prime Platin Partnern zu, die iiber ganz Deutschland und Os-
terreich verteilt ebenfalls mit Kollegen, Familien, Freunden und Warema Ver-
triebsmitarbeitern zuhause oder in ihrer Outdoor Living Ausstellung an den

Grills standen. Marion Fischer, Leiterin Marketing und eine der Moderatorin-
Auf die Technik kommt es an: BBQ-Experte Martin Rubner zeigt Alexander Grundhoff
(links) und Stephan Kliegl (rechts), worauf bei der Zubereitung von Grillfleisch zu
achten ist.

nen des Abends:,Unsere Partner haben den ganzen Abend lang aktiv mit uns
gechattet und uns Bilder von ihrem Grill-Event geschickt.
Durch die gemeinsame Aktivitdt ist das Gefiihl entstanden, als waren wir alle

beisammen. Das Konzept ist damit voll aufgegangen und diese Veranstaltung

Foto: Messe Stuttgart

Foto: Warema

wird mit Sicherheit nicht die einzige ihrer Art bleiben, bis wir uns endlich wie-
der alle personlich sehen kdnnen.”. Zum Grill-Team seitens Warema gehdrten
Angelique Renkhoff-Micke und Christian Steinberg aus dem Vorstand, Alex-
ander Grundhoff und Stephan Kliegl aus der Geschéftsleitung sowie die bei-
den Moderatoren Marion Fischer, Leitung Marketing, und Armin Fischer, Leiter

Anzeige

Warema Training Center. Unter der Anleitung des Grillmeisters Martin Rubner
bereiteten sie gemeinsam Beilagen und Salat zu und marinierten und grill-
ten das Roastbeef. Die Partner, die sich teilweise aus dem Urlaub oder mit ih-
ren ganzen Teams aus der Ausstellung in den Livestream eingewahlt hatten,
konnten dank guter Vorbereitung parallel die gleichen Kostlichkeiten anrich-
ten und geniefen. Sie hatten vorab ein Paket mit
unverderblichen Zutaten sowie eine Einkaufsliste

Argumente, auf die man
sich verlassen kann!

erhalten fiir alles, was frisch besorgt werden sollte.

Die entspannte Stimmung bei Veranstaltern und
Teilnehmern verbreitete sich spiirbar tber den
Livestream. Damit konnte Warema einmal mehr das

Ci== GAYKOGVS A4 Beim patentierten GAYKOGVS sind die Pilzzapfen Motto ,den Sommer zuhause genieBen” mit Leben
5 QAT UE G ESTVE RS CHTTESIS ST gegenlaufig. Nur das ,Verkrallen auf zwei benachbarten fill d den A h mi X p X
far® Seiten* bringt deutliche Vorteile in der Sicherheit und ullen und den Austausch mit seinen Partnern im
ﬂ( I einen echten Vorsprung gegeniber anderen erhéltlichen neuen Format fortfiihren.
. DEUTSCHES PATENTAMT R Beschlagssystemen.
: <] Patent-Nr. 101 11903 (GAYKOGVS) - GAvKo
o h . ‘»H T—i% BESSERE FENSTER UND TUREN www.warema.de
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Foto: Serge Ferrari

GESUNDHEIT WIRD GROSS GESCHRIEBEN

Alulux hat sich HERZ-
FIT gemacht

Plétzlicher Herztod". In Deutschland sterben jahr-
lich Giber 140000 Menschen am plétzlichen Herz-
tod. Das Herz kommt aus dem Rhythmus und
dann zum Stillstand. Viele der Betroffenen konn-
ten gerettet werden — durch Menschen, die bereit
sind zu helfen und durch frei zugdngliche Defib-
rillatoren. Alulux hat das zum Anlass genommen
und 5 neue Defibrillatoren angeschafft und hierzu
5 Personen im Unternehmen zu Gerdteverant-

(v.1.) Sergej Stol — Verantwortlicher Arbeitssicherheit,
Gregor Biermann - Gesamtvertriebsleiter, Prokurist,
Tanja Domscheidt - 2. Betriebsratsvorsitzende, Katrin
Meier — HR Managerin

wortlichen und Unterweisungsbefugte erklart.

Die Defi’s sind an zentralen Stellen im Unterneh-
men zu finden. Somit ist gewéhrleistet das inner-
halb von 60 Sekunden, von jedem Arbeitsplatz ein
Gerat erreichbar ist. Jeder der 18 ausgebildeten Ersthelfer bei Alulux wird zeitnah an diesen Gerdten ge-
schult und kann diese dann schnell holen und nutzen ,Niemand wiinscht sich einen Notfall, aber wir sind
fiir diesen Ernstfall jetzt bestens geriistet’, sagt Tanja Domscheidt (2. Betriebsratsvorsitzende) stellvertre-

tend fiir das Team aus Betriebsrat, Geschéaftsfiihrung, Arbeitssicherheit und HR.

www.alulux.de

AUF DEM WEG ZUM SCHLUSSELAKTEUR FUR NICHTBRENNBARE LOSUNGEN
SergeFerrari Ubernimmt Verseidag-Indutex

Die Serge Ferrari Gruppe hat am 4. August Ver-
seidag-Indutex von der Jagenburg AG erworben.
Damit starkt die Gruppe ihre Position als Welt-
marktfiihrer in den Bereichen textile Architek-
tur und modulare Strukturen und wird zu einem
Schlisselakteur fiir nichtbrennbare Lésungen. Sé-
bastien Ferrari, Vorsitzender und CEO der Serge-
Ferrari Gruppe, erklarte dazu:,Die Ubernahme von
Verseidag-Indutex ist fiir uns ein entscheidender
Schritt in unserem weiteren Wachstum und ein
strukturierender Schritt in ihrer internationalen

Sébastien Ferrari (CEO der SergeFerrari-Gruppe) und Dr.
Erich Broker (CEO der Jagenberg AG) bei der Unterzeich-
nung der Vertrage.
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Entwicklungs- und Innovationsstrategie. Wir sind
sehr stolz darauf, dass die Gruppe zum unange-
fochtenen Weltmarktfiihrer in zwei unserer strate-
gischen Markte wird: Textile Architektur und mo-
dulare Strukturen. Die Ubernahme von Verseidag,
einer ikonischen Marke und einem weltweit aner-
kannten fiihrenden Unternehmen, steht voll und
ganz im Einklang mit unserer gezielten Akquisiti-
onsstrategie, die es uns ermdglicht, unsere kom-
merziellen, produktbezogenen und technologi-
schen Féhigkeiten zu starken”. Verseidag-Indutex
ist der weltweit fihrende Hersteller von Glas-
PTFE-Membranen in den Bereichen textile Archi-
tektur und Modulare Strukturen.

Auch die Bereiche Industrie, Biogas, gro3forma-
tiger Digitaldruck und Sonnenschutz fiir die Bau-
und Automobilindustrie gehdren zum Portfolio.
Derzeit werden ca. 250 Mitarbeiter in vier Indust-
riestandorten in Krefeld und Umgebung beschaf-
tigt. Vertriebsniederlassungen befinden sich in Eu-
ropa (darunter der gro3te Markt in Deutschland),
Vereinigte Staaten, Mittlerer Osten und Hong-
kong. Verseidag und die iibernommenen Unter-
nehmen erzielten 2019 einen konsolidierten Um-
satz von 72 Mio Euro.

www.sergeferrari.com

Anzeige

Foto: Alulux

Einfach bestellt,
schnell geliefert

® Sofort-Programm fiir alle T30, T90
Feuerschutz- und Mehrzweck-
Objekttiiren OD

® mit optionalen Zusatzfunktionen:
Rauchschutz, Schallschutz, RC2/
RC 3 Einbruchhemmung

o Lieferzeit ab Auftragseingang
von max. 10-15 Arbeitstagen*

*Die angegebenen Lieferzeiten gelten ab 100 % klargestellter Bestellung
im Hormann Werk bzw. Freigabe der Werkszeichnung bis zur Auslieferung
an den Hormann Partner oder auf die Baustelle.

T30 J T9C
e

HORMANN

Tore «Tliren « Zargen « Antriebe



http://www.sergeferrari.com
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TOP-THEMA

BAUELEMENTEHANDLER

Sichere Bauelemente — gut beraten

Nach der letzten Kriminalstatistik des Bundesinnenministeriums sind die Einbruchzahlen in
Deutschland erneut deutlich gesufiken. Das heif3t aber nicht, dass Fensterhdndler das Thema
wieder aus den Augen verliéxen diirfen. Zeigen Sie dem Endkunden wie wichtig es ist, gerade
jetzt am EinbruchschutZnicht zu sparen! Lesen Sie, auf welche Vorsichtsma3Bnahmen die
Deutschen setzenqand*'welche Personengruppe am meisten Angst vor dem Einbrecher hat.

Einbruchschutz wirkt: Das Bundeskriminalamt (BKA) verzeich-
nete im letzten Jahr einen Riickgang um Uber zehn Prozent
im Vergleich zum Vorjahr. Seit 2015 sind die Fallzahlen beim Wohnungsein-
bruchsdiebstahl sogar von rund 167000 auf knapp tber 87000 gefallen.
Und sie kdnnten wegen der Coronakrise womdglich weiter zurlickgehen,
schlieBlich bleiben aktuell viele Menschen zu Hause und dann wird auch
seltener eingebrochen.

Bundesminister Horst Seehofer zeigt sich in einem Statement zur Polizei-
lichen Kriminalstatistik 2019 deshalb auch zufrieden: ,Beim Wohnungsein-
bruchsdiebstahl haben wir in den vergangenen Jahren unsere praventiven
MaBnahmen deutlich intensiviert. Die Aufkldrungskampagnen und staat-
liche Unterstitzungsleistungen wie das Forderprogramm flr den Einbau

"

von EinbruchschutzmalBnahmen wirken sich in sinkenden PKS-Zahlen aus!

Optimierungsbedarf bei Beratungsleistung

Aber in Sachen Einbruchschutz gibt es auch eine Kehrseite: Mehr als je-
der fiinfte Deutsche hat grole Angst vor Einbriichen. Andererseits haben
sich nur wenige zum Thema Einbruchschutz schon einmal beraten lassen.

20

Die, die das vorhaben, trauen der Polizei die héchste Beratungskompetenz
(86 %) zu. Deutlich abgeschlagen dagegen wird die Beratungskompetenz
der Fachhandler (66 %) beurteilt. Das brachte jetzt eine Studie von YouGov
heraus. Dabei wurden 2047 Personen Anfang Dezember 2019 mittels stan-
dardisierter Online-Interviews befragt. Die Ergebnisse sind gewichtet und
reprasentativ fir die deutsche Bevolkerung ab 18 Jahren.

Erstaunliche Ergebnisse treten dabei zutage: Offensichtlich hat die Bauele-
mente-Branche noch einen erheblichen Nachholbedarf in der Qualitat ih-
rer Beratungsleistung — nach der Polizei vertrauen die Deutschen noch am
ehesten den Beratungsleistungen der Sicherheitsfirmen (Beratungskompe-
tenz 82%). Schlusslicht in der Beratungsleistung bildet der Verkaufer aus
dem Baumarkt. Dieser wird von 29 Prozent als kompetent gehalten. Hier fallt
auf, dass fast ebenso viele Befragte (27%) Freunde oder Bekannte fir kom-
petent halten, wenn es um eine Beratung im Bereich Einbruchschutz geht.
Auch erschreckend ist folgende Aussage: Viele wahnen sich bereits durch
einen Bewegungsmelder in Sicherheit. Ein Viertel der Bevolkerung setzt un-
ter anderem darauf oder auf eine automatische Beleuchtung (24 %). Weiter
geben die Befragten an, zusatzliche Sicherheitsschlsser oder Verstarkun-
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In dieser Szene hat es der Einbrecher
geschafft, in 45 % der Falle aber bleibt es
beim Einbruchsversuch.

—

Wohnungseinbriiche in Deutschland

Quelle: Polizeiliche Kriminalstatistik
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gen an der Haustr (219%) oder Schlésser an Fenstern (20%) und Balkont(-
ren (19%) zu haben. Jeder dritte Deutsche (33%) hingegen hat keinen zu-
sdtzlichen Einbruchschutz.

Die Daten zeigen deutlich, dass Personen, die bereits Opfer eines Einbruchs
geworden sind, hdufiger auf mindestens eine zusétzliche Schutzmal3nahme
zurlickgreifen als jene, die bisher verschont blieben (70 vs. 57%).

Junge Frauen haben besonders
viel Angst vor Einbriichen

In Sachen Angstlichkeit zeigen sich deutliche soziodemographische Unter-
schiede. Am @ngstlichsten zeigen sich junge Frauen zwischen 18 und 24 Jah-
ren (39 %). Auch die gesamte jiingere Generation zwischen 18 und 24 Jahren
gibt mit 27 Prozent am haufigsten an, gro3e Angst vor Einbriichen zu haben
(vs. 22 % Gesamtbevolkerung).

Beim Geschlecht sind Abweichungen zu erkennen: Vier von finf Mannern
(81%) geben an, wenig bis keine Angst vor Einbriichen zu haben, wohin-
gegen nur zwei von drei Frauen (66 %) diese Aussage machen. Zudem fallt
auf, dass mit steigender Anzahl der im Haushalt lebenden Personen auch
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die Angstlichkeit zunimmt: So geben nur 16 Prozent der Alleinlebenden an,
grol3e Angst zu haben, wohingegen die mit finf oder mehr Personen Le-
benden dies etwa doppelt so hdufig (30 %) angeben.

Beratungsaspekt Versuchsquote
Dass die Beratung bei der Einbruchsschutzvorsorge so wichtig ist, zeigen
zwei Zahlen in der Polizeilichen Kriminalstatistik: Einerseits erreichen die
Fallzahlen einen erneuten Tiefpunkt. Andererseits scheitern mittlerweile
45 Prozent der Wohnungseinbruchdiebstahle bereits beim Versuch. Auch
2019 wurde dieser langanhaltende Trend, dass der Anteil, der nicht vollen-
deten Wohnungseinbriiche stetig steigt, weiter fortgesetzt. Das bedeutet:
Der (mechanische) Einbruchschutz wirkt tatsachlich, es lohnt sich also, in ei-
nen wirksamen mechanischen Einbruchschutz zu investieren, denn die Zahl
derer, die sich unrechtmalSigen Zugang in die Wohnungen verschaffen wol-
len, ist demnach kaum weniger geworden, sondern sie werden durch mo-
derne neue oder nachgertstete sichere Fenster und Turen immer haufiger
daran gehindert, ihren zweifelhaften Beruf erfolgreich auszutben.
Daniel Mund

21

Foto: Daniel Mund



TOP-THEMA SICHERHEITSTECHNIK

IM INTERVIEW MIT RUDIGER MULLER UND PETER MAYER VOM PFB ROSENHEIM

Wo greifen beim Fenster die
Finbrecher am liebsten an?

Eine echte Institution in Sachen sichere Bauelemente
ist das PfB Rosenheim, das jahrzehntelang Fenster,
Turen und Tore auf ihren Einbruchschutz und andere
sicherheitsrelevante Eigenschaften hin tUberpriift.
Wir haben mit den beiden Experten an der Spitze des
PfBs - Riidiger Miiller und Peter Mayer — gesprochen
und wollten wissen, was die Knackpunkte bei
Fenstern, Tiiren und Schiebeelementen sind.

GLASWELT _ Guten Tag Herr Miiller und Herr Mayer, Sie fiihren mit dem
PfB Rosenheim ein Institut, welches als Kerngeschdft unter anderem die Prii-
fung und Zertifizierung von sicherheitsrelevanten Bauelementen anbietet.
K6nnen Sie kurz Ihre berufliche Herkunft und die Entwicklung des PfBs be-
schreiben?

Peter Mayer _ In meinem Bachelor- und Masterstudium habe ich mich mit
der Thematik mechatronischer Beschldge und deren Bewertung hinsichtlich
der einbruchhemmenden Eigenschaft als auch mit Nachristprodukten und
einem mdoglichen Weg zu einem europdisch einheitlichen Standard beschaf-
tigt. Seit meinem Eintritt im PfB Rosenheim habe ich die verschiedenen Prf-
bereiche durchlaufen und seit diesem Jahr die Leitung der Zertifizierungs-
stelle und die administrative Leitung Ubernommen. Mein Schwerpunkt lag
hierbei immer auch unter anderem im sicherheitsrelevanten Bereich. Stets
versuchen wir das PfB fortzuentwickeln und konnten soeben in der Zertifi-
zierungsstelle die Anerkennung flr die Zertifizierung einbruchhemmender
Tore nach DIN/TS 18194 erlangen.

Riidiger Miiller _ Seit 1971 arbeite ich im Bereich der Prifung, Uberwa-
chung und Zertifizierung von Bauelementen. Im sicherheitsrelevanten Be-
reich lag auch immer ein Schwerpunkt meiner Tatigkeit. Die Beschldge und
Systeme sind heutzutage meist ein Zusammenspiel aus Elektronik, Informa-
tionssystem und Mechanik. Es ist daher auch essentiell, dass sich das PfB stets
fortentwickelt und sich mit diesen Komponenten fachspezifisch auseinan-
dersetzt. Das PfB justiert stets nach und passt das Angebot auf die marktspe-
zifischen Wiinsche an.

GLASWELT _ Haben sich Bauelemente im Lauf der Jahre im sicherheits-
relevanten Bereich weiterentwickelt? Sind die Elemente sicherer geworden?
Miiller _ Wenn ich im Bereich der Sicherheit an Bauelemente die norma-
tive Entwicklung betrachte, so ist bereits aufgrund dieser Steigerungen der
normativen Anforderungen eine hohe Weiterentwicklung von 1983 durch
DIN 18103 bis zu 2011 durch die europdische Norm DIN EN 1627 ff im sicher-
heitsrelevanten Bereich zu erkennen. Das bedeutet, dass die Elemente in den
letzten ca. 30 Jahren sehr sicher geworden sind. Gerade bei den unteren
Klassen von RC 1 bis RC 3, bei denen dem Taterverhalten entsprechend der
Verbraucher am hdufigsten mit Einbruchsversuchen zu rechnen hat, ist eine
wesentliche konstruktive Verbesserung eingetreten.

Mayer _ Der stetige Fortschritt in Konstruktion und auch das sich wandeln-
de Taterverhalten und die damit einhergehende Veranderung der Einbruch-
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taten, verlangt eine dauerhafte Optimierung der Bauelemente. Die digitale
Anbindung von sicherheitsrelevanten Bauelementen in smarte Steuerungen
eroffnet auch neue Angriffsmoglichkeiten. Diese sind zum einen am Bauele-
ment direkt vorhanden, da die Elemente mit dem Einbau zusatzlicher Steu-
erungen neu konstruiert werden, und zum anderen zeigen die Ansteuerun-
gen und digitalen Vernetzungen Schwachstellen auf. Dies erstreckt sich auf
alle Widerstandsklassen.

GLASWELT _ Bis zu welcher Sicherheitsklasse konnen die Fensterhersteller
bei lhnen Priifungen absolvieren?

Mayer _ Im PfB werden flir die Fensterhersteller Priifungen in allen Sicher-
heitsklassen durchgefiihrt. Dies bedeutet, dass Prifungen sowohl bei RC 1
bis zur hochsten Gruppe RC 6 durchgefiihrt werden. Dies erfordert einen ho-
hen konstruktiven, aber auch nicht zuletzt einen kraftorientierten Aufwand
unserer Prifer!

GLASWELT _Wenn Sie auf Ihre Priifabldufe blicken, wo liegen die
Schwachstellen bei einem Fenster?

Miiller _ Die Schwachstellen an den Fenstern sind vor allem bei Befestigun-
gen der Beschlagsteile sowie der Verglasung. Hier spielen die Werkstoffe ei-
ne wesentliche Rolle. »

Riidiger Miiller (r.), Institutsleiter des PfB Rosenheim, und Peter Mayer, Leiter der
Zertifizierungsstelle und administrativer Leiter des PfB Rosenheim.

GLASWELT | 09.2020

Foto: Axel Oland



ICOR

Das erste universelle Baukastensystem fur Fenster- und Tirprofile

l[u

PERSONALISIERTES ANGEBOT OPTIMIERUNG DER LOGISTIK REDUZIERUNG DER KOMPLEXITAT

iCOR ist der modulare Kern des Profilsystems Elegant und zeichnet sich aus durch ein
standardisiertes Profildesign im Falzbereich, wo Rahmen und Fliigel aufeinandertreffen.

Somit wird eine vollstandige Austauschbarkeit von Rahmen und Fliigeln gewahrleistet, wodurch sich

die Komplexitat bei Fertigung und Logistik drastisch reduziert. Zudem ermdglicht iCOR eine groRere

Anzahl von Designoptionen: Dank der modularen Konzeption kann ein Rahmen mit unterschiedlichen u
Flugelausfiihrungen kombiniert werden. dece u n I nck

ELEGANT-DECEUNINCK.DE
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GLASWELT _ Und was sind die Knackpunkte bei einem Hebe-Schiebe-
oder Parallel-Schiebe-Kipp-Element?

Miiller _ Knackpunkte bei der Einbruchhemmung sind bei einer Hebe-
Schiebet(r die niedrigen Schwellenhéhen, da man hier den Fliigel relativ
leicht dartberbringt, wenn die Hinterhakung des Mittelstol3es zu schwach di-
mensioniert ist. Daraus resultiert der zweite Schwachpunkt, die Hinterhakung
am Mittelstol3. Diese ist in der Regel nicht ohne Metallprofile realisierbar.
Bei einer PSK sind die Verriegelungen in der Regel nicht das Problem, da
ein umlaufender Verschluss maglich ist. Hier ist es aus unserer Erfahrung
eher ein Schwachpunkt, dass bei vielen Verschlusspunkten eine sehr ho-
he Positionsgenauigkeit der SchlieBbleche notwendig ist, da durch die lan-
gen Getriebestrecken die hinteren Verschlisse einen groRen Schleppfehler
aufweisen. Bei beiden Konstruktionen sind Holz-Alu-Elemente im Hinblick
auf die Ausfiihrung der Glasanbindung mit grofSer Sorgfalt zu fertigen, da
bei der Einbruchhemmung ansonsten die Verglasung relativ einfach zur
Angriffsseite geldst werden kann. Auch hinsichtlich der Luftdurchldssigkeit
und Windlast sind bei HA-Elementen die AuBBenschalen ausreichend zu be-
festigen, da bei Windsog die Verglasungen — wenn nicht geklebt — gerne
die innere Anlagedichtung verlassen und zur Aulenseite bewegt werden.

GLASWELT _ Und bei der Haustiir? Wo greifen hier die Einbrecher am
liebsten an?

Miiller _ Haustiren sind schon allein aufgrund der massiven Bauweise und
der heute Ublichen Mehrfachverriegelung schwer zu Gberwinden. Die An-
griffspunkte flr Einbrecher sind immer noch der Bereich an der SchlielSkan-
te d.h. dem Hauptschloss und oder dem Mehrfachverriegelungsschloss so-
wie der Verglasung.

Mayer _ Durch die Einbindung weiterer smarter Komponenten in die Tir-
systeme werden auch zusatzliche Antriebe und Steuerungen in diesen Berei-
chen mit verbaut. Hierdurch ergibt sich eine gednderte Situation im Turblatt
und Zargenbereich, welche Uberprift werden sollte. Dies kann auch durch
eine Beurteilung von erfahrenen Priifern ohne eine erneute Priifung des voll-
standigen Turelementes erfolgen.

GLASWELT _ Kann man einem Fenster-Werkstoff einen material-imma-
nenten Vorzug fiir sichere Elemente ausweisen?

Miiller _ Generell kann man dies durchaus feststellen. So ist der Werkstoff
Kunststoff aufgrund seiner Zahigkeit und Elastizitdt schwieriger durch He-
belwerkzeuge zu Gberwinden. Der Werkstoff Holz hat die Problematik des
Splitterns und Aufreilens, was bei Angriffen in den hoheren Klassen durch
Kombinationen mit Laminatwerkstoffen oder dem Delignit Panzerholz
oder Mehrschicht Werkstoffe verbessert wird. Bei gleicher Verriegelung, Be-
schlagseinsatz, Verschraubung und allen weiteren Komponenten ist die Aus-
sage — die Holzleute mdgen mir das verzeihen — berechtigt, dass hier der
Werkstoff Kunststoff vorteilhafter ist.

GLASWELT _ Ein wichtiges sicherheitsrelevantes Bauteil fiir ein Fenster ist
der Beschlag. Was machen Fensterbauer im Zusammenhang mit der Be-
schlagsverwendung fiir RC-Fenster immer mal wieder falsch?

Miiller _ Richtig ist, dass gerade bei den einbruchhemmenden Bauelemen-
ten, insbesondere dem Fenster, der Beschlag eine dominierende Rolle tber
bestanden oder nicht bestanden bei den Prifungen darstellt. Bei der Be-
schlagsverwendung ist es wichtig, dass sich der Fensterbauer erkundigt, aus
welchen Materialien die Verriegelungselemente hergestellt sind. Gerade in
dem RC Bereich ab RC 3 und auf alle Falle ab RC 4 kann mit Druckgussbe-
schldgen normalerweise kein Erfolg erzielt werden. Hier missen Frasteile aus
VA Stahlen eingesetzt werden.
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Im PfB Rosenheim werden fiir die Fensterhersteller Priifungen in allen
Sicherheitsklassen bis zur hdchsten Gruppe RC 6 durchgefiihrt.

GLASWELT _Es gibt Beschlagsentwicklungen, die eine Kippstellung der
Fenster in Zusammenhang mit einer RC2-Widerstandsklasse méglich ma-
chen. Wie beurteilen Sie solche Features?

Miiller _ Ich beurteile Kippfenster in zweierlei Hinsicht kritisch. Zum einen
ist es die ungunstigste Art, um flr Luftung zu sorgen und zum anderen ist
ein hoher Aufwand notwendig um zu verhindern, dass man ein gekipptes
Fenster nicht Gberwinden kann.

GLASWELT _ Wohnungsabschlussttiren sind bei MFH das vorrangige Ziel
von Einbrechern. Wie ldsst sich dieses Element besonders sicher ausstatten?
Miiller _ Es ist richtig, dass Wohnungsabschlusstiren ein vorrangiges Ziel
des Einbruchschutzes sind. Wohnungsabschlusstiiren werden auch im Ge-
gensatz zu Hausttren vermehrt von ungebetenen Gasten angegriffen. Der
Kunde sollte sich fragen, welches Tdterverhalten in seinem Umkreis vorliegt
und welche Wohnungsabschlusstiren in welcher Widerstandsklasse er zu
wahlen hat. Hier empfehle ich, sich an die poliz. Beratungsstellen zu wenden
oder in den Herstellerverzeichnissen der KPK nachzusehen, inwieweit Her-
steller mit zert. Wohnungsabschlusstiiren den Nachweis erbracht haben.

GLASWELT _ Das PfB Rosenheim entwickelt sich stets fort. Welche Ent-
wicklungen sind fiir die zweite Jahreshdilfte 2020 geplant?

Miiller _ Nach dem Motto ,wer rastet der rostet” kenne ich so gut wie kei-
nen Stillstand. Dies beweist schon allein die Tatsache, dass wir neben der Er-
héhung auf stattliche 20000 m” Grundfldche mit drei Hallen und weiteren
hoch qualifizierten Spezialisten und Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern vom
Beginn des Priifmobils und dem Hinterhaus an, die Zukunft sehr positiv se-
hen werden. So planen wir nicht zuletzt aufgrund des soeben durchgefiihr-
ten Bezuges der 3. Prifhalle weitere interessante Neuerungen! Hierzu freu-
en wir uns, diese Informationen den Lesern in der Oktoberausgabe zukom-
men lassen zu kénnen.

LASWELT _ Meine Herren, herzlichen Dank fiir dieses Doppelinterview
und ich bin gespannt auf die Neuigkeiten fiir unsere Oktoberausgabe.  w==

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund.
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GAYKO SICHERHEITSAUSSTATTUNG HALT EINBRUCH STAND

Sicherheitsprodukte
zahlen sich aus

Fensterbauer Gayko stellt bei seinen Produkten die
Sicherheitstechnik in den Fokus und verfolgt das Ziel,
hierbei BranchenmaBstibe zu setzen. Uber die Effizienz
der Gayko-Technik konnten sich vor kurzem auch Stefan
Wulff vom Partner-Betrieb Fenster & Tiiren Forum,
Elmshorn, und seine Kundin liberzeugen, bei der ein
Einbruchsversuch damit erfolgreich abgewendet wurde.

mmmmmm  Das Haus der Kundin in Norderstedt
im Stden von Schleswig-Holstein
konnte dank der Gayko Sicherheitsausstattung
(eingebaut 2014) vor dem Zugriff eines Einbre-
chers verschont werden. Dieser scheiterte an
einer Terrassentir dank der Gayko-Sicherheits-
Technologie. Seit der Markteinfihrung vor tber
20 Jahren sei so noch kein einziger Einbruchs-
versuch gegliickt, wie der Anbieter unterstreicht.
Die verwendete Sicherheitstechnologie heil3t
GaykoSafeGA, ist DIN EN 1627 ff geprift und zer-
tifiziert bis RC3 sowie VdS anerkannt.
Als der Einbrecher in Norderstedt die Hausbesit-
zerin zurlickkommen hérte, ergriff er die Flucht.
Was wdre passiert, wenn sie nicht frihzeitig zu-
rickgekommen ware? Gar nichts, so Gayko.
Wenn Larm keine Rolle spielt, versuchen Einbre-
cher schon einmal mit viel zeitlichem Aufwand
ein Loch in das Sicherheitsglas zu schlagen, um
an den Griff zu kommen und das Fenster zu ent-
riegeln. Der in Norderstedt verbaute ,Bessere-Si-
cherheits-Griff” (Gayko BSG) ist selbstsperrend
und hat den Schlie8zylinder im Sockel des Fens-
tergriffs statt im Griffteil. Er arretiert alle beweg-
lichen Schliel3teile des Beschlags unverdnderlich
und verhindert jeden Aufhebelversuch.
Dazu Gayko-Partner Stefan Wulff. ,Ich kann im
Kundengesprach Aufkldrungsarbeit leisten. Aber
erst, wenn man es selbst miterlebt hat, wie Kun-
den ihre Angst vor dem Eindringen in ihre Privat-
sphdre schildern, weild man, wie wichtig das The-
ma ist. Gayko hat definitiv eine der besten L&sun-
gen am Markt. Wir verkaufen einen groflen Teil
unserer Fenster mit Sicherheitsmehrwert”

092020 | GLASWELT

Einbruch vereitelt: An diesem Fenster von Gayko, das mit einem BSG Griff
ausgeriistet ist, scheiterte der Einbrecher.

Seine Kundin hat Ubrigens direkt gehandelt und
auch andere Bauelemente im Haus beauftragt.
SafeGA-Sicherheitsfenster  differenzieren  sich
durch eine sehr stabile Konstruktion (Gayko ESP)
und eine Fensterverriegelung mit patentiertem
gegenlaufigen Verschluss-System (Gayko GVS).
Durch™ diese Gegenldufigkeit wird verhindert,
dass der Fensterfligel bei einem Einbruchsver-
such soweit verschoben werden kann, dass sich
die Stahl-Pilzzapfen aus den speziell entwickel-
ten SicherheitsschlieBstiicken schieben lassen.

Flr Turen bietet der Hersteller das automatische
VerschlieBsystem Gayko ASV. Beim Zuziehen der
Tar fahren automatisch Fallenriegel aus. Als Neu-
heit wird GaykoSafeGA5000SL, das erste Sicher-
heitsfenster, das auch im gekippten Zustand Ein-
bruchschutz in der Widerstandsklasse RC2 bietet.
Die hochste Ausstattungsstufe ist SafeGA8000
im Agebot. Ein neues RC3-Systemgutachten be-
legt, dass Gayko nun iiber fast alle Offnungsarten
Fenster und Haustiren in RC3 liefern kann. Sa-
feGAB000 wird von der Kundin aus Norderstedt
nun als Standard im ganzen Haus nachgertstet.

Barrierefreiheit und Design

Den Wechsel zur Mehrwertstrategie hat Gayko
bereits vor einigen Jahren vollzogen. Neben den
Features im Bereich Sicherheit finden sich diese
Alleinstellungsmerkmale auch bei vielen ande-
ren Themenbereichen, etwa bei Designvarianten
oder Barrierefreiheit. Ein gro3er Teil der in Wilns-
dorf gefertigten Kunststofffenster wird heute z.B.
mit dem Eckdesign (Gayko EDS) ausgeliefert, das
an eine handwerkliche Verzapfungstechnik von

Holzfenstern erinnert. Endkunden seien bereit,
dafiir einen fairen Preis zu zahlen.

Immer wichtiger wird das barrierefreie Bauen.
Ein schwellenfreier Zugang zur Terrasse erweitert
den Wohnraum. Dank einer extrem flachen Alu-
minium-Bodenschwelle ermdglichen Gayko Ter-
rassentiiren einen barrierefreien Zugang und den
flieRenden Ubergang von drinnen nach drau-
Ren. Barrierefreiheit gewahrleistet auch das An-
triebsystem GaykoMotronic, das die Verriegelung
am Fligel offnet oder schliefSt und die Glasfron-
ten bewegt. Diese Produkte gibt es auch in Si-
cherheitsausfiihrung. Bedient werden sie mittels
Smarthome-App oder Fernbedienung.

Y, S —
‘\!f/‘ IN Q1+ Q2 ZWEISTELLIG
GEWACHSEN

Das Gayko Fenster-Tirenwerk konnte trotz Corona-
Krise im ersten Halbjahr dank erfolgreicher
Marktbearbeitung der Fachbetriebe vor Ort ein
zweistelliges Wachstum erzielen. Hier zahlte sich die
Mehrwertstrategie in Bezug auf technisches Know-
how, Fachpartnernetz und Qualitatsgedanke aus.
Verkauft werde nicht das,nackte” Fenster, sondern
der Mehrwert eines hochtechnischen Produkts. Gayko
gehe konsequent (iber ausgewdhlte und geschulte
Fachbetriebe und deren Beratungsservice. Zudem
biete man Produkte mit Alleinstellungsmerkmalen an.
Gayko hat ein umfangreiches Programm an Fenster-
und Tarentypen und Designs aus Kunststoff und Alu.
www.gayko.de
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MIT ROTO PROFESSIONAL SERVICE IM DIALOG

,Die ZwangsschlielSungen riefen
offenbar viele Ganoven auf den Plan”

Um Corona dreht sich derzeit vieles, aber langst nicht alles. Diesen Eindruck gewann die Redaktion
wahrend eines Interviews quasi vor ihrer Haustiir. Sie hatte sich zum Fachgesprach am Hauptsitz

der Roto-Gruppe in Leinfelden-Echterdingen verabredet. In der Diskussion mit Dr. Christian Faden,
Geschéftsfiihrer der Roto Frank Professional Service GmbH, und Volker Schirrmacher, dessen Unternehmen
seit wenigen Monaten ebenfalls zu den ,Service Friends fiir Fenster und Tiiren” gehort, kam einiges auf
den Tisch. Erfahren Sie mehr liber Einschdtzungen, Entwicklungen und eine neue Exklusivitat.

GLASWELT _ Meine Herren, lassen Sie uns zundichst (iber den Sicherheits-
markt allgemein reden. Wie stark hat ihn die Pandemie bisher beeinflusst?
Dr. Christian Faden _ Die Auswirkungen kann man als intensiv und unter-
schiedlich gleichermal3en beschreiben. Sie waren und sind zum Gliick nicht
nur negativ. Dadurch, dass sich die Menschen speziell in der Lockdown-
Phase Uberwiegend zuhause aufhielten, ging die Zahl der Wohnungsein-
briche weiter signifikant zuriick. Das ist auf der einen Seite natirlich er-
freulich. Andererseits brachen der Branche die aus Einbriichen resultieren-
den Reparaturauftrdge weg. Hinzu kommt, dass durch das,Stay home” das
generell gestiegene Sicherheitsbedrfnis nicht,aktiviert” wurde. Im Gegen-
satz dazu zog das gewerbliche Einbruchschutz-Geschaft im Wesentlichen
Corona-bedingt recht deutlich an. Die zeitweisen ZwangsschlieSungen von
Restaurants, Hotels, Boutiquen etc. riefen offenbar viele Ganoven auf den
Plan. Dieser ,Sondereffekt” konnte

aber am Ende das Minus im Privat-

sektor nicht kompensieren. Aller- ¥
dings denke ich, dass sich die Bran-
che kiinftig mehr um das gewerbli-
che Segment kiimmern sollte.
Volker Schirrmacher_7u er-
wahnen ist auch, dass die polizeili-
che Aufklarungsarbeit vor Ort nicht
oder nur sehr eingeschrankt erfol-
gen konnte. Zudem mussten wir
feststellen, dass die Nachfrage von
Hausverwaltungen schwachelte. Ein Hauptgrund: Der Lockdown fiihrte da-
zu, dass Eigentiimerversammlungen hdufig ausfielen und deshalb keine Sa-
nierungs- und Renovierungsbeschliisse getroffen wurden. Aber das alles 16st
sich nun langsam wieder auf, so dass ich auf einen sukzessiven Abbau des in-
zwischen aufgestauten Bedarfs hoffe.
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Dr. Christian Faden

Foto: Roto

GLASWELT _ Konnten die Ihnen angeschlossenen Betriebe eigentlich
komplett durcharbeiten?

Faden _ Per saldo ja. Lediglich in der ersten Lockdown-Phase war bei
einigen Endkunden eine gewisse Zurlckhaltung zu spiren, Handwerker
ins Haus zu lassen. Das legte sich aber schnell wieder. Dazu trugen zwei-
fellos auch die von uns zentral entwickelten und von den Partnerfirmen
umgesetzten Vorsichtsmafinahmen wie Desinfektions- und Maskenpflicht
sowie die genaue Beachtung von Abstands- und Hygieneregeln konkret
bei.
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GLASWELT _ Sie sagten eben, dass Corona nicht nur negative Folgen fiir
die Branche habe. Was ist denn positiv?

Faden _ Die Pandemie sorgte und sorgt dafir, dass der Stellenwert des ei-
genen Zuhauses fir die Menschen weiter steigt. Dadurch erhéht sich auch
die Bedeutung von Fenstern und Turen. Das drfte sich positiv auf die ent-
sprechende Investitionsbereitschaft auswirken. Wir glauben, dass es sich
dabei um einen generell stabilen bzw. noch wachsenden Trend handelt.

GLASWELT _ Was erwarten Sie fiir die zweite Jahreshdilfte? Und fiir 20217

Faden _ Mit Blick auf die allgemeine Marktsituation diirfte es von erheb-

licher Bedeutung sein, ob die bisher fir den Herbst 2020 hdufig angekin-

digte Pleitewelle in der deutschen Wirtschaft tatsdchlich eintritt. Behalten

die Skeptiker recht, dirfte das auch die Branche in Mitleidenschaft ziehen.
Hier gilt es zundchst abzuwarten.
Und nattrlich wird entscheidend
sein, ob es zu einem zweiten Lock-
down kommt. Was 2021 angeht,
will ich mich nicht als Kaffeesatzle-
ser betdtigen. Fest steht meines Er-
achtens: Je spater ein Impfstoff zur
effizienten Virusbekdmpfung ver-
flgbar ist, umso langer fahrt das
Marktauto nur mit angezogener
Handbremse.

GLASWELT _ Wie ist es denn fiir Ihr Unternehmen als Teil der Roto-Gruppe
2020 bisher gelaufen?

Faden _ Wir sind trotz der marktbedingten Schwdche des Sicherheitsge-
schéftes nicht unzufrieden. Insgesamt erzielte die Roto Frank Professional
Service GmbH im 1. Halbjahr ein zweistelliges Umsatzplus gegeniber der
vergleichbaren Vorjahresperiode. Damit zahlte sich das Angebot eines brei-
ten Dienstleistungsspektrums (Anmerkung der Red.: siehe Kasten), das die
Abhéngigkeit von einem Segment vermeidet, erneut aus. Unsere Diversifi-
zierungs-Strategie greift also. Bei genauerer Analyse des Wachstums zeigt
sich, dass alle deutschen Partnerfirmen tber dem Vorjahr liegen. Anders
sieht es leider bei unserem Netzwerk-Mitglied Keller in der Schweiz aus. lhm
verhagelte der dort schon Ende Februar angeordnete rigorose Lockdown
das Geschdft, denn die fiir seine Kunden- und Auftragsakquise enorm wich-
tigen Verbrauchermessen fanden schlicht nicht statt. Um die Einbul3en zu-
mindest teilweise zu kompensieren, haben wir das Instrument,Online-Mar-
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keting” noch starker eingesetzt und entsprechende Kampagnen realisiert.
Mit — dbrigens auch in Deutschland — gutem Erfolg.

GLASWELT _ Und wie stufen Sie
die Chancen lhrer Division im wei-
teren Jahresverlauf ein?

Faden _ Wenn die eben beschrie-
benen Rahmenbedingungen mit-
spielen, bin ich durchaus optimis-
tisch. Dabei vertraue ich in erster Li-
nie der eigenen Leistungskraft und

Die Nachversorgung von Fenstern
und Tiren ist ein erfolgreiches
Geschaftsmodell.

ben am Ende mehrere Faktoren den Ausschlag. Um mit dem wichtigsten zu
beginnen: Mich hat das Konzept von Roto Professional Service (RPS) voll tiber-
zeugt, weil es mit meinem der letz-
ten Jahre nahezu identisch ist. Ich
weil3, dass die Nachversorgung von
Fenstern und Tren in ihrer breites-
ten Definition ein erfolgreiches Ge-
schaftsmodell ist und kiinftig noch
mehr sein wird. Daraus resultierten
und resultieren flr Schirrmacher Si-
cherheits- und Fenstertechnik zum

der Fahigkeit, B2B- und B2C-Kunden
mit hoher Arbeits- und Servicequali-

Volker Schirrmacher

Teil neue und in jedem Fall tragfahi-
ge Perspektiven.

tdt zu Uberzeugen. Meine Zuversicht

beruht u.a. auf zwei externen” Faktoren. Da ist zundchst die staatliche KfW-
Forderung, die die Entscheidung privater Investoren fir nachtrdgliche Ein-
bruchschutzmalBnahmen wesentlich begiinstigt. Auferdem bewerte ich die
praktische Wirkung der befristeten Mehrwertsteuersenkung viel positiver als
manche Kritiker, denn wir bewegen uns etwa bei einer kompletten Fenstersa-
nierung schnell im Bereich von mehreren tausend Euro. Da sind dann drei Pro-
zentpunkte weniger schon relevant. Insofern schlielSe ich nicht aus, dass wir
zum Jahresende noch ein kleines Auftragshoch erleben.

GLASWELT _ Das wdren doch (iberwiegend Vorzieheffekte, oder?
Faden _ Mag sein. Aber die sind mir allemal lieber als gar keine Effekte.

GLASWELT _ Herr Schirrmacher, das von Ihnen 1994 gegriindete Unterneh-
men gehért seit dem 1. April 2020 ebenfalls zum RPS-Verbund. Welche Griinde
haben Sie zum Verkauf bewogen?

Schirrmacher _ Lassen Sie mich zunéchst betonen, dass alle Gesprache und
Verhandlungen mit den Roto-Verantwortlichen konstruktiv und partnerschaft-
lich verliefen. Sie waren auf beiden Seiten stets von einer positiven Grundhal-
tung gepragt. Wie immer bei solchen einschneidenden Entscheidungen ga-

\1/ NETZWERK IN BALLUNGSREGIONEN

Seit Anfang 2019 agiert die Roto Frank Professional Service GmbH (RPS) als eigenstén-
dige Gesellschaft unter dem Dach der Roto Frank Holding AG. Unter RPS wird das B2B-
Geschaft z.B. mit Fensterherstellern realisiert. Auf den B2C-Bereich konzentrieren sich
inzwischen sieben qualifizierte und etablierte Partnerbetriebe wie Schirrmacher Sicher-
heits- und Fenstertechnik, erldutert Geschéftsfiihrer Dr. Christian Faden. Damit decke
man fast alle groBen Ballungsrdume in Deutschland und der Schweiz ab, neue Stand-
orte sollen (kurzfristig) folgen. Die integrierten Unternehmen firmieren weiter unter ih-
ren bei den Kunden oft seit Jahrzehnten bekannten Bezeichnungen. Zusatzlich treten
sie gemeinsam als, Service Friends fur Fenster und Tiren” auf. Diese Dachmarke wen-
de sich an Endkunden sowie an (polizeiliche) Sicherheitsberater, die im Kontakt mit
Bauherren und Hauseigenttimern stehen. Uber das vielfdltige Leistungsportfolio (War-
tung, Reparatur, Modernisierung, Nachriistung und Ersatzteilservice) informiere u.a. ei-
ne zentrale Homepage. Interessenten und Kunden leite man an den entsprechenden
Partner in der jeweiligen Region weiter. Das bundesweite Label,Service Friends" signa-
lisiere also die Mitgliedschaft in einem erfahrenen Netzwerk-Verbund, der ein umfas-
sendes Nachversorgungs-Paket fur Fenster und Tiren sdmtlicher Produzenten anbiete.

www.roto-professional-service.de
www.service-friends.de
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GLASWELT _ Welche Aspekte spielten fiir Sie noch eine wesentliche Rolle?
Schirrmacher _ Die Ubrigen Firmen im RPS-Netzwerk sind versierte und
kompetente Betriebe. Von dem kontinuierlichen Austausch untereinander
verspreche ich mir zielgerichtete Informationen, Ideen und Impulse, die uns
und letztlich dem Unternehmensverbund konkret nutzen. Gemeinsames
professionelles Marketing ist ein weiteres Stichwort. Hier haben wir im Ver-
bund und mit Roto an unserer Seite mehr Moglichkeiten, marktorientiert zu
handeln, als das fiir den einzelnen Betrieb machbar ware. Das gilt u.a. fir
die von Herrn Dr. Faden bereits erwdhnten Online-Kampagnen. Die ersten
Monate unserer Zugehdrigkeit zu den Service Friends haben meine  »

Anzeige

GfS EH-Turwachter. Einfach. Schnell. Sicher.

Stangengriff

Voralarm

Seit iiber 40 Jahren sichern wir lhre Notausgénge, mehr als
15 Jahre mit dem GfS EH-Tiirwéchter. Einfach. Schnell. Sicher.
e Gepriift und zugelassen gemaR DIN EN 179/1125

o Wirksame Hemmschwelle

o (Jffnung mit einem Offnungsvorgang
e (Optional mit Voralarm bei Antippen

o Keine Elektroinstallation,
da batteriebetrieben

e 5 Jahre Herstellergarantie

Wir erklaren’s Ihnen:

Mo. —Do.: 8.00- 17.00 Uhr
Fr.: 8.00 bis 14.00 Uhr
zur Verfigung.

040-790 1950

D

www.gfs-online.com

Unser Beraterteam steht Ihnen


http://www.roto-professional-service.de
http://www.service-friends.de
http://www.gfs-online.com
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Erwartungen jedenfalls schon mehr als erfllt. Nicht zu-
letzt freue ich mich flr unsere knapp 20 qualifizierten Mit-
arbeiter Uber die neue Konstellation. Der starke Partner
Roto bietet ihnen Stabilitdt und Zuverldssigkeit.

GLASWELT _ Wie froh sind Sie denn (iber den Neuzu-
gang, Herr Dr. Faden?

Faden _ Natirlich sehr froh. Wie Sie wissen, war es von
Anfang an unser Ziel, in allen Ballungsregionen durch
qualifizierte und etablierte Partnerbetriebe vertreten zu
sein. Mit der Akquisition von Schirrmacher Sicherheits-
und Fenstertechnik decken wir mit Rhein-Ruhr und Rhein-
Main gleich zwei weitere Grofrdume ab. Zudem konnen
wir einen nachhaltigen Kompetenzgewinn verbuchen,

Der gemaB VdS-Richtlinien 3168
zertifizierte Nachriistheschlag von
Roto leistete wihrend der unter
erschwerten Bedingungen vorge-
nommenen Priifung hartnackig Wi-
derstand. Genau: iiber 6,5 Minuten.
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Schirrmacher _ Die VdS-Priifung richtet sich weniger
nach Laborbedingungen, sondern entspricht eher dem,
was wir auch in der Praxis bei Einbriichen sehen. Die VdS-
Tests finden an einem voll ausgestatteten Fenster unter re-
alen Bedingungen mit,Worst case-Charakter” statt. Die in
den DIN EN 1627-30 geforderte Mindest-Widerstandszeit
flr RC 2 betrdgt bekanntlich drei Minuten. Der jetzt zerti-
fizierte Roto-Beschlag brachte es selbst bei den erschwer-
ten Kriterien auf tiber 6,5 Minuten.

GLASWELT _ Heil3t das, dass Sie die DIN fiir obsolet hal-
ten?

Faden _ Uberhaupt nicht. Die DIN ist und bleibt gerade
fr die Fachberatung vor Ort zu Recht das Mafs der Din-

denn bei dem Unternehmen handelt es sich um einen in

der Branche renommierten Spezialisten mit mehr als 25-jahriger Markt- und
Praxiserfahrung und hoher fachlicher Anerkennung z.B. in Kreisen der Lan-
deskriminaldmter. AuBerdem ist Herr Schirrmacher, der als Geschaftsfihrer
in der Firma bleibt, offentlich bestellter und vereidigter Sachverstandiger fir
mechanische Sicherheits- und Beschlagtechnik. Auch das macht die beson-
dere Expertise deutlich.

GLASWELT _Die RPS-Landkarte weist bei Ballungsgebieten nur noch
relativ wenig weil3e Flecken auf. Einer davon ist ausgerechnet die Region
Stuttgart und damit die Roto-Heimat. Was tut sich hier?

Faden _ Mit Ihrer Feststellung legen Sie gewissermaf3en den Finger in die
Wunde. Dabei ist es keineswegs so, dass wir bei der Suche nach einem ge-
eigneten und zu uns passenden Netzwerk-Partner untatig waren. Im Ge-
genteil: Wir haben uns permanent umgesehen und zahlreiche Gesprdche
mit potenziellen Kandidaten” aus der Region gefiihrt. Leider blieb unseren
BemUhungen der Erfolg aus unterschiedlichen Griinden am Ende versagt.
Deshalb erarbeiteten wir ein neues Konzept, um die Liicke im Roto-Stamm-
gebiet zu schlieBen. Es befindet sich nach Zustimmung durch Vorstand und
Aufsichtsrat der Holding inzwischen bereits in der Realisierungsphase. Ich
rechne damit, dass wir Sie kurzfristig tber den Vollzug informieren kénnen.

GLASWELT _ Themenwechsel: Sie haben (iber die erste Zertifizierung fiir
einbruchhemmende Fensterbeschlige berichtet. Was steckt dahinter?

ge in der mechanischen Nachriistung. Mit unserem neuen
Zertifizierungsprojekt wollten wir noch einen Qualitdtsschritt weitergehen
und mit dem Nachristbeschlag,PM 12/16-VdS” einen neuen Standard in der
Einbruchhemmung setzen. Natirlich erhoffen wir uns dadurch auch einen
- zudem exklusiven — Wettbewerbsvorteil mit starker Differenzierungskraft.

GLASWELT _ Welche Fensterarten kénnen denn mit dem Beschlag nach-
gertistet werden?

Schirrmacher _ Er eignet sich grundsatzlich fir alle Holz- und Kunststoff-
fenster ungefdhr ab Baujahr 1980. Der Einbau in noch dltere Fenster ist the-
oretisch zwar meist auch moglich, aber da sollte man genau abwdgen, ob
sich das noch lohnt. Im Gegensatz zu anderen NachrUstprodukten wird der
neue Beschlag nicht aufgeschraubt, sondern verdeckt in das Fenster inte-
griert. Dadurch bleiben Fensteroptik und -funktion voll erhalten. Und: Na-
trlich ist die Sicherheit bei gleichbleibender Bedienfreundlichkeit deut-
lich hoher als vorher. Dahinter steht zum einen das Prinzip, mehr zusatzli-
che Verriegelungspunkte einzusetzen. Zum anderen zeichnet sich der Be-
schlag durch Pilzzapfen und Schlief3stiicke aus gehartetem Stahl aus. Diese
SchlieBbleche werden bei neuen Fenstern in der Widerstandsklasse RC 3
verwendet. Erfahrungsgemal(s planen wir in der Nachriistung immer héhe-
re Sicherheitsreserven ein, um massive Hebelangriffe, auch mittels Kuhfufs,
erfolgreich abwehren zu kdnnen.

GLASWELT _ Meine Herren, vielen Dank fiir Ihre Informationen.

»CORONA BRINGT UNS NICHT VOM WEG AB”

Manchmal spielt die Gunst der Stunde bzw. der Minuten auch
Redakteuren in die Karten: Kurz vor Beginn des vereinbarten In-
terviews mit Dr. Christian Faden und Volker Schirrmacher traf
Chefredakteur Daniel Mund ,,unangemeldet” Dr. Eckhard Keill
in der Zentrale des Bauzulieferers in Leinfelden-Echterdingen.
Das Resultat der giinstigen Gelegenheit: Ein kompaktes Exklu-
sivgesprach mit dem Alleinvorstand der Roto Frank Holding
AG zur Pandemie und zu ihren wirtschaftlichen Auswirkungen.
,Nattrlich spiren wir die in einigen Bereichen, und natrlich
sind auch wir mit Blick auf die nach wie vor erheblichen Unsi-
cherheiten nicht sorgenfrei’, rdumt Keill zundchst offen ein. Um
dann aber gleich hinzuzufiigen:,Corona bringt uns nicht von
dem eingeschlagenen strategischen Weg ab. Wir halten Kurs
und investieren deshalb weiter in die Zukunft der Roto-Gruppe

und damit auch in die Entwicklung unserer jiingsten Division.”
Dazu gehdre der konsequente Ausbau des RPS-Partnerfirmen-
Verbundes. Ein aktueller Beweis dafiir sei die Akquisition von
Schirrmacher Sicherheits- und Fenstertechnik. Dabei stellt Keill
klar:,Die Transaktion hat nichts mit der Covid-19-Krise und den
grofen Schwierigkeiten zu tun, in die dadurch auch zahlreiche
Handwerksbetriebe gerieten. Fiir uns kommt nur der Erwerb
kerngesunder Unternehmen in Frage. Das war und ist auch bei
Schirrmacher der Fall. Die intensiven Verhandlungen mit der Ei-
gentiimerfamilie starteten im Ubrigen schon 2019. Beide Seiten
flhrten die Gesprdche stets mit dem Ziel, gemeinsame Interes-
sen und Perspektiven zu definieren und zu realisieren. Fir Letz-
teres schuf der Vertragsabschluss eine langfristige Basis — und
erfiillte damit seine origindre Aufgabe

Die Roto-Gruppe investiert wei-
ter konsequent in die Zukunft, un-
terstreicht Holding-Alleinvorstand
Dr. Eckhard Keill. Das bestatige
auch die jiingste Akquisition fiir
die Division Professional Service.
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FUR EINBRUCHHEMMENDE ROTO-FENSTERBESCHLAGE

VdS vergibt erste Zertifizierung

Die Fensterbeschldge ,PM12/16-VdS” von Roto haben in eingehenden
Priifungen bewiesen, dass sie halten, was sie versprechen: Schutz vor Ein-
brechern. Damit verfiigt dieser Markenhersteller {iber die erste Zertifizie-
rung fiir innenliegende Fensterbeschldge nach den anspruchsvollen Richt-
linien VdS 3168.

Wie wichtig und effektiv gute Sicherheitstechnik ist, beweisen die aktuellen
Einbruchstatistiken. Die Zahl der versicherten Wohnungseinbriiche ist 2019
das vierte Jahr in Folge gesunken. ,Das ist ein erfreulicher Trend, der insbe-
sondere darauf zuriickzufiihren ist, dass Hausbesitzer dank guter polizeili-
cher Aufkldrung gezielt in bessere Sicherheitstechnik investieren und ihre
Schwachstellen am Haus beseitigen lassen”, erkldrt der Technische Rat vom
LKA Bayern, Josef Moosreiner.

Dabei spiele auch die professionelle Ausfiihrung der Arbeiten eine grof3e Rol-
le. Nur dann kénnten sich die Verbraucher am Ende wirklich sicher fiihlen. Kri-
minaloberrat Harald Schmidt, Geschaftsfiihrer der Polizeilichen Kriminalpra-
vention, betont: ,Gerade die Polizei hat daran natiirlich ein besonderes Inte-
resse. Neben zertifizierter Technik selbst ist auch die nachhaltige, bestenfalls
langfristig gliteliberwachte Qualitat der Errichterunternehmen entscheidend.
Wenn versierte Betriebe durch das VdS-Siegel auf den ersten Blick erkennbar
sind oder sich wie im Falle der 'Service Friends fiir Fenster und Tliren’ zu Leis-
tungsgemeinschaften zusammenfinden, ist das im Interesse der Birger sehr
zu begriiBen.”

Ein Sicherheitsprodukt erhélt das VdS-Siegel nur, wenn alle Anforderungen
an die Einbruchhemmung erfiillt sind. So darf ein mit einem Beschlag ausge-
riistetes Fenster unter praxisgerechten Bedingungen und mittels {iblicher Tat-
werkzeuge nicht zu 6ffnen sein. ,Die Aufbruchpriifungen gemaR der Richtli-
nien VdS 3168 erfolgen dabei unter Worst-Case-Bedingungen - das heift, die
Beschlage werden nicht in ohnehin sicherheitsstarken, sondern in sicherheits-
schwachen Fenstern und in der schlechtesten Konfiguration verbaut” erklart
Sebastian Brose, Leiter Produktmanagement Produkte & Unternehmen bei
der VdS Schadenverhiitung GmbH.

Die Fensterbeschldge ,PM12/16-VdS", die sich herstellerunabhédngig nachtrég-
lich in viele Holz- und Kunststofffenster integrieren lassen, haben alle Anfor-
derungen an die Einbruchhemmung auch unter diesen fingiert schlechten Be-
dingungen ,bestens” erfiillt. Brose: ,Wir gratulieren Roto deshalb ganz herz-
lich zur ersten VdS-Zertifizierung.”

Dr. Christian Faden, Geschéftsfiihrer der Roto Frank Professional Service
GmbH, sieht in der neutralen Referenz ein ,konkretes Differenzierungsmerk-
mal im Nachriistungs-Segment”. Weiter sagt er:,Private, gewerbliche und 6f-
fentliche Auftraggeber wiederum erhalten dadurch eine niitzliche Orientie-
rungshilfe bei ihren Investitionsentscheidungen. Im Ubrigen warnen wir da-
vor, sich von den gesunkenen Deliktzahlen tduschen zu lassen. Auf die hohe
Dunkelziffer nicht gemeldeter Einbriiche ist hier u.a. ebenso hinzuweisen wie
auf die von einer aktuellen Studie bestétigte Tatsache, dass der Wohnungsbe-
stand in Deutschland insgesamt nach wie vor einen schlechten Sicherheits-
standard hat. hn kdnnen die ‘Service Friends’-Partner z. B. mit den VdS-zertifi-
zierten Beschlagen als neuem Element ihres umfangreichen Leistungspaketes
bundesweit erheblich verbessern.”

VdS gehort zu den weltweit renommiertesten Institutionen fiir Unterneh-
menssicherheit. Rund 500 Experten bieten ein einzigartiges Dienstleistungs-
spektrum fiir Brandschutz, Security, Cyber-Security und Naturgefahrenpra-

https://vds.de
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Soll einen neuen
Standard in der Ein-
bruchhemmung
setzen: der gepriif-
te Nachriistbeschlag
»PM 12/16-VdS".
Wichtiges Qualitats-
merkmal: SchlieB-
stiicke und Pilz-
zapfen sind aus ge-
hértetem Stahl.

Foto: Roto

vention. Das VdS-Angebot umfasst Risikoanalysen, Priifungen und Zertifi-
zierungen, Inspektionen von Anlagen, Auskunftssysteme zu Naturgefahren
sowie ein breites Bildungsangebot. Das unabhangige Institut setzt dariiber
hinaus mit der Veroffentlichung von Regelwerken internationale Sicherheits-
standards.

Anzeige

NATURTALENTE roch Mop

Fenster und Turen aus Holz von Aldra

Individuelles, sicheres und nachhaltiges Bauen
fir Neubauten, Modernisierungen und Denkmalschutzprojekte

Fenster, Tiren und mehr.

Made in Germany
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MISSVERSTANDNISSE IN SACHEN EINBUCHHEMMUNG

Ein sicherer Beschlag macht
noch keine Einbruchhemmung

Sicherheit ist ein gutes Geschaft. Gerade im hochpreisigen Markt mit Zusatznutzen
werden allerdings immer wieder Fehler gemacht, von beiden Seiten. Kunden und
Auftragnehmer schenken sich in der Hinsicht nichts, so Ralf Spiekers von Tischler Schreiner
Deutschland. Grund genug, die Situation in einem Statement zu beleuchten.

mmmmmm  Zum einen sind es die Ausschreiben-
den, die verunsichern, zum anderen
auch die Anbieter, die mehr suggerieren, als sie
zu bieten haben. Damit ist Arger beim Kunden
vorprogrammiert.
Aber einmal der Reihe nach: In Ausschreibun-
gen findet man immer wieder die Formulierung
,Ausstattung mit ,RC 2 Beschldgen” oder mit
Jeinbruchhemmendem Glas” Das wirft die Fra-
ge auf, was bei dem Bauteil erreicht werden soll.
Geht es wirklich nur um Komponenten oder den
Einbruchschutz? Fragt man die Kunden eines sol-
chen Bauvorhabens, so sehen diese natirlich das
Schutzziel im Vordergrund.
Ausschreibende ziehen sich hdufig auf den
Standpunkt zuriick, dass sie das Objekt nicht so
Jteuer” machen wollten. Aber gerade, wenn die
Hauptkomponenten eines Fensters schon dem
Anspruch einer einbruchhemmenden Klasse ge-
nigen, wo ist dann noch der Preisunterschied
zum gepriften Fenster?
Und wassind RC2-Beschlage? Zwar gibt es System-
mappen von Beschlaglieferanten, die die Verwen-

Ralf Spiekers
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dung von — méglicherweise geeigneten Beschld-
gen fUr die gew(inschte Klasse — so deklarieren, als
wadren sie z.B. RC 2-Beschldge. Das ist ungliicklich!
Bei einbruchhemmenden Elementen handelt es
sich immer um ein geprftes Gesamtsystem. So-
wie eine Schwalbe noch keinen Sommer macht,
macht ein Beschlag oder ein Glas noch keine Ein-
bruchhemmung des Fensters. Es kommt immer
auf das Zusammenspiel an. Dieses Zusammen-
spiel muss gepriift sein, so die Norm. Anders sieht
es bei gepriiften Systemen aus. Hier stellt der Sys-
temgeber Unterlagen zur Verfiigung, nach denen
ein gepriftes Fenster gefertigt werden kann. Das
hat den Vorteil der Rechtssicherheit.

Laie, Experte, wer weis was?

Manchmal wird auch im Angebot dem Motto ge-
folgt, méglichst ungenau, dann muss nicht so viel
geliefert werden. Der Gedanke ist erst einmal char-
mant, aber nichtimmer hilfreich. Warum ist das so?
Allgemein ldsst im technischen Sinne der Begriff
Einbruchhemmung eine gewisse Verbesserung
gegen einen nicht hereingebetenen Personen-
kreis vermuten. Die Einbruchhemmung von Fens-
tern und Tren ist dabei eindeutig in entsprechen-
den Regelwerken, wie der DIN EN 1627ff. geregelt.
Generell liegt eine klare Regelung vor, wenn al-
lein der verbale Ausdruck Einbruchhemmung
oder anstelle dessen auch Einbruchschutz, Ein-
bruchsicherheit etc. Verwendung finden. Aus
dieser Tatsache heraus ergibt sich logischerwei-
se auch der Zusammenhang, dass bei bloRer Zu-
sage im Leistungsverzeichnis oder in Angeboten
generell die entsprechenden Prifnormen heran-
zuziehen sind. Unter Einbruchhemmung ist da-
mit ein klares Leistungsmerkmal zu verstehen,
dass den RC-Klassen 1 bis 6 zuzuordnen ist.

Leider liest man in der Werbung immer wieder
folgendes: Fenster mit einbruchhemmenden Be-
schldagen der Klasse RC 2. Hier bleibt es letztend-

lich eine Rechtsfrage, inwieweit ein Laie zum Bei-
spiel den Unterschied zwischen einbruchhem-
menden Beschldgen und dem Schutzziel Ein-
bruchhemmung differenzieren kann.
Im Rahmen der Verbandsarbeit und auch in Koope-
ration mit dem Glaserhandwerk hat Tischler Schrei-
ner Deutschland eine entsprechende Systemlo-
sung flr Holzfenster erarbeitet. Diese umfasst funf
Beschlaglieferanten und verschiedenste Offnungs-
arten fir das einbruchhemmende Meisterfenster.
Losungen, die einen konkreten Nutzen bieten.
Ebenfalls spielt die Montagesituation eine nicht
unerhebliche Rolle. Hier ist fir den Montagebetrieb
eine Herausforderung gegeben. Er hat zu priifen,
inwieweit die bauliche Situation wirklich geeignet
ist, auch im eingebauten Zustand einbruchhem-
mende Fenster sicher zu befestigen. Die Normen
der Reihe DIN EN 1627 sind dort eindeutig.
In einem nationalen Anhang legen sie Anforderun-
gen fiir Massivwénde, als auch Porenbetonwan-
de fest. Zur Klarstellung sei an dieser Stelle ange-
merkt, dass diese Wandaufbauten keine Beschrei-
bung von einbruchhemmenden Wanden, sondern
nur Méglichkeiten sind, die als Montagevorausset-
zung eine Einbruchhemmung ermaoglichen.
Die Norm DIN EN 1627 ist vor einem Jahr als er-
neuter Entwurf erschienen. Aber schon in der
Fassung 2011 fordert sie flr einbruchhemmen-
de Bauteile, die nach dieser Norm gefertigt wur-
den, dass diese gekennzeichnet werden sollten.
Mindestens ist jedoch die nichtmandatierte Ei-
genschaft auf den entsprechenden Lieferpapie-
ren anzugeben. Hilfreich ist auch die Vorlage ei-
ner Montagebescheinigung, die sich im Anhang
zur Norm befindet.
Ralf Spiekers, Abteilungsleiter
Technik - Normung - Arbeitssicherheit
Gewerbespezifische Informationstransferstelle

www.tischler-schreiner.de
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ILLBRUCK SYSTEMLOSUNGEN GEPRUFT IM PAKET
Beim Einbruchschutz auch
an die Montage denken

Absolut verldsslicher Einbruchschutz steht ganz oben auf der Wunschliste von
Bauherren. Dafiir bietet das i3 Fenster-Abdichtungssystem die Kombination
aus dem Multifunktions-Dichtungsband TP652 illmod trioplex+ und dem SP351
Fenstermontage-Kleber, der sich zum Spritzklotz rund um die Befestigungsma-
terialien in der Dammebene ausbilden ldsst. Im System erreichen die beiden
Komponenten die Schutzklasse RC3 und RC2. Damit bestand die Losung den
entsprechenden Bauteiltest des ift Rosenheim. Fiir die erfolgreiche Priifung auf
Abtragung von Horizontal-, Scher- und Windlasten sorgte die spezielle Kombi-
nation des Klebers von hoher Druckfestigkeit und gewisser Elastizitat.

Inimmer mehr Objekten werden aufgrund der modernen Architektur bodentiefe
Fensterelemente geplant, die den Monteur in Sachen Absturzsicherung vor eini-
ge Herausforderungen stellen. Jedes einzelne Befestigungselement muss nach-
weislich der ETB-Richtlinie ,Bauteile, die gegen Absturz sichern” und der DIN
18008-4 (friiher TRAV) entsprechen. Auch dafiir halt der Anbieter ein entspre-
chendes i3 PowerPaket bereit — bestehend aus TP652 illmod trioplex+ und der
FX760 Absturzsicherungslasche. Diese Losung ist selbst fiir groBe Fugenbreiten
bis 30 mm geeignet. So werden auf kleinstem Raum die Anforderungen an ener-

Die i3-Powerpakete - fiir Einbruchschutz, Schallschutz und Absturzsicherung
Sanierung und groB8e Elemente — geben den direkten Weg zur perfekten Ab-
dichtungslosung vor.

getische, bauphysikalische und mechanische Sicherheit gema Norm und RAL-
Leitfaden zur Montage vereint.

Die Produkte in jedem i3 PowerPaket stammen aus dem i3 Fenster-Abdich-
tungssystem und sind daher aufeinander abgestimmt. Hilfreich ist hier auch
der weiter ausgebaute illbruck Online Abdichtungsplaner.

Mit dieser Unterstiitzung lassen sich sowohl die immer hoher werdenden An-
forderungen an die Fensterfugenabdichtung als auch auBergewohnliche kon-
struktive Wiinsche von Auftraggebern erfiillen.

www.tremco-illbruck.de

ABUS

Wenn die Terrassentlr als
EingangstUr genutzt wird

Ublicherweise lasst sich
die Terrassentiir nicht
von aulen abschlieBen
oder &ffnen. Wer sich
gerne im Garten auf-
halt und kurz zu den
Nachbarn riiber gehen
mochte,  muss dann
meistens noch mal ins
Haus, die Terrassentir
verriegeln und das Haus
durch die Eingangs-
tiir verlassen. Das geht
deutlich smarter: Denn
mit einem motorisier-
ten Fenstergriff wird

Kurz eine Runde joggen und dann bequem
durch den Hintereingang ins Haus gehen:
Mit HomeTec Pro lassen sich nun auch
Terrassentiiren von auBRen offnen und ver-
schlieBen — per Fernbedienung oder Code-
Tastatur im AuBBenbereich.

aus der Terrassentiir eine vollwertige Eingangstiir, die sich von au-
Ben verriegeln und 6ffnen Iasst. Diese wird dann per Funk-Fern-
bedienung oder auBBen angebrachter Code-Tastatur gesteuert.

Dafiir wird der herkdmmliche Fenstergriff durch den Terrassentiir-

antrieb HomeTec Pro Fenster Comfort Antrieb ersetzt. Der Griff
lasst sich nach dem Umbau auch weiterhin von Hand bedienen.
Eine lokale Alarmfunktion erkennt, wenn sich jemand an der Ter-

rassentlr zu schaffen macht und l6st einen Alarmton aus.

Foto: ABUS

RC4-PRUFUNG FUR KORN LIGNUM SECURE
FUr hdchste Anspriche

Exklusive Villen und anspruchs-
volle Projekte sind das Spezial-
gebiet der Cornelius Korn GmbH.
Als Spezialist und Erfinder inno-
vativer Fenstersysteme besit-
ze das Unternehmen aus We-
del (bei Hamburg) eine fiihren-
de Position. Auch beim Thema

Die Cornelius Korn GmbH realisiert exklusive Bauvorhaben
und setzt auch beim Thema Einbruchhemmung MaBstabe.
Objekt: Greenwich Residence, Connecticut/USA

Einbruchhemmung setze man
MaRBstdbe: Die Produktlinie Lig-
num Secure hat in einem Priif-

institut die Prifungen fiir RC4

gemal DIN 1627-30 bestanden. Hierzu setzte der High-End-Anbieter auf Beschlagtech-
nik von Siegenia. Von Eingangstiiren und Terrassentiiren mit Dreh6ffnung tber Dreh-
und DK-Fenster bis zu fest verglasten Rahmen, eingeschraubten Fliigeln und Oberlich-
tern mit verdeckt liegenden Motoren erlaubt Lignum Secure nahezu uneingeschrank-
te Umsetzungsmdoglichkeiten fiir RC4-Elemente. ,Sicherheit ist flir uns ein wichtiger Zu-
kunftsmarkt. Die Objekte, mit deren Ausstattung wir beauftragt werden, sind zumeist
hochwertige Villen in exponierter Lage und erfordern deshalb weit tiberdurchschnittli-
che SchutzmaBnahmen. Lignum Secure wurde von uns nach intensiver Entwicklungsar-
beit — in Verbindung mit hausinternen Tests auf dem eigenen Priifstand - realisiert und
erfiillt diesen hohen Anspruch”, erldutert Geschaftsfihrer Michael Miiller.

,Sowohl die Effizienz der Prozesse als auch die nachhaltige Vertrauensbasis haben zur
erfolgreichen Realisierung des Projekts beigetragen. Darauf sind wir als Unternehmen
stolz, so das Fazit von Wieland Frank, geschéftsfiihrender Gesellschafter von Siegenia.

www.abus.com

www.korn-windows.com
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IM INTERVIEW MIT ALEXANDER DUPP

Es ist noch viel Aufklarungsarbeit notwendig!

Alexander Dupp fiihrt in seinem technischen Entwicklungs-

und Leistungszentrum fiir Fenster, Tiiren, Tore und Rollladen
regelméaBig Priifungen zur Sicherheit von Bauelementen durch.
AuBerdem ist er im In- und Ausland gefragt als Sachverstandiger
fiir Schadensgutachten und Entwicklungsauftrage. Ein interessanter
Gesprachspartner also, wenn es um die Gebaudesicherheit geht.

GLASWELT _ Herr Dupp, Ihr ganzes Handeln
dreht sich um sichere Bauelemente. Nach der
letzten Kriminalstatistik des Bundesinnenminis-
teriums sind die Einbruchzahlen in Deutschland
aber erneut deutlich gesunken. Geht Ihnen bald
die Arbeit aus?

Alexander Dupp _ Uns geht die Arbeit nicht
aus! Viele unserer Kunden sind in der Weiterent-
wicklung fur die Klassen RC 2, RC 3, RC 4 und dies
aber auch unter dem Gesichtspunkt neuer Ma-
terialien und verschiedener Materialkombinatio-
nen. Gerade in diesem Bereich ist unsere Projekt-
arbeit deutlich angestiegen.

GLASWELT _ Sie sind als Sachverstdndiger un-
terwegs und beurteilen Einbruchsschdden, Sie
nehmen Priifungen an Fenstern und Tiiren, To-
ren und Rollldden vor und beraten Fensterbau-
er bei der Konstruktion von sicheren Bauelemen-
ten. Was ist die grélSte Herausforderung fiir Sie?
Dupp _ Alle Themenbereiche, die Sie oben an-
schneiden sind Herausforderungen fiir uns. Bei der
Beurteilung von Einbruchschaden kénnen wir im-
mer wieder jede Menge (ber die Vorgehensweise
der Einbrecher hinzulernen. Interessant ist es

bei manchen Vergleichspriifungen zu se-
hen, was an Sicherheitsstufe deklariert
wird und was das Element tatsdchlich
kann. Hier zeigt sich oft der Unterschied ‘
zwischen einem Probekorper, der fir
eine Erstprifung herge-
stellt wurde, und einem
Element aus der spate-
ren  Serienproduk-
tion. Was aber

mit Sicherheit die wichtigste Herausforderung ist,
wenn wir eine einbruchhemmende Konstruktion
so weiterentwickeln, damit sie zum einen nachhal-
tig ist, dauerhaft funktioniert und natdrlich auch
hoch wirksam ist.

GLASWELT _ Sie haben eine Dependance in
Sylt etabliert. Geht es auf der Insel um die Absi-
cherung der Immobilien vor unbefugtem Zutritt
oder ist hier Ihre Kompetenz als Sachverstdndi-
ger unter Berticksichtigung der besonderen Wit-
terungsverhdiltnisse gefragt?

Dupp _ Syltist fiir uns ein sehr gutes Standbein.
Es geht hier zum einen um die Absicherung ver-
schiedenster Liegenschaften. Es geht aber auch
darum, auferhalb einbruchhemmender Maf-
nahmen Fenster- und Tlrkonstruktionen im ein-
gebauten Zustand so zu ertiichtigen, dass die
dortigen Witterungsverhaltnisse der Konstruktion
nahezu nichts ausmachen.

GLASWELT _ Vor kurzen haben Sie die Aussage
getdtigt, dass ein qualitativ hochwertig gearbei-
tetes Holzfenster beim Versuch des Aufhebelns

Alexander Dupp ist Tischlermeister und
Bachelor Professional im Tischlerhand-
werk, offentlich bestellter und vereidig-
ter Sachverstandiger und Sachkundiger
fiir kraftbetatigte Tiiren und Tore.

Foto: Alexander Dupp

eine hohere Stabilitdt aufweist, als ein bauglei-
ches mit anderem Rahmenmaterial. HeilSt das,
dass Fenster aus Holz die sichereren Fenster sind?
Es gibt doch auch RC 3 Fenster aus Kunststoff...
Dupp _ Nach unseren Erfahrungen weist ein
Holz- oder Holz-Alufenster aus Hartholz in der Wi-
derstandsklasse RC 3 eine hohere Stabilitat auf, als
ein Fenster aus einem anderen Werkstoff. Selbst-
verstandlich gilt aber auch ein Prifnachweis bei
Fenstern mit anderen Werkstoffen. Jedes Rah-
menmaterial hat Starken und Schwachen sowie
seine Marktberechtigung.

GLASWELT _Sie zerstéren im Kundenauf-
trag jéhrlich viele Bauelemente in lhrem tech-
nischen Entwicklungs- und Leistungszentrum —
kurz TELZ. Wo liegen die Schwachpunkte bei den
Fenstern, Tiiren und Schiebeelementen?

Dupp - Schwachstellen stellen wir immer wie-
der bei Verglasungsanbindungen fest. Oftmals
werden die Untergriinde nicht ausreichend vor-
bereitet oder es wird zu wenig Klebstoff einge-
bracht. Eine weitere Schwachstelle sind die Ver-
bindungen von Verbundsicherheitsglasscheiben
zum Randverbund. Bei Kunststofffenstern ist die
Eckfestigkeit haufiger ein Problem. Eine Schwach-
stelle bei Holzfenstern sind die Verschraubungen
der Beschldge: Bei Probekérpern wird im Einzel-
nen vorgebohrt, in der spdteren Serienfertigung
werden Verschraubungen ohne Vorbohren, ge-
gebenenfalls Schrauben mit Bohrspitze einge-
setzt. Die Schraube hat somit oft nicht die Mog-
lichkeit, sauber und satt im Holz zu sitzen, es ist
zu viel Faserquetschung vorhanden.

GLASWELT _ Was haben Sie im Zusammen-
hang einer Systempriifung anzumerken?

Dupp _ Viele Systempr(ifungen werden von ein-
zelnen Betrieben erworben. Es erfolgt ein Tages-
workshop, eine Schulung und man fiihlt sich
dannin die Lage versetzt, RC 2, ja sogar RC 3-Fens-
ter herzustellen. Besser ware es, wenn alle Mitar-
beiter des Betriebes flir das Thema Sicherheit
und die wichtigen Randparameter geschult wer-
den. Viel zu oft stellt man fest, dass die System-
nehmer die Priifzeugnisse und die damit ein-
hergehenden Vorschriften nicht vollumfanglich
kennen. Haufig missen wir feststellen, dass Zu-
satzbauteile wie Rollladenaufsatzkdsten gelie-
fert und montiert wurden, die aber in der Sys-
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temprifung gar nicht enthalten sind. Glei-
ches gilt bei bodentiefen Elementen fiir die fla-
chen Schwellen. Hier gibt es ITTs auf dem Markt,
die umfassend und gut sind. Bei manchen ITTs
werden diese Parameter aber nicht mit abgepriift.
Die Betriebe bauen sie aber trotzdem mit ein und
kennzeichnen dann beispielsweise RC 2 und RC 3.

GLASWELT _ Fenster kdnnen nur ein Zertifi-
kat im Sinne der DIN EN 1627 erhalten, wenn die
Elemente zerstort wurden. Ldisst sich die einbruch-
hemmende Wirkung auch durch einheitliche Kon-
struktionsmerkmale definieren, sodass eine Uber-
priifung durch Zerstérung lberfliissig wird?
Dupp - Das ist bereits heute schon so. Wenn
man eine einbruchhemmende Prifung plant,
sollte man vorher seinen Leistungskatalog genau
definieren. Anschlieend wird festgelegt, wie die
Probekdrper aussehen missen. Im Anschluss er-
folgen durch uns sowie unseren Kooperations-
partner das ift Rosenheim weitere Priifungen in
unserem TELZ in Weroth.

GLASWELT _ Was war aus das sicherste Fens-
ter, dass Sie bisher gepriift haben?

Dupp — Das sicherste Fenster, was wir je gepruft
haben, war ein Festteil, welches als Fiillungsteil ge-
plant war, die Klasse RC 3 erreichen sollte und im
Umkehrschluss so gut gebaut war, dass es auch
die Priifung der Klasse RC 6 bestanden hatte.

GLASWELT _£s gibt zwei wichtige Normen,
mit denen der Einbruchschutz deklariert wird.
Die DIN EN 1627-1630 und die DIN 18104, die die
einbruchhemmende Nachriistprodukte fiir Fens-
ter und Tiiren beschreibt. Weil3 die Branche und
auch der Endkunde die unterschiedlichen Norm-
bereiche immer zu differenzieren?

Dupp _ Hier ist noch viel Aufkldrungsarbeit
notwendig! Die Fachleute wissen, dass die DIN
18104-1 fir den Nachristmarkt im Bereich der auf-
schraubbaren Produkte giiltig ist und Teil 2 Anfor-
derungen flr im Falz verdeckt liegende Nachrist-
produkte deklariert. Wir erleben es aber immer
wieder, dass in Ausschreibungen in diversen
Angebotstexten die Begrifflichkeit in Anlehnung
an RC2 verwendet wird, in Anlehnung an DIN
18104 Teil 2 oder auch 18104 Teil 1. Hier stellt sich
die Frage, wie ist die Anlehnung definiert?
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Das Schlimmste ist, dass eine vertraglich ge-
schuldete Leistung, die dann zu erbringen ist,
technisch gar nicht erfillt werden kann und so-
mit die Gefahr besteht, dass der Werkslohnan-
spruch verlorengeht.

GLASWELT _ Gibt es bei der Nachriistung auch
Klassifizierungen dhnlich wie bei der DIN EN 1627
mit den verschiedenen Schutzstufen RCIN -
RCe6?

Dupp - Bei der Nachristung gibt es die Klassifi-
zierung nicht. Bei unseren Bauteilpriifungen ver-
wenden wir Werkzeuge aus der Normenreihe fiir
den manuellen Angriff. Die dann ermittelte fikti-
ve Einbruchszeit fihren wir in unserer Stellung-
nahme im Gutachten auf Der Kunde hat ab-
schlieBend die ‘Mdglichkeit abzuschétzen, wie
gut sein Bauteil im Verhaltnis zu einer Neuinstal-
lation ware.

GLASWELT _ Herr Dupp, besten Dank fiir Ihre
Auskiinfte! —

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund.
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TOP-THEMA SICHERHEITSTECHNIK

LAUFENDES FORSCHUNGSPROJEKT BEIM IHD

S0 klappt es auch mit dem
Hochwasserschutz

Kann eine Hauseingangstiir aus
Holz auch einem Hochwasser
standhalten? Diese Frage will
das IHD Dresden in einem
Forschungsprojekt auf dem
Grund gehen. Jetzt gibt es erste
Erkenntnisse. Soviel sei schon
hier verraten: Die Holzhaustiir
muss konstruktiv modifiziert
werden und somit an die
speziellen Beanspruchungen bei
Hochwasser angepasst werden.

mmmmm  Die Klimaforschung prognostiziert fur
die Zukunft eine Zunahme (Anzahl, In-
tensitdt) von extremen Wetterereignissen (Dauer-
und Starkregen), die zu Hochwasser- und Uber-
schwemmungen flhren. Problematisch ist die oft
fehlende Vorwarnzeit bei Sturzfluten infolge von
lokalen Starkregenereignissen, was zeigt, dass in
gefdhrdeten Gebieten eine Hochwasserschutz-
funktion permanent vorhanden sein sollte.
Im bauwerksbezogenen Hochwasserschutz wer-
den Eingangstiren von Wohn- und Geschafts-
bereichen derzeit vorrangig durch mobile Syste-
me, z.B. sogenannte Dammbalkensysteme oder
durch Sandsdcke, bei Hochwasser gesichert.
Im Bereich des permanenten Hochwasserschutzes
fur den Hauseingangsbereich sind derzeit zwar ei-
nige Losungen bekannt, jedoch sind diese funkti-
onal und gestalterisch meist nur bedingt fur den
Privatbereich geeignet. Oftmals handelt es sich
um metallbasierte Turkonstruktionen, die den sta-
tischen Erfordernissen angepasst werden kdnnen
sowie um spezielle Sonderabdichtungen zwischen
Fligel und Blendrahmen. Bei diesen Tiirkonstruk-
tionen wird der im Hochwasserfall bendtigte An-
pressdruck entweder durch spezielle von innen
bedienbare Treibriegel oder durch eine Schlauch-
dichtung, die mit einem Kompressor Uber ein ver-
deckt liegendes Ventil aufgepumpt wird, erzielt. Fiir
letzteres gewahrleistet eine gerundete Blendrah-
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Unterer Blendrahmenfalz: zu verschlieBende Konstruktionsfugen (rot markiert) und Fuge im Bereich der SchlieB-
leiste (blauer Pfeil).

menecke im Schwellenbereich
einen optimalen Anpressdruck
des Fliigels an den Blendrahmen
und somit die Wasserdichtheit.
Der erzielbare  Hochwasser-
schutz der verschiedenen Lo-
sungen reicht fiir stehendes
Wasser von hochwasserbestan-
dig (zuldssiger Wassereintritt bis
10 I/h) bis wasserdicht (kein Was-
sereintritt). Hierbei sind die un-
terschiedlichen Grenzwerte der
verschiedenen Richtlinien zu be-
achten (siehe Tabelle 1).

Auf was es ankommt

Die Herausforderungen bei der Entwicklung ei-
ner Hauseingangstlr aus Holz mit nutzerun-

Klassifizierungskriterien

stehendes wasserdicht

Wasser hochwasserbestandig
flieBendes wasserdicht

Wasser

hochwasserbestandig

Foto: IHD Dresden

Unteres Band mit
Bohrungen.

Zu schlieBende Schlossnut auf der
Tiirblattunterseite (rot markiert).

abhdngiger und damit permanent vorhande-
ner Hochwasserschutzfunktion liegen im werk-
stoffbedingten Verhalten gegeniiber Wasser und

Grenzwerte
ift-Richtlinie FE-07/1
kein Wassereintritt

bis zu 240 | in 24 h

PfB-Richtlinie
max. 480 mlin 24 h (20 ml/h)
max.240 | in 24 h (10 I/h)
max. 480 mlin 24 h (20 ml/h)
max. 240 | in 24 h (10 I/h)

nicht gepriift
nicht gepriift

Tabelle 1: Klassifizierungskriterien: ift-Richtlinie FE-07/1 (2005) und PfB-Richtlinie (2008)
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Feuchtigkeit (Quellen und Schwinden) sowie in
der Gewahrleistung eines hohen Anpressdrucks
zur Erzielung der Wasserdichtheit unter Erhalt
der Basiseigenschaften, wie z.B. Dauerfunktion,
zuldssige Bedienkrafte und Einbruchhemmung.

Loésungsansatze

Offnungsrichtung und Falzgeometrie: Bei an-
stehendem Hochwasser werden durch die Ge-
wichtskraft des Wassers enorme Driicke hervor-
gerufen, die bei einem Wasserpegel von z.B.
900 mm im Bereich der Turschwelle fast 9000 Pa
betragen. Um der von derartigen Bedingungen
ausgehenden Gefahr des Versagens von Schlief3-
teilen zu begegnen und den anliegenden Was-
serdruck fiir eine Erhohung des Dichtschlusses
zu nutzen, wurde statt der typischerweise nach
innen offnenden Ausfiihrung eine nach aufRen
6ffnende Turkonstruktion favorisiert.

Mit dem Ziel, den erhdhten mechanischen Belas-
tungen standhalten und eine ausreichende Sta-
bilitdt bzw. Steifigkeit des Tirblattes gewahrleis-
ten zu kénnen, erfolgte die Herstellung von Tir-
mustern mit Profildicken von mindestens 90 mm
und 15 mm Doppelfalz.

Turband: Um sowohl eine umlaufend entlang
des Falzes gleichméaBige Auflageflache der Dich-
tung als auch einen gleichmdBigen Anpress-
druck und somit Dichtschluss zu realisieren, wur-
de ein 3D-Haustlrband ausgewahlt. Nachteilig
ist, dass Uber den Zwischenraum von Bandlap-
pen und -tasche Wasser von aulen in die Band-
tasche und von hier Uber die Bohrungen der
Justierschrauben in den Falzzwischenraum ge-
langen kann. Geprift wird der Einsatz einer spe-
ziellen Silikonabdeckung fiir die vorhandenen
Bohrungen, die das Eindringen von Wasser in
den Falzzwischenraum verhindern soll.
Turschwelle: Die ausgewahlte Trschwelle ver-
flgt Uber einen variablen Anschlag, der durch
Adapter-Profile (EPDM, Dicke Tmm bis 5 mm)
die Einstellung einer definierten Falzluft erlaubt.
Somit kann ein ausreichender Anpressdruck
zwischen Tirschwelle und Anschlagdichtung
erzielt werden.

Eine schwellenlose Ausflihrung ist hier keines-
falls zielfihrend, da einerseits eine ausreichen-
de Anschlagflache zur Gewdhrleistung des not-
wendigen Dichtschlusses und anderseits hin-
sichtlich des anstehenden Wasserdruckes auf
das Turblatt eine biegesteife Kraftaufnahme und
Ubertragung in den Boden gegeben sein muss.

Versuche am Hochwasserprifstand
Zur Untersuchung der Widerstandsfahigkeit der
Mustertiiren gegenlber Hochwasser wurde ein
Hochwasserpriifstand gebaut. Mit diesem kann
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die Beanspruchung einer Hauseingangstlr mit
anstehendem Wasser bis zu einem maximalen
Pegel von 2000 mm untersucht werden.
Zur Ermittlung moglicher Eintrittsstellen des Was-
sers in den Falzzwischenraum wurde eine erste
Mustertir (Meranti-Plattentr, [2100%900x 90]
mm, Doppelfalz, 12 mm Falzbreite, Silikondich-
tung) untersucht. Hierzu wurde der Prifstand
schrittweise auf 175 mm (unterhalb unterem Tir-
band) und spater auf 300 mm (oberhalb unterem
Turband) gefillt. Es zeigte sich ein erheblicher
Wassereintritt auf der Innenseite, sodass folgen-
de Uberarbeitungen zur Erhdhung der Wasser-
dichtheit der Konstruktion notwendig wurden:
= SchlielSen der Konstruktionsfugen sowie der
Fugen zwischen Beschldgen und Blendrah-
men
= SchlielSen der Bohrungen fiir die Justier-
schrauben der Bander am Blendrahmen und
Bereich Bandtasche/Bandlappen
= SchlielSen der Beschlagnut vom Verriege-
lungssystem
= SchlielSen der Befestigungsoffnungen
schlossseitig im Turblatt
Die Mafinahmen verhindern nicht nur das Ein-
dringen von Wasser in die Konstruktion, sondern
wirken auch Sekundareffekten, wie der Quellung
und daraus resultierender Deformationen von
Teilbereichen, die den Dichtschluss insbeson-
dere im Bereich der Schwelle reduzieren konn-
ten, entgegen. Basierend auf den Erkenntnissen
der vorangegangenen Untersuchungen wurde
der Aufbau der Turkonstruktion verandert (zwei-
te Mustertir: Eiche-Plattentdr, [2100x 900 % 90]
mm, 15 mm Falzbreite, Silikondichtung) und er-
neut die Wasserdichtheit untersucht.
Ohne nahere Berticksichtigung der Gebrauchsei-
genschaften, legen die Ergebnisse der Untersu-
chungen nahe, dass fiir die finalen Tirvarianten
bei einem Wasserpegel von 900 mm ein durch-
schnittlicher Wassereintritt von unter 10 I/h und
somit die Entwicklung einer hochwasserbestan-
digen Hauseingangstir aus Holz erreichbar ist.

Fazit

Durch die Beseitigung der aufgezeigten
Schwachstellen und die Entwicklung konstrukti-
ver Detaillésungen der Mustertlren konnte die
Menge eindringenden Wassers signifikant redu-
ziert werden. Weitere Optimierungen hinsicht-
lich der umlaufenden Dichtungsebenen sind
Ziel der derzeit laufenden Untersuchungen. Da-
riber hinaus werden neben 1-fligeligen auch
2-fligelige Turkonstruktionen untersucht, da die-
se bei anstehendem Hochwasser, durch das Off-
nen des oberen Fliigels einen Durchgang z.B. fur
Rettungskrafte ermdglichen.

Detailansicht der Fliigelecke mit gespleiBten Silikon-
dichtungen

Delaminierung der Decklage des Fliigels infolge von
Wassereintritt in die Konstruktion.

\1/ FORDERHINWEIS

Das am Institut fiir Holztechnologie gemein-
nitzige GmbH durchgefiihrte INNO-KOM-Vorhaben
49MF170111, wurde Uber die EuroNorm GmbH im
Rahmen des Programms zur FuE-Forderung gemein-
nitziger externer Industrieforschungseinrichtungen
vom Bundesministerium fir Wirtschaft und Energie
aufgrund eines Beschlusses des Deutschen Bundes-
tages gefordert.

DIE AUTOREN

L1

Rodger Scheffler ist wissenschaftlicher Mitarbeiter fiir

die Bereiche Physik/Bauteile am IHD.

Lutz Neugebauer ist Projektingenieur fiir die Bereiche

Bauelemente Fenster-/Turentechnik am IHD.
www.ihd-dresden.de
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Die Sicherheitsanforderungen bei Gebauden, inklusive Schusssicherheit nehmen zu. Hierfiir hat der
Glasveredler sedak das schusssichere Isolierglas isosecure entwickelt.

SEDAK

Schusssicher geht auch ohne Polycarbonat

Regierungssitze und Botschaften, Privathduser
mit erhdhten Sicherheitsanforderungen, Ver-
anstaltungsgebdude oder Flughéfen: In vielen
Bauwerken gelten hohe Sicherheitsanforderun-
gen, verbunden mit dem Schutz vor Angriffen
mit Schusswaffen. Das stellt hohe Anspriiche vor
allem an die transparenten Flachen. Der Glasver-
edler sedak bietet dafiir das schusssichere Iso-
lierglas sedak isosecure an. Es ist nun durch-
gdngig in den Schutzklassen BR 2 NS bis BR7 NS
(gem@fB DIN EN 1063) zertifiziert. In der hochs-
ten Beschussklasse widersteht eine Scheibe so-
gar Angriffen mit Hartkernmunition plus gehér-
teten Stahlkern. Somit sind fiir jedes Level anfor-
derungsgerechte Scheiben verfiigbar.

Die schusssicheren Isoliergldser gibt es bis zum
Maximal-Format 3,6 x20 m — und ist zudem fiir
TVG-Scheiben zertifiziert. Eine Besonderheit ist,
dass isosecure die hohe Widerstandskraft split-
terfrei ohne den Einsatz des sonst iiblichen Poly-
carbonatsystems erreicht. Unabhéngig von der Si-
cherheitsklasse ist das Glas in den géngigen Son-
nen- und Wéarmeschutzbeschichtungen lieferbar.
Verlassliche Sicherheit und &sthetische Trans-
parenz fiir reprasentative Bauwerke mit hohem
Sicherheitsbedarf schlieen sich so nicht mehr
aus — durch den Einsatz kugelsicherer, {ibergro-

Das Sicherheitsglas sedak isosecure ist in den
Beschussklasse BR2 - BR7 NS verfiigbar und halt
Schiissen mit Hartkernmunition stand. Formate bis
maximal 3,60 x 20 m sind erhaltlich.

Ber Scheiben. Dies gilt umso mehr, als dass der
Scheibenaufbau stets auf beiden AuBenseiten
Glas (und keine Folie) vorsieht: So ist die gldserne
Anmutung von innen und von auflen gegeben.
Auch fiir Glaser mit monolithischem Aufbau bie-
tet der Veredler Schusssicherheit. So gewéh-
re sedak secuprotect Schutz von beiden Seiten.
Der Aufbau von sedak secuprotect 6st dieses
Problem elegant, denn die symmetrische Bauart
bietet zertifizierte Beschusssicherheit von bei-
den Seiten. Das Sicherheitsglas ist zertifiziert fiir
die hochste Beschussklasse BR7 NS und erreicht
sogar den STANAG Level 3.

www.sedak.com

Anzeige
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Argumente, auf die man
sich verlassen kann!

GAYKOSafeGA® ist das ausgezeichnete Sicherheits-
konzept flr Fenster und Haustlren in privaten Wohn-
gebauden. GAYKO deckt mit einer Systemprifung fur
seine Fenster und Tiren nahezu alle Offnungsarten
DIN EN 1627ff geprift und zertifiziert bis RC3 ab.

GAYKO

BESSERE FENSTER UND TUREN

SAINT-GOBAIN GLASS

Leichtes ISO inklusive
P4A Einbruchschutz

Die aktuellen Anforderungen an die Energieeffizi-
enz lassen sich heute meist nur noch mit 3-fach-
Isoliergldsern erfiillen, was zu erhdhten Gewichten
beim Fenster fihrt.

Als Alternative zu schweren 3-fach-Isoliergldsern
bietet das Saint-Gobain Glassolutions Isolierglas-
Center nun die Leichtverglasungen Climatop XN
Light und Climatop XN Extra Light. Damit lassen
sich beispielsweise 3-fach-Isoliergldser im Aufbau
3/14/3/14/3 verwirklichen (herkdmmliche Scheiben
4/14/414/4).

Solchen leichten Glaser bringen statt der konventi-
onellen 30 kg/m? nur noch 22,5 kg/m? auf die Waa-
ge. Mit der jiingsten Entwicklung Climatop XN Ex-
tra Light sind selbst 3-fach-Verglasungen mit nur
20 kg/m? méglich (Aufbau 3/2/3). Diese liegen da-
mit in der Gewichtsordnung der friiheren Standard
2-fach-Aufbauten.

Macht Montage und Verarbeitung leichter: Die
Leichtverglasung Climatop XN Extra Light — eine
Entwicklung des Saint-Gobain Isolierglas-Centers,

Die Fenster mit leichten Glasern der Climatop Light-
Familie erfiillen alle technischen Anforderungen,
etwa beim Warmeschutz. Der Schallschutz kann mit
bestimmten Extra Light-Aufbauten sogar noch ver-
bessert werden. Auch bei der Lichtdurchlassigkeit
schneiden die diinneren Verglasungen besser ab.
Auch P4A-Einbruchschutzglaser umsetzbar: Da-
riiber hinaus lassen sich die Isoliergldser auch mit
schlanken und leichten Sicherheitsgldsern — Ver-
bund-Sicherheitsglas (VSG) 4 mm oder Einschei-
ben-Sicherheitsglas (ESG) 3 mm - kombinieren,
wodurch absturzsichernde Verglasungen oder Ein-
bruchschutzglas P4A mdglich werden.

Die maximalen Glasabmessungen liegen aktuell bei
1400 %2200 mm, was rund 85 Prozent der iblichen
Mafe im Wohnbau abdeckt.

www.isolierglas-center.de
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WIR STEHEN AUF
HERAUSFORDERUNGEN!

Wenn der Untergrund schwierig, die Wege eng
und der Wendekreis minimal ist, laufen unsere
Hebegerate, Krane und Lifte zur Hochstform auf

— genau dafur haben wir sie entwickelt.
Fordern Sie uns heraus: Wir kommen deutsch-
landweit zu Vorfuhrungen, bieten einen weltwei-

ten Service und flexible Finanzierungsoptionen,

Leasing und Mietkauf, damit Sie flexibel bleiben.

WWW.TGT-TEUPEN.DE

you'll never work alone

Jetzt Vorfuhrungstermin vereinbaren: 05903 217 96 30
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PRAVENTION DURCH WIDERSTANDSFAHIGE ROLLLADEN

Auf die Details kommt es an

Schutz vor Einbruch und Sicherung des Eigentums
ist seit hunderten Jahren ein Thema in Zentral-
Europa. Aufgrund der Offnung von Staats- und
Landergrenzen, und hoher Mobilitat mit sinkenden
psychischen Hemmschwellen der Tater, ist die
Beschaffungs- und Einbruchkriminalitat so aktuell
wie nie zuvor. Rollliden sind deshalb wichtig den
Tater von den Fenster und Tiiren abzuhalten.

mmmmmm  Der nachweisbar hochste Anteil aller Einbriiche in Wohnun-

gen und Privathdusern wird von Tatern bzw. Gelegenheitstatern
durchgefiihrt, die vorher nicht wissen, was in dem von ihnen auserwdahlten
Objekt ,zu holen” ist. Die Beute und der Schaden stehen deshalb sehr oft
in keinem Verhéltnis.

Beschadigte Fenster sind das Problem

Tater — mit grol3en Schraubendrehern und anderen Einbruchwerkzeugen
ausgerlstet — hinterlassen immer massive Beschadigungen an Tiren und
Fenstern, die zwar den oder die Tater eventuell davon abhalten konnten in
das Gebédude einzudringen, jedoch der durch die Einbruchversuche hin-
terlassene Schaden an Rahmen, Fligel und Glas
ist stets enorm hoch. Man kann sich gut vorstel-
len, welcher finanzielle Aufwand erbracht wer-
den muss um ein solches Fenster oder Terras-
sentlr mit allen erforderlichen Maurer-, Stemm-
und Putzarbeiten zu ersetzen. Auflerdem muss
bedacht werden, dass kein Schreiner, kein Me-
tallbauer dieses beschadigte Fenster oder die
Terrassentir sofort austauschen kann. So mus-
sen betroffene Personen nach einem Einbruch
oder Einbruchsversuch mehrere Wochen mit
dem Uberwundenen oder stark beschadigten

Foto: Heydebreck

Besonders Thekenabschliisse in Stadien und sonstigen Veranstaltungsgebauden
unterliegen hohen Einbruchsrisiken um die Tageskasse etc. zu pliindern.

Waren bei diesen Objekten zusdtzlich “stabile” Rollldden vor den Fenstern

und Turen montiert worden, dann hdtte sich der Tater einige Zeit lang damit

beschdftigen missen, um die zusdtzliche Barriere in Form von Rollladensta-

ben zu zerstéren und Fiihrungsschienen zu deformieren bzw. zu verbiegen.

Mit dem Wissen, dass hinter dem herabgelassenen Rollladen immer noch
ein geschlossenes Fenster ist, geben die allermeis-
ten Tater ihr Vorhaben auf, bzw. gelangen erst gar
nicht an das Fenster um dieses aufzuhebeln.

5 Punkte sind besonders wichtig

Veroffentlichungen des Bayerischen Landeskrimi-
nalamts bestétigen, dass sich durch mechanische
Sicherungen wie z.B. auch einbruchhemmen-
de Rollldden Téter abhalten lassen. Deshalb sind
5 Punkte bei der Ausfihrung von einbruchhem-
menden Rollldden zu beachten. Der Rollladenpan-
zer selbst muss aus widerstandsfahigem Material

Fenster bzw. Tir leben, da sie bei jedem Herstel-
ler einer gewissen Herstellungszeit unterliegen.

Details wie Arretierungen machen es aus, um das
HerausreiBen des Rollladenpanzers zu verhindern.

(1) sein und gegen Hochschieben (2) und Heraus-
reiBen (3) gesichert sein. Fiihrungsschienen mis-

Anzeige

sen gegen Aufhebeln (4) gesichert und der Rollla-
denkasten schwer zugdnglich (5) ausgefihrt wer-

Argumente, auf die man

sich verlassen kann!

STYLO Oberflachen.

GAYKOEDS prasentiert als Kunststofffenster- und Taren-
system ein exklusives Eckdesign, das an die handwerk-
liche Verzapfungstechnik von Holzfenstern oder -tiren
erinnert. Tauschend echt mit den ultramatten GAYKO

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN

den. Die Prifrichtlinien fir einbruchhemmende
Rollldden wurden vom Bundesverband Rollladen
+ Sonnenschutz e.V. (BVRS) erarbeitet und sind
heute in ihrer Ausfiihrung als Europdische Prif-
norm EN 1627 richtungsweisend.

Als weiterer wichtiger Punkt wird die Montage an-
gesetzt. Hier ist es dringend erforderlich, dass ge-
schultes Personal beste Kenntnisse tiber Baustof-
fe und Befestigungstechnik hat. Mit dem Semi-
nar ,Mechanische Einbruchhemmung” bietet der
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Rollladenpanzer, Arretierung und Endleiste bilden bei Heydebreck zusammen mit
einer Hochschiebesicherung eine perfekt aufeinander abgestimmte Einheit.

Bundesverband seinen Mitgliedern regelmaRig Schulungen an. Wenn ein
Rollladen die Prifungen in einem der zugelassenen Prifinstitute in einer
RC Klasse bestanden hat, kann der Hersteller eine Aufnahme in die Herstel-
lerliste fUr geprfte einbruchhemmende Rollldden des Bayerischen Landes-
kriminalamts beantragen.

www.heydebreck.com

-

\__ ¢ INTERVIEW MIT ...

... Bernd Heydebreck, der auch als Mit-
glied des Fachausschusses fiir ,Ein-
bruchhemmende Rollladen” im BVRS
als ausgewiesener Experte gilt.

Foto: Heydebreck

GLASWELT _ Was macht einen Rollladen aus?
Bernd Heydebreck _ Heydebreck optimiert
seine eingesetzten Rollladenstdbe, um dem

Bernd Heydebreck ist
Geschiftsfiihrer der
Heydebreck GmbH.

negativen Trend der standig schwécher und
billiger werdenden Rollladenstabe entgegen-
wirken zu kénnen. Das betrifft den Stab, wie

auch die Arretierungen, etc.
GLASWELT _ Welche Anforderungen erfiillen Sie damit?

Heydebreck _ Unsere Produkte erfiillen mindestens die Anforderungen “Zu-
griffschutz” der DIN EN 13659:2015. auf3erdem sind diverse unserer Produkte
nach DIN EN 1627 in den Klassen RC2 und RC3 gepriift.

GLASWELT _ Wo sehen Sie die gréf3ten Probleme?

Heydebreck _ Im Bereich der PVC-Rollldden. Die novellierte Rollladen-Norm
E-DIN 18073 weist auf ,Anforderungen an Rollldden mit Einbruchhemmung”
hin. Hier wird klar definiert, dass wenn ein Bauherr auch nur ,einfachste” Ein-
bruchhemmung wiinscht, dass der Rollladen-Fachbetrieb ausschlieflich Roll-
laden der hochsten Windwiderstandsklasse 6 einbauen darf. PVC-Rollladen
sind dann nicht mehr zuldssig.

GLASWELT _ Was ist noch zu beachten?

Heydebreck _ Nur ein herabgelassener einbruchhemmender Rollladen er-
fiillt seinen Zweck. Die Automatisierung spielt deshalb eine wichtige Rolle.

092020 | GLASWELT
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Aufsatzkastenmontage
neu erfunden.

ROKA-TOP® 2 PLUS:
Der Verschlussdeckelkasten mit
dem Plus an Leistung.

Ein ldckenloses System fur beste Ergebnisse: ROKA-TOP®
2 PLUS besitzt eine komplett geschlossene Neopor®-Dicht-
ebene oberhalb des Verschlussdeckels. Das Ergebnis ist ein
hochdichter Aufsatzkasten mit Bestwerten in puncto Wadr-
me- und Schallddmmung. Um mehr als 20 Prozent verbesser-
te Dammwerte und Schallschutzeigenschaften von bis zu Rw
= 45 Dezibel sprechen fur sich.

Die Ein-Schritt-Montage im Video:

ROKA-TOP® 2 PLUS kommt ohne zusdtzli-
che Adapterprofile auf dem Blendrahmen
aus. Das Resultat: Zeitersparnis durch ei-
nen deutlich geringeren Montageaufwand.

Beck+Heun GmbH
T +49 (0) 6476 9132-0

W< Beck+Heun

BESTE WERTE FURS HAUS
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TOP-THEMA SICHERHEITSTECHNIK

ALUKON KG: NEUE DIN EN 13659 FUR ROLLLADEN AUF HERSTELLER, HANDLER UND VERARBEITER GETRIMMT

Neue Sicherheitsanforderungen bei
Zugriffsschutz erdffnen neue Chancen

Nun ist es soweit: In der neuen DIN EN 13659, die die Leistungs- und Sicherheitsanforderungen
fiir AuBenabschliisse und AuBBenjalousien regelt, ist nun auch eine erhohte Einbruchsicherheit
fiir Rollladen beschrieben und definiert. Durch die Norm konnen somit jetzt auch Rollladen mit
verstarktem Zugriffschutz nach verschiedenen einbruchhemmenden Kriterien normgerecht
und praxisnah gepriift und klassifiziert werden. So ergeben sich fiir Hersteller, Handler und
Verarbeiter der Fenster- und Sonnenschutzbranche neue Chancen, die es zu nutzen gilt-

mmmm  Einbruchhemmung sollte nicht beim
geschlossenen Fenster aufhéren, da
auch heruntergelassene Rollladen eine zusatzli-
che Barriere darstellen. So kénnen Einbrecher bei-
spielsweise nachts oder bei Ddmmerung nicht er-
kennen, was im Wohnraum vor sich geht und ob
sich Personen im Haus befinden. Daher sollten
Rollladen im Idealfall tiber eine smarte Steuerung
verfligen, durch die diese mit Einbruch der Dun-
kelheit automatisch schlieBen — auch wenn nie-
mand zu Hause ist. Die DIN EN 13659 definiert seit
der letzten Uberarbeitung nun auch fiir Rollladen
als AuBenabschluss neun Kriterien, die es nach-
weislich flr Rollladen mit erhéhter Festigkeit zu
erfillen gilt. Mit entsprechender Zusatzausstat-
tung ausgefihrte und normgerecht gepriifte Roll-
laden werden demnach in zwei Klassen (Klasse 1
und Klasse 2) unterteilt und konnen als Zugriffs-
schutz vor dem Fenster eingesetzt werden.
Die Anforderungen sind an der Vorgehenswei-
se und dem klassischen Einbruchwerkzeug von
Gelegenheitstatern ausgerichtet. Welche Leis-
tungsanforderungen an verstarkte Rollladen bei
gewaltsamen Eindringen gestellt werden und
wie diese je nach Widerstand klassifi-
ziert werden, zeigt die nachstehen-
de Tabelle auf Seite 41.

reich zu verschaffen. Bei normkonformer Uber-
prifung dieses Kriteriums greift ein Haken in
der Mitte des herabgelassenen Behangs ein und
zieht den Panzer nach oben. In der Klasse 2 muss
der geschlossene Panzer einer Kraft von mindes-
tens 750 N (450 N bei Klasse 1) standhalten.

In der Praxis wiirde das bedeuten, dass ein Td-
ter mit einer Kraft von mindestens 75 kg den ge-
schlossenen Behang nach oben drlicken misste,
um an das hinter dem Rollladen liegende Fenster
zu gelangen. Mit reiner Muskelkraft ist dies fast
nicht mdglich, sodass ein Einbruchversuch oh-
ne massiven Werkzeugeinsatz bereits hier schei-
tern wirde.

Aufspreizen der Flihrungsschiene
Auch im Bereich der Fiihrungsschienen sieht die
Norm eine Prifung dieser Leistungsermittlung
an mehreren Stellen vor und ist damit besonders
nah an der Praxis ausgerichtet. Bei der Uberprii-
fung wird ein Schraubendreher in die Fiihrungs-
schiene eingeflihrt und versucht, diese gewalt-
sam aufzuhebeln.
Um diese Anforderung der Norm zu erfillen und
wie die verstarkten Fihrungsschienen von Alu-
kon die hochste Klassifizierung (Klasse 2) zu er-

{ ) -n\ reichen, missen die Produktlésungen bei ei-
[ kY

Bei Alukon sorgen unter anderem vollflichig mit PU-
Hartschaum ausgefiillte Aluminium-Rollladenprofile
und eine verstarkte, gegen Hochschieben gesicherte
Schlussleiste fiir den entsprechenden Zugriffschutz.

nem Kraftaufwand von 300 N (150 N bei Klasse 1)
mindestens 10 Sekunden lang standhalten.

Steifigkeit des Behangs unter
Einwirkung einer Horizontalkraft
Auch die Windwiderstandsfahigkeit der Rollla-
den spielt eine wichtige Rolle, da diese Auskunft
Uber die zu wirkende Horizontalkraft gibt, der ein
Behang standhalten muss. Rollladen der Klas-
se 2 nach DIN EN 13659 missen daher mindes-
tens die Windwiderstandsklasse 5 erreichen. Da-

Foto: Alukon

Einfahren des Behangs
Bei dieser Leistungsanforderung
wird die Widerstandsfahigkeit
des Rollladens gegen Hochschie-
ben Uberprift, da dies ein
oftmals von Einbrechern
gewdhltes  Vorgehen
ist, um sich Gber das
hinter dem geschlos-
senen Rollladen lie-
gende Fenster Zu-
gang zum Wohnbe-

8 bei wird der Rollladen einem Priifdruck von 500
! Herbert Thurik (54) ist seit 2001 bei der Alukon N ausgesetzt, was in etwa der Windstarke 10 (89

| o —
\ \
b @ " KG in Konradsreuth tdtig und leitet den Bereich -102 km/hl schwerer Sturm) nach Beaufort-Ska-

Kundenservice und Qualititsmanagement. Er la entspricht.

ist unter anderem fiir das Normen- und Patent- |y jer Klasse 1 miissen mindestens die Anforde-
wesen sowie die Produktzertifizierung im rungen der Windwiderstandsklasse 4 (Priifdruck
Unternehmen zustandig. 400 N) erflllt werden. Dieselbe Kraft (umgerech-
net circa 40 kg) musste auch ein Einbrecher auf-
wenden, um den Behang — nachdem er ihn zu-
ndchst erfolgreich nach oben geschoben hat —
aus der Flihrung zu ziehen und sich so Zugang
zum dahinter liegenden Fenster zu verschaffen.

Foto: Alukon
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Foto: Alukon

Die sich aus der DIN EN 13659 fiir die Klassifizierung Zugriffsschutz ergebenden Chancen
sollten Marktteilnehmer der Fenster- und Sonnenschutzbranche nutzen werden. Alukon
bietet seinen Partnern einen normgerechten Rollladen der hochsten Klasse 2 an.

Abschnitt Kriterium Klasse 1 Klasse 2
der DIN (Leistungsanforderung)
EN 13659

4.12.2 Einfahren des Behangs 400 N 750 N

4.12.3 Widerstandsfahigkeit der 150N 300N
Fithrungsschiene gegen Auf-
spreizen

4.12.4 Steifigkeit des Behangs unter Windwider- Windwider-
Einwirkung einer Horizontal- standsklasse 4 | standsklasse 5
kraft

4.12.5 Durchbohrung einer Lamelle 71 121
oder eines Ladenfligels

4.12.6 Widerstandsfahigkeit der 250N 500N
untersten Lamelle

4.12.7 Einbau des Abschlusses 150 N 300 N

4.12.8 Maoglichkeit der Demontage Montagevarrichtungen von
von aufien aulen nicht zuganglich (14.8

erfillt)

4.12.9 Zugriff auf Einbauvorrichtun- Befestigungsvorrichtungen von

gen von auflen auBen nicht zugdnglich (14.9
erfillt)

4.12.10 Zugriff auf das Bediensystem Bedienvorrichtungen von au-
von aulen (einschlieBlich Ben nicht zuganglich (14,10
Fernsteuerung) erfiillt)

Foto: Alukon

Leistungsanforderungen und Klassifizierung nach DIN EN 13659:2015.

Durchbohren einer Lamelle

Beim Kriterium des Durchbohrens einer Lamelle
wird ein Schraubendreher von einer vordefinier-
ten Hohe auf die Mitte eines Rollladenstabes fal-
len gelassen. Der Fallenergie von 12 J in Klasse 2
und 7 J in Klasse 1 muss die Lamelle ohne funkti-
onelle Beschadigung standhalten.

Widerstandsfahigkeit der Endleiste
Bei einer Vielzahl von Einbriichen wird versucht,
den ganz- oder halbgeschlossenen Rollladen
Gber die Schlussleiste hochzudriicken bzw. den
Behang herauszuziehen. Um dem entgegenzu-
wirken und die Widerstandsfahigkeit der unters-
ten Lamelle auf den Priifstand zu stellen, wird eine
Metallkugel mit einem Durchmesser von 50 mm
aus einer Hohe von 450 mm auf die Schlussleiste
fallen gelassen, wahrend der Behang gedffnet ist.
Dabei muss die Schlussleiste, um die Klasse 2 zu

-~ =1
—
—

Rc3ﬂ“'al

erflllen, einer Kraft von 500 N und in der Klasse 1
einer Kraft von 250 N widerstehen.

Einbau des Abschlusses

Unter Einwirkung einer Horizontalkraft von 300 N
in Klasse 2und 150 Nin Klasse Tmssen Fihrungs-
schienen fest in ihrer Position und Einbauhalte-
rung verbleiben.

Moglichkeiten der Demontage

Es drfen keine Einbau- oder Bedienteile des Roll-
ladens von aullen demontierbar und zugénglich
sein. Das bedeutet, dass beispielsweise die Befes-
tigungsschrauben der Fiihrungsschienen von au-
Ben nicht sichtbar bzw. nicht mit einem Schrau-
bendreher l6sbar sein dirfen. Zudem missen alle
Bedienelemente und Kabel verdeckt liegend sein.
Spezialabdeckungen, Sonderschrauben und -nie-
ten, wie bei den einbruchhemmenden Rollladen-

Lamellenfenster von EuroLam sind die intelligenten,
innovativen und funktionellen Fassadenlosungen fur

die natirliche Be- und Entliftung, Einbruchhemmung und
Entrauchung von Geb&uden im 6ffentlichen, gewerblichen

und privaten Raum.

Lamellenfenster - Sonderkonstruktionen - NRWGs

systemen von Alukon, erschweren die Zugdng-
lichkeit fir Gelegenheitstater zusatzlich.

Bedeutung fiir Hersteller, Handler,
Verarbeiter und Endkunden

Die Festlegungen der DIN EN 13659 an soge-
nannte ,verstarkte Produkte” bieten eine zusatzli-
che Sicherheit gegen das unerwiinschte Eindrin-
gen von Gelegenheitstatern tiber den geschlos-
senen Rollladen. Da die DIN eine eigene Produkt-
prifung durch den Hersteller vorsieht, stellt dies
eine kostengtinstige Alternative zur Zertifizierung
einbruchhemmender Rollladen durch unabhan-
gige Prifinstitute dar. Hersteller, Handler und Ver-
arbeiter haben nun die Méglichkeit, neben den
RC zertifizierten, einbruchhemmenden Rollladen,
kostengtinstigere Sicherheitsrollladen mit einem
Zugriffsschutz nach DIN EN 13659 anzubieten.
Herbert Thurik, Alukon KG

Anzeige

€9 EuroLam

info@eurolam.de
www.eurolam.de

Fon +49 (0) 36462 33 88 0
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KOMPLETTSYSTEM VON BECK+HEUN HAT RC3-PRUFUNG BESTANDEN
So ist auch der Rollladenkasten sicher

Rund 40 Prozent aller Einbruchsversuche scheitern
schon im Versuchsstadium. Grund hierfiir sind un-
ter anderem die immer haufiger eingebauten ein-
bruchhemmenden Fenster oder Tiiren. Einbrecher
versuchen schnell und lautlos vorzugehen. Gelingt
dies nicht innerhalb von 10 Sekunden, bleibt es beim
Versuch. Vor diesem Hintergrund ist die Investition
in einbruchhemmende Einbauten gleich mehrfach
sinnvoll. So werden nicht nur Einbriiche vermieden,
sondern kénnen auch die Anforderungen von eini-
gen Sachversicherern nachweislich erfiillt werden.
Als einer der ersten Hersteller bietet Beck+Heun
einbruchhemmende Rollladenk&sten mit einer Wi-
derstandsklasse bis Resistance Class (RC) 3 an. Be-
reits Anfang 2019 haben der Rohbau-Einbaukasten
Roka-Therm 2 RG RC 2 und der Aufsatzkasten Roka-
Top RG RC 3 entsprechende Priifungen des ift Ro-
senheim erfolgreich durchlaufen. Gepriift wurden
die Rollladenkdsten mit fest definierten Werkzeu-
gen und Uber einen Zeitraum von fiinf Minuten.
Zudem waren die Rollladenkdsten mit ebenfalls
nach RC 3 gepriiften Fenstern in Wanden mit drei
unterschiedlichen Mauerwerksbaustoffen, Bims,
Tonziegel und Porenbeton, eingebaut.

Alle Einbruchsversuche wurden nach tber sechs Mi-
nuten erfolglos abgebrochen. Daneben gehdrte auch
ein Pendelschlagtest mit 150 kg schweren Zwillings-
reifen sowie eine statische Belastungsprobe mit 600
kg Auflast zu den Priifungen nach RC 3. Innere Werte
Um die hohen Anforderungen zu erfiillen, werden in
die RC 3-Kastensysteme von Beck+Heun neben den
tiblichen Verstarkungen Stahlbiigel eingeschdumt.
Diese stabilisieren das Bauteil nicht nur zusétz-
lich, sondern weisen so enge Abstdnde auf, dass
die zuldssigen Durchbruchgréfen unterschritten

Auch der Rollladenkasten wurde wahrend der Entwicklungsphase mehrmals einer umfangreichen Priifung
unterzogen, um auch hier die entsprechende Einbruchhemmung bieten zu konnen.

Als einer der ersten Hersteller bietet
Beck+Heun einbruchhemmende
Rollladenkasten mit einer Wider-
standsklasse bis Resistance Class
(RC)3 an.

Foto: Beck+Heun

werden. Gleichzeitig verfiigen die RC 3-Kastensysteme dank ihres optimier-  Sicherheit bieten die RC 3-gepriiften Varianten auch die Maglichkeit, giinstige

ten Aufbaus Uber die gleichen Warmeddmm- und Schallschutzeigenschaften ~ KfW-Kredite fiir einbruchhemmende Bauweisen zu erhalten. Zusétzlich kann

wie die Basisvarianten.

der Nachweis der Erfiillung der Anforderung an einbruchhemmende Einbau-

Auch optisch sind die nach RC 2 und RC 3 gepriiften und bis zur Linge von  ten nach DIN EN 1627-1630 bei Geb&udeversicherern vorgelegt werden, um ei-

3000 mm zugelassenen Kasten nicht zu unterscheiden. Neben der erhéhten  nen einbruchhemmenden Standard der AuBenwande zu dokumentieren.

www.beck-heun.de

Anzeige

Argumente, auf die man

sich verlassen kann!

GAYKOWOODLINE vereint das gerade aufeinander sto-
Bende Eck-Design-System GAYKOEDS mit der Aluvor-
satzschale GAYKOFUSION zu einem echten Qualitdts-
produkt mit dem nattrlichen Flair von Holz/Aluminium
und allen Vorteilen der bewdhrten GAYKO Fenster- und

Haustlrentechnologie. GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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SICHERHEITS-
ROLLLADEN

WIDERSTANDSFAHIGE
ROLLLADEN VERHINDERN
GROSSE SCHADEN!

HEYDEBRECK"
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Foto: Colt

SONNENSCHUTZ

WENN WIND UND FORM BEI SONNENSCHUTZ EINE GROSSE ROLLE SPIELT

Ganz schon trotzig

Zwei Dinge:mag der klassische Sonnenschutz eigentlich gar
nicht;Zu viel Wind und Sonderformen der zu beschattenden
Flachen. Werden mehr als 30 m/s Windbestandigkeit gefordert,
wird die Auswahl geeigneter Systeme ganz schon schnell
ziemlich eng. In solchen Fallen schlagt die Stunde der starren
oder der teilbeweglichen Sonnenschutzsysteme, um geeignete
Losungen fiir die geforderten Anspriiche zu finden.

mmmmmm Bei der Definition von feststehendem
Sonnenschutz kommt man schnell in
Erklarungsnot, denn was ist eigentlich gemeint?
Vollkommen starr und unbeweglich oder in der
Einbaulage fest fixiert, bzw. nicht in der Héhe
oder Breite verfahrbar aber dennoch drehbar?
Es kann relativ einfach zwischen den Systemen
unterschieden werden, bei denen sich die not-

44

wendige Abschattung in den den Baukdrper in-
tegriert, wie z.B. bei Auskragungen, Profilblen-
den usw., oder teilbeweglichen Systemen, bei
denen sich die Sonnenschutz-Lamellen zumin-
dest je nach Anforderung drehen lassen, um das
Sonnenlicht regulieren zu kénnen.

Beiden Losungen ist ein hohe Stabilitdt gemein,
denn schlieB8lich mussen sie die gleichen Belas-

Der feststehende Sonnenschutz
kann relativ frei gestaltet werden.
Die errechneten Windkrafte, die auf
die Konstruktion einwirken, miissen
von der Fassadenkonstruktion
aufgenommen werden kénnen.

FlmH!m ’

mEN

»Form follows function” kdnnte man bei dieser Losung
feststellen. Auch hier gilt es im Vorfeld die richtigen
Berechnungen anzustellen, um eine funktionierende
Sonnenschutz-Losung zu realisieren.

tungen wie die Fassadenkonstruktion (Eurocode
1090ff.) aushalten, da sie bei Sturm nicht einge-
fahren werden kénnen. Verschattungen, die sich
aus einer Sonderform des Gebdudes oder eines
Fensterelements etc. ergeben, sollten schon sehr
frih im Entwurfsprozess mit eingeplant werden,
um sie dann ggf. auch als gestalterische Elemen-
te zu nutzen.
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STARRER SONNENSCHUTZ

Foto: Reflexa

SONNENSCHUTZ
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Auch ein Raute stellt kein groBeres Problem fiir die Beschattung da, wenn die Flache richtig auf-
geteilt wird. Die Lamellen bleiben bei dieser Losung beweglich, und konnen der Sonne folgen.

IR

GroBlamellen sind in ihrer Position fixiert, aber drehbar und so
perfekt geeignet dahinter liegende Riume optimal zu beschatten.

Die Planung muss stimmen

Starrer Sonnenschutz war schon immer die Ma-
xime der Metallbauer und auch heute missen
die ausladenden Konstruktionen statisch be-
rechnet und die entstehenden Lasten Gber die
Befestigung an der Fassade abgetragen werden.
Anforderungen denen die Eurocodes 1090ff. zu-
grunde liegen und deshalb nur von zertifizierten
Unternehmen ausgefiihrt werden kénnen.

Es geht aber auch um das Thema Sonnenschutz
in seiner ureigensten Funktion. Gerade durch die
starre Konstruktion missen die Sonnenstande zu
den Arbeitszeiten oder den Nutzeranspriichen
genau berechnet werden, weil spater nicht mehr
nachjustiert werden kann. Dabei spielen die Fak-
toren Gebdudeausrichtung, Gebdudeform, Ge-
bdudehohe und die Hohe Uiber dem Meeresspie-
gel eine entscheidende Rolle.

Auch das Thema Tageslicht lasst sich dabei reali-
sieren. Dazu kdnnen z.B. die Kragarme an der Fas-
sade einfach tiefer montiert werden, sodass
oberhalb des Sonnenschutzes Tageslicht
durch die freie Glasflache eintreten
kann. Besser sind hier aber Losun-
gen bei denen mit der Neigung
von Lamellen variiert wird, um
Tageslichtanteile zu generie-
ren, und unbeschattete Glas-
flachen zu vermeiden.

Alle  Schritte wollen gut
berlegt sein, denn spdtere
Korrekturen sind aufwandig.

Selbst fiir runde Fenster finden sich
brauchbare Losungen, bei denen sich
die Lamellen sogar verstellen lassen.

092020 | GLASWELT

Die Form spielt keine Rolle

Wenn es um die Frage der gestalterischen Frei-
heit geht, ist es gerade fUr Architekten sehr wich-
tig Sonnenschutz so einzusetzen, dass er sich
auch harmonisch in die Fassade einflgt.

Das gilt insbesondere dann, wenn es sich um
unregelmafRige Flachen ~und  Sonderformen
handelt. Teilbewegliche Systeme verfiugen Uber
mehr oder weniger sichtbaren Rahmen, der fest
vor dem Fenster oder auf der Fassade montiert
wird. Die Verschattung erfolgt durch verschie-
den gro8e und unterschiedlich profilierte Lamel-
len. Die stufenlose Einstellbarkeit der Lamellen
macht so eine perfekte Verschattung maéglich,
weil die Lamellenstellung dem Sonnenstand an-
gepasst werden kann. Diese System sind ausge-
sprochen flexibel, weil nahezu jede Form ausge-
fUhrbar ist.

Horizontal oder vertikal, das Einsatzgebiet der GroBlamellen ist vielfaltig,
wenn hohe Windbelastungen gefragt sind.

Ob Viereck, Trapeze oder dreieckige Form, auch
Ovale oder Kreise sind moglich. Sonderformen
wie Finf- und Sechsecke etc. ebenfalls. Es kon-
nen dabei mehrere Anlagen gekoppelt werden.
GroBlamellensysteme kénnen horizontal oder
vertikal an der Fassade verbaut werden.

Uber die Breite und die Profilierung der Hohlkor-
perlamellen hat der Architekt auch hier hochs-
te gestalterische Freiheit, ohne auf den Faktor
Wind Riicksicht nehmen zu missen. Realisierbar
ist hier auch der Einsatz von Glaslamellen oder
Photovoltaiktechnik auf dem Sonnenschutz.

Starr = wartungsfrei?
Starre Sonnenschutzanlagen bieten eine Ein-
satzbereitschaft von 100% bei weitestgehen-
der Wartungsfreiheit, da keine beweglichen Teile
vorhanden sind. Eine regelmafSige Kontrolle der
Gebdudefassade schlief3t die Kontrolle Sonnen-
schutz dann mit ein. Feste Installationen mit be-
weglichen Lamellen missen natirlich entspre-
chend der Herstellervorgaben gewartet werden,
um fir die Betriebssicherheit zu sorgen.

Olaf Vogele

S
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SONNENSCHUTZ OUTDOOR

NOA: 30 ,Outdoor Living"-
Marken bindeln ihre Krafte

Erleben, fiihlen, riechen,
horen und schmecken

was luxurioses Outdoor-
Leben in der Praxis bedeutet.
Dafiir steht,NOA Outdoor
Living”: Dieser iiberdimensionale
Showroom, in dem auf Initiative
von Renson dreiBig gleichgesinnte
internationale High-End-Partner
ihre Krafte biindeln, wird

seine Besucher ab Ende 2021

fo il

in verschiedene einzigartige
Gartenszenen eintauchen lassen.

Keine willkiirliche Zusammenstellung einzelner Designartikel, Konstruktionen und Mébel, sondern stilvolle
Kompositionen fiir unterschiedlichste Garten sollen im belgischen Kruisem zu sehen sein.

Entlang der Autobahn E17 im belgischen Kruisem nimmt das

brandneue Renson-Outdoor-Geldnde allmahlich Form an. In
dieses Megaprojekt mit einem Investitionswert von 75 Mio Euro, werden
nicht nur alle hochwertigen Outdoor-Living-Produkte aus dem Sortiment
des innovativen Familienunternehmens Renson vom Band rollen, sondern
unter dem Namen ,NOA Outdoor Living” auch ein einzigartiger Gesamter-
lebnispark entstehen.

XXL-Gartenpavillon an der Autobahn

JEs ist kein Zufall, dass das Markenzeichen dieses Projektes an einen XXL -Gar-
tenpavillonerinnert’, sagt Dieter Heyman, Business

Unit Manager Outdoor Renson.,Aber das ist
noch nicht alles, denn hinter dieser Fas-

Neben Outdoor Living verbirgt sich hinter NOA ein 100 000 m groBes, Nullenergieprojekt”
mit den nachhaltigsten neuen Technologien zum Heizen und Kiihlen.
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sade verbirgt sich ein 100000 m” groBes Nullenergieprojekt” mit den nachhal-
tigsten neuen Technologien zum Heizen und Kihlen. Ein Gelande, das auch
beim Wasser- und Energieverbrauch vollig autark ist und mit natirlichen Lo-
sungen fur gesundes und komfortables Leben und Arbeiten ausgestattet wird."
,Wo sonst auSer in Belgien, als schlagendes Herz des hochwertigen De-
signs, mit seiner zentralen Lage mitten in Europa, sollte man ein solch au-
Bergewdhnliches Gesamtkonzept wie NOA entwickeln”, fiigt NOA-Konzept-
managerin Hilde Baekelandt hinzu.,Was wiederum nicht bedeutet, dass die
Umsetzung fir uns an den nationalen Grenzen aufhért. Ganz im Gegenteil."

30 internationale Partner mit einem gemeinsamen Ziel
30 internationale Partner machen NOA zum Allerbesten, was das Leben im
Freien zu bieten hat. ,Keine einzelnen Produkte, sondern ganze Sze-
narien. Keine willkirliche Zusammenstellung einzelner Designarti-
kel, Konstruktionen und Mobel, sondern stilvolle Kompositionen
aenson fur unterschiedlichste Gérten,” meint Hilde Baekelandt. ,Renson
tritt zwar als Initiator, Bauherr, Koordinator und Gastgeber auf, aber
dreiig Marken und ihre hochwertigen Designs erzahlen eine starke ge-
meinsame Geschichte!”

Sie teilen mit NOA das Bestreben, komfortables und hochwertiges Wohnen
im Freien starker in den Vordergrund zu stellen. So wie Noah einst alle Tiere in
seiner Arche vereinte, vereinen diese 30 Partner alle Facetten des Lebens im
Freien zu einem beispiellosen Gesamterlebnis. Kein ,Outdoor Living Show-
room’ war jemals so umfassend wie das, was NOA zu bieten haben wird.
,Wir werden NOA Outdoor Living" im Herbst 2021 offiziell einweihen kon-

nen, wenn weiterhin alles nach Plan lauft’, sagt Hilde Baekelandt.
www.renson.de
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SONNENSCHUTZ TECHNISCHE TEXTILIEN

SUNVAS PERLA FR VON MARKILUX AB JETZT AUCH SCHWER ENTFLAMMBAR

Markisengewebe mit neuem

Hightech-Schutz

»sunvas perla FR” ist ein
Sonnenschutzgewebe des
Markisenherstellers markilux, das
neuerdings nicht nur wasserdicht

ist, sondern auch gemaf
Brandschutzklasse B1 schwer
entflammbar. Denn es hat eine
spezielle FR Polyurethan-Beschichtung
erhalten. Diese ist nahezu

transparent und umweltfreundlich.

Das Sonnenschutzgewebe ,sunvas perla FR” gibt es jetzt mit
neuer flammhemmender FR Polyurethan-Beschichtung und ist
damit auch im gewerblichen Einsatz sehr interessant.

mmmmmm Das wasserdichte Hightech-Polyestergewebe ,sunvas perla” von

markilux ist bereits seit mehreren Jahren auf dem Markt. Damit es
auch der europaischen Brandschutznorm DIN EN 13501-1 fiir 6ffentliche Ge-
bdude entspricht, ist es nun mit einer speziellen FR Polyurethan-Beschich-
tung ausgestattet. Das Gewebe trdgt daher ab jetzt das zusatzliche Kiirzel FR,
was fur schwer entflammbar steht und der Brandschutzklasse B1 entspricht.

Foto: Markilux

»Die neue Ausriistung von,sunvas perla FR’ verbindet
die positiven Eigenschaften der Gewebe sunsilk

perla FR" und ,sunvas perla’”, sagt Michael Gerling,
Geschaftsfiihrer fiir Technik und Produktion.

.

Das neue Gewebe ist transparent
und frei von Halogenen.

Neue FR-Beschichtung ist nun auch transparent
,Die neue Ausristung von sunvas perla FR" verbindet die positiven Eigen-
schaften der Gewebe ,sunsilk perla FR" und ,sunvas perla’ Das Sonnen-
schutztuch ist damit wasserdicht, schwer entflammbar und transparent’,
sagt Michael Gerling, Geschaftsfiihrer fiir Technik und Produktion.
Die Farben wirkten dadurch fast genauso intensiv wie bei nicht beschichte-
ten Dessins. Die etwas milchige Optik der Gewebeunterseite, die man vom
beschichteten,sunsilk Gewebe" kannte, gebe es bei,sunvas perla FR" nicht
mehr. Technisch sei dies herausfordernd gewesen, da die chemischen Aus-
ristungen ,flammhemmend” und ,wasserdicht” gegensatzliche physikali-
sche Reaktionen zeigten. Denn laut Gerling ziehen Zusatzstoffe der FR-Aus-
ristung Wasser an, wohingegen der Kleber
fur das Fluorocarbon, das das Gewebe was-
serabweisend macht, flammférdernd wirkt.
,Hier mussten wir schon kreativ sein, um
dem Gewebe die gewtinschten Eigenschaf-
ten zu geben’, erklart Gerling. Dazu geho-
re auch, eine halogenfreie, somit umwelt-
freundlichere flammhemmende Veredelung
einzusetzen.
- & Das Gewebe bringe aber noch einen weiteren Plus-
0@-“@ punkt mit. Es sei nun dauerhaft flexibel und dies auch
bei niedrigen Temperaturen. Das Markisentuch ist neben
der FR-Ausriistung zudem SFC-impragniert und damit weiter-
hin schmutzabweisend sowie witterungsbestandig.
www.markilux.de
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Mitten im Markt Messe Stuttgart @

R+T Aussteller & Partner

~

.Die R+T ist fur uns eine Herzensangelegenheit und das Veranstaltungshighlight der Sonnen-
schutz- und Torbranche. Als Weltleitmesse besticht die R+T vor allem durch ihre Internationalitdt

und die persdnlichen Begegnungen, die auch in Zukunft unersetzlich bleiben. Zum jetzigen
Zeitpunkt sehen wir die Verschiebung der R+T auf 2022 als einzig richtige Entscheidung an
und stehen als langjahrige Aussteller und Partner voll und ganz dahinter.”

NEUER
TERMIN

Weltleitmesse 21.-25. Februar 2022

fur Rollladen,
Tore und Messe Stuttgart

Sonnenschutz www.rt-expo.com
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SONNENSCHUTZ TECHNISCHE TEXTILIEN

JENTSCHMANN ZEIGT INNOVATIONSCENTER
MIT LEBENDIGER PRODUKTION

Platz ist in der
kleinsten HUtte

Unweit vom Stammhaus in schweizerischen Hiintwangen hat

das Unternehmen Jentschmann AG iiber die Grenze hinweg im
deutschen Klettgau ein Innovationscenter mit einer ,lebendigen”
Produktion geschaffen. Hier konnen sich Kunden sozusagen ,live
und in Farbe” ein eigenes Bild von den verschiedenen Produkten
der Schweizer Experten in der textilen Bearbeitung machen. Alle
Anlagen sind in realen Grof3en aufgebaut, und werden standig auf
den neuesten Entwicklungsstand gebracht. So konnte hier z. B.
jederzeit eine Produktion von Markisentiichern gestartet werden.

s FUr unsere Kundenberatung ist das ein sehr elementarer Schritt”,
erkldrt Inhaber und Geschaftsfihrer Dietmar Heil,, denn in unse-
rer laufenden Produktion in Hintwangen war dieses aufgrund der guten
Auslastung schon seit einiger Zeit nicht mehr optimal durchfiihrbar”. Herz-
stlick des Innovationscenter ist die Darstellung von Produktion 4.0 im texti-
len Bereich, bei der Lager & Handlingsysteme, Zuschnitt, industrielles Nahen
und Ultraschall-Schweifen oder Kleben im Mittelpunkt stehen.
,Haben wir friher dem Kunden gezeigt wir seine zukinftige Maschine funk-
tioniert, so hat der Kunde heute nach einer entsprechenden Einweisung die
Maglichkeit, in unserer Ausstellung Markisentticher zu produzieren’, erzahlt
Heil und ergdnzt:, er kann sogar seine eigenen Leute mitbringen und so al-
le wichtigen Mitarbeiter live in die Entscheidungsprozesse bei der Umstel-
lung der Produktion einbinden”. Offene Fragen sollen so direkt vor Ort und
ausgesprochen zielfihrend beantwortet werden kénnen, um die Entschei-
dungprozesse zu vereinfachen bzw. zu beschleunigen.

Durch den Einsatz von Ultraschall- und Kaltmessern werden unterschiedlichste Stoffe
wie Acryl, Polyester, Screen und Soltis in Breiten zwischen 1,2 bis 3,5 m verarbeitet.
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Dateneingabe und Datenabruf erfolgt schnell und
einfach iiber das Terminal an der ScreenCut.

Das Herzstiick der Anlage

Das RegallagerSystem RLS ist ein dynamisches Stoffballenlager mit auto-
matischer einer direkten Stoffballenbereitstellung an die ScreenCut oder
auch indirekt Uber eine Auslagerstation zu anderen Maschinen. Das Sys-
tem arbeitet dynamisch und unabhdngig zu der Zuschnittmaschine. Direkt
an ScreenCut gekoppelt arbeitet das System Uberlappend. Ein-/Auslager-
prozesse der Stoffballen vom Lager werden auch dann vollzogen, wenn
der Zuschnitt arbeitet und keine Rolle anfordert. Das installierte RLS ist so
optimiert, dass z.B. 1x3,6 m oder 3x1,2 m breite Ware auf einer Lagerebe-
ne (chaotisches Lagersystem) Platz finden. Ein automatisierter Ballenwechs-
ler sorgt fiir die Abkopplung zur ScreenCut und entlastet das Personal be-
zliglich des Ballenhandlings. Das optionale Verknipfen mit der Kundenauf-
tragssoftware 138t nahezu keine Stillstandzeiten und Fehlerquellen zu.

Das Handling beim Zuschnitt zdhlt

Wird mit einem Auftragspool gearbeitet wird, kénnen die benétigten Stoff-
ballen durch die ,Look ahead” Funktion automatisch bereitgestellt und
bei Auftragsstart dynamisch in der Abzugsposition verbracht werden. Das
heil3t, dass wahrend eines Zuschnitts auf der ScreenCut schon der Ballen fir
den nachsten Auftrag bereitgestellt wird und ein anschliefendes Umwech-
seln innerhalb von wenigen Sekunden maéglich ist. Ebenso werden alle fur
den Zuschnitt relevanten Daten eingelesen und auch das Design auf dem
Bildschirm dargestellt. Zeitgleich zum Verarbeitungsstart bzw. direkt nach
dem Stoffballenwechsel, wird der vorher verarbeitete Stoffballen eingela-
gert und die Stoffdatenbank aktualisiert. AnschlieBend erfolgt ein weiteres
Bereitstellen des Stoffballens fiir den ndchsten Auftrag.

Die zu schneidende Materialrolle auf der ScreenCut wird je nach Ausstat-
tung der Maschine manuell oder mittels technischer Hilfseinrichtungen in
die Rollenmulde an der Frontseite der Maschine eingelegt. Nach Datenein-
gabe und Erfassung der Materialbreite, errechnet die Maschine die Position
der Langsschneider wobei die Positionierung automatisch erfolgt. Die Da-
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Uiber den Bildschirm auf dem MHS ist immer definiert,
wo welcher Tuchabschnitt zwischengelagert wird.

Foto: Olaf Vogele

Durch den Einsatz eines 4-Achsen-Portals werden Rollen Der Bediener wird beim Zuschnitt iiber die grafische Der Bediener wird zusatzlich visuell mittels Pick-By-
breiten- und durchmesserabhéngig eingelagert. Anzeige gefiihrt. Fehler sind so ausgeschlossen. Light Funktion beim Handling unterstiitzt.

teneingabe erfolgt manuell mittels DDE tber Touchscreen oder mittels Bar-
code und Computer. Ein Software-Modul erméglicht den Datenaustausch
vom Netzwerk des Kunden zur Maschine und zuriick. Im nachsten Arbeits-
schritt wird das Material millimetergenau auf die programmierte Lange
transportiert, gleichzeitig in Langsrichtung geschnitten und aufgewickelt.
Sobald die zugeschnittene Bahn fertig aufgewickelt ist, leuchtet das Fach
an der Einlagerstation des MHS auf, in welches der aktuelle Auftrag gelegt
werden soll. Beim Schliefen des Aufwicklers wird die ndchste Zuschnitt Se-
guenz automatisch gestartet. Werden zwei/drei Teilbahnen gleichzeitig ge-
schnitten, so werden die Facher mittels unterschiedlichen Farben ange-
zeigt. Ebenso wird der entsprechende Teilbereich im Aufwickler beleuchtet,
um Fehler zu vermeiden. Danach wird der befiillte Wagen des MHS an die
Nah-/Klebestation tbergeben. Dort wird die eindeutige Wagen ID erkannt
und die gelagerten Auftrdge auf dem TouchPanel in Listenform angezeigt.
Olaf Vogele

ScreenCut, RegalLagerSystem RLS und das MaterialHandlingSystem MHS sind in dem
Ausstellungsgebaude von Jentschmann voll funktionsfahig aufgebaut.

Anzeige

(Reflexa)
Beraten Direkt am Haus |hres Kunden
gleichzeitig bis zu sechs ver-
[ | schiedene Produkte des Reflexa
IEICht Sortiments erklaren und virtuell
testen: Mit der neuen App

emacht ReflexaARdesign auf lhrem
g Tablet oder Smartphone.
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SONNENSCHUTZ DIGITALISIERUNG

Digitalisierung bedeutet Integration

Elero war schon 1964 seiner Zeit voraus. (Ele)ktrisch (ro)llen
die hie3 damals die Mission um Rollldden, Markisen,
Jalousien und Rolltore auf Knopfdruck zu bedienen. Nach
den Motoren folgten die Zeitschaltuhren, heute bildet der
Centero Home Gateway den Grundbaustein fiir smarte
digitale Anwendungen. Seit dem Umzug nach Schlierbach
im Herbst 2018 hat man die Produktionskapazitaten
nochmals steigern kénnen, und so gilt elero derzeit

als der groB3te Antriebshersteller ,Made in Germany”.

Die GLASWELT Redaktion hat sich mit Geschaftsfiihrer
Enzo Viola liber die digitale Entwicklung unterhalten.

GLASWELT _ Der neue Betrieb in Schlierbach wurde so-
zusagen auf die griine Wiese gestellt. Wie digital ist die Fer-
tigung bei Elero?

Enzo Viola _ Wir haben ein klares Ziel, und das lautet pa-
pierlose Fertigung. Und wir sind auf einem guten Weg die-
ses Ziel in absehbarer Zeit umzusetzen. Nur so kdnnen wir
zukiinftig auch marktgerecht agieren, um die Kundenauf-
trdge schnell und qualitativ hochwertig durch die Auf-
tragsannahme, die Produktion und den Versand zu brin-
gen. Schnelligkeit und die Reduzierung von Verlustzeiten
sind hier die entscheidenden Parameter. Die komplette di-
gitale Uberwachung des Produktionsverlaufes die entspre-
chende Trumpfkarte, um den aktuellen Marktanforderun-
gen gerecht zu werden.

Foto: Elero

GLASWELT _ Was bedeutet aktuelle Marktanforderungen?

Viola _ Bestellt wird ab der LosgrofRe eins. In den allermeisten Féllen gilt
das Prinzip “Just in Time’, also erfolgt die Bestellung nach Bedarf. Die meisten
Fachbetriebe wollen zudem keine groen Lager mehr im eigenen Betrieb
anlegen, um Kapitalbindung zu vermeiden und weil sie ihren eigenen Be-
darf nicht genau kennen. Der Kunde bestellt bei uns so gesehen mehr oder
weniger nach dem Zufallsbetrieb, und genau so flexibel muss Elero sein, um
diesen Anforderungen gerecht zu werden.

GLASWELT _ Wie funktioniert da der Bestellvorgang?

Viola _ Zum ersten, das Faxgerdt lebt. Das heifSt wir missen uns auch im
digitalen Zeitalter mit analogen Bestellungen auf Papier auseinandersetzen.
Diesen Zustand werden wir auch nicht so schnell beseitigen kdnnen, also gilt
fr uns das Prinzip der maximalen Flexibilitdt, um den Kundenanforderun-
gen in seiner gesamten Breite gerecht zu werden. Viele Bestellungen kom-
men direkt (iber den Aussendienst, per Telefon tber den Innendienst oder
per Email, auch hier heiflt es dann Hand anzulegen, um die Bestelldaten in
eine flr uns brauchbare Form zu bringen. Ein wichtiger Schritt war hier fir
uns die Einflihrung des Elero PartnerShops, der exklusiv fir unsere Fachbe-
triebe entwickelt wurde. Wir liegen hier bereits bei weit iber 20% des Bestell-
volumens, in der Corona-Zeit hat sich die Quote um 50% erhéht. Die Akzep-
tanz des Webshops steigt also stetig.
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‘ ‘
Enzo Viola hat 2017 die Geschiftsfiihrung bei
der Elero GmbH in Schlierbach iibernommen.

GLASWELT _ Wie tickt der Fachhdindler in diesem Prozess?

Viola _ Der Fachbetrieb ist der Entscheider. Er wahlt die Bestellmengen und
den Bestellweg. Unsere Aufgabe ist es ihm klarzumachen, das die Bestellun-
gen Uber den Webshop die beste, einfachste und schnellste Maglichkeit ist,
um an seine gewiinschte Ware zu kommen. Fir ihn und uns bedeutet das
Fehlervermeidung beim Ubertragen von Bestelldaten und Plausibilitdtskon-
trollen beim Bestellvorgang. Gerade bei der Zunahme der Kleinbestellungen
fiir beide Seiten eine gute Sache, um einen besseren Uberblick zu haben. Na-
tirlich braucht es Uberzeugungsarbeit, die wir Giber unseren AuRen- und In-
nendienst aber gerne leisten. Feststellen kann man natrlich, dass in vielen
Betrieben mit Eintritt der Junioren bzw. Juniorinnen die Hemmschwelle di-
gitale Bestellung verschwindet.

GLASWELT _ Wie digital sind ihre Produkte?

Viola _ Mit dem Centero Home Gateway haben
wir uns gut im Markt etabliert. Der Kunde kann
seine Rollldden und Markisen vom Smartphone
oder Tablet aus bedienen, und das vollkommen
unabhdngig davon ob er zuhause oder unter-
wegs ist. Zudem kénnen wir Fremdprodukte wie
Somfy RTS Antriebe oder von HomeMatic in un-
sere Steuerung einbinden. Mit Philips Hue kommt
noch die Lichtsteuerung dazu. Sie sehen, wir sind
gerade durch die digitalen Funktionen unserer
Produkte schon jetzt in der Lage den Kunden ma-
ximale Funktionalitdt zu bieten. Durch unsere Zu-
gehorigkeit zur Nice-Gruppe wird es hier im Zu-
sammenspiel Nice — Elero — Fibaro in der Zukunft
weitere sehr interessante Losungen im Smarthome Bereich geben. Wir sind
also insgesamt auf einem sehr guten Weg dem digitalen Wandel in unserer
Gesellschaft zu folgen, und das Leben mit Smarthome einfacher zu machen.

GLASWELT _ /hre Mitbewerber haben Webshops fiir Endverbraucher. Wie
sehen hier die Entwicklungen bei Elero aus?

Viola _ Unsere klare Aussage lautet hier wie auf unserer Homepage: Bau-
herren und Endkunden finden ihren Elero Fachpartner vor Ort in unserer
Handlersuche. Wir sind hier absolut Fachhandelstreu und Uberlassen den
Verkauf unserer Produkte unseren Fachpartnern. Selbstverstandlich kann
sich auch ein Endkunde auf unserer Homepage etc. iiber unsere Produkte
informieren, aber evtl. Anfragen etc. werden immer an die Fachpartner in
der jeweiligen Region weitergegeben.

GLASWELT _ Wie funktioniert die digitale Kommunikation bei Elero?
Viola _ Social Media ist fir uns ein wichtiges Thema und spielt eine immer
gréBere Rolle, weil sich auch der Verbraucher in seinem Verhalten dndert. Mit
unserem YouTube Kanal stellen wir deshalb schon heute Einfiihrungs-, Funk-
tions- und Inbetriebnahmevideos unserer Produkte zur Verfigung und wer-
den diesen Bereich auch zukiinftig stark ausbauen.

Das Interview fiihrte GLASWELT Redakteur Olaf Végele in Schlierbach
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Keine Zukunft ohne Digitalisierung

Wenn es um das Thema Webshop geht war Somfy schon immer ein Vorreiter
in der Riege der renommierten Hersteller von Antrieben und Steuerungen.
Dieses Vorgehen sto3t im Bereich der Fachbetriebe aber nicht Giberall auf
Gegenliebe, es wird deshalb teilweise hart diskutiert. Aktuell hat Somfy
eine neue Sonnenschutzkampagne aufgelegt um die Fachhandler in Zeiten
vor Ort zu unterstiitzen. Die GLASWELT Redaktion hat sich deshalb nach
Rottenburg aufgemacht, um mit der Unternehmenssprecherin Anja Ebert
und Vertriebsleiter Peter Kirn (iber digitale Vertriebswege zu sprechen.
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Anja Ebert (34) ist Unternehmenssprecherin bei Somfy
und Leiterin Public Relations & Digitales Marketing.

GLASWELT _ Die neue Kampagne von Somfy
richtet sich an den Endkunden, lduft im Vertrieb
aber nur tiber das Fachhandwerk. Was was hat
es damit auf sich?

Peter Kirn _ Mit der aktuellen Sonnenschutz-
kampagne wollen wir Smarthome in Verbin-
dung mit motorisierten Sonnenschutz in die
breite Offentlichkeit tragen und dabei ganz ge-
zielt den Privatkunden ansprechen. Dieser ist so-
wieso im Internet unterwegs, deshalb gilt es ihn
in unsere Richtung lenken, und die Einfachheit
von Smarthome zu zeigen. Die aktuelle Aktion
mit kostenlosem Sonnensensor ist exklusiv Gber
den Fachhandel erhdltlich. Via Geolokalisierung
lenken wir die Besucher z.B. direkt zu den neuen
Fachhandler-Webshops. Also: Online kaufen und
trotzdem lokal shoppen. So kdnnen wir als Somfy
den lokalen Verkauf beim Fachhandel fordern. Die
direkte Belieferung des Privatkunden Gber unse-
re Logistik ist ein Service flr unsere Partner, nach-
dem die Bestellung in ihrem eigenen Webshop
ausgelost wurde.

GLASWELT _ Man kénnte sagen, ein Webshop
allein macht noch keinen Sommer. Wie erreichen
Sie den Endkunden?
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Peter Kirn (57) verantwortet bei Somfy den Vertrieb im
Bereich Fachhandwerk Deutschland.

Anja Ebert _ Wir stecken hier jede Menge Lei-
denschaft rein, schalten Zielgerichtet Werbung
und gestalten kreative sowie aufmerksamkeits-
starke Formate. z.B. beim ARD-Wettersponsoring
das Augenmerk auf smarten Sonnenschutz. Der
vor und nach dem Wetter vor Acht laufende Fern-
sehspot sorgt so mit groer Reichweite fiir Auf-
merksamkeit.

GLASWELT _ Und wenn das ganze dann im-
mer noch kritisch vom Fachhandel bedugt wird?
Ebert _ Da hilft das direkte Gesprdch, um aufzu-
zeigen, dass sich das gute Image der Kampagne
auf den Fachhandel als unsere Partner unmittel-
bar tbertrdgt. Wir entlasten sie z.B. bei der Privat-
kundenbetreuung via Hotline, Chat und auch auf
Facebook. Hier arbeiten wir derzeit mit 12 Mitar-
beitern in verschiedenen Funktionen, um einen
passgenauen Service anbieten zu kénnen, und
bauen sowohl die technischen als auch die perso-
nellen Ressourcen standig aus. Im Jahr fiihren wir
Gber 1 Million Nutzer auf unsere Webprasenzen.
Diese Reichweite teilen wir ganz bewusst mit un-
seren Partnern — wir sehen uns hier als Turéffner
fur den Verkauf vor Ort. Die Smarthome-Nachfra-
ge in den Online-Suchmaschinen ist enorm und

gemeinsam kénnen wir diese prima nutzen. Es
gilt hier die Friichte zu ernten. Seite an Seite. Mit
mittlerweile Gber 100 Webshops bei 400 Somfy-
Experten sind wir bereits auf einem guten Weg.

GLASWELT _ Wie schwierig ist eigentlich das
Thema Kunden-Support?

Kirn _ Es ist eine Gratwanderung. Ein guter Tech-
niker ist nicht unbedingt ein guter und geduldi-
ger Berater. Der Kunde muss auf Augenhohe be-
treut werden. Essentiell ist hier, dass der Support
zum Kunden passen muss, nicht umgekehrt.
Ebert _ Um es auf den Punkt zu bringen: Jeder
Nutzer hat andere Bedirfnisse — der eine moch-
te sich in die Technik reinfuchsen und der andere
will vor allem eine einfache Bedienung ohne gro-
Ben Aufwand. Oft wohnen Ubrigens beide Par-
teien zusammen. Unser Anspruch ist es, beide
glticklich zu machen. (lacht).

GLASWELT _ Wie wichtig nehmen Privatkun-
den das Thema Sicherheit beim Kundenservice?

Ebert _ Wir haben hier den gro3en Vorteil, dass
die Kunden der Marke Somfy Vertrauen schen-
ken. Gerade beim Support macht sich das sehr
hilfreich bemerkbar, wenn wir uns z. B. tiber Team-
viewer beim Kunden aufschalten dirfen, um ein
Problem zu l6sen.

GLASWELT _ Heil3 diskutiert sind auch die Re-
novierungskits. Was ist der wichtigste Benefit fiir
ihre Fachpartner?

Kirn _ Mit den angebotenen Renovierungs-Kits
etc. schaffen wir bei vielen Kunden den erstma-
ligen Einstieg in die Somfy-Welt. Wir selbst ver-
kaufen keine Sonnenschutzantriebe an Endkun-
den, aber die Online-Nachfrage ist grofs. Mit dem
exklusiven Angebot dieser Kits Uber die Partner-
Webshops die Chance zu haben Zusatzgeschéfte
zu generieren. Das kann von der nachtrdglichen
Motorisierung bis zum Neuverkauf von Rollldden,
Raffstoren oder Markisen gehen.

Ebert _ Ganz einfach betrachtet ist es eine Mar-
ketingoffensivel, um den Privatkunden mit dem
Fachbetrieb zu vernetzen. Sozusagen eine Win-
Win-Win Situation fur Somfy, den Fachpartner
und den Endkunden.

Das Interview fiihrte GLASWELT Redakteur Olaf
Végele in Rottenburg.
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Der User steht im Vordergrund

Der Leitspruch von Rademacher ist simpel: Viel Technik mache noch

kein Smart Home und erst das bediirfnisgerechte Zusammenspiel der
verschiedenen Gerate in Wunschszenarien begeistere die Nutzer. Mit dem
HomePilot ist das Unternehmen aus Rhede am Niederhein schon seit
vielen Jahren im Bereich Smarthome erfolgreich unterwegs. Grund genug
fiir die Redaktion der GLASWELT das Gesprach mit Geschaftsfiihrer Ralf
Kern zu suchen, um liber den digitalen Wandel in unserer Gesellschaft
und die sich daraus ergebenden Perspektiven zu sprechen.

GLASWELT _ Wo besteht fiir sie als Radema-
cher heute die Herausforderung in unserer im-
mer digitaler werdenden Welt?

Ralf Kern_Unser Anspruch ist relativ ein-
fach zu formulieren. Wir wollen, das die digita-
le Reise, die der Endkunde beim Erkunden von
Smarthome unternimmt, bei Rademacher endet,
und er sich fir unser Smarthome System ent-
scheidet. Egal ob er noch in der Informationspha-
se ist, oder er schon Berlihrungspunkte mit ande-
ren Smarthome Produkten hatte. Dabei gilt es un-
sere Fachpartner mit diese Abldufe einzubauen,
um gemeinsam erfolgreich zu sein.

GLASWELT _ Wie lduft denn der Vertrieb in die-
sem Bereich bei Rademacher?

Ralf Kern _Das geht zu groen Teilen direkt
Uber den Fachhandel. Aber gerade mit dem The-
ma Smart Home sprechen wir zB. ber unse-
re Internetprdsenz zwangsldufig immer mehr
den Endkunden als Rademacher direkt an. Un-
ser HomePilot ist ein sehr Endkunden-affines Pro-
dukt, das auch sehr oft vom Kunden selbst instal-
liert wird. So gesehen entstehen auch hier Fragen,
die wir mit unserem bundesweiten Netzwerk an
geschulten Fachpartnerbetrieben (,HomePilot-
Fachmann”) oder unserer Hotline klaren kénnen.
So gesehen wird der Onlinehandel zunehmend
wichtiger fur uns.

GLASWELT _ Kann der Kunde denn direkt bei
Rademacher kaufen?

Ralf Kern _ Ja, kann er! Der Privatkunde kann
sich seine Smarthome Wunschliste in unserem
Webshop einfach online zusammenstellen. Die-
se wird automatisch an einen ,HomePilot-Fach-
mann” in seiner Nahe weitergeleitet. Dieser tritt
dann zeitnah mit ihm in Kontakt, um eine auf den
Kunden zugeschnittene Smarthome Losung zu
beraten und ein passgenaues Angebot zu erstel-
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Geschaftsfiihrer Ralf Kern hat als Sprecher der
Geschéftsfiihrung die Leitung des Unternehmens und
ist schwerpunktmaBig fiir die Produktstrategie und
-technologie der Gesellschaft verantwortlich.

len. Auch die Hilfe bei der Installation Gbernimmt
bei Bedarf der ,HomePilot-Fachmann” Den end-
glltigen Preis inkl. gew{inschter Dienstleistungen
nennt der Fachbetrieb wenn alle Fragen geklart
sind. Das sorgt fir Klarheit und einen zufriede-
nen Kunden, und bietet gegeniber anderen On-
linekandlen den besten Support. Alternativ kann
der Endkunde in unserem Webshop direkt kaufen
und die Installation dann selbst durchfihlen. Was
den Endkunden betrifft, wollen wir den Namen
Rademacher als bekannten Smart Home-Anbie-
ter noch besser im Markt etablieren.

GLASWELT _ Was tut sich bei ihren Produkten?
Kern _ Aktuell wollen wir mit dem ,Start2Smart”
Kit den Einstieg in die Welt von Smart Home so
einfach wie noch nie machen. Es enthélt einen
Funk-Gurtwickler und eine smarte Bridge, die un-

kompliziert an den beim Kunden vorhandenen
Internet-Router angeschlossen wird. Die Bridge
kann direkt Gber den Computer oder die Handy-
App angesprochen werden, der HomePilot ent-
fallt, und die Daten werden in der Cloud statt Lo-
kal gespeichert. Mit der Bridge kdnnen bis zu 100
DuoFern Gerdte bedient werden. Dazu muss nur
das jeweilige Gerdt an der Bridge angemeldet
sein. Die Bedienung der Gerdte ist dann von je-
dem Ort der Welt méglich.

GLASWELT _ Cloud statt Lokal? Wird das nicht
kritisch gesehen?

Kern _ Nein, die Entwicklung der Bridge ist ein
Resultat unserer Marktforschung. Clouds sind in
Zeiten der Dropbox und anderer Onlinespeicher
allgemein akzeptiert und vereinfachen viele Din-
ge, wenn es darum geht Installationsaufwande
und z.B. das Thema Update zu minimieren. Letzt-
lich hat der Kunde immer die Wahl mit HomePi-
lot (Lokal) und der Bridge (Cloud). Firr uns bedeu-
tet das auch den Zugang zu neuen Markten, wie
zb. den Mietermarkt. Fur den Fachhandel ist es
ein Einstieg beim Kunden, wie gesagt wir wol-
len das seine digitale Reise bei Rademacher en-
det, und er sich mit unserem System wohl fihlt.
Der Einstiegspreis bei der Bridge liegt zudem bei
unter 100 Euro, und bietet im Umfeld der vielen
Smarthome Systeme die angeboten werden, ei-
ne preisguinstige Alternative. Ein spateres Umstel-
len auf den Homepilot ist durch die verwendeten
DuoFern Bausteine jederzeit maglich.

GLASWELT _ Wie sieht die Zukunft aus?

Kern _ Wir entwickeln uns standig weiter. Up-
dates, zeitgemale Produktneuheiten und die In-
tegration smarter Consumer-Losungen wie Ale-
xa, Google oder Philips Hue zeigen, dass wir auf
aktuelle Nutzerbedrfnisse schnell reagieren und
auch so weitermachen. Der User steht dabei im-
mer im Vordergrund. Wir werden deshalb auch
noch mehr in die Weiterbildung unserer Fach-
partner investieren, und unseren eigenen Sup-
port wie Hotlines etc. ausbauen. Social Media,
und allen voran unser YouTube Kanal mit seinen
Erkldrvideos ist im digitalen Zeitalter nicht mehr
wegzudenken und wird standig erweitert.

Das Gesprich fiihrte GLASWELT Redakteur Olaf
Végele am Firmensitz in Rhede.
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HANDWERKSBETRIEBE IM SPANNUNGSFELD DER DIGITALISIERUNG

In die Zukunft investieren

ERP-Systeme sind in aller

Munde und sind bei vielen
Handwerksbetrieben bereits

seit vielen Jahren im Einsatz.
Anbieter und Losungen

gibt es viele auf dem Markt.

Die richtige Anwendung

mit den entsprechenden
Funktionsmodulen zu finden,
die den Leistungsumfang des
jeweiligen Handwerksbetriebes
abbilden, die Aufgabe. Eigentlich
sollte man meinen, jeder Betrieb
in einer Branche hat die gleichen
Bediirfnisse. Eigentlich.

mmmmmm Enterprise-Resource-Planning  (ERP)

bezeichnet die eigentliche unterneh-
merische Aufgabe, Ressourcen wie Kapital, Per-
sonal, Betriebsmittel, Material und Informations-
und Kommunikationstechnik im Sinne des je-
weiligen Unternehmenszwecks und -ziel be-
darfsgerecht zu planen, steuern und verwalten.
Die Zeitachse spielt dabei eine ganz wesentliche
Rolle, um einen effizienten betrieblichen Wert-

Die Weiterentwicklung des ERP-Systems ist Teamarbeit, keine Chefsache. Nur so

konnen alle Bereiche optimiert werden.

W” Iy iy

ll ‘lf’ :

|| T

Die richtigen Informationen, am richtigen Platz zur richtigen Zeit ist eine wesentliche Forderung an ein ERP-
System, um das tagliche Business und die Bediirfnisse der jeweiligen Mitarbeiter optimal abbilden zu konnen.

schopfungsprozess zu sichern. Wesentlich sind
hier auch die Moglichkeiten der Nachkalkulati-
on von Herstellungsprozessen und Montageab-
ldufen um eine optimierte Steuerung der unter-
nehmerischen und betrieblichen Abldufe zu er-
reichen. Rainer Mohn, der Geschaftsfiihrer der
Mohn GmbH steht mit seinem Unternehmen
mitten in dem digitalen Wandel, um alle Berei-
che seines Unternehmens in ERP einzubinden.

Auf der Suche nach der
eierlegenden Wollmilchsau?

,Unser ehemaliger Sattlereibetrieb hat in den
letzten Jahren die fast vollstandige Transforma-
tion in die Sonnenschutzbranche vollzogen, so
dass hier unser Kerngeschadft in der Beratung,
Planung, Montage und Service liegt. Die Son-
nenschutzsysteme aus unserem Produktportfo-
lio beziehen wir von Vorlieferanten, und werden

Der offene Dialog mit dem Softwareentwickler ist ein wesentlicher Bestandteil in
der Kommunikation, bei der beide Seiten aufeinander angewiesen sind.
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teilweise veredelt. Die Fertigung der Sonnense-
gel wird noch durch unser Unternehmen geleis-
tet’, erkldrt Rainer M6hn und erganzt: ,so gese-
hen bewegen wir uns mit unserem Geschaft auf
allen Seiten der ERP Funktionalitaten. Zum einen
als produzierendes Unternehmen das seine Ma-
terialbedarfsplanung fir alle in der Herstellung
der Erzeugnisse und Komponenten erforderli-
chen Materialien an der richtigen Stelle, zur rich-
tigen Zeit und in der richtigen Menge zur Ver-
fligung stellen muss, und auf der anderen Seite
die Touren- und Montageplanung, mit denen wir
unsere Termine bei den Kunden koordinieren”.

Offener Dialog

Um das optimale Ergebnis zu erzielen setzt man
bei Méhn auf offene Dialoge, um die Vereinheitli-
chung von Geschaftsfdllen, Prozessen und Tatig-
keiten, um eine abteilungs- und unternehmens-
Ubergreifende Zusammenarbeit zu ermdglichen.
Die Kommunikation innerhalb und ausserhalb
des Unternehmens spielt dabei eine wesentliche
Rolle, um erfolgreich zu sein.

Die Einbindung der eigenen Mitarbeiter in die
Entwicklung neuer Geschéftsprozesse tber das
ERP-System ist dabei ein Schlusselfaktor fir
Mohn, um die Zusammenarbeit zu optimieren,
und nicht nur ein neues System vorzusetzen.,Die
Beteiligten mdssen in der Lage sein, auch ge-
danklich Abteilungsgrenzen zu tiberwinden, um
Prozesse bis zum Ende denken zu kénnen, damit
auch Verstandnis fur die ein oder andere Vorge-
hensweise besteht, und Dinge nicht nur isoliert
betrachtet werden’, erklart Mohn, ,denn das Ver-
standnis unter einander sei der starkste Motiva-
tor im Team, weil alleine die Mitarbeiter fir den
richtigen Input im ERP-System, und damit fur
den Erfolg im Ganzen sorgen. Letztlich gilt auch
hier der Leitspruch Mohn macht Freude
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Auch ein objektives, verlassliches und
zugangliches System mit dem die Ar-
beitszeit der Arbeitnehmer erfasst
werden kann, muss ein funktionieren-
der Bestandteil der Software sein.

1

Der Weg ist das Ziel, die Vor-
gehensweise bei der Projekt-
realisierung ist so ausgelegt, dass
das Tagesgeschaft nicht mehr als
notwendig belastet wird.

/7

Das gilt auch in der Kommunikation mit den
Softwarelieferanten. Auf der Grundlage von
Jkwp-bnWin.net” des Unternehmens KWP In-
formationssysteme GmbH wird mit dem auto-
risierten Vertriebspartner ODV GmbH aus Stutt-
gart besteht auch hier ein sehr enger und offe-
ner Dialog.

Alle miissen an einem

Strang ziehen

,Seit 30 Jahrenist es unser Ziel, die Betriebsablau-
fe und die IT-Anforderungen gemeinsam mit un-
seren Kunden erfolgreich zu lésen, denn die ein-
fache Formel lautet Kundenbegeisterung + Mit-
arbeiterbegeisterung = Erfolg’, sagt der Teamlei-
ter Support-Anwendung Ulrich Wefelmeier von
ODV,,unsere Starke liegt darin den Kunden ganz-
heitlich mit der Handwerkersoftware, Organisati-
onsberatung, IT Beratung, Service und Schulung
aus einer Hand zu betreuen”,

Mit ,kwp-bnWin.net" stehe ein ERP-System zur
Verfiigung, mit dem vom kleinen oder mittel-
standischen Unternehmen bis zu einem Grol3be-
trieb von bis zu 500 Personen im Baunebenhand-
werk Losungen angeboten werden kdnnen. Vier
Niederlassungen, 40 autorisierte Vertriebspart-
ner wie ODV im deutsch-0sterreichischen Raum

EINFOHRUNG

kwp-bnWin.net

Foto: ODV
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und mehr als 7000 Kunden zeigen die entspre-
chende Akzeptanz des ERP-Systems.

In der Weiterentwicklung liegt
die Chance fir die Zukunft
Das gemeinsame Ziel von Mohn und ODV ist
es, das eingesetzte ERP-System kontinuierlich
weiterzuentwickeln, auszubauen und zu verfei-
nern, damit auch die zukinftigen Anforderun-
gen im taglichen Business bestens geldst wer-
den konnen. ,So erreiche man Sicherheit im
System und damit einen entsprechend hohen
Investitionsschutz’, sagt Mohn, ,denn man in-
vestiere hier in die Zukunft des Unternehmens”.
Zukunftsgerichtet ist im Unternehmen Mohn
auch die Aufgabenverteilung bei der Einfiihrung
des neuen ERP-Systems. So hat die Position des
Projekt-Managers ERP einer der Junioren im Un-
ternehmen ibernommen. Mit seiner kaufmanni-
schen Ausbildung und dem jahrelangen Einblick
ins Unternehmen ist es die Aufgabe des 23-jdh-
rigen Maximilian Mohn, die Prozesse zu kontrol-
lieren, und zusammen mit seinem Bruder Johan-
nes, der gerade seine Meisterprifung im R+S
Handwerk ablegt, schon heute mit die Weichen
fur die Zukunft des Unternehmens zu stellen.
Olaf Vogele

Anzeige

Argumente, auf die man

sich verlassen kann!

Nur bei GAYKO: Die neue Ausstattung GAYKOSafeGA®
5000 SL ermdglicht das Liften im gekippten Zustand
mit der bewéahrten GAYKOSafeGA® Spitzentechnologie.
Gekippt bietet es eine hohe Sicherheit, RC2, DIN EN
1627ff und VdS geprift und zertifiziert.

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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CUBE BERLIN - DOPPELFASSADE MIT SMARTER SONNENSCHUTZSTEUERUNG

Smart Building mit Hightech-Fassade

Hinter der glanzenden Fassade des Cube Berlin verbirgt sich Europas intelligentestes
Biirogebaude. Einen wesentlichen Anteil an dem innovativen Smart Building-Konzept hat die
vollverglaste Doppelfassade, die fiir den Cube Berlin mit technischen Sonnenschutzlésungen
von Warema zu einem echten Hightech-Bauteil weiterentwickelt wurde.

s Mit seiner skulpturalen Fassade ist der
Cube Berlin ein echter Hingucker. Die
prismenformigen Glasflachen spiegeln die Um-
gebung und lassen das Gebdude standig anders
aussehen, je nach Blickwinkel, Wetter und Tages-
zeit. Hinter den vollverglasten Faltungen verber-
gen sich von auBen nicht einsehbare Balkone
und Ausgucke flr die Mieter.
Cube Berlin wurde von dem Biroimmobilien-
spezialist CA Immo als Smart Commercial Buil-
ding nach einem Entwurf von 3XN Architekten
aus Kopenhagen errichtet. Der 42,5 m hohe Wir-
fel beherbergt auf zehn Geschossebenen rund i
17500 m? Biiroflichen, die flexibel ausbaufahig AR
sind und damit offen sind fur alle Formen inno- ¢
vativen Blrolayouts. Aktivitatsbasiertes Arbeiten,
dynamisches Biro, organisationsibergreifende
Kommunikation, Mehrmieterbelegung: Der Cu-
be Berlin bietet fiir alle modernen Arbeitsplatz-
trends die notwendige digitalisierte Umgebung
wie Inhouse Navigation, das Tracking von Perso-
nen und Gegenstdnden oder Zugangskontrolle
durch Personenerkennung.

Kiinstliche

Intelligenz

Das Ziel des Smart Buil-
ding-Konzepts ist die opti-
male Unterstiitzung durch in-
telligente Technologien. Die bahn-

Anzeige

Um das Aufheizen des Fassadenzwischenraums in den Sommermonaten zu
verhindern, wurden in diesen intelligent gesteuerte Warema Raffstoren
E 80 AF mit BAline Steuerung eingebaut.

Argumente, auf die man
sich verlassen kann!

GAYKO Haustiren aus Aluminium bieten individuelle
Designs, Spitzentechnologie und hochwertige Mate-
rialien. Uber den Online Haustirdesigner, der fir
jeden Fachbetrieb erhaltlich ist, lassen sich Haustiren

individuell konfigurieren.
GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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brechende Innovation an diesem Konzept ist die
speziell fir den Cube Berlin entwickelte Kl (kiinst-
liche Intelligenz): Das sogenannte ,Brain” ver-
netzt die gesamte Gebaudetechnik und macht
den Cube Berlin erst wirklich ,smart".

Dafir wurden rund 3800 Sensoren bzw. Beacons
im Haus installiert. Durch die standige Kommuni-
kation der Systeme untereinander wird das Nut-
zerverhalten kontinuierlich analysiert und inter-
pretiert. Auf diese Weise kann der Betrieb des Ge-
baudes fortlaufend optimiert werden. Das selbst-
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Spreebogen, vis-a-vis zum Regierungsviertel.

lernende System erkennt Verbesserungsbedarf
und macht Vorschlage, wie sich Rdume zum Bei-
spiel effizienter oder sinnvoller nutzen lassen.
Den Mietern steht fiir die selbstdndige Bedie-
nung eine von Thing-it speziell fir den Cube ent-
wickelte App zur Verfligung, mit der sie Raum-
klima, Zugangsberechtigungen und Services
steuern konnen. Per App werden auch die Park-
platzvergabe in der Tiefgarage und die Raumver-
teilung beim Desk Sharing gesteuert.

Das Brain erkennt den Mitarbeiter (iber eine Blu-
etooth-Schnittstelle auf seinem Smartphone
und kann ihm fir jeden Arbeitsplatz die indivi-
duellen Raumklimaeinstellungen einstellen.

Smarter Sonnenschutz

Ein wesentlicher Baustein fiir die optimale Biiro-
nutzung ist die vollverglaste, hinterliftete Dop-
pelfassade mit ihrer spiegelnden AulBenhaut. Sie
garantiert nicht nur eine optimale Tageslichtaus-
beute, sondern erlaubt auch die natirliche Be-
lGftung der Birordume und schitzt vor sola-
rem Warmeeintrag. Um das Aufheizen des Fassa-
denzwischenraums in den Sommermonaten zu
verhindern, wurden in diesen intelligent gesteu-
erte Warema Raffstoren E 80 AF mit BAline Steu-
erung eingebaut, die mit den Mitarbeitern kom-
munizieren. Solange niemand im Raum ist, re-
agiert der Sonnenschutz vollautomatisch auf die
Informationen der Messtechnik.
Bei Prdsenz erfolgt eine Behangfahrt bzw. La-
mellennachfihrung jedoch erst nach Freigabe
durch den Nutzer. Die Mitarbeiter im Raum er-
halten dazu Nachrichten Uber die hausinterne
App. Erst wenn der Nutzer einverstanden ist, er-
folgt die Reaktion des Sonnenschutzes. ,Mit die-
sen intelligenten Steuerungsmalinahmen er-
reicht der Cube Berlin eine hohe Sonnenschutz-
Akzeptanz der Nutzer,” sagt Reimund Jessberger,
bei Warema im Vertrieb von Smart Building So-
lutions tatig.

www.warema.de
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Das Solitargebaude befindet sich auf dem Washingtonplatz, direkt am Berliner Hauptbahnhof und am

Die prismenformigen Glasflachen spiegeln die
Umgebung und lassen das Gebaude standig anders
aussehen, je nach Blickwinkel, Wetter und Tageszeit.

Objekt: Cube Berlin

Standort: Washington Platz, Berlin

Nutzung: Birohaus

Nutzfliche: 17500 m?

Architekten: 3XN, Kopenhagen/Stockholm/New
York/Sydney

Planung UG: Maedebach & Redeleit Architekten, Berlin
Tragwerksplaner: Remmel + Sattler
Ingenieurgesellschaft, Frankfurt/Berlin
Fassadenplaner: DS-Plan, Stuttgart; TAW Weisse,
Hamburg

Smart Building: CA Immo, Wien; Thing-it, Bad
Homburg; Drees & Sommer, Stuttgart
Brandschutz: hhpberlin, Berlin

Gebaudetechnik: DS-Plan, Berlin/Frankfurt
Fassadenbauer: GIG Fassaden GmbH, Attnang-
Puchheim/AT

Gebaudeautomation: Kieback&Peter GmbH & Co.
KG, Berlin

Fertigstellung: Februar 2020

Sonnenschutz: Warema Raffstoren E 80 AF mit SMI
Motor (1259 Anlagen)

Raffstore-Steuerung: Warema BAline LONMCM und
BAline MIO SMI 8l (120 Stiick)

Anzeige

Foto: Warema/Adam Mark

Foto: Warema/Adam Mark
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TERRAZZA SEMPRA: NEUES GLAS-TERRASSENDACH VON WEINOR

Bewahrte Technik, zeitloses Design

Hersteller Weinor bringt ein weiteres Terrassendach auf den Markt. Terrazza Sempra
basiert auf dem langjahrig erprobten Modell Terrazza Originale, weist aber bei Pfosten
und Dachtrdgern eine geradlinige Optik auf. Zielgruppe sind Bauherren, die sich ein
modernes Design wiinschen, ohne auf die gewohnte Dachneigung zu verzichten.

Technik in solider Aluminium-Konstruktion: Terrazza Sempra ist mit einer besonders
stabilen Dacheindeckung aus Sicherheitsglas ausgestattet, die bei Regen sehr
gerduscharm ist.

Foto: Weinor

Ansprechendes Design: Das duBere Erscheinungsbild von Terrazza Sempra iiberzeugt
durch eine klare Linienfiihrung. Durch die neue Form von Abdeckkappe und

Glasleiste erhlt der stabile Dachtrager eine geradlinige, eckige Optik.

mmmmm Uberdachungen aus Glas haben ei-

nen entscheidenden Vorteil gegen-
Uber anderen Terrassendach-Konstruktionen: Sie
bringen viel Licht auf die Terrasse. Das ist gerade
in nord- und mitteleuropdischen Breiten ein kla-
res Plus, sind die Tage im Winterhalbjahr doch re-
lativ kurz und dunkel.

Klare Linienfiihrung, hohe Stabilitat
Das Terrazza Sempra vereint bewdhrte Tech-
nik mit zeitlosem Design. Als Vorlage diente das
Weinor-Dach Terrazza Originale, das seit fast 20
Jahren erfolgreich verkauft wird.

Dominieren beim Traditionsdach eher runde For-
men, ist Terrazza Sempra eckig konstruiert. Dach-
trager, Pfosten, Dachrinne — tiberall ist eine klare
Linienfiihrung zu erkennen. Besonders einfalls-
reich: Die aufgrund ihrer T-Trdger-Form sehr sta-
bilen Dachtrdger werden vorne einfach mit einer
eckigen Abdeckkappe abgeschlossen, so dass
sich ein stimmiges Gesamtbild ergibt. Auch die
Glasleisten wurden optisch entsprechend ange-
passt. Es bleibt die gewohnte Dachneigung. Hier
unterscheidet sich Terrazza Sempra vom durch
und durch kubischen Dach Terrazza Pure.
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Clevere Details fiir eine

einfache Montage

Viele weitere technische Details, die sich beim Ori-
ginal bewahrt haben, sind fir Terrazza Sempra
ibernommen worden. Besonders praktisch fiir den
Monteur ist etwa der eckige Pfosten 115 mit integ-
riertem Fallrohr und Offnungsfunktion fiir eine ein-
fache Montage und Wartung. Der Wasseraustritt ist
hier individuell in der Hohe anpassbar, je nach den
baulichen Gegebenheiten und Wiinschen des Bau-
hermn vor Ort. Mit der Dachrinne 220 sind zudem,
abhdngig von Tiefe und Schneelast, bis zu 20%
groBere Spannweiten moglich, ohne die Dachrin-
ne mit zusdtzlichem Stahl zu verstdarken. Dadurch
geniel$t der Bauherr einen ungehinderten Blick
nach drauf3en, ohne Mittelpfosten.

Die Stahlverstdrkung kann lose bestellt und vor Ort
eingesetzt werden, so dass sich das Transportge-
wicht erheblich verringert und die Montage er-
leichtert. Terrazza Sempra ist in unterschiedlichen
Dachformen  realisierbar, zum Beispiel fiir zahl-
reiche Pultdachtypen mit Wandversatz oder Bal-
konausschnitt. So kann der Fachbetrieb seinem
Kunden individuelle Lésungen anbieten und den
bauseitigen Anforderungen gerecht werden.

LED-Beleuchtung, Heizsystem,
Sonnenschutz

Fur das Sempra wird auch die LED Design-Licht-
leiste in eckiger Formgebung angeboten. Die LED-
Leiste RGB Stripe mit 48 Farb- und 3 WeifSténen
bringt dabei Farbe auf die Terrasse. Sie ist bauseits
flexibel montierbar, ebenso wie das Heizsystem
Tempura Quadra mit seinem kubischen Look.

Als Sicht- und Sonnenschutz sind die Senkrecht-
markise VertiTex Il sowie die untergesetzte Winter-
gartenmarkise Sottezza Il und die aufgesetzte Versi-
onWGM Top problemlos zu erganzen. Bedient wird
mit der Funksteuerung BiConnect.

Ausbau zum Kalt-
Wintergarten moglich
Wenn Bauherren einen erweiterten Wetterschutz
flr ihre Terrasse mochten, kdnnen Fachbetriebe
diesen Wunsch einfach erfiillen — mit den maf-
gefertigten, vollfldchigen Glas-Schiebetiren w17
easy. Sie lassen sich schnell und einfach wetter-
fest verschlieen, an warmen Tagen ebenso ein-
fach wieder 6ffnen und kdnnen auch nachtrag-
lich erganzt werden.

www.weinor.de
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BAT-GROUP PRASENTIERT NEUE GLASSCHIEBEWANDE
Klare Linien und
quadratische Formen

Neben den rechteckigen Glasscheiben kann BAT auch quadratische Formen fertigen.
Geliefert wird ein selbstverriegelnder und/oder abschlieBbarer Verschluss.

Line Glass hei3t das neue Verschlusssystem von der BAT-Gruppe, das aus ver-
schiebbaren Glaswéanden auf Bodenschienen besteht. Einfach zu installieren
und ohne Randprofil, sollen die Glaswénde aus Italien den dsthetischen As-
pekt mit einer Hochstleistung an Technik kombinieren. Die neuen Glasschie-
bewdnde seien damit die ideale Lésung, um Terrassen, Bogendurchgénge und
Pergolamarkisen in echte Wohnzimmer im AuBenbereich zu verwandeln, die
vor Wind, Regen und Larm schiitzen sollen. Die Verschlusssysteme, die kom-
plett aus Glas bestehen, erlauben es, dass weiterhin Sonnenlicht eintreten
kann, und der Panoramaausblick erhalten bleibt. Line Glass besteht aus einer
lackierten Aluminiumstruktur und Paneelen aus gehdrtetem, 10 mm dickem
Glas, die sich auf einer integrierten Bodenlaufschiene abstiitzen, und damit
die Last unkritisch nach unten abfiihren, ohne die jeweilige Systemstruktur
zu belasten. Innovativ sind die Verschlusskomponenten der Bodenschienen
selbst: Sie vereinfachen die Installation, ermdglichen das perfekt lineare Ein-
setzen der Paneele, ein sauberes Gleiten und vereinfachen die Reinigung.

Die Mal3e erreichen bis zu 7 m Breite und 3 m Hohe, um auch grof8e und breite
Glasflachen zu kreieren. Die vielseitig umsetzbaren Konfigurationen, mit drei-,
vier- oder fiinflaufigen Boden-
schienen Reihen, ermdglichen
jeden denkbaren Einsatzfall.

Ein sorgfdltig umgesetzter Stil,
viel Liebe fiir Details und die Si-
cherheit eines komplett in Itali-
en hergestellten Produktes sind
die Gemeinsamkeiten der Sys-
teme von BAT, einem internati-

onalen Unternehmen, das seit
40 Jahren an seinem Hauptsitz
in Noventa di Piave in der Ndhe
von Venedig Sonnenschutzkom-
ponenten entwirft und herstellt.

Dichtungen mit Biirsten sorgen fiir ein
fliissiges und leises Gleiten. Die untere
Schiene ist nur 18 mm hoch.

www.bat-group.com
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SOMFY-SYSTEMLOSUNG ANIMEO 1B+ TOUCHBUCO WIRD
DURCH BACNET ERWEITERT

Die Sonnenschutzzentrale
fUrs ganze Gebaude

Die Systemlésung animeo 1B+ TouchBu-
co von Somfy wurde speziell fiir die Bedie-
nung von Sonnenschutzsystemen aller Ge-
baudegroBen konzipiert. Ein TouchBuco re-
gelt das Zusammenspiel intelligenter Fassa-
den (sogenannter Zonen) mit komfortablen
Raumlésungen fiir den jeweiligen Nutzer.

Damit eignet sich das System beispielswei-
se fiir den Geschosswohnungsbau, Schulen,
Hotels, Seniorenheime oder auch im Smart

Thorsten Bendisch hat im
Juni 2020 die Leitung des
Objektgeschafts der Somfy
GmbH iibernommen.

Office. Das System ist leicht zu installieren,
nutzerfreundlich und flexibel: Es ist mit al-
len animeo 1B+ Motor Controllern und zur
2-Draht-IB+ Bustechnologie kompatibel.

Die Sonnenschutzzentrale TouchBuco l6st

in Kombination mit einer Wetterzentrale auf dem Dach zeit- und sensor-
basierte Steuerungsautomatismen aus, sodass die Raffstoren, Senkrecht-
markisen und Rollldden etwa bei Sonneneinstrahlung selbststandig run-
ter- und bei Sturm hochfahren. Durch raumiibergreifende Verschattun-
gen und Thermostate entsteht so ein gutes Gebaudeklima.,So kdnnen in-
dividuelle Bediirfnisse beriicksichtigt und die gesamte Energiebilanz ver-
bessert werden. Das zahlt sich natiirlich auch finanziell aus und damit be-
kommt die Architektur einen emotionalen Wert”, erklért der Leiter des Ob-
jektgeschéfts Thorsten Bendisch. Aufgrund des geringen Verdrahtungsauf-
wands ermdglicht die Steuerleitungstechnik animeo 1B+ wéahrend der Pla-
nungsphase eine flexible Aufteilung der Antriebe in verschiedene Zonen.
Seit Juli besteht nun auch die Méglichkeit einer Anbindung des Systems
an das BACnet. Der Standard steht fiir ,Building Automation and Control
network” und ist ein Netzwerkprotokoll fiir die Gebaudeautomation. BAC-
net ist als Norm DIN EN ISO16484-5 international anerkannt.

www.somfy.de

Foto: Somfy

s@mfy

Der Facility Manager kann alle im TouchBuco vorkonfigurierten Zonen
per Touch-Display iiber den BACnet-Zugriff auf gewiinschter Position und
Prioritdt iiberwachen und bedienen. Insgesamt stehen 97 (vier Zonen)
beziehungsweise 189 (acht Zonen) BACnet-Objekte zur Verfiigung.
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mediola unterstiitzt die Rohrantriebe fiir Rollladen, die mit

dem internationalen EnOcean Funkstandard ausgeriistet sind.

BECKER RUSTET AUF

Neue EnOcean-Antriebe in mediola integriert

mediola steht mit seinen offenen, integrativen und zukunftssicheren All-In-
One Smart Home Lésungen bestehend aus Software, Apps und Gateways fiir
einfache Installation, kontinuierliche Erweiterbarkeit und unzdhlige marken-
ibergreifende Kombinationsmdéglichkeiten. Dabei schlagt mediola Briicken
zwischen technischen Insellésungen und verbindet verschiedenste Funk-Sys-
teme mit Bus- und IP-Technologien zu einer der gréBten und umfassendsten
Smart Home Plattformen Europas. Durch die erweiterte Zusammenarbeit mit
Becker-Antriebe als langjéhrigen ,works with mediola“-Partner, hat die grof3e
Zahl unterstiitzter Gerdte erneut attraktiven Zuwachs bekommen.

So unterstiitzt mediola ab sofort auch die neu entwickelten Rohrantriebe
fiir Rollldden, die mit dem internationalen EnOcean Funkstandard ausgeriis-
tet sind. Dieser zeichnet sich durch extrem sparsamen Energieverbrauch und
Energy Harvesting aus. Uber die offene mediola All-In-One-Smart Home L6-
sung lassen sich die neuen EnOcean-Modelle ganz einfach und nahtlos mit
den bereits seit langem unterstiitzten Centronic-Funkantrieben kombinieren.
Fiir Becker und deren Kunden bietet die Einbindung in das preisgekrdnte medio-
la Smart Home System, dessen neueste Produktinnovation, das AlO Gateway Mo-
dell V6 Plus, erst kiirzlich von einer Fachjury mit dem Smart Home Deutschland

Award 2020 als ,Bestes Produkt” ausgezeichnet wurde, ein grof3es Plus an smar-
ten Optionen. So lassen sich die hauseigenenFunk-Antriebe nicht nur unterein-
ander nach Belieben mischen, sondern sie kénnen zusétzlich mit einer gro3en
Zahl weiterer Markenprodukte aus den Bereichen Gebdude- & Sicherheitstech-
nik, Haushaltsgeréte oder mit Hifi-Systemen vernetzt sowie in einer einheitlichen
Benutzeroberfliche gesteuert und automatisiert werden.

Becker-Produkte verschmelzen auf diese Weise iiber Marken- und Technologieg-
renzen hinweg mit Gerdten von Sonos, Homematic IP, Eltako, Roto, Somfy, Siege-
nia, Netatmo, Doorbird, Hautau, Nuki, Philips HUE, netatmo u.v.m. zu einem ho-
mogenen und vor allem smarten Gesamtsystem. Gerade fiir verbauende Fachbe-
triebe ergibt sich aus der Kooperation zwischen Becker und mediola die attrak-
tive Moglichkeit, ihren Kunden eine fertige Steuerung als ausbaufahige Smart
Home Ldsung zu libergeben, die der Kunde spater eigenstandig personalisieren
kann. Je nach Wunsch kann der Benutzer neue Gerate hinzufiigen, sich dabei sei-
nen ganz individuellen Produktmix zusammenstellen und auBerdem das Ganze
nach Belieben zu individuellen Szenen kombinieren, clevere Automatisierungen
erstellen und alles auch per Sprache steuern. Die App iqontrol NEO wurde dabei
ganz gezielt als Einstiegslésung flir Fachbetriebe und deren Kunden konzipiert.

www.becker-antriebe.de

RADEMACHER BIETET START2SMART-KIT,,GURTWICKLER” FUR ENDVERBRAUCHER AN
Der einfache Einstieg in Smart-Home

Mit dem neuen Start2Smart-Kit ,Gurtwickler” von Ra-
demacher ist der Einstieg in die Smart-Home-Welt

sehr einfach. Das Set umfasst einen Funk-Gurtwick-

Foto: Rademacher

ler und die neue smarte Bridge und ist jederzeit um
viele weitere spannende Smart-Home-Komponenten
erweiterbar. Dank der Bridge lasst sich der Rollladen
komfortabel per Smartphone App oder, noch komfor-
tabler, per Sprachassistent bedienen.

,Das Start2Smart-Kit,Gurtwickler” macht es ganz ein-
fach, mit einem Fingertipp oder Zuruf von berall aus
die Rollldden in der Wohnung steuern und das oh-
ne sich liber eine Smart-Home-Komplettlésung den
Kopf zu zerbrechen”, so Produktmanager Smart Home
Benjamin Hitpass. Der im Start2Smart-Kit enthaltene
Gurtwickler RolloTron Basis DuoFern lasst sich mit we-
nigen Handgriffen gegen einen vorhandenen manu-
ellen Gurtwickler austauschen. Dabei passt der Rollo-
Tron in jeden gadngigen Gurtkasten. Sobald der Funk-
Gurtwickler iiber den Netzstecker an die Stromversor-

Amazon Alexa oder Google Assistant sich die Rollla-
den per Sprachbefehl steuern lassen:,Alexa, fahre die
Rollldden im Schlafzimmer auf 50 %".

Uber Amazon Alexa lassen sich zusitzlich Routinen
festlegen. So kann man z.B. einstellen, dass die Rol-
los im Schlafzimmer immer zum Sonnenaufgang au-
tomatisch gedffnet, zur Mittagszeit halb geschlossen
und bei Sonnenuntergang komplett geschlossen wer-
den. Die Verbindung mit bereits installierten smar-
ten Komponenten kann im Handumdrehen Uber die
Sprachsteuerung hergestellt werden.

Einen angenehmen Nebeneffekt haben automati-
sierte Rollldden neben der optimalen Raumtempera-
tur auch noch: Dadurch, dass der Sonnenschutz auto-
matisch zu festen Zeiten herunterféhrt, werden auch
empfindliche Mobel, der HolzfuBboden oder Zim-
merpflanzen vor zu starker Sonneneinstrahlung ge-
schiitzt. Ganz besonders wertvoll ist das bei ldnge-

gung angeschlossen ist, 6ffnet und schliet er den
Rollladen mit nur einem Tastendruck. Richtig smart
wird es, wenn die im Set enthaltene Bridge ins Spiel
kommt: Die Bridge wird mit einem LAN-Kabel mit
dem Router verbunden und stellt dann als Zentrale
die Verbindung zu dem Funk-Gurtwickler her.
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Eine einheitliche Bedienung und Automation gemeinsam
mit anderen Alexa- oder Google Assistant-fahigen
Geraten ist ohne Probleme maglich.

Die Konfiguration der Rollldden erfolgt iiber die intu-
itive Bedienoberflache der Smartphone-App per Fin-
gertipp oder auch auf Zuruf, da in Kombination mit

rer Abwesenheit, zum Beispiel durch einen Urlaub.
L,Statuskontrolle wahrend des Urlaubs ist ein weite-
rer Vorteil der smarten Bridge-Nutzung’, so Benjamin
Hitpass. ,Wer sein Start2Smart-Kit ,Gurtwickler” bei-
spielsweise um DuoFern Fenster-/Tiirkontakte erwei-
tert, kann jederzeit auch von unterwegs aus tiberpri-
fen, ob zuhause alle Fenster geschlossen sind.”

www.rademacher.de
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So setzt man mit einer Uberdachung architektonische Akzente

Ganz im Trend bei Ihren Kunden: Das Flachdach

ubisches Bauen gehért zu den aktuellen Trends. Das System ist so konzipiert, dass keine Spezialwerk-

Mit dem neuen Profilsystem fiir das unisolierte zeuge zur Verarbeitung erforderlich sind und ein
Flachdach von TS Aluminium kénnen auch Sie lhre optimales Preis-Leistungsverhaltnis erzielt werden
Kunden an diesem Trend teilhaben lassen. kann: ohne erforderliche Stahlverstarkung, mit

einem universellen Rahmenprofil und einem hohen
Vorfertigungsgrad fur geringen Montageaufwand.
Das System kann in Lagerlangen oder
vorkonfektioniert fiir die Direktmontage an der
Baustelle geliefert werden.

TSAIuminium®

Ideen mit System

Ausfihrliche

technische TS-Aluminium-Profilsysteme GmbH & Co. KG

Informationen IndustriestraBe 18 - 26629 GroRefehn
anfordern! Telefon 04943 - 9191 - 800
info@ts-alu.de - www.ts-alu.com
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FENSTER

GLASWELT UNTERWEGS BEI KLAES IN BAD NEUENAHR-AHRWEILER

Darum gehen Fensterbauer bei der
Software auf Nummer sicher

Innovative IT-L6sungen, die dem Anspruch gerecht
werden, transparente und kurze Workflows im Fensterbau
zu etablieren, dafiir steht die Horst Klaes GmbH & Co.KG.
Lesen Sie im Interview mit den geschéftsfiihrenden
Gesellschaftern Miriam Berzen und Lars Klaes sowie dem
Vertriebsleiter Stefan Miiller, wie sich das Softwarehaus
in der Pandemie-Phase schldagt, wo man sich positioniert
und was man sich fiir die Zukunft vorgenommen hat.

GLASWELT _ Die Klaes Software ist bei vielen Fensterbauern die Basis
ihrer Fensterproduktion. Damit haben Sie das Ohr am Markt. Wie stellt sich
bei lhren Anwendern in Deutschland die Situation im Corona-Jahr dar?
Lars Klaes _ Wir horen, dass die produzierenden Betriebe gut zu tun haben.
Einen Einbruch durch die Pandemie sehen wir nicht. Viele hatten noch einen
langen Vorlauf aus bestehenden Projekten. Allerdings blicken die Fensterbauer
auch vorsichtig in die Zukunft und fragen sich, ob der Auftragseingang im Jah-
resverlauf so hoch bleiben oder der Fenstermarkt einen Riickgang erleben wird.
Gerade was den &ffentlichen Bau angeht, sind die Firmen eher skeptisch.
Stefan Miiller _ Es gab auch teilweise erhdhten Abstimmungsbedarf oder
es wurden Montagetermine verschoben. Problematisch wurde es beispiels-
weise auch bei einem Fensterbauer, der eine neue Maschine geliefert be-
kommen sollte. hm wurde ein lokales Einreiseverbot zum Verhdngnis, der
Anliefertermin konnte nicht eingehalten werden. Auch wir waren dabei be-
troffen, da wir im Zuge der Anlagenlieferung die Software aufspielen muss-
ten. Das Lieferverbot wurde brigens dann gerichtlich aufgehoben. ..

GLASWELT _ Schauen wir auf das Softwarehaus Klaes. Ihr Vater war als
Student in Rosenheim . ..

Miriam Berzen _ Unser Opa hatte hier in der Eifel eine Bauschreinerei und
mein Vater hatte sich wahrend seines Holztechnik-Studiums in Rosenheim ge-
dacht, seinem Vater die praktische Arbeit in der Werkstatt zu erleichtern. Es
ging darum, das AufmaR des Glases zu digitalisieren anstatt die
GlasmalSe zu ermitteln, wenn die Fenster bereits produziert wur-
den. Dieses Programm stiel3 in den 1980er-Jahren auf gro3es In-
teresse und zahlungswillige Abnehmer und so griindete er noch
wahrend seines Studiums seine eigene Software-Firma.

GLASWELT _ Damals ging es erst einmal um den Werkstoff
Holz?

Klaes _ Zundchst ja, aber 1988 hatte mein Vater bereits das
Kunststofffenster im Blick.

GLASWELT _ Was waren riickblickend die wichtigen Meilen-
steine?

Klaes _ Da gab es viele, wie beispielsweise unsere erste Ma-
schinenansteuerung. Auch das Angebot, bei uns alles aus ei-
ner Hand zu bekommen. Das bedeutet: Die PCs und die Server

wurden bei uns selbst gebaut und installiert. Wichtig war natirlich auch die
Ausweitung auf weitere Materialwerkstoffe. Ein wichtiger Schritt war auch
der Umzug hier nach Bad Neuenahr-Ahrweiler in dieses Gebdude — damit
war Platz fir weiteres Wachstum gegeben, wir konnten unsere Gdste und
Kunden hier betreuen und schulen und wir wurden als Systemhaus regio-
nal aktiver.

Miiller _ Extrem wichtig war auch der Schritt ins Ausland fir uns, also die
Ausdehnung zundchst nach Tschechien und dann in weitere Ldnder 6st-
lich unserer Grenzen. In Tschechien haben wir ibrigens noch einen hohe-
ren Marktanteil als hier in Deutschland. Ein weiterer wichtiger Markt ist fir
uns natrlich China.

GLASWELT _ Wie sind Sie beide, Frau Berzen und Herr Klaes, im Familien-
unternehmen gelandet? Wann sind Sie in die Leitung eingestiegen?
Berzen _ Das hatte sich eigentlich schon sehr friih abgezeichnet. Ich habe
Birokauffrau gelernt und BWL studiert und wahrend des Studiums hier im
Biro mitgeholfen. 2013 haben wir dann die Verantwortung tbernommen.
Klaes _ Nach der Schreinerlehre habe ich auch wie mein Vater Holztechnik
studiert. Mein Weg war fiir den Einstieg hier geebnet. Wir waren ab 2013 noch
zwei Jahre zu dritt in der Geschaftsleitung, bis sich schlie(Slich mein Vater 2015
aus dem Unternehmen zurlickgezogen hatte.

GLASWELT _ Wie haben Sie sich jetzt die Aufgaben in der Geschdifts-
leitung aufgeteilt?

Klaes _ Wir haben uns das so organisiert, dass meine Schwester den kauf-
mannischen Bereich leitet und ich den technischen Teil mit der Softwareent-
wicklung und der Anwendungstechnik. Aber wir sind Teamplayer, jeder weif3
Uber alles Bescheid.

GLASWELT _ Wie viel Mitarbeiter arbeiten fiir und bei Klaes?
Berzen _ Wir kommen mittlerweile auf 265 Mitarbeiter/-innen in 27 Léndern.

Stefan Miiller, Miriam Berzen und Lars Klaes beim Redaktionsbesuch im Juli 2020.
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GLASWELT _ Offensichtlich ist Klaes auch international gut etabliert ...
Klaes _ Unsere Software wird weltweit in Gber 50 Ldndern genutzt. Es gibt
26 Sprachversionen unserer Anwendungen, die von den Klaes-Teams also
von eigenen Mitarbeitern Ubersetzt und gepflegt werden.

GLASWELT _ Wie wichtig sind die ausléndischen Aktivitdten? Welche Aus-
wirkungen haben Sie in der Pandemie-Phase auf Ihre Geschdfte gesplirt?
Berzen _ Noch dominiert fiir uns der deutsche Markt. Das Ausland trdgt zu
einem guten Drittel zum Umsatz bei. Den Corona-Einbruch haben wir frih
in China verspdrt. Die Auftragseingange sind dort sehr stark eingebrochen.

GLASWELT _ Haben Sie Ihre Umsatzerwartungen zuriickgeschraubt?
Berzen _ In manchen Lindern waren wir auf der Uberholspur und muss-
ten eine absolute Notbremse einlegen. Vor der Pandemie sind wir noch
von einem guten Wachstum ausgegangen, nachdem die letzten Jahre
auch schon sehr erfolgreich waren. Das wird in diesem Jahr schwierig. In
China werden wir einen Riickgang von Uber 10 Prozent verkraften missen.
Anders aber Klaes Tschechien: Dort werden wir auch dieses Jahr zulegen,
von einer Notbremse sind wir dort weit entfernt. Auch Deutschland lduft
aus unserer Sicht her gut.

J ,‘ /
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In manchen Landern waren wir auf
der Uberholspur und mussten jetzt
eine absolute Notbremse einlegéen:

Miriam Berzen, Tochter des Firmengriinders Horst Klaes

Miiller _Wir liegen in Deutschland eigentlich im Plan. Entscheidend
wird die zweite Jahreshdlfte, was Neuauftrdge und Projekte betrifft. Wir
hatten natirlich gerne einen gewissen Schub von der FENSTERBAU mit-
genommen, die Messe ist flr viele Fensterbauer auch die Gelegenheit,
einen Projektstart zu markieren. Jetzt missen wir schauen, dass wir unsere
Themen, Ideen und Projekte auch ohne eine Messeplattform zu den Fens-
terbauern bringen.

GLASWELT _ Konzentrieren Sie sich im Anwendungsbereich hauptscich-
lich auf den Fensterbau, oder haben Sie auch andere Branchen im Blick?
Klaes _ Wir sind auch in der Fassade aktiv, das stellt einen gro3en Wachs-
tumsmarkt fUr uns dar. Auch hier bieten wir einige Alleinstellungsmerkma-
le, ausgehend von unserem echten 3D-Datenkern. Ubrigens basiert auch der
Turdesigner darauf.

GLASWELT _E£s gilt bei der Software fiir Fensterbauer: Never change a
running system. Wie hdufig kommt es trotzdem vor, dass sich ein Fenster-
bauer dazu iiberwindet, die Software zu wechseln?

Miiller _ In Summe haben wir in Deutschland 50 bis 70 Umstellungen oder
Neukunden im Jahr. Aber dabei sprechen wir nicht nur von reinen Fenster-
herstellern sondern auch von Handelshausern oder von Kunden, die unsere
Fassaden-, Web- oder Tirl6sungen in Anspruch nehmen.

GLASWELT _ Konnen Sie wesentliche USPs Ihrer Software nennen?

092020 | GLASWELT

SOFTWARE FENSTER

1 DIE KLAES PRODUKTLINIEN

Das Softwarehaus bietet fiir alle Unternehmensgréen mafigeschneiderte
Lésungen fir die Fenster-, Turen-, Fassaden- und Wintergartenbranche. Von
flexiblen Softwarelésungen flr den Bauelementehandel bis hin zu vollintegrierten
und durchgangigen ERP Losungen fir die industrielle Produktion.

Die Module teilen sich auf in:

— Premium (Die ERP-L6sung zur Vernetzung aller Unternehmensbereiche)

— Professional (Software fiir Fensterbau-Unternehmen mit automatisierter Fertigung)
— Klaes vario — passt sich dem Auftragsvolumen an

— Klaes Trade - die Handlerlosung

— Klaes 3D - die Wintergarten- und Fassadenldsung

Klaes _ Wir verkdrpern fiir unsere Kunden ein hohes Maf an Sicherheit. Ein
weiterer wichtiger Punkt ist der Service und die Zusammenarbeit und Ver-
netzung mit der Zulieferindustrie.

Miiller _ Dabei geht es auch darum, dass die Beschlagsanbieter und Profil-
systemgeber ihre Daten im Klaes-Format bereitstellen. Dann geht eine Um-
stellung oder eine Maschinenansteuerung sehr viel leichter von der Hand,
alle Produkte und Maschinen sprechen die gleiche Sprache. Dazu haben wir
durch eine véllig andere Herangehensweise an die Maschinenansteuerung
die ausufernden Variantendefinitionen deutlich beschranken koénnen. Da-
durch geht eine Stammdatenimplementierung viel zligiger vonstatten.  »

Anzeige

ENTWEDER
EIN PORTIER.
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UNSERE TURAUTOMATIONSLOSUNGEN
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FENSTER SOFTWARE

Bevor die Maschine nicht das alles
produziert, was sie auch kénnen
soll, geht unser Mann nicht aus dem
Haus.

Stefan Miiller, Leitung Vertrieb bei Horst Klaes GmbH & Co. KG

Nicht zuletzt mochte ich auf den Klaes-Spirit, den der Grinder Horst Klaes
uns allen in die Wiege gelegt hat, hinweisen: Bevor die Maschine nicht das
alles produziert, was sie auch kénnen soll, gehen unsere Experten nicht aus
dem Haus. Wir schlieRen Projekte komplett ab und halten auch die Verspre-
chungen, die am Anfang gemacht wurden.

GLASWELT _ Wie viel Fenster werden in Deutschland mit Klaes produziert?
Klaes _ Das erfassen wir nicht, wir wissen aber durch eigene Marktbefra-
gungen, dass mehr als 60 Prozent der Fensterhersteller mit unserer Software
arbeiten.

GLASWELT _ Was sind die Sorgen der Fensterbauer in Sachen Software?
Klaes _ Sie brauchen einen Partner, auf den sie sich verlassen konnen, aber
der auch innovativ ist und Prozesse im Blick hat, die in Zukunft noch smarter
und noch effizienter gestaltet werden konnen.

GLASWELT _ Was sind Ihre Innovationsfelder?

Klaes _ Wir haben uns sehr viel Know-how im 3D-Bereich aneignen kon-
nen. Stammdaten liegen bei uns im Aluminiumbereich jetzt dreidimensio-
nal vor. Diese Expertise haben wir durch die Fassaden- und Wintergartenlo-
sung Klaes 3D gewonnen und wollen das auch nutzen und in die Fenster-
welt auf die anderen Materialarten Uibertragen.

Darliber hinaus schauen wir uns Montagebetriebe genauer an. Ziel ist
dabei, diese Betriebe in die Prozesskette mit den Fensterlieferanten erfolg-
reich einzubeziehen.

_— ,
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GLASWELT _ Klaes web trade ist fiir Sie dann der Einstieg in dieses Thema
gewesen?

Klaes _ Genau, diese online-Losung zielt in diese Richtung, weil sich die Ein-
gabesystemmatik genau an die Nutzer richtet, die wenige Fenster in der Wo-
che erfassen. Der Handler kann schon nach einer 1-2 stiindigen Einweisung
mit der Losung arbeiten.

GLASWELT _ Wird in Zukunft die Augmented Reality App fiir die digitale
Verkaufsunterstiitzung sorgen?

Klaes _ Augmented Reality wird im Verkauf und auch in der Fertigung im-
mer wichtiger. Ich bin der festen Uberzeugung, dass dieser Bereich sich noch
deutlich ausweiten wird. Unsere Visualisierung mit Klaes 3D lduft auf norma-
len Tablets und Smartphones. Nach nur wenigen Klicks kann man durch die
Konstruktion gehen und dabei alle Details live betrachten.

GLASWELT _ Sie haben die Losung Alu plus entwickelt, mit der Sie auch
Aluminiumfenster-Hersteller bedienen mdchten...

Klaes _ Das ist vor allem fiir die Mischbetriebe interessant, bei denen dann
alles tber eine Lésung laufen kann. Und wir kénnen jetzt beides: Fremdsoft-
ware in unser System integrieren oder auch als Komplettanbieter auftreten.

GLASWELT _ Frau Berzen, Herr Klaes und Herr Miiller: Herzlichen Dank fiir
den Empfang und das interessante Gesprdch hier in Bad Neuenahr!

Das Interview fiihrte Chefredakteur Daniel Mund.

/)

Wir wissen, dass wir mehr als
60 Prozent der Fensterhersteller in
Deutschland mit unserer Software
ausgestattet haben.

Lars Klaes

Nicht nur mehr Produkte sorgen fir Herausforderun-
gen, sondern auch die immer kiirzeren Lieferzeiten
und gesplittete Liefertermine. Mit den Klaes Werk-
zeugen konnten diese Anforderungen digital erfllt
werden. Egal ob es dabei um Kapazitatsplanung, Wa-
rendisposition oder die eigentliche Produktion gehe.
Einheitliche Arbeitsablaufe seien nur moglich, wenn
alle Produkte in einer Losung verwaltet werden, ist
die Uberzeugung des Software-Experten Lars Klaes.
,Deshalb haben wir die Materialart Alu plus entwi-
ckelt. Pilotkunden arbeiten bereits erfolgreich mit der
neuen Losung fir Aluminium-Fenster.”

Der digitale Klaes-Workflow erstrecke sich auch Gber
den LV-Austausch per GAEB und das Aufmal3 am Bau
sowie den Austausch von Dokumenten. Im Hinter-
grund werden CE- und Leistungserklarungen erstellt

und Kunden kénnen ihre Auftrége ,tracken”. Der Klaes
TiirDesigner ist die Softwarelosung fir die individuel-
le Gestaltung und Produktion von Haus- und Zimmer-
tlren. Rahmentiren und auch frei gestaltete Vollblatt-
tlren kdnnen damit in den Gesamtworkflow integriert
werden.

Augmented Reality einfach nutzen: Pergola-Syste-
me, Uberdachungen, Ganzglas-Schiebeanlagen — die
Software wird mittlerweile fir immer mehr Konstruktio-
nen aus Profilen und Flachenelementen eingesetzt. Die
Augmented Reality App sorge fir die digitale Verkaufs-
unterstiitzung. Mit dem Tool kdnnen die Konstruktionen
(z.B. ein Wintergarten) virtuell live vor Ort an ein Haus
gestellt und aus allen Richtungen betrachtet werden.
Klaes tritt dartiber hinaus auch als Hardware-Anbieter
auf, das Angebot ist umfassend: klassische Terminalser-

0/

Fenster, Fassaden, Tiiren oder Wintergarten — Klaes
organisiert die digitalen Workflows.

ver, hochperformante Spezialserver, Cloud-Services zur
Datensicherung und mehr.
www.klaes.com
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FENSTER FERTIGUNG

GLASWELT UNTERWEGS: BEI HAIDL IN A-REICHERSBERG

Hoher Qutput in

herausragender Qualitat

2020 sollte fiir Haidl ein besonderes Jahr
fiir den Holz- und Holz/Alu-Fenster-Bereich
werden: Der Standort Reichersberg in
Osterreich lief schon in der Vergangenheit
hervorragend, jetzt wurde nochmals

in eine weitere Produktionsanlage und
moderne Oberflachentechnik investiert.
Dann kam die Corona-Pandemie und nicht
nur die Eroffnungsfeier musste verschoben
werden. Lesen Sie, wie das Unternehmen

mit den schwierigen Umstdnden

umgegangen ist und was man noch vor hat.

e Max Haidl ist zu Recht stolz auf die

Entwicklung, die sein Unterneh-
men in den vergangenen fast 30 Jahren in Sa-
chen Fensterbau genommen hat. 1993 hatte er
als Geschaftsflhrer einer Zimmerei nach Neu-
em gesucht und beschlossen, Fenster und Haus-
tlren in hoher Qualitdt aber in industrieller Fer-
tigung herzustellen. Jetzt kann er zuriickblicken
auf zwei prosperierende Unternehmensteile im
bayrischen Rohmbach (hier werden Kunststoff-
und Aluminiumfenster produziert) und jenseits
der Grenze in Reichersberg im Innviertel (hier
geht es ausschlieBlich um Fenster und Tiren aus
Holz und Holz-Aluminium). Haidl betont im Ge-
sprdch, dass fur ihn das wichtigste der Generati-
onswechsel im Unternehmen ist, den er vor flinf
Jahren eingeldutet hat. Seine zwei Sohne Philipp
und Florian haben die ihnen (bertragende Ver-
antwortung (Philipp ist GF in Osterreich und Flo-
rian GF in Rohrnbach) gerne angenommen und
sich schon bestens in ihren Rollen eingefunden.
Ein weiteres Mosaiksteinchen fiir den Erfolg des
Standorts Reichersberg war die Einstellung des
Betriebsleiters Helmut Lang, der aus seiner Tatig-
keit als Vertriebsleiter Deutschland eines groB3en
Beschlaghauses in der Branche bestens vernetzt
ist. Personell und jetzt auch anlagentechnisch ist
man nach einer Mega-Investition also bestens auf-
gestellt. Der Produktivitatsfortschritt sei aber auch
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Gehort seit 2009 zur Haidl-Unternehmensgruppe und wurde ab 2018 noch einmal erweitert: Der

Standort Reichersherg in Osterreich. Hier werden mit 90 Mitarbeitern ausschlieBlich Fenster und

Tiiren aus Holz und Holz-Aluminium gefertigt.

angezeigt, denn so Haidl: ,Sowohl im Bayrischen
Wald als auch hier in Osterreich haben wir es nicht
mehr mit einem Fachkrdftemangel, sondern mit
einem Arbeitskraftemangel zu tun.”
Gllcklicherweise verflige man Uber eine gute
Grundstruktur an qualifizierten Fachkréften. Viele
Mitarbeiter seien Ubernommen worden, als Haidl
2006 den insolventen osterreichischen Fenster-
bauer Lederbauer in die Firmengruppe integrier-
te. Der damalige Produktionsstandort wurde auf-
gegeben als das Grundstiick in Reichersberg ge-
funden und 2009 bezogen wurde.

Auch an der Kunden-Ausrichtung ist gefeilt wor-
den: Das Fachhandelsgeschdft wurde deutlich
ausgebaut, das Objektgeschaft aufrechterhalten.
Geschéftsfihrer Phillip Haidl erlautert: ,Friher

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Max Haidl hat ein prosperierendes
Unternehmen geschaffen.

Philipp Haidl ist seit 2017 GF der
Holzfenstersparte.

hatten wir mit rund 80 Prozent des Umsatzes den
Fokus auf das Objektgeschaft in Wien!” Heute hat
sich das Verhdltnis umgedreht. ,Wir machen jetzt
rund 60 Prozent unseres Umsatzes mit dem Fach-
handel." Dabei wird besonders viel Augenmerk
auf die Qualitdt der Produkte gelegt — gleichzei-
tig wollte man mit der Anlageninvestition ,aber
auch die Geschwindigkeit auf dem Niveau einer
Durchlaufanlage etablieren’, so Haidl, um fristge-
rechte Lieferungen gewahrleisten zu kénnen.

So kristallisierte sich friih ein ganz besonderes Ma-
schinenkonzept heraus: Miteinander gekoppelte
CNC-Anlagen des italienischen Maschinenbauers
Working Process S.rl. gewahrleisten den hohen
Output in herausragender Qualitat. Vor zwei Jah-
ren wurde schlieflich die Anschluss-Investition in

Foto: Daniel Mund / GLASWELT

Helmut Lang ist Betriebsleiter am
Standort Reichersberg.
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Hohe von dber 10 Mio. Euro angegangen: Unter
anderem sollte durch eine weitere CNC-Anlage
,der Ausstol3 in der Endausbaustufe nochmal um
bis zu 80 Prozent” gesteigert werden, erklart Be-
triebsleiter Lang.

Anlagenexperten blieben daheim

,Dann hat es uns allerdings auch erwischt” — die
Corona-Pandemie fihrte dazu, dass die CNC-An-
lage aus Italien nicht installiert und eingefahren
werden konnte. Philipp Haidl erldutert die Dra-
matik, die dahintersteckte: ,Die Maschinen wa-
ren ja hier. Nur durften die Techniker von heu-
te auf morgen nicht mehr nach Osterreich ein-
reisen.” Aber auch diese Hirden wurden jetzt ge-
nommen und nun sei man auf einem guten Weg,
die gesteckten Ziele zu erreichen. Bereut haben
die Experten jedenfalls die Investition in die ita-
lienische Anlage nicht. Lang: ,Wenn das Konzept
steht, dann gehdren wir sicher zu den moderns-
ten Betrieben in Europa.” Auch die ganz spezielle
Software-Konzeption trage dazu bei, dass man so
weit vorne stehe: Das eigene ERP-System in Ver-
bindung mit der Klaes-Software und der Prologic-

Fertig verleimte Rahmen laufen durch eine Puffer-
station und werden dann der Grundierung zugefiihrt.

Foto: Daniel Mund / GLASWELT
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Der Digitalisierungsansatz wird iiberall sichtbar - die
papierlose Produktion wurde friih umgesetzt.

Ansteuerung der Anlagen wirde dafiir sorgen,
dass man in Sachen Digitalisierung ganz weit vor-
ne sei. Aber Haidl will noch mehr: Im ndchsten
Jahrwolle man so weit sein, den Fenster-Lieferter-
min schon bei der Bestellung taggenau bestim-
men zu konnen.

Beim Werksrundgang verweist Max Haidl auf die
hohe Oberflachen-Giite der Fenster: ,Mit Sicher-
heit haben wir eine der perfektesten Oberflichen
aller Holzfenster-Anbieter. Auch dafiir haben wir

hier viel investiert” Die Beschichtungsanlage wur-
de von einer Zweifach- auf eine Dreifach-Lackie-
rung umgestellt. Sein Sohn berichtet von einer
deutlichen Taktzeitverkirzung:,Ein Durchlauf dau-
ert nur noch vier Stunden.” Vor der Grundierung
werden die Elemente auf die Traversen gehdngt
und missen bis zur Endmontagehalle nicht mehr
abgenommen werden. Im Schnitt kdnnen 150 Tra-
versen am Tag verarbeitet werden und der Halo-
gentrockner beschleunigt durch Wérme- — »

Anzeige

Sonnige Aussichten fur zuhause...

Die SUNFLEX Terrassendacher bieten optimalen Schutz vor Wind und Wetter. Durch die verschiedenen
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Philipp und Max Haidl sowie Helmut Lang vor dem Herzstiick der Fensterproduktion:
der Pufferstation der neuen CNC-Anlage von Working Process.

Im Durchschnitt konnen 150 Traversen an einem Tag verarbeitet werden, der
Halogentrockner beschleunigt den Trocknungsprozess.

strahlung den Trocknungsvorgang. Der Zwischen-
schliff bedarf kaum mehr Aufwand, ein Abnehmen
der Elemente zum Schleifen sei nicht notwendig.
Bei der Deckbeschichtung wurde auf eine beson-
dere Technik zurtickgegriffen: An den rotierenden
Prolac-Saulen sammelt sich der Overspray, das ab-
laufende Material kann wieder auf Spritzkonsistenz
eingestellt werden, die Materialeinsparung betrdgt
bis zu 40 Prozent, so die Aussage des Anlagenspe-
zialisten Range + Heine.

Eiche ist gerade en vogue

Was das Produktspektrum insgesamt angeht, so
habe man fir jeden Geschmack etwas im Port-
folio. Alle wichtigen Holzarten kénne man reali-
sieren, aktuell sei die Eiche besonders gefragt, sie
mache rund 15 Prozent des Ausstoes aus. Das
Hausturenangebot wolle man insgesamtausbau-
en — fir das Tirenangebot aus Aluminium habe
man bereits ein all in-Paket’ geschnirt”, erlautert
Geschaftsfihrer Philip Haidl. Damit biete man fr
etliche Modelle einen Fixpreis — egal welche Ent-
scheidung fir die Wahl von Griff, Glas und Far-
be getroffen werde. Auch habe man den Ausbau
der Hebe-Schiebe-Linie im Haus auf dem Zettel.

Aktionsradius erweitert

Bisher galt, dass Haidl-Fenster in Bayern und
Osterreich vertrieben werden. Jetzt hat man den
Zirkel etwas weiter gespannt: Auch bis nach Ba-
den-Wirttemberg werden die Elemente gelief-
dert und ein Zwischenhandler bedient selbst-
standig den Markt in Stdtirol. Wenn man nach
der aktuellen Auftragslage fragt, blickt man in zu-
friedene Gesichter:, Wir haben fiir dieses Jahr ei-
nen um fast 30 Prozent hoheren Auftragseingang
als noch vor einem Jahr” — und 2019 sei schon ein
sehr gutes Jahr gewesen, schiebt Max Haidl hin-
terher. Worauf er die hohe Nachfrage zurlickfth-
re? Fur Haidl ist das klar:,Unseren Kunden fehlen
auch die Fachleute in den Schlisselpositionen.
Und wirkonnenihnen mit unserem umfassenden
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Service viel Arbeit abnehmen, sind immer zur
Stelle. Auf Anfragen antworte man z{gig, meist
innerhalb von 24 h mit einem Angebot. ,Wir ha-
ben einen eigenen Fuhrpark und unsere deut-
schen Fahrer kennen sich aus." Viele Handler setz-
ten auch deshalb gerade jetzt auf den verlassli-
chen Partner aus Réhrnbach bzw. Reichersberg.
Haidl zu den Zukunftsaussichten: ,Was Sie hier
sehen ist einer der modernsten und gestindes-
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Eine vollautomatische Versiegelungsanlage von
Wintech sorgt fiir eine hochwertige Nassversiegelung.

ten Betriebe, die es weit und breit gibt." Klar, dass
ein bayrischer Qualitdtsanbieter iber Dumping-
Angebote im Markt nicht gliicklich sein kann:
,Man muss schon aufpassen, dass der Produk-
tivitdtsfortschritt Schritt halt mit dem Preisver-
fall in der Branche!" Er wolle aber mit seinen her-
ausragenden Produkten dazu beitragen, dass das
Fenster nicht noch weiter abgewertet wird. s

Daniel Mund

I i,

In einem Fliigelpuffer warten die Elemente auf die

weitere Verarbeitung.

‘\\1,//] MASCHINENKONZEPT AUSGEBAUT

Insgesamt 10,2 Mio. Euro investierte Haidl in den Ausbau in Reichersberg. Es wurde eine zusétzliche

Produktionshalle mit rund 4000 m? Fliche errichtet. Dort sind jetzt die Beschlag-, Glas- und Fliigelmontage
sowie der Versand organisiert. Eine weitere CNC-Anlage sorgt fir noch mehr Durchsatz und die Moglichkeit
der Trennung von Fligel- und Rahmenproduktion. Die neue Anlage ldsst sich tber einen Puffer bevorraten,
aus dem die Teile automatisch in die Bearbeitungsanlage eingeschleust werden. Philipp Haidl spricht von einer
Anlagenkapazitdt von 200 Fliigeln pro Tag,
aktuell wirden 120 bis 130 Fligel produziert.
Betriebsleiter Helmut Lang berichtet
von einer jahrlichen Fensterproduktion
von aktuell 23000 Fenstern. Es sei aber
noch deutlich mehr moglich, wenn das
Fertigungslayout stehe, ,dann kénnen wir
auch 40000 Fenster im Jahr fertigen.
www.haidl.de/fenster-und-tueren
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VEKAMOTION 82
Mehr Licht. Mehr Raum. Mehr Maglichkeiten.

Unser Antrieb ist es, Produkte besser zu machen, effizienter, durchdachter. Nur so kann fiir VEKA Partner ein echter Wett-
bewerbsvorteil entstehen. Wie mit der VEKAMOTION 82: Ein neuentwickeltes Hebe-Schiebetilirsystem mit einer einzigartigen
Konstruktion in zwei Varianten sowie vielen innovativen Detailldsungen. Dazu effizient zu fertigen und sicher zu montieren.

Eben 100 % VEKA-Qualitéat.

Informieren Sie sich. Auf vekamotion82.de.
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ENSTER  ALUMINIUM

SIEGENIA UND HEROAL

Leistungsstarkes Doppel

Zwischen Natur und historischer Industriekultur entsteht derzeit,in-Dortmund ein innovativer
Arbeitsraum, dessen Backstein-Fassade die Tradition des ehemaligen Hiittenstandorts aufgreift:

das PhoenixWerk. Die exklusive Umsetzung legt Wert.auf modernste Technik, ausgewahlte Materialien
und eine nachhaltige Bauweise. Hierzu entschieden sich die Projektleiter bei SHA Scheffler Helbich
Architekten u.a. fiir hochwertige Losungengrontheroal und Siegenia.

mmmmmm Schon wahrend der Ausschreibungs-
phase stellte das Aluminium-System-
haus seine hohe Serviceorientierung durch die
Vermittlung eines Metallbauers und die Bera-
tung bei der Systemauswahl unter Bewess.
Fir die Auftragsvergabe war dies ebenso miten-
tscheidend wie die Systemlésungen selbst. Ins-
gesamt erhielt heroal einen Auftrag Uber die Lie-
ferung von rund 550 m* des Fassadensystems
heroal C 50 HI, 14 Tursysteme, 3 Hebe-Schiebe-
Systeme sowie 172 Fensterelemente.
Dem hochwertigen Design des Objekts entspre-
chend, spielten bei den Aluminiumfenstern nicht
nur die Energieeffizienz der Systeml6sung heroal
W 72 eine wesentliche Rolle, sondern auch die
Beschlagtechnik. Hier konnte heroal mit dem
verdeckt liegenden Beschlag Alu axxent Plus von
Siegenia punkten: Mit seiner verdeckt liegenden
Optik erfillt dieser wertige Beschlag héchste An-
spriiche an Asthetik, Design und die klare Lini-
enfiihrung moderner Architektur. Die Vorteile rei-
chen von der durchgdngigen Fertigung aus Edel-
stahl Uber eine hohe Tragkraft ohne Zusatzbau-
teile bis zur hohen farblichen Gestaltungsfreiheit
und der einfachen, effizienten Montage.
Seit mehr als 30 Jahren arbeitet das Systemhaus
erfolgreich mit Siegenia zusammen. Das stimmige

72

Foto: heroal

Links: Im Fenstersystem WF 100 i von heroal unterstiitzt der Beschlag Alu axxent Plus die klare Linienfiihrung.
Rechts: Die verdeckt liegende Optik des Beschlags erfiillt hochste Anspriiche an Asthetik und Design.

Beschlagkonzept, den Einsatz hochwertiger Mate-
rialien sowie die hohe Stabilitdt und Langlebigkeit
weil} heroal zu schatzen. Ebenfalls sehr zufrieden
ist das Unternehmen mit der hohen Termintreue
und Fertigungsqualitdt sowie der Bereitschaft zur
Realisierung von Sonderanforderungen.

Zu den Vorzligen, die die Partner von heroal un-
mittelbar zu splren bekommen, zahlt u.a. ein
vielseitiges Verpackungskonzept, das Lagerhal-
tungskosten reduziert: Drei unterschiedliche Ver-
packungsgroBen sorgen fir die gewiinschte Fle-
xibilitat. Ideal fir das Grol3projekt PhoenixWerk

waren die sortenreinen GrofSverpackungsein-
heiten. Sie erlauben Metallbauern mit separa-
ter Fliigel- und Rahmenmontage die Bestellung
der benétigten Komponenten mal3geschneidert
nach Fertigungslinien.

Schon bald soll das PhoenixWerk bezugsfertig
sein. Dass die Realisierung so reibungslos lduft,
verdankt das Projekt nicht nur den hochwerti-
gen Lésungen und dem engagierten Einsatz der
Fachkrafte vor Ort, sondern auch der engen Ab-
stimmung zwischen den Beteiligten.

—_—
www.siegenia.com
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Maco bietet alles rund um die Tiir — aus einer Hand. Verarbeiter punkten
durch Maglichkeiten und Beratungs-leistung fiir den Endkunden.

MACO PROTECT-TURSCHLOSSFAMILIE IST KOMPLETT
Komplexitat reduziert

Maco wartet mit einem vollstandigen Tiirschlossportfolio auf, das mit weni-
gen, clever abgestimmten Komponenten viele und modulare Fertigungsmég-
lichkeiten bei einfacher Montage bietet. Mit griff- und zylinderbetétigten, au-
tomatischen und motorischen Schléssern steigen die Salzburger zum Vollsor-
timenter unter den Tiirexperten auf. Mit nur einer Schlief3teilplattform fir al-
le zylinderbetatigten Schldsser sowie umfangreichem Zubeh&r, optimiere der
Anbieter die Fertigung und reduziert die Komplexitat fiir seine Verarbeiter.
Das A-TS verriegelt beim Zuziehen automatisch ganz ohne Zusperren. Von in-
nen kann es mit einer Schlisselumdrehung versperrt werden, damit Kinder
oder Haustiere nicht ungewollt auf Wanderschaft gehen. Fiir den deutschen
Markt ist das A-TS auch ohne Driickerblockade erhdltlich, um die Eingangstiir
in Mehrparteienhdusern jederzeit von innen 6ffnen zu kdnnen.

Das 3-Fallen-Schloss mit Kurbelfalle ist nun mit Hakenverriegelung (MF-HO)
erhéltlich. Das Besondere ist nicht nur die hohe Sicherheit, sondern dass sie
die Tagesentriegelung optional ermdglicht und mit nur einem E-Offner statt
bisher drei auskommt. Das spart Verarbeitungsaufwand.

Das kiinftige M-TS (das bis Ende des Jahres marktreif sein wird) werde neue
Standards im Markt der Motorschlésser setzen, so der Anbieter aus Osterreich.
Es vereint sichere Verriegelung mit vielfiltigen Offnungsldsungen und inte-

grierter Verschlussiiberwachung fiir die Einbindung in Smarthome-Systeme.
Sein Geheimnis liege in der cleveren Konzeption: Der Motor sitzt am Haupt-
schlosskasten und steuert die Verriegelung direkt an. Dieser wird nur zum ver-
und entriegeln aktiv, da der Anpressdruck tUber drei Fallen mechanisch er-
zeugt wird. Darum ist das M-TS schneller als herkdmmliche Motorschldsser.
Auch bei Stulpen hélt Maco ein umfassendes Angebot und bietet seinen
U-Stulp nun auch in hochwertig gebiirsteter Oberflache speziell fiir Alumini-
umsysteme. Damit setzen Tiirenbauer neue Akzente.

Know-how beweise man auch in der Formgeometrie der Stulpe: so bei dem
Hutstulp, der hinter seinem trapezférmigen Uberschlag ungenaue Frasungen
und Schmutzablagerung kaschiert.

www.maco.at

Abstell-Schiebe-Beschlag

fur Kunststoffelemente

Anzeige

HAUTAU

OPENS NEW DIMENSIONS

DICHT, DEZENT, LEICHT

Der Abstell-Schiebe-Beschlag fiir hohe Dichtigkeit. Verdeckte Beschlagme-
chanik ftir schmale Profilansichten.
ATRIUM® MOVE vereint Leichtgangigkeit und intuitive Handhabung durch

innovative Laufwerktechnik.

www.hautau.de
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FENSTER BRANCHENTREFF

Menschen fur das Unter-
nehmen finden und halten

Die GLASWELT wird als exklusiver Medienpartner (iber die Hes-
sischen Fenstertage in den Raumlichkeiten der Holzfachschule

Bad Wildungen live via Facebook und auch im Nachgang berichten. Neben

der Ausstellung der zahlreichen Sponsoren finden folgende Vortrage statt:

= Neue Herausforderungen durch Gesetze, Normen und Richtlinien
(von Asbest bis VVTB). Ralf Spiekers, Abteilungsleiter Technik Normung
Arbeitssicherheit bei Tischler Schreiner Deutschland (TSD), und Peter
Ertelt, Ausschussvorsitzender Fenster und Fassade, machen einen
Rundumschlag.

— Mitarbeiter sind das grofite Gut, Unternehmen mit zufriedenen
Mitarbeitern sind erfolgreicher, Martin Kéhler (pe werk Personal und
Unternehmensentwicklung)

— Nachhaltige Vorbereitung auf Krisensituationen (Strategie zur schnellen
Einleitung von Mal3nahmen, bestmdglichste Unternehmensaufstellung,
ist eine hohe Eigenkapitalquote und ein breites Produkt- und Kunden-
spektrum die Losung? (Rolf Neijman, Experte fiir Kundengewinnung)

Das Tagungsprocedere hat mit seinen Workshops einen ganz eigenen Cha-

rakter: Dabei kdnnen die Fenstermacher in kleineren Runden einfach mehr

Details erfahren. Es gibt insgesamt acht Workshop-Angebote, jeder Teil-

nehmer hat die Gelegenheit sich aus dem Angebot vier Beitrdge herauszu-

picken. Auch der intensive Austausch zwischen Tischlern und Ausstellern
wird so und in den Pausen und am Abend noch weiter forciert.

www.leben-raum-gestaltung.de/veranstaltungen

Wir haben Matthias Brack, als Referent zweier
Workshops und Moderator bei der Podiumsdiskussion
zur Aussicht auf die Tagung befragt.

GLASWELT _ Herr Brack, Sie waren schon auf den letzten Hessischen Fens-
tertagen vor Ort. Jetzt diirfen die Teilnehmer gleich zwei Beitrdge von lhnen
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Matthias Brack, Geschaftsfiihrer von Brack
Wintergarten, wird in Bad Wildungen gleich
zweimal einen Workshop leiten.

erleben. Offensichtlich haben Sie Gefallen gefunden an den Fenstertagen im
von lhnen aus gesehenen hohen Norden?

Matthias Brack _ Es scheint so, als hatten die Hessen an mir gefallen gefun-
den (lacht), was mich natlrlich sehr freut. Deshalb darf ich wieder kommen
und dieses Mal sogar mit 2 Vortrdgen. AuSerdem finde ich den Austausch
mit Kollegen aus anderen Landesverbdnden durchaus interessant und man
kann spannende Kontakte mit Kollegen auch auf8erhalb Bayerns kntipfen.

GLASWELT _/m ersten Workshop mit lhnen geht es um die Einbindung
der Belegschaft in unternehmerische Entscheidungsprozesse. Was sind fiir
Sie die Mittel einer eigenverantwortlichen Aufgabenerfiillung?

Brack _ Ziele und Sinn vermitteln. Erst wenn man weif3 wohin man will und
warum man etwas tut, ist man erfolgreich und die Arbeit ist mehr als nur ein
Job. Mirist es wichtig, meinen Mitarbeitern moglichst viel Freiraum zu geben
und trotzdem miussen wir nattrlich wissen, wo wir gemeinsam hin wollen,
was am Ende rauskommen soll, und wir missen natirlich auch unsere wirt-
schaftlichen Ziele erreichen. In meinem Workshop mdochte ich ein paar Bei-
spiele aufzeigen, wie wir das bei uns im Betrieb umsetzen. Es klingt ndmlich
viel einfacher, als es dann am Ende des Tages tatsdchlich ist.

GLASWELT _Im zweiten Workshop mit Ihnen geht es um den werteori-
entierten Unternehmer. Warum ist es so wichtig, sich tiber seine Unterneh-
mensziele im Klaren zu sein und diese auch mit allen Mitarbeitern zu teilen?
Brack _ Naja, wenn Sie mit der Bahn verreisen, dann setzen Sie sich ja auch
nicht einfach in den Zug und fahren drauf los, sondern Sie planen vorher, wo
sie hin wollen und wann sie dort ankommen machten. Ahnlich wie bei der
Bahn klappt es dann auch im Betrieb nicht immer, aber wenn sie gar kein
Ziel und Datum vorgeben, dann wird es noch schwieriger anzukommen. Na-
trlich muss ich mir vorher, idealerweise mit den Mitarbeitern gemeinsam,
Uberlegen wo meine Ziele liegen und wann und wie wir diese erreichen wol-
len. Wobei es mir ja bei der werteorientierten Unternehmensfiihrung um die
Stufe dartiber geht. Da wird es noch schwieriger, da geht es ndmlich um Visi-
onen und gemeinsame Werte. Ein sehr spannendes Thema.
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GLASWELT _ Was versprechen Sie sich von der Podiumsdiskussion mit den
Diskutanten Martin K6hler, Susanne Hasemann, Christa Peters, Dr. Reinhard
Walter von der PAX AG und den Mitarbeitern eines Fensterbaubetriebs?
Brack _ Ich denke, es ist spannend in einigen kurzen Schlaglichtern zu er-
fahren, wie unterschiedliche Menschen in unterschiedlichen Unternehmen
an das Thema Mitarbeiter und Mitarbeiterfihrung herangehen. Wir haben
da ja schon die geballte Kompetenz auf dem Podium. Da freut es mich na-
trlich besonders, dass ich als Moderator fungieren darf. Vielleicht gelingt es
mir ja, dass uns der/die ein oder andere auch ein paar Tipps aus seinem Nah-
kdstchen gibt. Ich kann aber nichts versprechen. ..

GLASWELT _ Die Hessischen Fenstertage finden statt, dhnliche andere
Veranstaltungen, wie z.B. die Rosenheimer Fenstertage und auch die Jah-
restagung des Wintergarten-Fachverbandes, wurden aufgrund der Corona-
Thematik abgesagt. Fahren Sie jetzt mit einem mulmigen Gefiihl nach Bad
Wildungen?

Brack _ Ja es ist schade, dass andere ebenfalls hochkardtige Veranstaltun-
gen abgesagt wurden. Selbstverstandlich habe ich vollstes Verstandnis da-
flr! Trotzdem finde ich es auch gut, dass die Hessen trotz der Rahmenbe-
dingungen ihre Fenstertage stattfinden lassen. Ich freue mich sehr darauf
mal wieder mit Kollegen in den Austausch zu treten und glaube, wenn man
die notwendigen Hygieneregeln einhdlt, dann ist das Risiko Uberschaubar.
Schlussendlich muss es nattrlich jeder fir sich selbst entscheiden!

GLASWELT _ Noch ein Wort zu Ihrer wirtschaftlichen Situation in dem
von der Pandemie gebeuteltem Jahr 2020. Wie laufen lhre Geschiifte, ist Ih-
re Ausstellung ,La Casa” frei zugdinglich und wie schauen Sie in die Zukunft?
Brack _ Aktuell laufen die Geschafte wirklich sehr gut. Das hatten wir Mit-
te Médrz so nicht gedacht! Wir sind wéahrend der vier Wochen, wo wir unse-
re Ausstellung geschlossen halten mussten, erfolgreich auf online Beratung
umgestiegen und haben einen eigenen YouTube Kanal gestartet, in dem wir
unsere Produkte/Projekte vorstellen und Tipps und Tricks rund um das The-
ma Wintergarten weitergeben. AulSerdem haben wir eine neue Marketing-
Stelle geschaffen, um die gute Phase jetzt zu nutzen und unsere Marktposi-
tion als Handwerkernetzwerk weiter auszubauen.

Wie es in naher Zukunft weitergeht, ist wirklich sehr schwer abzuschétzen. Ich
hoffe weiterhin so gut, wie vor der Krise. Grundsatzlich glaube ich aber, dass
wir auch durch die Pandemie weiter an positivem Image fir den Mittelstand,
als moderner Arbeitgeber und fiir das Handwerk in der Region gewonnen ha-
ben. Der Trend zum Service des Handwerks vor Ort nimmt weiter zu. Insofern
sehe ich langfristig fir das Handwerk sehr gute Chancen. Was daftr tun muss
man natdrlich immer, es wird einem nichts in den Schof3 fallen. —

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund.

Neue Herausforderungen durch Gesetze, Normen und Richtlinien: Ralf Spiekers,
Abteilungsleiter Technik Normung Arbeitssicherheit bei Tischler Schreiner
Deutschland (TSD) macht einen thematischen Rundumschlag.
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FENSTER VERTRIEB

Wer die besten Losungen oder
Strategien hat, wird Uberleben

In der Juliausgabe der GLASWELT

wurden im ersten Teil dieses Bei-
trags die Auswirkungen der Bevolkerungsent-
wicklung auf den Kundenmarkt analysiert. Ge-
rade die Entwicklung auf dem Modernisierungs-
markt verspricht fir Bauelementehandler enor-
me Potenziale. Doch was niitzt die gigantische
Modernisierungswelle, wenn den Betrieben
nicht gentigend oder gar keine Fachkrafte mehr
zur Verfligung stehen? Wer wird die tollen Pro-
dukte dann tberhaupt einbauen?

Wettbewerb um Fachkrafte

Automatisierung, Digitalisierung und Robotik
werden zwar deutlich zunehmen, doch ohne
Menschen werden keine Produkte in der Moder-
nisierung eingebaut werden konnen. Der ent-
scheidende Erfolgsfaktor der Zukunftist nicht der
Wettbewerb um Kunden, sondern der Wettbe-
werb um Fachkréfte. Wer hier nicht aktiv in Un-
ternehmenskultur und damit in Mitarbeiter inves-
tiert, wird seinen Betrieb kurzfristig nicht wegen
fehlender Nachfrage, sondern mangels fehlender
Fachkrdfte zusperren mssen. Die Corona-Krise
zeigt uns zudem auf, dass auch die Digitalisierung
von Betriebsabldufen eine absolute Notwendig-
keit ist, damit auch in Krisenzeiten Mitarbeitern si-
chere Arbeitspldtze geboten werden.

In den Grafiken auf der ndchsten Seite sieht man
die Bevolkerungsstruktur in Deutschland in den

Jahren 2000, 2020 und 2040. Links die Manner,

rechts die Frauen. Die Linie quer durch alle Grafi-

ken gibt als Orientierung die 30-Jdhrigen an. Die

Grafik 2020 beschreibt den aktuellen Fachkrafte-

mangel. Der ist fur viele Betriebe schon schlimm

genug. In Zukunft wird sich das Problem auf-

grund von vier Effekten deutlich dramatisieren:

= Die grofite Bevolkerungsgruppe sind die
rund 55-Jahrigen. Diese stehen in den néachs-
ten 5-10 Jahren nicht mehr dem Arbeitsmarkt
zur Verfligung.

= In dieser Altersgruppe sind zudem
tberproportional viele Menschen aus
handwerklichen oder handwerksahnlichen
Berufen beschiftigt, weil das damals noch so
tblich war und Handwerk auch gesellschaft-
lich besser dastand. Ein doppeltes Problem
also in dieser dlteren Generation.

= Die Bevdlkerungsentwicklung nimmt ab der
30-Jahrigen-Linie ab. Es kommen kiinftig
immer weniger junge Menschen nach.

— Die Wenigen, die nachkommen, wollen lieber
studieren als einen Handwerksberuf erlernen.

Subunternehmer sind
kein L6sungsansatz

Wer jetzt den Kopf in den Sand steckt, wird sei-
nen Betrieb in naher Zukunft zusperren missen.
Es gilt wie immer: Wer die besten Lésungen oder
Strategien hat, wird Gberleben.

Anzeige

Argumente, auf die man
sich verlassen kann!

Hochste Qualitat und zeitloses Design: GAYKO Fenster
aus Aluminium fertigen wir am Standort Wilnsdorf,
nachhaltig ,Made in Germany“! Klare Typen- und
Ausstattungshierarchie, abgestimmt auf individuelle
Kundenanforderungen.

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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Armin Leinen ist Experte fiir gelebte Kundenbegeiste-
rung im Handwerk und insbesondere fiir den Aushau der
Kunden-Marke und Arbeitgeber-Marke im Verkauf und
der Montage von Bauelementen und Sonnenschutz. Er
gibt seine langjahrigen praktischen Erfahrungen anhand
erfolgreicher Referenzunternehmen in Impulsvortragen
auf Handler- oder Fachtagungen sowie in Schulungen fiir
Handler und Handwerksbetriebe authentisch, motivie-
rend und vor allem umsetzbar weiter. Weitere Infos und
zahlreiche Referenzen unter www.arminleinen.com.

Welche Lésungen gibt es aber, um der Fachkraf-
teproblematik zu entkommen und daraus sogar
einen Nutzen zu ziehen? Eine Moglichkeit: Man
kann das Problem verschieben und immer mehr
mit Subunternehmern zusammenarbeiten, da-
mit sich diese um die Fachkréfte kimmern.
Diese Einstellung ist jedoch fahrldssig und dndert
vor allem nichts an der Problematik. Damit Gber-
ldsst man auch seinem Subunternehmer die Ent-
scheidung, wen dieser einstellt und in die heili-
gen Rdume seiner Kunden ldsst. Und von begeis-
terten Arbeitnehmern kann da meist keine Re-
de sein. AuBerdem werden Subunternehmer erst
recht schwer an Fachkrafte herankommen, denn
diese suchen sich gerade in der jetzigen Zeit kri-
senresistente Betriebe.

GLASWELT | 09.2020
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Aktiv in Fachkrafte investieren

Es gibt grundsatzlich keinen einzelnen Konigs-
weg, um das Fachkrdftethema zu l8sen. Es ist
vielmehr ein breit gefdchertes MaSnahmenpa-
ket, dem man sich bedienen sollte. Ein Weg ist
die Zuwanderung von Fachkrdften. Damit sind
nicht nur arbeitswillige Asylanten gemeint, son-
dern auch Fachkrdfte aus ostlichen, stdlichen
oder stidwestlichen europdischen Landern.
Damit dies gelingt, ist das Erlernen der deut-
schen Sprache von ganz wesentlicher Bedeu-
tung. Nicht nur fir die interne Kommunikati-
on, sondern auch wegen der Verstandigung mit
Kunden. Es gibt bereits Betriebe, die Sprachkurse
fUr neue Mitarbeiter bezahlen — mit Erfolg.

Ob diese oder dhnliche MalSnahmen zur langfris-
tigen Bindung dieser Mitarbeiter fihren, hangt
von vielen weiteren Faktoren ab. Fakt ist jedoch,
wer nicht aktiv in Fachkrafte investiert, ist sowie-
so bald weg vom Fenster.

Erfolgreiche Betriebe investieren zudem in die
Ausbildung und kiimmern sich so um den eige-
nen Nachwuchs. Dazu mussen diese Firmen frih
Kontakte mit Schulen aufnehmen und aktiv Flag-
ge zeigen. Junge Menschen suchen einen Arbeits-
platz, der cool ist und wo es einfach Spafl macht.
Dazu zéhlt beispielsweise auch die Investition in
digitale Baustellenabldufe tbers iPad oder gesund-
heitsférdernde Montagehilfen wie Exoskelette.

Ein Betrieb sollte auch wie in einer Familie Halt
und Orientierung geben. Es geht also um die Un-
ternehmenskultur, das Miteinander im Team und
vor allem die Stimmung. In Corona-Zeiten ist der
enge Kontakt zu Mitarbeitern und deren Familien
von besonderer Bedeutung, damit sie sich sicher
flhlen und aus Angst nicht,abwandern”.

Auch neue Arbeitsmodelle missen kiinftig an-
geboten werden. Natdrlich wird auch der Lohn
kinftig sehr hoch sein. Handwerkliche Fachkraf-
te werden kinftig mehr verdienen als so man-
cher ehemaliger Schulfreund, der eine akademi-
sche Laufbahn eingeschlagen hat.

In Zukunft wird es zudem immer mehr Hand-
werksbetriebe geben, die keinen Nachfolger,
weder aus der Familie noch von extern, gefun-
den haben. Gerade in der derzeitigen Pandemie-
Situation werden so manche Betriebe schlieSen
missen, weil ihnen die Liquiditdt fehlt. Zudem
werden viele Industriebetriebe mehr und mehr
in Digitalisierung, Automatisierung und Robotik
investieren, um besser gegen Krisen gewappnet
zu sein. Daher missen gerade jetzt die Fiihler zu
diesen Betrieben in der Region ausgestreckt wer-
den. Deren gekiindigten Mitarbeitern kann man
eine sichere handwerkliche Perspektive bieten.
Alles was investiert wird, muss natdrlich letzt-
lich durch Kunden bezahlt werden. Aber Kunden
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Der Fachkraftemangel wird sich drastisch verschlimmern.

sind bereit dazu, insbesondere weil sie kiinftig
keine andere Wahl haben, wenn sie iberhaupt
noch einen fachkundigen Handwerker finden
mochten.

Mach es einfach!

Schlechte Zeiten waren immer schon gute Zei-
ten fur gute Unternehmen. Der Fachkrafteman-
gel und vor allem die strategischen und operati-
ven MalBnahmen, um Fachkrdfte zu finden, bie-

—
=
=

ten ein sehr grol3es Erfolgspotenzial fir gute Un-
ternehmen.

Eine Voraussetzung muss dazu allerdings unbe-
dingt erfullt werden: Die Lésung des Fachkrafte-
themas muss in den strategischen Mittelpunkt
eines Betriebes gestellt und tdglich daran aktiv
gearbeitet werden. Es wird héchste Zeit, dass ei-
ne ganze Branche endlich aufwacht und um-
setzt, gemall dem Motto ,Mach es einfach, aber

|

mach es einfach!
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FENSTER DIGITALISIERUNG AM BAU

DURCHGANGIGE DIGITALISIERUNG MIT DEM DIGITALEN AUFMASS

Aufmals-App macht Schluss
mit Zettelwirtschaft

Gerade auf der Baustelle geht es groBtenteils analog und oft auch wenig effizient zu.

Nicht selten wird das AufmaRB eines Fensters oder einer Tiir auf einem Zettel erfasst. Das ist
umstandlich und birgt ein hohes Fehlerpotenzial. Besser ist es, alle relevanten Informationen
zum Objekt schon bei der Eingabe zu digitalisieren. Moglich macht dies die 3E-AufmaB-App,
die als Modul fest mit der neuen Version 10 der Fensterbausoftware 3E Look verzahniist:

e Mit der App fiir Smartphone oder Ta-

blet erfasst der AuSendienst vor Ort
beim Kunden nicht nur das Aufmal3, sondern sie
versorgt ihn obendrein mit wichtigen Informati-
onen zum Auftrag. ,Da die App live auf die Da-
tenbank in 3E Look zugreift, gibt es logischerwei-
se keine Schnittstellen. Gerade dies macht die
Anwendung fur den Nutzer so praktisch, denn er
bekommt nahtlos Zugriff auf alle relevanten Infos
zum Kunden und zum Projekt. Es gibt zwar auch
andere Apps firr das Aufmal3, aber mit unserer
Losung, die wie gesagt direkt mit der Datenbank
kommuniziert, haben wir ein echtes Alleinstel-
lungmerkmal’, berichtet Tobias Feth, Technischer
Vertrieb 3E Look. Feth zeigt hier die einzelnen
Schritte bis zum Aufmal auf:

Schritt 1

Da zum Zeitpunkt des Aufmafes bereits Daten
zum Kunden und zum Bauprojekt in 3E Look vor-
liegen, greift die App auf diese zu und ergdnzt sie
um Daten, die auf der Baustelle gesammelt wer-
den (z.B. Angaben zum Architekten oder zum Pla-
ner, Anzahl der zu fertigenden Fenster und Tiren,
technische Details). Auf Basis dieser Angaben wird
das Angebot erzeugt. Bereits zu diesem Zeitpunkt
wird Gber die Software gepriift, in welchem Zeit-
raum die Produktion erfolgen kann.

Schritt 2

Einige Tage vor dem Aufmal$ haben Innendienst-
Kollegen die Termine mit dem Kunden verein-
bart und bereits in 3E Look eingeplant. Diese Da-
ten bekommt der Aufendienst automatisch auf
sein mobiles Endgerat tiberspielt. Dadurch hat er
auch Zugriff auf wichtige Notizen, die hinterlegt
wurden. Im Idealfall navigiert der AulSendienst mit
dem Smartphone und kann direkt tber Google
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Tobias Feth, Technischer Vertrieb 3E Look, betont die
nahtlose Verbindung zu 3E Look.

Foto: 3E Datentechnik GmbH

Jederzeit Zugriff auf alle relevanten Infos zum Kunden
und zum Projekt

Maps die Routenplanung zum Kunden starten
und seine Ankunft telefonisch ankiindigen.

Schritt 3

Beim Kunden vor Ort wird schlielich das Auf-
mafl genommen — mit Zollstock oder MaR-
band oder digital per Lasermessgerat. Die Daten
zu den einzelnen Fenstern werden direkt in der
App erfasst. Ebenso kdnnen Bilder, kurze Videos
oder auch Audio-Nachrichten hinterlegt werden,
umfassende Daten zur Einbausituation und den
zu fertigenden Bauelementen flihren zu weniger
Ruckfragen und der Vermeidung von Fehlern.

Schritt 4

Sofern auf der Baustelle eine Netzverbindung vor-
handen ist, gelangen die Daten ohne Verzégerung
zurlick ins Biro. So werden Abldufe beschleunigt
und transparenter. Zugleich sind jederzeit alle re-
levanten Informationen im Zugriff. Im Idealfall wer-
den — noch wahrend der AulSendienst unterwegs

ist — alle notwendigen MalSnahmen zur Ausfih-
rung des Auftrags eingeleitet. Sprich die Material-
verfligbarkeit wird gepriift und eventuell bereits
ein Bestellvorgang ausgelost. Ebenso kdnnen Ka-
pazitdten in der Fertigung eingeplant werden.
Da sdmtliche Prozesse, die auf der Baustelle oder
vor Ort beim Kunden stattfinden mit der App in 3E-
Look integriert sind, hat der AuRendienst auch Zu-
griff auf Daten zu Montage, Wartung und Service.
Sollte kein Netz vorhanden sein, werden die er-
fassten Aufmal3-Daten zundchst offline gespei-
chert und zu einem spéteren Zeitpunkt tber-
mittelt.
,Bei der Entwicklung der App war uns wichtig, die
Anwendung fir den Nutzer so einfach wie mog-
lich zu gestalten. Alle Schritte sollten selbsterkla-
rend sein, denn nur dann wird solch ein Werkzeug
auch genutzt. Den ersten Riickmeldungen unse-
rer Kunden zufolge ist uns dies auch gelungen’,
freut sich Tobias Feth abschliefend.
www.3e-it.com
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MONTAGE FENSTER

WINDOWMENT VON BECK+HEUN
Einfach schneller fertig

Foto: Beck+Heun

Zuverldssige Planung, schnittstellenoptimierter Baustellenablauf, fehlerfreie Aus-

fiihrung, das sind Garanten fiir wirtschaftliches Bauen. Vorkonfektionierte Bau-
elemente wie das Fenster-Komplettsystem Windowment von Beck+Heun erfiil-

-
len diese Anforderungen. Denn damit werden auf der Baustelle in einem Arbeits- WINDOWMENT m_l
schritt Fenster, Beschattungseinheit mit Rollladen, Raffstore oder ZIP-Screen und — — ;

Antriebstechnik sowie die Innen- und AuBenfensterbank eingebaut.

Alle Komponenten sind in einem geddmmten Tragrahmen-Stahlprofil
mit vorgefertigten Fensteranschliissen integriert. Einzig Fenster und Rah- Tl
men setzt der Fensterhersteller oder Fensterbauer ein. AnschlieBend er-
folgt die Bereitstellung auf der Baustelle oder an den Verarbeiter. Geliefert
wird ein fugendichtes sowie baustellengerecht verpacktes Komplette-
lement. Es kann zwischengelagert oder direkt in die Auenwand einge-
mauert werden. Fiir den Einbau haben sich zwei Méglichkeiten in der
Praxis bewdhrt: Im Zuge des Aufmauerns der AuBenwdnde wird Win-
dowment in die entstehende Wand integriert und mit eingemauert.
Oder das Element wird von oben in die freie Fensternische eingelassen, bevor
der Sturz bzw. die Geschossdecke eingebaut werden.

Fiir eine sichere Verbindung zum Mauerwerk sorgen einsteckbare Maueranker
oder Schienen. Kommen die Maueranker beim Aufmauern zum Einsatz, wird

das Komplettsystem zusatzlich mithilfe von Stiitzen gesichert. Bestehen die Au-
Benwénde aus Systembausétzen mit vorkonfektionierten grof3formatigen Stei-
nen, kann Windowment von oben in die zuvor in den Innenseiten der Maueroff-
nungen fixierten Schienen eingelassen werden.

Eine zusatzliche Sicherung Uiber Stiitzen entféllt. Einsetzbar ist das Komplettsys-
tem in Mauerwerk mit Wandstarken von 300 bis 490 mm.

Unterstiitzt wird die Montage durch definierte und gepriifte Kran-Hebepunk-
te. So kdnnen die Elemente schnell und einfach miti.d.R. vorhandenen Krédnen
an die vorgesehenen Stellen im Rohbau gehoben werden. Durch diese schnel-
le, einfache und kréfteschonende Montage reduziert sich nicht nur der not-
wendige Aufwand, sondern werden auch Schnittstellenprobleme vermieden.
Das Komplettsystem ist mit allen am Markt erhaltlichen Fenstern bestiickbar.
Neben klassischen Fenstern sind auch bodentiefe Fenster sowie Hebe- und  Einsetzen des Fenster-Komplettelements in teilweise aufgemauerte AuBenwinde
Schiebeanlagen bis 3 m Breite mit dem Komplettsystem realisierbar. mittels Kran

www.beck-heun.de

Anzeige

Fenster- und Haustiirmontage: a
Komplett neu gedacht... O
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STAHLMANN

Customized Strategies

B

stahlmann-Consulting GmbH
Gottlieb-Keim-Str. 58 | D-95448 Bayreuth

Fon +49(0)921 . 1692413
Fax +49(0)921 . 7929292
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Jetzt mal ehrlich... ein hochwertiges Mobelstiick wiirden Sie sicher nicht in einem
feuchten Rohbau lagern, oder? Aber hochwertige Holz-Alu-Fenster sind auch Mabel!

joerg@stahlmann-consulting.com

www.montagezarge.com
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FENSTER MONTAGE

Foto: Jérg Stahlmann

Die Montagezargen von Stahlmann sind
Wandstarken-unabhéngig und eignen sich
gleichermaBen fiir Neubau und Sanierung.

Anzeige

STAHLMANN MONTAGEZARGEN
Mit Montagezargen sind Fensterbauer
und Monteure auf der sicheren Seite

Der Fenster- und Tlrensektor ist innovativ, nur die Montage im Baukdrper hinkt leider hdufig oft etwas
hinterher. Dem hat sich nun ein ift Arbeitskreis angenommen und erste Ergebnisse im neuen ,Leitfaden
zur Ausfiihrung der Montage von Fenstern und Haustiiren”, présentiert. Dort wird auch auf Montagezar-
gen eigegangen. Die Vorteile einer 2-stufigen Elementmontage mit Montagezargen sind immens und al-
le Beteiligten profitieren davon: Monteur und Fensterbauer, sowie Planer und Bauherren. Diese erhalten
Planungssicherheit und den Nachweis der Energieeffizienz. Die zweistufige Elementmontage mit Mon-
tagezarge entspricht dem Prinzip der Vorabinstallation, d.h. nach dem Abschluss der Folgegewerke er-
folgt lediglich die Endmontage.
Fiir Fenster- und Tiirelemente kann sich der Nutzer dadurch sicher sein, dass bei einer 2-stufigen Fenster-
montage das Produkt dem entspricht, was er in der Ausstellung des Fensterbauers gesehen und beauf-
tragt hat. Da die eigentlichen Fenster- und Tlirelemente erst zu einem spateren Zeitpunkt eingebaut wer-
den kdnnen, so ist der Schutz der Leistung im eingebauten Zustand einfacher zu realisieren.
Bereits seit 2004 beschéftigt sich Anbieter Stahlmann mit Montagezargen und verfiigt Giber 15 Jahren an
Erfahrung mit dieser Technologie. Das System eignet sich fiir Neubau und Sanierung und ist Wandstéar-
ken-unabhdngig. Ob als konfektionierte Rahmen oder Einzelbauteile mit Verarbeitungshilfen, das Stahl-
mann Montagezargensystem bleibt unabhéngig von Fensterrahmenmaterialien, Leistungsanforderun-
gen und Einbaulage. Zur Abrundung des Systems sind Leerkasten fiir den Einsatz von Rollo- und Jalousi-
esystemen lieferbar, die hier eine freie Produktwahl erlauben. Ab Herbst/Winter 2020 verdffentlicht Stahl-
mann ein neues Kompendium fiir den 2-stufigen Einbau von Fenstern.

Auf rund 400 Seiten werden darin den Fensteranbietern und Monteu-

ren alle technischen und vertrieblichen Argumente an die Hand gege-

Teure Haustlir schiitzen!

Montieren auch Sie mit der

ptizarge

ben, damit sie ihren Kunden die risikominimierte Elementmontage mit
Montagezargen als Wettbewerbsvorteil darstellen kdnnen.

www.montagezarge.com

Die Montagezarge fiir Fenster und Tlren in der Fassade. = Auch wenn die Fensterdffnung

[=]::41 =]

www.optizarge.de

mit Rollladenkasten kombiniert
wird, konnen Montagezargen
von Stahlmann ihre Vorteile voll
ausspielen.

Foto: Stahlmann
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VFF EMPFIEHLT

So schutzen Vorab-Zargen
die neuen Fenster

Haufig sind neue Fenster bereits am Ende einer BaumalBnahme geschadigt.
Der Fensterverband VFF empfiehlt daher den Einsatz einer Vorab-Zarge, damit
das Beschadigungsrisiko in der Bauphase verringert werde.

Die Vorab-Montagezargen oder auch Einbaurahmen oder Blindstock genann-
ten Elemente bieten die Mdglichkeit, die eigentlichen Fenster erst in der ,tro-
ckenen” Bauphase einzubauen. ,Das senkt das Beschddigungsrisiko deutlich”,
sagt Frank Lange, Geschéftsfiihrer des Verbandes Fenster + Fassade (VFF).
Lange vergleicht ein neues Fenster gerne mit einem hochwertigen Mébelstiick.
,Und wer wiirde ein solches schon in einen nassen Rohbau stellen?” Trotzdem
geschieht das iiblicherweise mit Fenstern. Die Folge: Sie kénnen in der ,nassen”
Bauphase durch nachfolgende Gewerke, Schmutz und Feuchtigkeit beschadigt
werden. Qualitativ, funktional und optisch hochwertige Fenster erfordern je-
doch eine Einbauumgebung ohne diese aulergewohnlichen Belastungen.

Ein weiterer Vorteil des Fenstereinbaus mit Vorab-Zargen: Bei einem spéteren
Fensteraustausch — zum Beispiel wegen einer Nutzungsénderung, nach einem
Einbruchsversuch oder bei einer ModernisierungsmafBnahme - ist kein Ein-
griff in die angrenzende Bausubstanz notwendig und das neue Fenster kann

Anderung des Bauablaufs durch Zusatzschritt
. Rohbau

2. Zargenmontage mit Befestigung,
Dammung, ggf. Abdichtung

Tempordre Abdichtung der Offnung
AuBenfensterbank

-

Fassaden- und Putzarbeiten aufien
Raumseitige Fensterbank
Putzarbeiten innen

N oo sw

Fenstermontage mit Befestigung,
Dammung, Abdichtung

Ein zweistufiger Fenstereinbau mit Vorab-Montagezargen bietet viele Vorteile.

einfach, schnell und kostensparend, und das weitestgehend ohne Schmutz
und Dreck, eingebaut werden.

Dabei stehen dem Bauherrn mehrere Arten von Vorab-Zargen zur Verfiigung:
Putz- bzw. Laibungszarge, Vorwandmontagezarge und Modulzarge.

Und einen Tipp fiir den Bauherrn oder Modernisierer halt Frank Lange auch
noch bereit: ,Die bereits genannten Modulzargen sind echte Allrounder. Wer
noch weitere Funktionen wie zum Beispiel Sonnenschutz, Liftung, Steuerun-
gen, Sensorik, Anschliisse und dergleichen ins Fenster integrieren mochte, kann
mit dieser Zargen-Art die MaRe der Rohbauéffnung individuell anpassen.”

Die GLASWELT hat in ihrem Sonderheft,Montage” umfassend tiber das Thema
Montage-Zarge informiert — unter anderem mit einer Ubersicht tber die verfigbaren
Angebote und einem Interview mit einem Anwender. Hier konnen Sie das Sonderheft
nachbestellen: https://gentnershop.de/gw/1909S

www.window.de

DIGITALISIERUNG
UND TRADITION.
PASST DAS
ZUSAMMEN?

Individuelle Handwerkskunst ist heute vielleicht gefragter
denn je. Kirzere Lieferzeiten und attraktive Preise aber auch:
FUr unseren Betrieb brauchen wir deshalb einen Partner, der

uns nicht nur eine Maschine verkauft, sondern uns mit um-

fassender personlicher Beratung und skalierbaren digitalen
Losungen in die Zukunft begleitet. WEINIG bietet mehr.

Der erste Schritt nach vorn: think.weinig.com

Anzeige

HOLZHER

Foto: ift Rosenheim



http://www.window.de
https://gentnershop.de/gw/1909S

FENSTER LUFTUNG

LUFTUNGSKONZEPTE NACH DER NEUEN DIN 18017-3 GEWAHRLEISTEN AUSREICHENDE LUFTUNG

~ensterfalzlUfter flr o
nerfekte Zusammens

dS

niel

Nach der DIN 1946-6 im vergangenen Winter erfuhr im Friihjahr mit der DIN 18017-3 eine
weitere fiir die Wohnraumliiftung wesentliche Norm eine Reform. Thomas Verhoeven, GF
des Fensterliifter-Herstellers Regel-air Becks, erklirt wichtige Anderungen und warum die
Norm nicht nur bei Objekten mit innenliegenden Badern oder Toiletten zu beachten ist.

mmmmm Die immer dichtere Gebdudehille ist
wesentlicher Grund, warum immer
haufiger Ventilatoren auch in Badern mit Fens-
ter eingebaut werden. Dadurch wird ein gleich-
bleibender Luftwechsel erreicht. Das kann mit-
tels eines bedarfsgefiihrten Lufters geschehen,
der anspringt, wenn beispielsweise der Licht-
schalter betatigt wird und nach dem Ausschalten
noch eine Weile nachlduft. Alternativ bietet sich
ein dauerhafter Luftstrom auf kleiner Stufe an,
der bei Bedarf hochféhrt, zum Beispiel gesteu-
ert Uber einen Feuchtesensor. So ist ein sicherer
Feuchteschutz fur die Wohnung gewahrleistet.
Hdufig wird von der DIN 1946-6 gesprochen,
doch im Arbeitsalltag bei Regel-air Becks stellen
wir fest, dass letztlich etwa 70 Prozent der LUf-
tungskonzepte auf Basis der DIN 18017-3 erstellt
werden. Diese gilt nominell vorrangig fir innen-
liegende Bdder und Toiletten ohne Fenster, aber
sie lasst sich auch auf Bader und Toiletten mit
Fenster anwenden. Ein darauf basierendes Lif-
tungskonzept gewdhrleistet eine ausreichen-
de Liftung. Somit wird die Gefahr von Feuchte-
schaden oder Schimmelbildung deutlich redu-
ziert. Solche Liftungskonzepte sollten eigentlich

Der neue FFLHmax fiir Holzfenster bietet sich dank seines hohen Volumenstroms fiir Liiftungskonzepte an.

generell auf den Feuchteschutz aus-
gerichtet sein. Bei unseren planeri-
schen Tatigkeiten stellen wir aller-
dings haufig fest, dass die Konzep-
te sich an der Nennliftung orientie-
ren. Das ist die zweithdchste Stufe
in der DIN 1946-6, dartber folgt nur
noch die Intensiviiftung mit ge-
offneten Fenstern. Doch schon aus

Geschaftsfiihrer Thomas
Verhoeven.

latorgestutzter LUftung und Aufen-
luftdurchlass erweisen sich Fenster-
falzlufter als ideale Wahl. Sie ermdg-
lichen den regelmaRigen Ausgleich
der abgesogenen Luft durch frische
Luft und verhindern, dass in den
Rdumen ein Unterdruck entsteht.
Entsprechend sind die Vorgaben
der DIN 18017-3 ein wichtiger Be-

Foto: Regel-air Becks

energetischer Sicht macht die hohe

Luftwechselrate der Nennliiftung wenig Sinn, was
sich ganz besonders im Winter bemerkbar macht.
Fur das perfekte Zusammenspiel zwischen venti-

1 / ZWEI NEUE NORMEN FUR DIE LUFTUNG

Im Mai 2020 wurde die Uberarbeitete DIN 18017-3 ver-
offentlicht, die besonders die Ventilator gestiitzte Ent-
|Gftung innenliegender Bader behandelt. Ein Grund fiir
die Neuauflage war nicht zuletzt die Reform der DIN
1946-6, da sich die 18017-3 auf die dort formulierten In-
filtrationsgrundlagen bezog. Mit der neuen DIN 1946-6
waren diese Bezlige jedoch nicht mehr zutreffend.
Analog zur Giberarbeiteten DIN 1946-6 betreffen auch
die auffalligsten Anderungen bei der DIN 18017-3 die
angegebenen Volumenstrome der Entliftungssyste-

me, ganz besonders die nachstrémende Frischluft aus
dem Freien.

Die Angaben zu den Volumenstromen der Entlif-
tungsanlagen liegen nun nicht mehr als etwas sperri-
ger FlieRtext vor, sondern werden in einer tbersichtli-
chen Tabelle prasentiert. Die Ubersicht wurde zudem
erganzt mit den Liftungssystemen, die sich komplett
abschalten lassen. AuBerdem werden jetzt auch die
Solo-WCs genauer betrachtet, was vorher eher ver-
klausuliert in der Norm beschrieben wurde.

82

standteil des kostenlosen Liftungs-
Berechnungstools, das Regel-air Becks auf seiner
Webseite anbietet. Mit Hilfe der Software ermit-
telt der Nutzer in wenigen Schritten, was fir sein
Projekt bendtigt wird, um eine effektive und aus-
reichende Luftung zu gewahrleisten.
Letztlich sollte bei der Auswahl der Produk-
te auch darauf geachtet werden, dass sie leicht
zu reinigen sind. Das gilt fir Fensterfalzlifter, die
sich idealerweise leicht entfernen, spulen und
wieder einsetzen lassen, und auch fir die Ab-
luftfilter, in denen sich besonders viel Schmutz
sammelt.
Geschiiftsfiihrer Thomas Verhoeven ist seit
2013 bei Regel-air Becks. Er engagiert sich
in diversen Verbdnden und Ausschiissen —
u.a.begleitet er auch den Reformprozess der
DIN 1946-6 aktiv mit.
www.regel-air.de
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FENSTER CORONAKRISE

,Generell gibt es noch viel Luft in Sachen
Digitalisierung in unserer Branche”

Corona hat Deutschland durcheinandergewirbelt. Auch die
Fensterbranche. Uns haben trotzdem viele positive Botschaften erreicht.
Das Handwerk und die Industrie zeigen sich kreativ, neue Ideen sind
entstanden, Serviceangebote werden ausgebaut und digitale Lésungen
angeschafft. Nach vorne schauen ist fiir viele Unternehmen das Gebot
der Stunde. Lesen Sie hier die Einschatzung von Florian Kneer, Andreas
Hartleif und Helmut Hilzinger zur aktuellen und kiinftigen Lage.

GLASWELT _ Meine Herren, wie hat die Pande-
mie den Markt aus Ihrer Sicht verdndert?

Florian Kneer _ Die Geschiftsentwicklung der
Kneer-Stidfenster-Gruppe ist aktuell unbeein-
druckt von der Corona-Pandemie. Die Auftragsla-
ge ist gut und erfreulich stabil. Intern haben wir
viele MalBnahmen (Schichtmodelle, Homeoffice,
verscharfte Hygieneregeln etc.) getroffen, um un-
sere Mitarbeiter so gut wie moglich zu schiitzen.
So werden wir hoffentlich weiter produzieren und
liefern kdnnen. Der weitere Jahresverlauf hangt si-
cherlich davon ab, wie sich die Dinge entwickeln.
Da wir sowohl auf Kunden- als auch auf Lieferan-
tenseite sehr stark mit regionalen, sprich deut-
schen und mitteleuropdischen Partnern zusam-

A
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Foto: Kneer GmbH

menarbeiten, hoffen wir darauf, dass uns die Lie-
ferkette nicht abreilSt. Am starksten leidet aktuell
der Industriebau der stark betroffenen Branchen.
Andreas Hartleif _ In Deutschland ist die ge-
samte Branche ja mit guter Auslastung und vollen
Auftragsbiichern in die Krise gegangen. Produk-
tions- und lieferfahig zu bleiben bzw. schnell
wieder zu werden und die bendétigten Ressour-
cen dafiir zu mobilisieren, ist entscheidend. So
hat die Sicherheit der Lieferketten durch die Kri-
se sicher enorm an Bedeutung gewonnen. Ins-
besondere Verzégerungen beim grenziiber-
schreitenden Warenverkehr haben ein Umden-
ken angesto8en. Es wird wieder verstarkt dari-
ber nachgedacht, Lieferanten im nahen Umfeld

Aufgrund der eingeschrankten Reisetatigkeit
beschaftigen sich Eigenheimbesitzer mit der
Renovierung ihres Zuhauses.

Florian Kneer, Geschiftsfiihrer Kneer-Siidfenster

Anzeige

Argumente, auf die man
sich verlassen kann!

GAYKOAluline HSA VIEW Hebeschiebetilren eréffnen
neue grofsflachige Dimensionen und garantieren mit
einer innovativen Rahmenkonstruktion und rahmen-
loser Verglasung eine maximale Transparenz.

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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zu suchen und fur kritische Produktbestandteile
sogar lokale Fertigungskapazitdten aufzubauen.
Zudem hat uns die Krise die Vorteile der Digita-
lisierung aufgezeigt, zum Beispiel im Bereich der
Kommunikation wie etwa bei Videokonferenzen,
die in viel starkerem Mafe eingesetzt werden.
Dieses wird sicher auch in der Nach-Corona-Zeit
ein bleibender Nutzen sein, wobei das personli-
che Gesprdch durch nichts zu ersetzen ist.

Helmut Hilzinger _ Das Handwerk und somit
auch wir in der Fensterbaubranche konnten gltick-
licherweise nahezu uneingeschrankt weiterarbei-
ten. Hier gab es lediglich einzelne Verschiebungen
im Bereich der Montage im bewohnten Altbau.
Man merkt aber schon, dass eine gewisse Zuriick-
haltung, vor allem im Privatsegment, zu splren ist.
Leider ist davon auszugehen, dass uns die Krise mit
Verzogerung auch noch tangieren wird. In unsiche-
ren Zeiten spart man sich eine Investition eher auf.
Das Kaufverhalten dndert sich zudem. Man muss
dennoch abwarten, wie sich die Situation in Zu-
kunft entwickeln wird. Die schweren wirtschaftli-
chen Folgen sind noch nicht final abzusehen. Trotz
allem bin ich der Uberzeugung, dass wir gestarkt
aus der Krise hervorgehen werden. Es wird mit gro-
Ber Sicherheit weiterhin so sein, dass man in sein
Eigenheim investieren wird. Mit unserer differen-
ten Vertriebsstruktur in den Segmenten Fachhan-
del und Objektgeschaft sind wir breit aufgestellt.
Dariiber hinaus wird sich auch in unserer Branche
das Online-Geschaft zunehmend etablieren und
auch die Digitalisierung wird voranschreiten.

GLASWELT _ Was kurbelt die Wirtschaft aus
Ihrer Sicht jetzt wieder an?

Kneer _ Am wichtigsten sind die schnelle Off-
nung der Grenzen und die Rickkehr zur neuen
Normalitdt. Die aktuellen Zuschusse flr Unterneh-
men und die Umsatzsteuersenkung sind nur kurz-
fristige Mafinahmen. Langfristig wirde die Wirt-
schaft stark von Steuer- und Abgabensenkungen
und der damit gestarkten Wettbewerbsfahigkeit
gegeniiber dem europdischen Ausland profitieren.
Speziell auf unsere Branche bezogen sehe ich
aber auch positive Aspekte. Aufgrund der sehr
eingeschrankten Reisetatigkeit beschdftigen sich
viele Eigenheimbesitzer mit der Renovierung und
Erneuerung ihres Zuhauses. Parallel entdecken

GLASWELT | 09.2020
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Es kommt jetzt darauf an, wieder Optimismus
und Vertrauen in Wirtschaft und Zukunft zu

erlangen.

Andreas Hartleif

Stadtbewohner und Wohnungsbesitzer die Vor-
teile eines Hauses mit Garten auf dem Land. Die-
se Effekte konnen zu einer weiterhin hohen Nach-
frage nach Fenstern und Bauelementen fiihren.
Hartleif _ Die Entschlossenheit der Regier-
ung(en), mit kurzfristigen Liquiditatshilfen und
Erleichterungen beim Kurzarbeitergeld Unter-
nehmen und Mitarbeiter zu stlitzen, sind gut und
hilfreich, sofern sie schnell da ankommen, wo sie
gebraucht werden. Auch das angekiindigte Kon-
junkturpaket wird seine Wirkung nicht verfehlen.
Die allgemeine tempordre Senkung der Mehr-
wertsteuer hingegen halte ich nicht fir sinnvoll.
Hier wdren gezielte Mehrwertsteuersenkungen
z.B. fiir das Hotel- und Gaststattengewerbe oder
auch flr den kulturellen Bereich wesentlich ef-
fektiver gewesen.

Es kommt jetzt darauf an, wieder Optimismus
und Vertrauen in Wirtschaft und Zukunft zu er-
langen. Ein Programm wie die ,Initiative Was-
serstoff” kann da vielleicht viel Gutes bewirken,
denn es weist einen mdglichen Weg Richtung
innovativer Technologien mit Wachstumspers-
pektiven. Fir die Bau- und Bauzuliefererindustrie
glaube ich nach wie vor an eine nachhaltig gute
Perspektive, da bezahlbarer Wohnraum dringend
benétigt wird und die Umsetzung vieler Bauge-
nehmigungen noch aussteht.

Hilzinger _ Das ist branchenbezogen unter-
schiedlich zu bewerten. Der Einzelhandel und die
Gastronomie oder Hotellerie, um nur einzelne
Beispiele zu nennen, werden sicherlich lange Zeit
brauchen, um die Defizite aufzuarbeiten. Es brau-
che aber auch in Zukunft Modelle und Program-
me, die den Steuerzahler in irgendeiner Form
entlasten. Mit der Senkung der Mehrwertsteuer
ist beispielsweise ein Grundstein gelegt. Auch fur
unsere Branche ist die seit dem 01.01.2020 laufen-
de steuerliche Forderung flr Fenster und Turen
im Rahmen des Klimaschutzpaketes fiir den Sa-
nierer sehr attraktiv, bei der es bei gewissen Vor-
aussetzungen 20 Prozent der Summe zuriickgibt.

GLASWELT _ Welche positive Erkenntnis neh-
men Sie aus der Krise mit?

092020 | GLASWELT

Kneer _ Die Auftragsabwicklung kann deut-
lich harmonischer und mit weniger Riickfragen
vonstatten gehen. Diese Erfahrung haben wir
in den vergangenen Monaten gemacht. AulSer-
dem muss nicht jeder Kunden- oder Lieferanten-
termin vor Ort stattfinden, sondern kann auch
sehr zeitsparend und effektiv per Videokonferenz
durchgefiihrt werden. Ebenso wie die Kommu-
nikation mit Mitarbeitern, die nicht jeden Tag am
Standort sind, beispielsweise mit dem Aufen-
dienst. Generell gibt es noch viel Luft in Sachen
Digitalisierung in unserer Branche. Das hat sich
jetzt wéhrend der Krise besonders gezeigt. Vie-
le Projekte bei uns wurden lange aufgeschoben
und jetzt schnell umgesetzt.

Hartleif — Zum einen hat uns die Corona-Krise
gezeigt, dass wir in Deutschland eine stabile poli-
tische Fiihrung und gesellschaftliche Kultur haben,
die sich unter anderem auch durch eine offene und
transparente Informationslage fiir alle auszeichnet.
Die Orientierungs- und Handlungsvorgaben ha-

Foto: Hilzinger

ben gegriffen, Solidaritat und Ricksichtsmafinah-
men zahlen sich aus. Auch bei Veka konnten wir
uns auf ein hohes Mal3 an Solidaritdt verlassen. Re-
gelmdig wurde die gesamte Belegschaft Uiber den
aktuellen Stand des Unternehmens informiert. Alle
Mitarbeiter haben gut mitgezogen, die getroffenen
Regeln eingehalten und Riicksicht aufeinander ge-
nommen. So haben wir es bislang gemeinsam gut
gemeistert, die Herausforderungen dieser schwie-
rigen Zeit zu bewdltigen.

Hilzinger _ Die eingeschrankte Reisetdtigkeit
hat uns nattrlich alle vor entsprechende Her-
ausforderungen gestellt. Mit unserer dezentra-
len Struktur und den 20 Standorten waren Be-
suche und der personliche Austausch innerhalb
der Werke nicht maglich. Auch Treffen mit Kun-
den und Lieferanten blieben weitestgehend aus.
Telefon- und Videokonferenzen gehen sicherlich
als Gewinner aus der Pandemie hervor. Da haben
auch wir im Unternehmen positive Erfahrungen
gemacht. Meetings konnten problemlos durch-
gefuhrt werden. Auch wenn der personliche
Kontakt sicherlich noch an oberster Stelle steht,
wird man sich in Zukunft schon fragen, ob die ei-
ne oder andere Auto-, Flug- oder Bahnreise denn
wirklich sein muss, oder ob dieses Treffen nicht
auch digital durchfihrbar ware. Die stark zuneh-
mende Homeoffice-Tatigkeit ist sicherlich eben-
falls positiv zu bewerten. Ich denke, dass die fle-
xible Arbeit Uber Homeoffice auch jetzt in vielen
Betrieben angekommen ist. —

Die Fragen stellte Chefredakteur Daniel Mund.

Die flexible Arbeit iber Homeoffice ist in vielen
Betrieben angekommen!

Helmut Hilzinger

Anzeige

[GAYKOAS V!

AUTOMATISCHE-SICHERHEITSVERRIEGELUNG

Argumente, auf die man

sich verlassen kann!

Die GAYKOASV Hausturverriegelung ist bereits im zu-
gezogenen Zustand so sicher wie eine abgeschlossene
Tur. In der Ausstattung GAYKOSafeGA®8000 ist die
automatische Sicherheits-Verriegelung DIN EN 1627ff
geprift und zertifiziert in RC3 und VdS anerkannt.

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN
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INNENTUREN

KUFFNER
WandbUlndige Turen
mit Aluzargen

Kiiffner komplettiert sein Programm von wand-
biindigen Tliren mit der Serie Zeroline. Dieses Sys-
tem kommt ohne sichtbare Zarge aus, so dass bei
geschlossener Tiir die Zeroline-Zarge unsichtbar ist
und so zum Bestandteil der Wand wird. Das univer-
selle Profil TZL kann dabei band- oder bandgegen-
seitig flachenbiindig montiert werden.

Der stabile Rahmen dient als Putzprofil, Dichtungs-
aufnahme und Verbindung zur Wand. Im System in-
begriffen sind spezielle Putzgewebe, die in das Alu-
miniumprofil eingeklipst werden und fiir einen ab-
rissfreien Wandanschluss sorgen.

Verdeckte Bandsysteme sowie ein Magnetfallen-
schloss erganzen die 40 mm dicken Tirblatter.
Durch den verdeckten Einsatz der neuen Zarge Ze-
roline konzentriert sich die Wahrnehmung ganz auf
das Tiirblatt, das dann im besten Falle wie ein 2-di-
mensionales Mobelstiick den Raum mitgestaltet.
Oder, der Tuirdurchgang wird dezent zuriickgenom-
men, sodass die Tiir unscheinbar mit der Wand ver-

6

schmilzt und hinter der Tapete verschwindet, was
dieser Art der Tapetentir ihren urspriinglichen Na-
men gab. Ganz gleich fiir welchen Weg sich der
Kunde entscheidet, Zeroline bietet ein hohes Maf3

Die wandbiindigen
Zeroline-Tiiren von
Kiiffner kommen ohne
sichtbare Zarge aus.

an Gestaltungsfreiheit fir den Planer bzw. den
Endkunden, wie der Anbieter unterstreicht.

Weitere Modelle der Serie Zeroline sind zudem mit
Funktionstiiren lieferbar. In Kombination mit ent-

Foto: Kuffner

FOPPE + FOPPE
Komplette Tursysteme
jetzt im Angebot

Fiir Tiren mit Drehtiirantrieb gibt es vor Bestellung eine ganze Agenda von Fra-
gen abzuarbeiten, die in ihrer Komplexitat bei den verarbeitenden Betrieben fiir
eine hohe Fehlerquote sorgen. Haufig werden erst bei der Montage auf der Bau-
stelle Kabelfiihrung sowie -libergang festgelegt sowie die einzelnen Kompo-
nenten wie Antrieb, Sensorleisten oder Flatscan, Motor-
schlésser, E-Offner, Fingerklemmschutz etc. zusam-
mengefiihrt. Hier sind Fehler vorprogrammiert, die
dann sehr hohe Kosten verursachen bei Behebung
vor Ort verursachen kénnen. Das muss nicht sein.

Mit den Komplettldsungen {ibernimmt Foppe die ge-
samte Koordination des Bauelements. Fiir den weiterverar-
beitenden Betrieb bedeutet dies: eine Bestellung, ein Ansprechpartner und

kein Risiko. Foppe garantiert eine umfassende Abarbeitung aller relevanten bauli-
chen und zulassungsrelevanten Anforderungen fiir die Fertigung.

Nach der Montage durch den weiterverarbeitenden Betrieb erfolgt seitens Foppe
auch die Inbetrieb- und Abnahme vor Ort (deutschland- und europaweit). Einfa-
cher geht es nicht. Die weiterbearbeitenden Betriebe kénnen sich sicher sein, dass
bei Lieferung zur Montage alle Komponenten funktionssicher und fachgerecht
vormontiert sind und, dass vom Kabellibergang bis hin zur Abstimmung der elekt-
ronischen Schnittstelle alles zusammenpasst. Dieser Sicherheit kommt speziell bei
Brandschutztiiren eine besondere Bedeutung zu. Bei den Brandschutztiiren im In-

Bei seinen Komplettanlagen arbeitet Foppe
seit Jahren mit Produkten von fiihrenden
Systemanbietern zusammen, hier im Bild
ein TiirschlieBer von Geze.

nenbereich ist somit gewahrleistet, dass stets nur fiir das System zuldssige Antrie-
be verwendet werden.

Seit dem Frithjahr 2020 bietet Foppe diese Turkomplettldsungen auch fir
Brandschutztiiren im AuBenbereich (EI230C5-S200) an.

Fiir alle Komplettlésungen gilt: Auf Grund der langjahrigen Zusammenarbeit
von Foppe mit den fiihrenden europdischen Systemherstellern sind in der
Auswahl der einzelnen Komponenten, sei es das Rahmenprofil, die Beschldge,
Antriebe oder elektronischen Komponenten, kaum Grenzen gesetzt.

www.foppe.de
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NEUE PRODUKTE

sprechenden 50 mm oder 70 mm dicken Tirblat-

tern, ebenfalls band- oder bandgegenseitig wand-
biindig, lassen sich die Tiiren nach auBen oder
nach innen (invers) 6ffnend positionieren, so die
Entwickler.

Je nach Anforderung werden die Tiirelemente von
Kiffner auch mit weiteren Funktionen geliefert,
unter anderem mit Brand-, Rauch- oder Schall-
schutzfunktionen.

www.kueffner.de

INNENTUREN

Kiiffner bietet ein umfassendes Programm
an wandbiindigen Tiiren fiir unterschiedliche
gestalterische Anforderungen.

=

o ——————
\\]:/ HILFE FUR HANDWERKER

Unterstitzung flr Handwerker und Monteure bietet

Kiffner mit der aktuellen Neuauflage der Broschiire

,Wandbiindige Tiren und Zargen”. Dort prdsentiert

der Trenspezialist auf 28 Seiten eine Vielzahl an

Fachinformationen.

Die Broschiire gibt einen umfassenden Uberblick tiber

flichenbiindige Turlosungen, und was heute mit und

durch solche Systeme mdglich ist. Dies wird erganzt

durch viele detaillierte technische Darstellungen

der Tirzargen und der WandanschlUsse, die alle

als CAD-Daten verfuigbar sind. Die Broschire kann

kostenfreiangefordert werden unter
info@kueffner.de

Bild: Getty Images / liuzishan

BRANCHENRADAR

Innentlren im Aufschwung

In Deutschland wuchs der Markt fiir Innentiiren
auch im vergangenen Jahr signifikant. Die Zuwéch-
se kamen vor allem aus dem GeschoBwohnbau, wie
die aktuellen Daten einer Marktstudie zu Innenti-
ren des Marktforschungsinstituts Branchenradar.
com Marktanalyse zeigen. Hier die Zahlen.

Nach Auskunft der Marktforscher von Branchen-
radar wuchs der Markt fiir Innentiiren in Deutsch-
land auch im Jahr 2019 signifikant, wenngleich mit
riickldufiger Dynamik. Bei nahezu stabilen Prei-
sen erhdhten sich die Herstellererldse — laut ak-
tuellem Branchenradar Innentiiren in Deutsch-
land 2020 - insgesamt um zwei Prozent ge-
geniber Vorjahr auf 1,07 Milliarden Euro.

Als Schwungrad erwies sich weiterhin

der GeschoBwohnbau. Im Vergleich

zu 2018 wuchs die Nachfrage um

rund fiinf Prozent. Der klein-

volumige Wohnbau ent-

wickelte sich hinge-

gen nur moderat (+0,8 % gegeniiber Vorjahr), der
Nicht-Wohnbau riickldufig (-1,5 % gegeniiber Vor-
jahr).
Erlosseitige Zuwdchse gab es in allen Pro-
duktgruppen. Der Umsatz mit Innentiiren aus
Rohrenspan stieg um 0,8 Prozent, aus Kartonwa-
be um 2,5 Prozent und mit Ganzglastiiren um 2,9
Prozent gegeniiber Vorjahr. Bei Innentiiren aus an-
deren Materialien, wie beispielsweise aus Massiv-
holz, Vollspanplatten oder Flachs-
platten, lag das Erlosplus bei 2,8
Prozent gegeniber Vorjahr.

Im laufenden Jahr ist jedoch
nicht zuletzt aufgrund der wirt-
schaftlichen Folgen der Covid-
19-Pandemie ein Wachstumsknick zu
erwarten. Nach Berechnungen von Bran-
chenradar.com Marktanalyse sinken die Erlo-
se um rund ein Prozent gegeniiber Vorjahr. Der

Trend hélt auch im kommenden Jahr an.

www.branchenradar.com
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Unsichtbarer
Aluminium Rahmen
fir wandbindige
Schiebetiren

v

argenta®

opening doors

www.argentalu.com
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INNENTUREN SCHIEBETUREN

Bequem wohnen
mit Schiebeturen

Im Objekt- und im Wohnbau erfreuen sich Schiebetiiren
einer steigenden Kundennachfrage. Im nachfolgenden
Gesprach mit Dietmar Kanitz, Geschaftsfiihrer der Eclisse

Deutschland GmbH beleuchten wir, welche unterschiedlichen

Systeme am Markt sind, was diese jeweils leisten und

welche Zusatzfunktionen den Nutzerkomfort steigern.

GLASWELT _ Warum wollen immer mehr Bau-
herren und Endkunden Schiebettiren?

Dietmar Kanitz _Im Vordergrund steht oft
der Wunsch nach flexiblen Raumlésungen. Ge-
rade hier spielen Schiebet(ren ihren groen Vor-
teil aus. So kann etwa der beliebte offene Wohn-
und Essbereich mit integrierter Kiiche realisiert
werden, ohne dass Kochgeriiche durch den ge-
samten Wohnraum ziehen. Eine flexible Raum-
teilung mit Schiebetiren ist auch zur Trennung
von Arbeits- und Wohnbereich gefragt.

Im Vergleich mit herkdmmlichen Tiren sparen
Schiebetlren zudem Platz ein: Vor allem in klei-
nen oder verwinkelten Wohnungen schaffen sie
Raum, denn die Schiebetiir verschwindet beim
Offnen in der Wandtasche und ist kein Hindernis.
Auch fir das barrierefreien Bauen sind Schiebe-
tlren eine sehr gute Wahl, denn eine Schiebetir
erfordert in der Bedienung nur eine Seitwdrtsbe-
wegung, das erleichtert nicht nur fur Rollstuhl-
fahrer das Offnen. Und besonderen Komfort bie-
ten automatische Schiebetiirsysteme. Nicht nur
Personen mit Handicap, sondern auch Mitarbei-
ter in Pflegeeinrichtungen und in Restaurants
schatzen es, wenn sich Tiren
automatisch 6ffnen, wahrend
sie die Hande voll haben.

GLASWELT _ Welche  Ar-
ten von Schiebettiren sind am
Markt und wo lassen sie sich
einsetzen?

Kanitz _ Man unterscheidet
zwei Arten: Bei der ersten Va-
riante lduft die Schiebetiir vor
der Wand auf einer sichtbaren
Schiene. Diese Konstruktion
ist einfach und kostengtins-
tig. In punkto Schallddmp-
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Dietmar Kanitz, Geschiftsfiihrer
der Eclisse Deutschland GmbH.

fung liegt sie aber deutlich im Nachteil gegen-
Uber der zweiten Variante, bei der die Tir in ein
Kastensystem geschoben wird. Da der Metallkas-
ten in der Wand montiert wird, ist sein Einbau
aufwdndiger. Diese Turen erreichen deutlich bes-
sere Schallschutzwerte und verschwinden geoff-
net komplett aus dem Blick.

Innenwand-Systeme gliedern sich wiederum in
ein- und zweifliigelige Varianten. Mit letzteren
lassen sich gréBere Durchgangsbreiten umset-
zen und die Schiebetiren als Raumteiler nutzen.
Unsere Schiebetlren kénnen im Neubau sowie
bei Renovierungen eingebaut werden und eig-
nen sich gleichermalSen fir den Massivbau mit
Ziegel als auch flr den Trockenbau mit Gipskar-
tonwdnden in privaten und &ffentlichen Bauten.

GLASWELT _ Was muss eine Schiebetiir leisten,
damit der Kunde zufrieden ist?

Kanitz _ Verbraucher wiinschen sich ein zuver-
ldssiges System, das Uber Jahre solide arbeitet.
Neben einer hochwertigen Verarbeitung sollte
vor allem die,Laufschiene” bedacht werden. Das
betrifft alle Systeme, die in der Wand laufen. Die
meisten Schiebetliren werden
hangend geflihrt und gleiten in
einer oben im Tirrahmen mon-
tierten Laufschiene. Diese sollte
herausnehmbar sein, damit bei
Anderungen/Reparaturen nicht
die Wand aufgestemmt oder der
komplette Wandkasten ausge-
baut werden muss.

Foto: Eclisse

GLASWELT _ Sagen Sie etwas
zu den Kosten?

Kanitz _ Auf den ersten Blick
sind Schiebetiiren teurer als Fli-
geltiren. Eine Schiebetlir mit

Automatische Schiebetiiren bieten ein groBes Plus an Komfort. Hier
arbeitet Eclisse mit elektrischen Antrieben von dormakaba.

Wandkasten kostet grob kalkuliert ca. 40-50 Pro-
zent mehr als eine entsprechende Dreht(r mit Zar-
ge. Allerdings gewinnt man im Vergleich zu einer
herkdmmlichen Fligeltir bei einer durchschnittli-
chen Breite von 80 cm rund 1m? Grundfléche dazu.
Bei grofRen Hotel- und Wohnungsbauprojekten er-
gibt sich so ein betrdchtliches Sparpotential.

GLASWELT _ Welchen Stellenwert hat das
Design heute beim Endkunden?

Kanitz _ Das Design ist fir den Verbraucher
entscheidend. Hier gibt es zwei unterschiedliche
Gestaltungsoptionen. Derzeit noch am starksten
nachgefragt sind die Schiebetiren mit Stockver-
kleidung. Ein Vorteil ist, dass sie sich bei Reno-
vierungen optisch harmonisch mit existierenden
Fltigeltren kombinieren lassen.

Weiter gibt es Schiebetirsysteme ohne sichtba-
re Zarge. Diese Systeme stehen fir ein flachen-
biindiges Design ohne Rahmen oder Verklei-
dung. Die Zarge ist quasi unsichtbar, da sie in die
Wand integriert ist. Das erlaubt ein Hochstmald
an Spielraum bei der Wandgestaltung. Flachen-
blndige Systeme bieten zudem einen Preisvor-
teil: Bezieht man auch die Montagekosten mit
ein, sind sie kostenguinstiger, da der Einbau fr
die Stockverkleidung entfallt, zudem ist der Ab-
lauf auf der Baustelle einfacher.

GLASWELT _ Welche Zusatzfunktionen lassen
sich bei Schiebetiiren integrieren?

Kanitz _ Heute gibt es spezielle Schiebettrkds-
ten mit integrierten Kabelkandlen, um direkt ne-
ben der Schiebetlre noch Lichtschalter, Steckdo-
sen oder andere Anschlisse installieren zu kén-
nen. Eclisse gilt mit diesem patentiertem System
als Vorreiter. Weiter gibt es spezielle Einbaukds-
ten, die eine extrem hohe Tragfahigkeit bie-
ten, und es so erlauben, an der Wand, in der die
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Schiebetir geparkt wird, Regale oder Hange-
schranke zu montieren.

Wer hohen Wert auf Schallschutz legt, kann bei Ec-
lisse Schiebettiren auf Schallschutzausfihrungen
zurlickgreifen. Dabei wird der Schall durch ver-
schiedene Komponenten reduziert: Einmal durch
ein massives Turblatt sowie durch die luftdichte
Abdeckung aller Fugen um das Turblatt herum. Die
aktuellen Schallschutzsets bestehen aus verschie-
denen Dichtungen, die beim SchlieSen der Tir ent-
lang des Turblattes mechanisch ausgefahren und
so positioniert werden, dass sie Schlitze und Hohl-
raume zwischen Turblatt und Zarge abdichten.

GLASWELT _ Was fiir ein Portfolio bietet Eclisse
im Segment Schiebetiiren in Deutschland an?

Kanitz _ Eclisse hdlt ein umfangreiches Pro-
gramm an ein- und zweifliigeligen Schiebetlr-
Systemen bereit, mit denen sich Durchgangs-

092020 | GLASWELT
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Blick hinter die Kulissen: links die freigestellte Wand, die den Eclisse Schiebetiirkasten zeigt. Der Hersteller bietet
als besonderes Plus die Mdglichkeit an, Schalter zu setzen. Der Kasten verfiigt dann iiber integrierte Kabelkanale.

breiten von 60 cm bis 400 cm realisieren lassen.
Kunden, die auf der Suche nach noch gréBeren
Formaten sind, werden ebenfalls findig: Das Sys-
tem Teleskop ermdglicht eine maximale Durch-
gangsbreite von 470 cm. Bei diesen Elementen
laufen zwei Turbldtter parallel in einer Wandta-
sche. In der doppelfliigeligen Variante werden
insgesamt 4 Turblatter verbaut. Sollten sich in der
Planung ausgefallene Male fir die Schiebetiiren
ergeben, so bietet Eclisse per Sonderanfertigung
auch hier eine passende Lésung.

GLASWELT _ Was zeichnet die Tiirsysteme von
Eclisse besonders aus?

Kanitz _ Hohe Qualitdt, technisch ausgefeilte
Details und ansprechendes Design. Eine 12-jah-
rige Garantielaufzeit unterstreicht diesen ho-
hen Qualitdtsanspruch. Verarbeiter schatzen die
Schiebetlir-Systeme, da sie als vormontierte Kds-
ten schnell eingebaut werden kénnen. Systeme
fir wandbindige Drehfliigeltiren und ein um-
fangreiches Komfortzubehor erganzen das An-
gebot und sind als Ausfihrungen fir Trocken-
bau- wie auch Massivwande verfligbar.

Dank einer cleveren Bajonettverzahnung ldsst
sich bei Eclisse-Systemen die Laufschiene auch
nach Fertigstellung der Wand einfach und
schnell entnehmen und erleichtert nachtrdgli-
ches Arbeiten.

Das Gespriich fiihrte Matthias Rehberger

Mehr Raum: Mit Schiebetiiren gewinnt man gegeniiber
Standard-Fliigeltiiren bei 80cm Breite rund 1 m
Grundflache dazu. Das kann gerade bei groen Hotel-
und Wohnbauprojekten einiges an Geld einsparen.
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INNENTUREN NEUE PRODUKTE

SCHORGHUBER

Innentlren via Schnellschuss schneller

geliefert

Ab sofort sind neben einer Stahl-
sanierungseckzarge das verdeckt
liegende Tiirband Pivota DX 60,

das Schiebetiirblatt des Typs

Seit Juli 2020 bietet
Schorghuber im Schnell-
schuss-Programm eine Stah-
leckzarge an, die direkt auf
der vorhandenen Stahlzarge
befestigt wird. Das ist gera-

IIII*
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Foto: Schérghuber

Im Schorghuber Schnellschuss-Programm werden sowohl

N ie die Tu Typ 16N i
sowie die Tur vom Typ 16N im Standard-Tiiren als auch individuelle Sonderlosungen in

de fiir Sanierungen bei lau-
fendem Betrieb interessant.

Schnellschuss-Programm erhéltlich.

Foto: OPK

. . 3| nur 5 bis maximal 15 Tagen gefertigt und geliefert.
In diesem Programm lassen sich so- 2P j
wohl Standard-Tiiren als auch indivi- B \\-o\%“@e
P
duelle Sonderldsungen in 5 bis ma- @@5

ximal 15 Tagen liefern. Die Tiiren sind
dabei PEFCTM- und FSC-zertifiziert
o6kologisch und nachhaltig, so der Anbie-

ter. Dazu gibt es Zusatzausstattungen wie E-Off-
ner, ein verstellbares SchlieBblech, integrierte Tiir-
schlieBer, Sockelbleche, Liiftungsgitter u.v.m.
Neben der neuen Stahlsanierungseckzarge wur-
de das verdeckt liegende Tiirband Pivota DX 60 fiir
ein- und zweifliigelige Tiiren mit einer Tlirdicke von
42 mm ins Angebot mit aufgenommen. Und beim
Taren-Typ 1N bietet Schérghuber neben der Dreh-
fligel-Variante die Schiebetiir mit einem Tiiren-
auBenmal von bis zu 1234 X 2483 mm an, zudem ist
das Tiiren-Modell 16N erhdltlich. Es eignet sich fir
einen beidseitig flichenbiindigen Einbau.

Lieferzeiten im Schnellschuss-Programm:
fiinf Arbeitstage dauert es, bis Lager-Stahlzar-
gen geliefert werden, per Express sogar nach nur
48 Stunden. Innerhalb von acht Arbeitstagen wer-
den Standard-Stahlzargen sowie Tirblatter und
Holzzargen in Standard-Ausstattung produziert.
Nach nur 15 Arbeitstagen sind Tirblatter und Zar-
gen in Sonderausfiihrung lieferbar.
Das Schnellschuss-Programm  beriicksichtigt so-
wohl Bestellungen ab Stiickzahl 1 als auch Aus-
stattungen fiir gesamte Objekte und deckt Funk-
tionen wie Brand-, Rauch-, Schall- und Einbruch-
schutz ab - auch fiir Nass- oder Feuchtrdume.
Auch GroBformate mit maximalen Abmessun-
gen bis zu 3000 mm mit Oberteil sowie Sonder-

wiinsche wie z.B. ein- oder zweiflligelige Tiurblat-
ter oder groBflichig verglaste Massivholz-Rah-
mentiiren sind im Schnellschuss-Programm er-
hdltlich. Dabei ist das Angebot an Zargen, Be-
schldagen und Oberflichen reich an Auswahl-
moglichkeiten.

Um kurze Lieferzeiten zu gewahrleisten, bietet
Schorghuber mit dem Konfigurator Form Calc ei-
ne passende Software an, mit der Angebote, Aus-
schreibungen und Auftrdge erstellt und Tir- und
Zargenlosungen konfiguriert werden kénnen.

Der Konfigurator fiihrt automatisch eine Plausibi-
litatsprifung durch, um sicherzustellen, dass Be-
stellungen in exakt dieser Ausfiihrung maglich,
verfiigbar, zulassungskonform lieferbar sind.

www.schoerghuber.de

OPK

Mit Ocean prasentiert OPK ein laufruhiges, beidseitig gedampftes Schiebetiir
System fiir bis zu 1500 x 2800 mm grof3e Schranktiiren.

Neuer Ocean Schiebetlrbeschlag

Der Ocean wurde von OPK entwickelt, um Schiebetiiren von Schrénken lauf-
ruhig und beidseitig gedampft zu bewegen und dabei maximale Variabili-
tat bei der Verwendung mit zeitgem@Ben Komforteigenschaften zu verbin-
den. Ocean bewegt bis zu 1500 mm breite und 2800 mm hohe Schranktiren.
Das Gewicht jeder Tiir kann dabei bis zu 80 kg betragen. Alle Tiiren werden
in Offnungs- und SchlieBrichtung geddmpft, denn bei OPK ist die beidseiti-
ge Dampfung Standard.

Der Beschlag kann Tiirblatter von 18 bis 40 mm aufnehmen und Idsst sich mit
wenigen Handgriffen auf die verwendete Tiirblattdicke einstellen. Damit deckt
er die marktiiblichen Starken ab. Nach Herstellerauskunft ist die Montage des
Ocean einfach: Viele Teile werden durch Klicken miteinander verbunden. Den
Beschlag gibt es Ausfiihrungen fiir zwei, drei oder viertiirige Schranke.

Fir die Zweiwegeddmpfung bei der Ausfiihrung fiir drei Tiiren haben sich
die Entwickler etwas Besonderes ausgedacht: Dabei kommt die mittlere Tir
rechts wie links und zusétzlich von beiden Seiten zur Mitte hin, gedampft
in ihre Ruheposition. Kugelgelagerte Doppellaufrollen mit Reinigungsbiirs-
te und Lauf- und Flihrungsschiene aus eloxiertem Aluminium, stehen fiir die
Wertigkeit des gesamten Schiebetiirbeschlags.

www.opk-europe.com
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CLEAROPAG

TUren setzen leicht gemacht

Der Spezialist fiir Baupro-
dukte ClearoPAG bietet jetzt
mit dem Mehrweg-Dosier-
gerdt CP2 DUO in Kombina-
tion mit dem DuPont Froth-
Pak Mini ein handliches 2K-Po-
lyurethansystem an. Hier er-
fahren Sie, wie sich so auf der
Baustelle schnell PU-Ortschaum
herstellen ldsst, und welche Vor-
teile das System beim Setzen von
Innentiiren beitet.

Bei DuPont Froth-Pak Mini,

in Verbindung mit dem Mehr-
weg-Dosiergerdt CP2 DUO der ClearoPAG, handelt
es sich um ein zweikomponentiges Polyurethan-
system, das eine schnelle und einfache Herstel-
lung von PU-Ortschaum fiir den professionellen
Einsatz auf der Baustelle ermdglicht. Insbesonde-
re fiir das Setzen von Innentiiren eignet sich Froth-
Pak Mini sehr gut, wie der Anbieter unterstreicht.
So funktioniert das System: Die einzelnen Kompo-
nenten werden in Dosenform direkt auf das CP2
DUO Dosiergerat aufgeschraubt. Wird das Dosier-
gerdt ausgeldst, vermischen sich die beiden Kom-
ponenten gleichméaBig in einer Mischdiise. Durch
eine chemische Reaktion bildet sich ein druckfes-
ter, geschlossenzelliger Schaum.

Ortschaum in hochster Qualitat: Das Setzen von Innentiiren
wird mit dem Froth-Pak Mini leicht gemacht.

1

Der austretende Schaum dehnt sich auf das Drei-
bis Fiinffache des urspriinglichen Volumens
aus. Die Steigzeit von Froth-Pak Mini be-
lauft sich auf 60 Sekunden, nach ca. 2 Mi-
nuten ist der Schaum bereits schneidbar
und nach 30 Minuten voll belastbar. Da-
bei lasst sich Froth-Pak mini gut dosieren und
leicht verarbeiten, so die Entwickler.
Durch die CP2 DUO werden beim Einsatz von
Froth-Pak Mini ldngere Arbeitsunterbrechungen
moglich, ohne dass eine Reinigung oder ein Aus-
tausch des Auftragsgerates erforderlich wird. Es
reicht vor der Wiederverwendung eine neue Di-
se aufzustecken.
Speziell fiir den Einbau von ,Innentiiren”, bietet
das System groB3e Vorteile. Die Spreizzeit, die in
Abhangigkeit der eingesetzten Materialien i.d.R.
zwischen 20 bis 60 Minuten liegt, lasse sich mit
DuPont Froth-Pak Mini auf 5 Minuten reduzieren.
Eine volle Belastung durch das Einhdngen der Ti-
renbldtter kann bereits nach 30 Minuten erfolgen.
Ein Set bestehend aus 2x 500 ml Dosen reicht bei
6-Punkt-Verklebung fiir rund sieben Tiirzargen.

www.clearopag.de

ASSA ABLOY
Zutrittskontrolle
einfach nachrUsten

Der neue Aperio H100 ist ein eleganter Tiirdriicker fiir eine ein-
fach integrierbare, drahtlose Zutrittskontrolle mit dem Innentii-
ren nachgeriistet werden kdnnen. Der batteriebetriebene Tiir-
driicker erganzt einerseits das Zutrittskontrollsystem Scala, und
lasst sich andererseits in verschiedene Systeme von Fremdan-
bietern integrieren und erlaubt eine kostengiinstige Erweite-
rung der drahtlosen Zutrittskontrolle auf mehrere Tiiren.

Der Aperio H100 eignet sich, um die Zutritte an Innentiiren ohne

Foto: Assa Abloy

Ein eleganter Tiirdriicker fiir ein
drahtloses Zutrittskontrollsystem ist
der neue Aperio H100 von Assa Abloy.

Sicherheitsanforderungen mit einer Zugbelastung von maximal

60N am Driicker zu organisieren, etwa in Biiro-/Konferenzradumen. Eingebunden wird der drahtlose Tiir-
driicker in ein Online-Zutrittskontrollsystem oder er wird als eigenstandige Losung offline betrieben. Der
Driicker ist fiir Rechts- und Linksmontage an Tiiren mit 35-80 mm Starke erhaltlich, optional in U-Form
und mit USB-Adapter als Serviceschnittstelle. Bei der Nachriistung sind weder Bohrungen noch Kabel no-
tig. Der vorhandene mechanische Zylinder kann weiterverwendet werden.

www.assaabloy.com
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Schwarzstahltiiren
von DE ROOY®

jetzt bei Keizers!

Planen Sie hier
thre individuelle Idee:

Planungskonfigurator
www.tueren-konzepte.de

Partner

\ N KEIZERS
TUREN+KONZEPTE

Fon +49 2564 / 98990-0
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Foto: Eco Schulte

INNENTUREN TURBESCHLAGE

ECO SCHULTE TURENSYSTEMTECHNIK

Als besonders einfache Alternative zum Freihand Driicker gibt es
verschiedene Griffaufsetzer aus Kunststoff wie hier den Randi-Line
L-Bow, der sich ohne Werkzeug einfach anclippen lasst.

3-stufiges Hygienekonzept fur Turen

Aufgrund der aktuellen Pandemie und ihrer Fol-
gen wird auch kiinftig ein verdndertes Hygienebe-
wusstsein auf allen Ebenen eine der zwangslaufi-
gen Folgen sein. Planer und Betreiber sollten sich
deshalb auch auf lange Sicht Gedanken machen,
wie sie ihre Gebdude auf einen héheren Hygiene-
standard heben, denn die Coronakrise definiert

Die Freihand Driicker Protect Hands free lassen sich

mit wenig Aufwand nachriisten. Sie ermaglichen das
Offnen und SchlieBen von Tiiren mit dem Ellenbogen
und dem Unterarm - ganz ohne Hautkontakt.

ASSA ABLOY

auch bei Tiiren, insbesondere bei den
Griffen die hygienischen Anspriiche
neu. Klar ist, dass es keine univer-
selle Lésung fiir die kontaktlose
Turbedienung geben kann, son-
dern nur ein differenziertes Vor-
gehen je nach Frequentierung
der Tiir: Der Tursystemspezialist ECO
Schulte stellt mit ECO Protect nun ein dreiteiliges
Hygienekonzept gegen die Ubertragung von Vi-
ren und Bakterien vor. Dieses besteht in der ers-
ten Stufe aus der antibakteriellen und antiviralen
Schutzschicht Protect Hygienic Coat.

Alternativ stehen als zweite Stufe unter dem Na-
men Protect Hands free spezielle Tiirdriicker und
Griffaufsitze zum Offnen und SchlieBen von Tiiren
ohne Hautkontakt zur Verfiigung. Die dritte und
anspruchsvollste Stufe Protect Touch free umfasst
individuelle Automatisierungskonzepte fiir stark
frequentierte Turen.

Da fiir Planer und Bauherren eine Kosten-Nutzen-
Rechnung den Ausschlag geben wird, ist ein in-
dividuell anpassbares MafBnahmenpaket, wie es

Fingerschutz wird immer wichtiger

Bitte beachten: eine Schutzvor-
richtung gegen Einklemmen ist
an automatischen Drehfllgelti-

A

ren sowie an Tlren in Kinderta-
gesstatten in Deutschland ge-
setzlich vorgeschrieben ist.

Foto: Assa Abloy

Der Planet Fingerschutz, der
fir fast alle Tiren geeignet
ist, deckt den Spalt an der Ne-
benschlieBkante zwischen Fli-

X

Aufgrund des speziellen Ein-
und Aush@ngesystems fiir
das Rollo braucht es fiir die

standene Dauerfunktionspriifung von
~ 2 Mio. Priifzyklen erwarte der Herstel-
ler weiter die Zulassung des Finger-
schutzes an Brandschutztiiren.

Das System besteht aus zwei Bautei-
len: einem Rollo auf der Bandgegen-
seite und ein festes Abdeckprofil auf
der Bandseite. Gemeinsam schlieen
die beiden Teile den Spalt an der Ne-
benschlieBkante komplett ab und ver-

Installation nur ein Mann.

gel und Rahmen komplett ab.

Das System erfiillt die Vorgabe

Nr. 102-002 der Deutschen Gesetzlichen Unfallver-
sicherung fiir Kindertageseinrichtungen und deckt
die EU-Sicherheitsnorm DIN EN 16005 fiir kraftbetd-
tigte Drehfliigeltiiren ab.

Die Planet Fingerschutzrollos verfiigen iber die
Baustoffklasse Bl-Zertifizierung, was gewdhrleis-
te, dass die Rollos uneingeschrankt in 6ffentlichen
Gebéduden eingesetzt werden dirfen. Durch die
Bi1-Zertifizierung des ganzen Bauteils und die be-
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hindern so, dass Personen unbeabsich-
tigt in den Spalt greifen.
Die Installation ist von nur einem Monteur durch-
fiihrbar. Eine mitgelieferte AnreiBhilfe unterstiitzt
bei der Montage. Weiter ldsst sich das Abdeckprofil
via Clip-Systems einfach aufsetzen und wieder ab-
nehmen. So lassen sich Einstellungen, Wartungen
oder Reinigungen leicht durchfiihren.
Das System lasse sich auf den gdngigen Tiirmate-
rialien wie Holz, Alu, Kunststoff und Glas sowie auf
verschiedenen Fliigelvarianten mittels Verschrau-

@

X
6\\3

jetzt der Mendener Tiir-
systemspezialist anbie-
tet, ein optimaler Ansatz.
Soist Im kleineren Hotel fiir das
Gastezimmer die Hygienebeschich-
tung fiir die Beschldge sicher ein sinn-
voller Ansatz, wahrend sich fiir den Friih-
stlicksraum der Tirdriicker ohne Hautkontakt als
passende Losung anbietet. Bei stark frequentierten
Gebduden oder bei hohen Hygieneanforderungen
wie im Gesundheitswesen sind umfassende Auto-
mationskonzepte die richtige Antwort.
Die Beschichtung Protect Hygienic Coat kombi-
niert spezielle Oberflacheneigenschaften mit che-
mischen Wirkstoffen, die in synergetischer Kombi-
nation Bakterien und Viren abwehren. Dabei ver-
hindert eine porendichte Oberflache das Eindrin-
gen von Fremdkérpern.
Zusatzlich sorge die Oberfliche dafiir, dass die
hydrophilen Membranen von Bakterien und Vi-
ren schlecht anhaften. Biozide greifen die verblei-
benden Krankheitsiibertrager schlielich an. In
der Praxis werden 99 % der Viren und Bakterien in

:

Mit dem leicht zu montierenden Fingerschutz bietet
die Planet GDZ AG eine Losung fiir fast alle Tiiren an.

bung oder Klebemontage installieren. Der Planet
Fingerschutz ist sowohl fiir neue Tiiren als auch fiir
die Nachriistung geeignet.

Durch die einheitliche Gehduseform der Rollos und
die verschiedenen Farben der Systemteile fiigen
sich die Fingerschutzsysteme dezent in die Raum-
gestaltung. Die pflegeleichten Rollos sind zudem
abwaschbar. Die Rollos sind in zwei Standardlan-
gen sowie konfektioniert erhaltlich, wahrend der
Monteur die Abdeckprofile vor Ort auf die passen-
de Lange sagen muss.

www.assaabloyopeningsolutions.de
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Das dreiteilige Hygienekonzept ECO Protect besteht aus antiviralen und
antibakteriellen Beschichtungen, Tiirdriickern, die sich ohne Handkontakt bedienen
lassen, und aus anspruchsvollen Automatisierungskonzepten fiir Tiiranlagen.

zwei Stunden abgetdtet bzw. zer-
stort, was Tests und Zertifikate be-
legen. Die Schicht hat eine Lebens-
dauer von bis zu drei Jahren.

Fir hdufig genutzte Tiiren stehen ver-
schiedene Freihand Driicker aus Edelstahl

fiir den Austausch zur Verfiigung. Die Driicker
sind auch fiir Feuer- und Rauchschutztiiren geeig-
net und lassen sich problemlos gegen Standard-
produkte austauschen. Einfacher und kostengiins-
tiger sind verschiedene Griffaufsetzer aus Kunst-
stoff. Mit den Protect Hands free Produkten lassen
sich Tiiren mit Ellenbogen und Unterarm ohne je-
den Hautkontakt 6ffnen und schlieen.

Die technisch anspruchsvollste Ausbaustufe Pro-
tect Touch free bietet flir Hygieneanspriiche,
wie sie z.B. im Gesundheitswesen oder in ext-
rem stark frequentieren Bereichen gelten, eine
Vielfalt von Produkten fiir intelligente Tirsyste-
me. Dies sind zum Beispiel elektrische Tiirantrie-
be mit berlihrungsloser Bedienung und speziel-
len Sicherheitseinrichtungen, die einen Schliel3-

tausriistung von Panik- und Fluchtausgangen
jetzt auch unter Hygieneaspekten. Solche Einrich-
tungen lassen sich als unabhdngige Insellésungen
realisieren sowie in eine Gebdudeleittechnik inte-
grieren. Der Mendener Tiirsystemspezialist steht
seinen Kunden dabei mit technischer Beratungs-
und Planungskompetenz zur Seite.

Beschichtung Protect Hygienic Coat fiir Beschla-
ge totet Bakterien und Viren ab / Offnen und
SchlieBen von Tiiren ohne Hautkontakt mit Frei-
hand Driickern Protect Hands free / Umfassende
Automatisierungskonzepte Protect Touch free fiir
hochste Hygieneanspriiche / Individuelle Losun-
gen fiir alle Anspriiche und Budgets durch gestaf-
feltes Hygienekonzept

vorgang bei Gefahr stoppen, oder die Komplet- www. eco-schulte.de

FSB FRANZ SCHNEIDER BRAKEL
Bronze-Beschlage
gegen Keime

Bronze ist eine Kupfer-Zinn-Legierung mit antimikrobi-
elle Wirkung und so einen aktiven Schutz vor Keimen
bietet. Die Franz Schneider Brakel GmbH bietet fiir die
Anwendung im Innen- und AuBenbereich eine Reihe
an Tirdriickern und Fenstergriffen u.a.m. in Bronze an.
Keime sterben auf Bronze-Oberflichen aufgrund des

FSB Tiirdriicker aus Bronze: Keime sterben
auf Bronze aufgrund des hohen Kupferanteils
schneller ab, als auf anderen Materialen.

hohen Kupferanteils schneller ab, als auf anderen Ma-
terialen und werden effektiv reduziert. Zudem bietet
Bronze einen guten Korrosionsschutz und wartet mit
groBRer Harte auf. Um als Bronze bezeichnet zu werden,
ist eine Legierung mit mindestens 60 % erforderlich. In Verbindung mit einer unbeschichteten Oberfla-
che, bilden sich Kupferionen immer wieder neu aus dem Material heraus und entziehen multiresistenten
Keimen aktiv den Néhrboden - und das ein Tiirdriickerleben lang.

Bei der FSB-Bronze-Kollektion kommt durch die Bronze-Legierung aus 92 % Kupfer und 8% Zinn ein zu-
satzlicher Faktor zum Tragen: eine robuste Zugfestigkeit und eine groe Harte.

Eine grof8e Auswahl an FSB Produkten — wie Tiirdriicker und Fenstergriffe, Objektgarnituren, Fluchttiir-
beschlage sowie Tiirgriffe fiir Schiebetiiren - ist fiir alle Anwendungen im Innen- und AuBenbereich als
Bronzeausfiihrung verfligbar. Bei der Wahl von FSB-Beschldge aus Bronze kann zwischen zwei Oberfla-
chenausfiihrungen gewahlt werden: Bronze hell patiniert gewachst (FSB 7615) und Bronze dunkel pati-
niert gewachst (FSB 7625).

www.fsbh.de
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ECLISSE
der Spezialist
fir Innenwand-

Schiebetiirelemente

Robust und bewahrt seit 30
Jahren, eingebaut in
15 Minuten.

Die ECLISSE Schiebetiirkasten fiir
Gipskartonwande werden vormontiert

geliefert. Das erspart Zeit und Geld beim

Setzen des Kastens auf der Baustelle.

Die Details machen den Unterschied.

Entdecken Sie mehr unter: www.eclisse.de

ededlre

VORSPRUNG DURCH WEITSICHT
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EXKLUSIV-INTERVIEW MIT DR. STEPHAN KRANZ VON SAINT-GOBAIN

Wir investieren massiv in die
deutschen Standorte”

Seit Marz 2020 leitet Dr. Stephan Kranz als neuer Vorsitzender der
Geschéftsfiihrung die Saint-Gobain Glass Deutschland GmbH sowie als
Geschéftsfiihrer die Saint-Gobain Deutsche Glas GmbH. Im exklusiven
Interview wollte die GLASWELT etwas liber seinen Werdegang im
Konzern erfahren und von ihm wissen, wohin sich die Deutsche Glas
Division entwickelt, welche Investitionen geplant sind und warum vor
gut einem halben Jahr eine Reihe von Verarbeitungsbetrieben aus
dem Netzwerk der Glassolutions in Deutschland verau3ert wurde.

GLASWELT _ Seit 1999 sind Sie in bei Saint-Go-
bain tdtig, und leiten seit Mdrz 2020 die Flach-
glas- und Bauglas-Aktivitdten in Deutschland.
Was reizt Sie an dieser Branche?

Dr. Stephan Kranz _ Das liegt vielleicht in der
Familie. Mein Vater war Geschaftsfiihrer bei Kinon
und technischer Leiter der Glassolutions-Standor-
te. Dadurch war ich als Kind schon viel in glasver-
arbeitenden Betrieben unterwegs. Als Jugendli-
cher habe ich in den Ferien in den Betrieben mit-
gearbeitet und mein Taschengeld aufgebessert.
Sogar bei den Ofenmaurern in der Glasherstel-
lung konnte ich einmal mitarbeiten, das hat mich
tief beeindruckt. Glas ist einfach ein tolles Materi-
al, man kann unglaublich viel draus machen. Das
gilt gerade im Bau, sowohl technisch als auch in
der Gestaltung. Daher freue ich mich, dass ich
nach den verschiedenen Stationen im Konzern
jetzt wieder zu dieser Produktwelt zuriickkomme.

e

Aus unserer Sicht kdnnen
Mittelstandler das Regional-
geschaft einfach besser als ein
Konzern. Wir konzentrieren uns
daher auf die groBen Standorte,
und haben einige der eher regio-
nal tatigen Betriebe veraufBert

GLASWELT _ Welche langfristigen Herausfor-
derungen, unabhdngig von Corona, sehen sie fiir
die Bauglas-Branche?

Dr. Kranz _ Fir mich stehen zwei grol3e Trends
im Vordergrund. Seit Jahren schon sehen wir ei-
ne kontinuierliche Verlagerung von Produktion
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ins Ausland. Dieser strukturelle Wandel lauft in
der Autoindustrie genauso ab wie in den mittel-
standisch geprdgten Industrien, etwa im Mdbel-
bau und Fensterbau. Da das Lohnniveau niedriger
als in Deutschland ist, kommen giinstige Importe
auf den deutschen Markt, die groBe Auswirkun-
gen auf die gesamte Wertschopfungskette ha-
ben. Fir uns als international agierendem Basis-
glashersteller mag dies auf den ersten Blick viel-
leicht geringere Auswirkungen haben. Aber fir
unsere Kunden, die regionalen Glasverbeiter, und
dazu zéhlen auch unsere eigenen Verarbeitungs-
betriebe, ist dies eine echte Herausforderung.

GLASWELT _ Sie sprachen von zwei Trends?
Dr. Kranz _ Der zweite grol3e Trend beriihrt die
Frage, wie Gebdude kiinftig geplant und gebaut
werden. Ich denke an digitale Planungsprozesse,
etwa BIM, und an die zunehmende Vorfertigung.
Beides wird sich auf die Produktwelt, die Verarbei-
tung und die gesamte supply chain auswirken. In
meiner Zeit als Geschaftsfihrer bei Sekurit, also in
der Automotive-Sparte, haben wir schon vor Jah-
ren die Grundlagen von Industrie 4.0 aufgegleist.
Das fand ich ausgesprochen spannend und es
hat die Branche vorangebracht. Die Autoherstel-
ler sind schon immer ein starker Treiber von sol-
chen Entwicklungen. Mir ist es sehr wichtig, die-
ses Know-how in unseren Geschéftsbereich ein-
zubringen. Bauglas hat ein groles Potenzial fiir
den Sprung aufs ndchste Level in der Planung
und Ausfihrung von Bauteilen wie von Gebau-
den als auch in der Lieferkette.

GLASWELT _ Mit welchen Auswirkungen rech-
nen Sie durch die Corona-Krise?

Dr. Kranz _ Die Auswirkungen von Covid 19 zei-
gen bei uns ein gemischtes Bild. Die Automotive-

Dr. Stephan Kranz; Vorsitzender der Geschiftsfiihrung
bei Saint-Gobain Glass Deutschland GmbH und
Geschaftsfiihrer der Saint-Gobain Deutsche Glas GmbH.

Sparte hat wie Uberall spirbar gelitten. Die Baug-
las-Aktivitdten kamen bislang besser als erwartet
durch die Krise. Dies gilt gerade fiir Deutschland
und dartiber bin ich nattrlich sehr froh. Aber die
wirtschaftlichen Entwicklungen im Exportmarkt
triiben das Bild ein. Denken Sie nur an ltalien,
Frankreich und Spanien. Eine genaue Vorhersage
halte ich weiterhin fir schwierig. Deshalb analy-
sieren wir die kurz- und die langfristigen Auswir-
kungen kontinuierlich. Falls erforderlich, kdnnen
wir schnell und zielgenau nachsteuern.

Im Blick auf die verarbeitenden Betriebe insge-
samt in Deutschland wird sich Covid 19 wahr-
scheinlich als Katalysator auswirken und den lau-
fenden Strukturwandel noch beschleunigen. Das
heifit, ich rechne mit weiteren Konsolidierungen.

GLASWELT _Erst wurden Glassolutions-Be-
triebe verkauft, dann der Standort Mannheim
aufgegeben, gibt es einen Glas-Ausverkauf bei
Saint-Gobain, zieht sich der Konzern zurtick?

Dr. Kranz _ Nein, ganz und gar nicht! Als Kon-
zern haben wir mit unserem ,Transform and
grow"-Programm eine klare Entscheidung zu un-
serem Portfolio getroffen. Das schlielSt ein, dass
wir nur an Unternehmen festhalten, die hinsicht-
lich ihrer Grundstruktur und GréRe zu uns passen.
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Damit ist auch der Hintergrund flir den Verkauf
der regional tdtigen Glassolutions-Standorte klar.
Das Regionalgeschaft in Deutschland ist stark un-
ter Druck. Betriebe haben nur dann eine Chance,
wenn sie sich sehr schlank und flexibel aufstellen.
Aus unserer Sicht kdnnen Mittelstandler das Regi-
onalgeschaft einfach besser als ein Konzern.

Wir konzentrieren uns daher auf unsere grolen
Standorte, die im industriellen Mal3stab Gldser
verarbeiten, etwa Deggendorf sowie unsere Iso-
lierglasstandorte. In diesem Segment sind wir sehr
erfolgreich. Zugespitzt gesagt: Als Konzern gehen
wir lieber ins Lieferantenverhdltnis. Entsprechend
sind alle (verduBBerten) Betriebe, die jetzt unter ca-
leoglas firmieren, weiter eng mit uns verbunden
sowie ein fester Teil unseres CSP-Netzwerks. Im
Klartext: Wir freuen uns, dass wir mit dem Inves-
tor DIK einen guten Partner gefunden haben, den
Betrieben eine klare Perspekti-
ve anbieten konnten und sel-
ber in der Rolle des Lieferan-
ten sind.

[ [

prozess. Das Ubergeordnete Ziel ist fir mich, das
Unternehmen immer konsequent zukunftsfahig
aufzustellen.

GLASWELT _ Was bedeutet das konkret? Und
wo mdchten Sie lhre Schwerpunkte in den kom-
menden Jahren setzen?

Dr. Kranz_Sich zukunftsfahig aufzustellen,
heilt fir mich aktuell zum Beispiel in Stolberg ei-
nen mittleren zweistelligen Millionenbetrag zu
investieren. Das ist ein klares Bekenntnis fir den
Standort flr die ndchsten zwanzig Jahre. In glei-
cher Weise werden wir in den ndchsten Jahren
massiv in die anderen Standorte investieren. Von
einem Ausverkauf kann also keine Rede sein.

Wir setzen aber nicht nur auf langfristige Investi-
tionen in Anlagen. Vor dem Hintergrund der Lie-
ferantenrolle, von der ich vorher sprach, investie-

=)

Mit hohen Investitionen stellen wir uns

in Deutschland fiir die Zukunft auf und

GLASWELT _ Was waren die
Griinde bei Mannheim?

Dr. Kranz _ Die Entscheidung
in Mannheim steht vor einem
ganz anderen Hintergrund. Wir

investieren aktuell beispielsweisg in
Stolberg einen mittleren zweistelligen

Millionenbetrag.

bedauern es wirklich sehr, dass

wir das Gussglaswerk schlieSen missen. Es ist der
dlteste SGG-Standort in Deutschland, er ist Teil un-
serer Tradition und ein Stlick deutscher Industrie-
geschichte. Das schmerzt uns, ganz klar! Nicht
nur mich personlich, sondern auch sehr, sehr vie-
le Mitarbeiter im Konzern. Aber als Geschdftsfuh-
rer muss ich auch dafir eintreten, dass Emotionen
den Blick nicht verstellen. Wir sehen seit Jahren,
dass der Markt flr die Produkte aus Mannheim
nicht mehr funktioniert.

Bei Gussglas kampfen wir mit kontinuierlich sin-
kenden Mengen. Bitte schauen Sie zurlick, Mann-
heim ist keineswegs die erste Gussglaswanne,
die in den letzten Jahren geschlossen wurde.
Beim Solarglas ist der Markt durch Billigimpor-
te weggebrochen, er wird nicht wiederkommen.
Stabil bleibt dagegen das Marktsegment Green
House. Diese Produktion wandert jetzt an unse-
ren Standort in Polen. Mit Green House alleine
hdtten wir Mannheim nicht profitabel betreiben
kénnen. Hinter der SchlieSung steht also keine
kurzfristige, sondern differenzierte Entscheidung
auf Basis unserer langfristigen Analysen.

Wir versuchen fr alle Standorte individuelle Per-
spektiven zu entwickeln. Zugleich darf ein Stand-
ort das Gesamtgeschéft nicht gefahrden. Falls er-
forderlich kommt es zu einem notwendigen und
manchmal auch schmerzhaften Anpassungs-
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ren wir genauso in die Verbesserung des Kun-
dennutzens. Denken Sie nur an die Chancen der
digitalen Transformation. Hier kénnen wir uns
Anregungen aus der Automobilindustrie holen
hinsichtlich Industrie 4.0 und entsprechender
Transparenz und Effizienz. Auch in der Bauindus-
trie ist in den letzten Jahren bei Start-ups und In-
novationen viel in Bewegung gekommen. Hier
holen wir uns ebenfalls guten Input.

GLASWELT _ Wo liegen Ihre personlichen Ziele?
Dr. Kranz _ Mein Ziel ist es, als Hersteller und
Lieferant (© www.saint-gobain.de) einen kon-
kreten Mehrwert fiir unsere Kunden in der Bau-
wirtschaft zu generieren. Klarerweise arbeiten
wir an zukunftstrachtigen Produkten und Syste-
men. Das betrifft moderne und intelligente Tech-
nologien, kiinftige Beschichtungen etc. Zu diesen
technischen Themen kdnnen wir an anderer Stel-
le gern weiter ins Detail gehen.

Die Fragen stellte Matthias Rehberger

Sbig

Fiir den Omniturm in Frankfurt lieferte Saint Gobain 15.000 m” Glas. Fiir die Biiroetagen kam SGG Cool-
Lite Xtreme zum Einsatz, ein 3-fach-Sonnenschutzglas mit einer Selektivitat von 2,12.

©: Hier bietet das GLASWELT E-Paper mehr Informationen. Infos zum E-Paper: www.glaswelt.de/epaper 95
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GLAS PUNKTHALTER

GEBO PUNKTHALTER VON DER OSP PRAZISIONSTEILE GMBH

Darum erleben Punkthalter

aktuell ein Revival

Der Spezialist und Vorreiter fiir Glasbefestigungen
gebo fokussiert sich wieder verstarkt auf seine
Punkhaltersysteme, nachdem der Vertrieb der
Sparte Glastiirbeschlage abgegeben wurde. Lesen
Sie, wo aktuell ein wachsender Markt fiir neue
Sonderkonstruktionen mit Glas zu beobachten

ist und warum Dipl.-Ing. Henri Balekjian,
Geschiftsfiihrer von osp Prazisionsteile, ein hohes
Potenzial fiir Qualitats-Glaspunkthalter sieht.

s Punktgehaltenes Glas wird seit 1992 in Deutschland standard-
méRig genutzt und als Uberkopf- oder Senkrechtverglasung, im
Innen- oder AuSenbereich, als Mono- oder Isolierglas, mit absturzsichernder
Funktion, sogar als begehbare oder Brandschutzverglasung erfolgreich einge-
setzt. Soweit es sich um geprifte Systemhalter handelt, haben alle am Bau
Beteiligten, von Planern Uber Verarbeiter bis hin zu Behdrden, damit positi-
ve Erfahrungen gesammelt.
Doch nicht nur im Neubau kommen Punkthalter zum Einsatz. Aktuell
wachst gerade bei Sanierungen bzw. Ertiichtigungen von dlteren Gebdu-
den die Nachfrage nach punktgehaltenen Konstruktionen: Stichwort Retro-
fitting. Was steckt dahinter?
Eine ganze Reihe solcher Konstruktionen istin die Jahre gekommen und hat
leider die externen Einfliisse nicht ohne Spuren tberstanden. Dabei zeigt
sich nun, dass nur wenige Systeme am Objekt die Dauerhaftigkeit besit-
zen, die weit Uber die tibliche Gewahrleistungsdauer am Bau hinausgeht.
Hintergrund: Im Zuge der Wiedervereinigung entstanden viele Bauten
(auch mit Punkthalter-Fassaden) — manche davon leider mit wenig durch-
dachten Konstruktionen, technisch nicht ausgereiften Befestigungen —
im Hauruck-Verfahren oder wurden durch unerfahrene Ausfiihrungsfir-
men montiert. Die Schaden zeigten sich entweder sofort, wie im Falle der
Galeries Lafayette in Berlin und des Hauses der Wirtschaftsférderung in
Duisburg, manche Schaden allerdings erst nach einigen Jahren.

Vorsicht bei der Lasteinleitung

Kritisch sind bis heute Projekte, in denen keine kontrollierten Lasteinleitun-
gen Uber die Glasbefestigungen erfolgen oder kein planmdfiger Toleranz-
ausgleich berlcksichtigt wird. Und es treten schnell Schaden auf, wenn
mogliche Verformungen der Konstruktionen nicht beachtet werden.
Ebenso sind Punkthalter-Konstruktionen kritisch zu betrachten, die EPDM
als Funktion- oder Dampfungsteil einsetzen, da bekanntlich die Dauerhaf-
tigkeit dieses Materials unter Einfluss von Temperatur, UV-Strahlung, Reini-
gungsmitteln und weiteren dulSeren Einflissen leidet.

Die charakteristischen und die technischen Eigenschaften sowie die Konsis-
tenz des Materials kénnen sich mit der Zeit verdndern, insbesondere wenn
die Shore-Harte niedrig ist oder das Material starker als 3 mm.
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Die Fassade der Stuttgarter Mercedesbank ist mit gebo Mono ZK(4670 Punkthaltern
mit Spidern 01 bestiickt.

Einsatzfelder fur Punkthalter

Gebo ist als Punkthalter-Hersteller seit vielen Jahren auf solche Konstruktio-
nen spezialisiert und bietet passende Losungen fr die unterschiedlichsten
Anforderungen an, insbesondere auch fir das Retrofitting. Entweder wird
dabei die bestehende Verglasung durch neue Gldser und neue Punkthal-
tersysteme ersetzt oder wenn moglich, die Befestigungstechnik Uberarbei-
tet und das Glas erhalten.

Diese Uberarbeiteten Punkthalter haben dann im Kern alle Elemente der
gebo-Technologie, nur die duRere Geometrie wird nach Wunsch angepasst
bzw. mit erforderlichen Sicherheitselementen erganzt.

Generell sieht gebo eine steigende Nachfrage nach individuell zugeschnitte-
nen Lésungen und bietet nach dem Motto,Sie haben die Ideen, wir die Tech-
nik” passende Losungen an. Ein steigendes Interesse nach Punkthaltern wird
bei Fassaden und Uberdachungen ersichtlich, ebenso auch im Interieur, etwa
bei Badeinbauten im hochwertigen Innenausbau und bei Yachten sowie fur
gldserne Schachtverglasungen und Glasaufziige.

Wichtige Qualitatskriterien bei Punkthalterfassaden
Entscheidend fur den positiven Gesamteindruck einer punktgehaltenen
Konstruktion sind das einheitliche Fugenbild der verbauten Glaser und die
perfekte Ebenheit ohne Tiefenversatz der Gesamtflache.

Eine kontrollierte Eigengewichtsabtragung der Glasscheiben, die Lasteinlei-
tung der sonstigen Krafte, eine zwdngungsfreie Lagerung und ein optima-
ler Toleranzausgleich tber die Punkthalter und die Verbindungen zur tra-
genden Konstruktion, machen die Qualitat einer solchen Konstruktion aus.
Situationsbedingtes Konstruieren und projektbezogene, technisch optimierte
Lésungen sind hierbei der Schliissel zu langlebigen Produkten.

Die praxisorientierte technische Beratung und die Zusammenarbeit in der
Planungsphase haben ebenso enormen Einfluss auf die spatere Ausfih-
rung. Sie muss dem Entwurf, den baurechtlichen Forderungen und einer
zligigen Genehmigung gerecht werden, mit dem Ziel, eine problem- ~ »
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Schneidtische abgestimmt sind.

INTERMIAC // MOVETRO




GLAS PUNKTHALTER

lose Montage und die Gesamtwirtschaftlichkeit des Projekts zu erreichen.
Hierbei hat gebo eine langjahrige Erfahrung und bietet Unterstiitzung in al-
len Phasen der Projektentwicklung an.

Vorsicht vor Billigprodukten
Eine Invasion von Billiganbietern aus Asien hat in den letzten Jahren den
Markt ins Wanken gebracht. Bei den zugehorigen Produkten geht meistens
Preis vor Qualitdt. Doch der Preis eines Produkts ist nicht alles, was zahlt.
Die Folgen der Corona-Pandemie mit dem vielfachen Zusammenbruch von
weltweiten Lieferketten muss als Weckruf betrachtet werden: Die Globali-
sierung muss von nun an regionaler und selektiver gestaltet werden. Vor
diesem Hintergrund werden auch bei den Auftraggebern und Planern die
Qualitat sowie die Zuverldssigkeit und die Kundenndhe der Anbieter von
Bauprodukten wieder wichtiger.

An dieser Stelle sei der Philosoph John Ruskin zitiert: ,Das Gesetz der Wirt-
schaft verbietet es, fiir wenig Geld viel Wert zu erhalten.

Doch was genau macht die Qualitédt aus?

Qualitét bedeutet eine lange Lebensdauer eines Produkts, wenige bis
gar keine Reklamationen sowie keine oder geringe War-
tungskosten. Dazu kommen weiter die nachhaltige Nut-
zung der eingesetzten Materialien und Ressourcen. Ist
dies gegeben, rechtfertigt dies auch hohere Kosten fiir
ein hochwertigeres Produkt und ist gut investiertes Geld.
Unter dem Motto ,Local is the new global” werden des-
halb die Punkthalter von gebo in Deutschland unter
hochsten Qualitatsstandards gefertigt

Die Herstellung und die Montage der Punkthalter-Produk-
te erfolgt im eigenen, nach 1SO 9001:2015, zertifizierten Be-
trieb in Neckarwestheim. Die eingesetzten Komponenten

sind mehrheitlich deutscher Herkunft mit nachweisbarer Qualitdt,Made in
Germany”. So will gebo den Standort, die Arbeitspldtze, die nachprifbare
Qualitat, eine nachhaltige Produktion und kurze Lieferwege sichern.
Neben individuellen, mafRgeschneiderten Punkthalter-Lsungen bietet gebo
auch eine Vielzahl an bewahrten Standard Punkthaltersysteme an.

osp Geschidiftsfiihrer Henri Balekjian

Fiir die Sanierung des DBB-Forums in Berlin wurden
spezielle gebo ZK Punkthalter gefertigt.

I T

\1/) PUNKTHALTER VOM\GEBO

Als Entwickler und Hersteller bietet die osp Prézisionsteile GmbH eine Reihe von ge-
priften Systemglashalter an, die als Multipoint-Punkthalter am Markt bekannt sind.
Diese Produkte sind seit tiber 25 Jahren in vielfdltigen Glaskonstruktionen im Einsatz.
Dies belegt auch die Dauerhaftigkeit der gebo Punkhalter unter realen Projektbedin-
gungen. Laut Verwendbarkeitsgutachten der FH Miinchen gelten diese Glasbefesti-
gungen als wartungsfrei.

gebo AKA Tellerpunkthalter

Die gebo AKA Tellerpunkthalter verfiigen tber eine Kugellagerung, bei der eine
allseitige Beweglichkeit gegeben ist. Bei diesen Systemen konnen Toleranzen aus
der Unterkonstruktion in Flache, Tiefe und Winkel ausgeglichen werden. Durch
das Idealgelenk, das nahe der Glasebene ist, positioniert sich der Punkthalter

bei Abweichungen selbstdndig in die Nulllage. Zudem ldsst sich der Punkthalter
einfach montieren.

Folgende reprdsentative Projekte sind z.B. mit dem AKA Punkthaltersystemen aus-
gefiihrt: Glasdach Olympiastadion Berlin; Airrail Center Frankfurt; Stadthaus Dort-
mund; Messe Leipzig u.a.

gebo ZK Senkpunkthalter
Bei den gebo ZK Senkpunkthalter befindet sich der Drehpunkt der Kugelachse hier
in der Glasebene. Die enorme Tragféhigkeit dieser Punkthalterserie erlaubt die Be-

festigung von grolen und schweren Glaselementen. Bei dem Punkthalter ZKCl
handelt es sich um einen speziell fiir Isolierglas entwickelten Punkthalter.
Prinzipiell ist der Punkthalter zweiteilig in A- und B-Teile aufgebaut. Um die Dich-
tigkeit und die Funktionalitdt des Befestigungssystems dauerhaft zu gewahrleisten,
werden die A-Teile unter kontrollierten Bedingungen in dafir zertifizierte Glaspro-
duktionsbetriebe vormontiert. Folgende reprasentative Projekte sind z.B. mit dem
ZK Punkthalter ausgefiihrt: Allianz Zentrale sowie Skylight-Hochhaus Aufziige in
Frankfurt; UFA Palast Stuttgart; Sumatra Hafencity Hamburg u.a.
www.gebo-net.com

Foto: gebo

gebo ZK Senkpunkthalter, kugelgelagert
idealgelenkig fiir Mono- und Isolierglas

gebo AKA 70 Tellerpunkthalter,
kugelgelagert idealgelenkig
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GLASS ALLIANCE.
WARM EDGE OHNE GRENZEN.

Glass Alliance, das internationale NetzwerR, das weltweit-alle erforderlichen Produkte zur Isolierglasherstellung vertreibt, verfugt
heute Uber das breiteste Angebot an Abstandhaltern mit der Technologie der warmen IKante (warm edge). Fenzi, Alu Pro und
Rolltech, die drei Firmen der Glass Alliance, bieten Abstandhalter mit den verschiedensten Eigenschaften und Materialien, die
Hochstleistungen mit einfacher, praRtischer Handhabung Rombinieren.

Multitech G, ein starrer Abstandhalter der letzten Generation, der vollRommen ohne metallische Teile realisiert und mit einer
besonderen, mehrschichtigen, transparenten Dichtungsbarriere versehen ist, die extrem dunn, aber au3ergewohnlich isolierend
ist. Multitech G garantiert ganz einfach die heute bestmoglichen, thermischen Leistungen. Thermix TX Pro: Ein Abstandhalterprofil
aus einem besonderen Kunststoff, versteift durch zwei hochresistente dinne Stangen aus rostfreiem Stahl; teilweise
belegt mit einer Beschichtung aus rostfreiem Stahl, die die Haftung der Dichtstoffe unterstitzt und als Barriere gegen den
Gasaustritt dient. Chromatech Plus: Die innovative StrukRtur ermoglicht eine reduziertere Dicke und verbessert die Isolierleistungen.
Chromatech Ultra:" Die exRlusive, patentierte StruRtur aus Edelstahl und Kunststoffmischungen garantiert Dauerhaftigkeit,
Widerstandsfahigkeit und hochfortgeschrittene Isolierfahigkeit. Butylver TPS: Dieser thermoplastische Abstandhalter mit
Hochstleistungen wurde in den Laboratorien von Fenzi entwickelt, um eine absolut perfekRte Montage zu garantieren.

DIE BREITESTE AUSWAHL AN WARM-EDGE-ABSTANDHALTERN DER WELT.

MULTITECH G THERMIXTX PRO CHROMATECH CHROMATECH BUTYLVER TPS
PLUS ULTRA
. v A e
www.glassalliance.com ¥ ®
g p 9 6’< 4L UMINIUM PROFILES ENZ

www.alupro.it
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GLAS LANG GMBH AUS OSTERREICH

Von der kleinen Glaserei zum Allrounder

Vielseitig aufgestellt:

Glas Lang fertigt heute sein
eigenes ESG und VSG, hat
Brandschutzprodukte im
Programm und Spezialglaser.

Vor iiber 50 Jahren als kleine Glaserei gegriindet, hat sich die Glas Lang GmbH zum imposanten
Branchenplayer entWwickelt. Heute fertigt der Glasspezialist sein eigenes ESG sowie TVG und VSG,
hat Brandschutzprodukte im Programm, ebenso Spezialglaser mit Nano-Beschichtung u.v.m..
Das erfolgreiche’Familienunternehmen aus Osterreich hat sich mit seinen Investitionen stark fiir
die Zukunft aufgestellt. Lesen Sie, welche Rolle dabei die Zusammenarbeit mit Lisec spielt.

mmmmmn Die von Otmar Lang Senior im Jahr 1965
in Mondsee-Tiefgraben  gegriindete
Glaserei hat sich Uber die Jahre zu einem Voll-
sortimenter entwickelt. Noch unter der Agide des
Seniors wurden mit einem Vorspannofen, einer
Schleifanlage und einer Bohranlage die ESG-
Produktion und die Bearbeitung angestol3en.
Im Jahr 2000 Gbernahm dann Otmar Lang Junior
das Steuer und entwickelte vor allem die Produk-
tion der Firma weiter, um potenzielle Zukunfts-
markte wie Fassaden- und Sicherheitsglas, den
Solarsektor und das Tirensegment bedienen zu
kdnnen, ebenso auch die GroRhandler.
Aufgrund des wachsenden Kundenkreises wurde
die erste Halle schnell zu klein und die Produkti-
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on wurde 2010 um ein zweites Werk in Mondsee
erweitert. Zudem wurde der Fokus in Richtung
Verbundsicherheitsglas gerichtet.

Die Kooperation zwischen Glas Lang und Lisec
startete bei der Investition in eine Laminieran-
lage des Maschinenherstellers. ,Schon damals
entschieden wir uns mit Betrieben zusammen-
zuarbeiten, die in unserer Nahe liegen’, so Ot-
mar Lang Junior. ,Denn so konnten durch ei-
nen schnellen Support mégliche Stillstdnde mi-
nimiert werden.” Sicherheitsglaser aus ESG und
VSG sind heute die wichtigsten Produkte im An-
gebot der Glas Lang GmbH.

Im Jahr 2019 investierte Otmar Lang in seine Lisec
SplitFin (EPS und MRX), in eine neue Schleifan-

lage mit Wasserstrahl sowie der Moglichkeit zu
Bohren und zu Frasen.

Gefragt, warum er gerade in diese Anlagen in-
vestierte, sagt Lang:,Als Unternehmer muss man
die Zeichen der Zeit erkennen und man muss
wach und investitionsfreudig sein, und diese An-
lagen bieten uns neue Mdéglichkeiten.”

Fir Otmar Lang Junior war es wichtig, dass die
neue Bearbeitungsmaschine sehr effizient pro-
duziert, ein groBer Durchsatz méglich ist sowie
eine grélstmogliche Qualitdt erreicht werden
kann. Schleifen, Bohren und der Wasserstrahl in
einem ,Turm” war fir ihn nicht Zzielfihrend, da
er die Umfangsbearbeitung von der Innenbe-
arbeitung entkoppeln wollte. Und so fiel — »
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Ml Die durchgangige
Digitalisierung sichert
nachhaltigen Erfolg

Betriebsdaten effektiv erzeugen, sammeln
und fiir den Geschaftserfolg nutzen
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Um die Betriebskosten in der Glasindustrie dauerhaft zu senken,
mussen die Anlagen konsequent optimiert werden. Anhand
eines digitalen Zwillings kdnnen Teilanlagen vor Inbetriebnahme
getestet und die Gesamtanlage im laufenden Betrieb optimiert
erden. So sichern Sie lhre fiihrende Position am Markt und
steigern die Produktivitdt und Verfligbarkeit Ihrer Anlage
nachhaltig. Gehen Sie mit Siemens in eine digitale Zukunft —

als Partner.

siemens.delglas
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Otmar Lang Junior ist mit der Zusammenarbeit mit Lisec zufrieden: ,Bis jetzt wurde
alles so umgesetzt, wie wir uns das vorgestellt haben.”

Vor allem in Osterreich werden viele Produkte aus Glas individuell, mit variierenden
MaBen und in kleinen Stiickzahlen angefragt. Dafiir ist Glas Lang heute positioniert.

die Wahl auf die neue SplitFin Bearbeitunganla-
ge von Lisec.

Gute Argumente fir die Investition

,Neben der optimalen Halterung des Glases,
den eingesetzten Saugtellern und der eingebau-
ten Spindeltechnik bietet die Maschine den Vor-
teil, dass nicht nur die Bearbeitung mit Wasser-
strahl moglich ist, sondern dass man auch boh-
ren kann — alles in allem ist diese Maschine per-
fekt fir uns’, so Otmar Lang Junior und erklart
auch gleich warum:,Normale Locher sind mit ei-
nem Wasserstrahl kostentechnisch nicht wirklich
kalkulierbar. Es ist effizienter, wenn man die nor-
malen Locher mit einem herkdmmlichen Bohrer
macht und nur die hochwertigen Ausschnitte
mit dem Wasserstrahl. Aufgrund der héheren
laufenden Kosten der Wasserstrahlbearbeitung
im Vergleich zu einer simplen Bohrmaschine soll-
te man sie auch nur in den Bereichen einsetzen,
bei denen man eine hohe Wertschopfung hat.
Das ist mit der SplitFin durch die getrennten Be-
arbeitungstirme maglich.”

Diese getrennte Wertschépfung, die durch die
zwei unabhdngigen Bearbeitungstirme maog-
lich ist, ist fur Glas Lang ein wesentlicher Vorteil
der Anlage und war schlussendlich ausschlagge-
bend fir seine Entscheidung.

Die SplitFin zeichnet sich fir den Glasverarbeiter
vor allem durch die Schnelligkeit, Genauigkeit,
den erzielten Durchsatz und die Qualitét aus.
Lang:,Der ganze Arbeitsablauf ist top — in kiirzester
Zeit wird ein hervorragendes Produkt auf der an-
deren Seite herausgebracht. Gerade bei hochwerti-
gen Gldsern wie im Treppen-Bereich oder bei Son-
derformen wie Senklochbohrungen, Ausschnitten
bzw. auch Glastiiren und Uberkopfverglasungen
sowie im Interieur. Dort wird eine hohe Mobelqua-
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litdt vorausgesetzt und das Glasprodukt muss Sta-
te of the Art sein. Das kann man nur noch mit sol-
chen Anlagen produzieren’, so Otmar Lang Junior.
Ein weiterer Vorteil der SplitFin ist seiner Mei-
nung nach die einfache und intuitive Bedienung
der Maschine. Bereits nach einer kurzen Einschu-
lungsphase konnten seine Mitarbeiter mit der
neuen Anlage arbeiten und erzielten dabei die
gewdlnschten Ergebnisse.

Wir miissen mit Anlagen arbeiten,
die hochwertige Produkte
schaffen — noch viel hochwertiger
als die Norm vorschreibt, denn
sonst sind wir nicht mehr
konkurrenzfahig.

Ein Trend in der Glasindustrie geht fir Otmar
Lang eindeutig in Richtung Automatisierung,
die qualitativ hochwertige Produkte sicherstellt
— gerade bei Massenprodukten. Er ist sich sicher:
Wer den Trend verschlaft, wird nicht ewig beste-
hen.” Die Qualitdt spielt eine zentrale Rolle und
wird immer wichtiger.

Wir missen mit hochwertigen Anlagen arbei-
ten, die hochwertige Produkte schaffen — noch
viel hochwertiger als die Norm vorschreibt, sonst
sind wir nicht mehr konkurrenzfahig. Die gesam-
te Bearbeitung muss hochwertig ausgefihrt sein
und so was geht mit Lisec Maschinen’, so Otmar
Lang Junior Uber die Entwicklung.

Vor allem in Osterreich werden viele Produkte
aus Glas individuell, mit variierenden Mal3en und

in kleinen Stlickzahlen angefragt. Auch hier wird
eine immer hohere Produktqualitdt gefordert.
Hier bietet die SplitFin durch ihre getrennten Be-
arbeitungstiirme eine optimale Basis fur die Be-
arbeitung von Glasprodukten.

Glas Lang und Lisec

Otmar Lang Junior ist mit der Zusammenarbeit
mit Lisec zufrieden: ,Anregungen und Wiinsche
unsererseits werden schnell wahrgenommen
und wir bekommen eine ehrliche Antwort, was
moglich ist und was nicht und wo wir stehen. Bis
jetzt wurde alles so umgesetzt, wie wir uns das
vorgestellt haben.”

Ebenfalls betont er die gute Qualitdt des Lisec
Service, der bei etwaigen Problemen stets
prompt zur Verfligung stand und mit schnellen,
kompetenten Losungen Uberzeugte.

Lch bin wirklich zufrieden mit euren Anlagen.
Wenn Ihr wieder was Neues baut, sind wir sicher-
lich einer der ersten, die das installieren, wenn es
flr unsere Bedurfnisse passt!” —

www.glaslang.at

‘\]7.\

Auch bei der Software setzt Glas Lang auf Lisec und
arbeitet mit GPS.prod und GPS.order. Ersteres ist
eine Produktionsplanungs-Software, mit der sich
der Produktionslauf einer Scheibe vom Lager tiber
das Laminieren, die ISO-Fertigung oder jede andere
Arbeitsstation bis zur Verpackung organisieren Idsst.
GPS.order dient dem Auftragsmanagement und hilft
Angebots- und Auftragsabwicklung zu beschleunigen
und zu automatisieren.

www.lisec.com
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IM GESPRACH MIT SANDRA KUGLER VON VIPROTRON

5 Antworten zur Digitalisierung

Die Digitalisierung ist das groBe Thema fiir Glasverarbeiter. Doch hier gibt
es viele Fragen, die sich die Betriebe stellen (miissen). Wir haben wichtige
Player der Branche dazu interviewt und ihnen 5 Fragen” gestellt, wo die
Glasbranche in Sachen Digitalisierung in fiinf Jahren wohl stehen wird. Hier
die Antworten von Sandra Kugler, der Viprotron Vertriebsleiterin fiir Europa.

GLASWELT _ Wird sich die Produktion in den
ndchsten fiinf Jahren grundlegend dndern?
Sandra Kugler _ Die Automatisierung ist be-
reits gegenwadrtig und wird immer mehr die Pro-
duktionsprozesse beeinflussen, wenn nicht sogar
grundlegend beherrschen und verdndern. Syste-
me und Maschinen kommunizieren miteinander
und dadurch kdénnen Prozesse nachhaltig opti-
miert werden. Qualitdtsscanner, wie sie bereits in
diversen Branchen zum Einsatz kommen, sind der
Beweis fir fortschreitende Technik und kdnnen
im Einklang mit der Erfahrung des Menschen die
Qualitdt deutlich steigern. Weniger Fehler, Unter-
stlitzung der Mitarbeiter und digitale Dokumenta-
tion bieten allzeit hohe Standards fiir die Produkte.
Die Vernetzung von Maschinenparks oder Pro-
duktionsprozessen bis hin zu vollautomatisier-
ten Lagerhaltungen sind heute bereits Realitat
und anlagengestiitzte Qualitatskontrollen wer-
den immer unerldsslicher.

Unabhdngig vom Produkt wird die Automati-
sierung und technische Entwicklung in Produk-
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tionsprozesse jeglicher Art Einkehr finden, je
nach Standardisierungsgrad der Produkte mehr
oder weniger. Denn nur so wird der Wandel hin
zur nachhaltigen und dennoch wirtschaftlichen
Auslegung der Produktion gelingen.

GLASWELT _ Was sind die Griinde fiir diese
Anderungen?

Kugler _ Nach wie vor geht es in erster Linie da-
rum, die Qualitat und die Erwartungen des Kun-

A
Nach wie vor geht es in erster
Linie darum, die Qualitat und
die Erwartungen des Kunden
zu erfiillen. Eine hundert-
prozentige Qualitdt verursacht
keine Reklamation. Das sollte fiir
Betriebe die Messlatte sein.

den zu erfillen. Eine hundertprozentige Qualitdt
verursacht keine Reklamation und die Produkt-
haftung wird nachhaltig sichergestellt. Das soll-
te fur Betriebe die Messlatte sein.
Qualitdtsscanner sind sowohl bei manuellen Pro-
duktionsprozessen als auch bei teilweiser oder
vollstandiger Automatisierung sinnvoll und er-
ganzen die Erfahrung der Mitarbeiter. Hierbei un-
tersttzt der Scanner, aufgrund gleichbleibender
Fahigkeit unabhdngig von Tageszeit und Licht-
quelle der Produktionsumgebung, immer glei-
che Standards umzusetzen.

Die Vielfalt und Varianz der Glaser (wie z.B. mehr
Schichten) erfordern eine hohere Prézision zur
Erkennung von Defekten. Dafir bendtigt man
kontrastreiche Umgebungen und dauerhaft ho-
he Konzentration der Mitarbeiter — eine Maschi-
ne kann das jederzeit abbilden.

GLASWELT _ Welche Rolle spielen die Software
und Qualitdtskontrolle?

Kugler _ Im Zuge der Automatisierung ist eine
individuelle und anpassbare Software die Basis,
um Betriebe nachhaltig und durchgehend digi-
talisieren zu kdnnen.

Die Qualitdtsanforderungen der Kunden sind
durch  Software in den Produktionsprozess
implementiert. Eine optische Eignungspriifung
des Glases im Prozess ist jedoch unabdingbar.
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Schon das Rohglas kann ,genormte Defekte
haben.

Je friher eine Fehlerdetektion innerhalb der
Wertschopfungskette vorgenommen wird, des-
to besser. So kdnnen friihzeitig im Bearbeitungs-
prozess Systeme bereitgestellt werden, die in der
Lage sind, durch eine Re-Optimierung Fehler zu
umgehen. Dies garantiert einen reibungslosen
Ablauf der Prozesskette. All das ist ohne intelli-
gente Software und direkte Qualitdtskontrolle an
den einzelnen Arbeitsstationen nicht vorstellbar.

GLASWELT _ Wie verdndert sich
der Service bei lhnen?
Kugler _ Service muss schnell, di- |
rekt und Gberall verfiigbar sein. Die
technische Uberwachung auf der
einen Seite sowie die maschinelle
Uberwachung vor Ort missen im
Einklang funktionieren. ,Augmented
reality”, als digitale Unterstiitzung, ist
fr die Person vor Ort ein gangbarer
Weg. Eine Anleitung direkt mit dem
technischen Service,an der Seite”, zu-
verldssig und individuell. Die Grund-
lage fir optimalen Kunden-Service
ist, Anlagen zur Verfigung zu stellen
die langlebig und mit Software-Up-
dates in der Lage sind, Sicherheits-
licken zu schliefen, wie auch neue
Funktionen zur Verfiigung stellen.

Anzeige

Sandra Kugler, Viprotron Vertriebsleiterin
fiir Europa

GLASWELT _Was kénnen Verar-
beiter von der Digitalisierung erwar-
ten, wo lauern die Gefahren und Her-
ausforderungen fiir die Betriebe?
Kugler _ Aktuell befinden sich vie-
le Unternehmen im Wandel, aber die
Digitalisierung von Prozessen befin-
det sich je nach Branche und Pro-
dukten teilweise erst am Anfang.
Die Entwicklung wird sich zuneh-
mend durch Ereignisse wie in der ak-
tuellen Situation verstdrken und be-
schleunigen.

092020 | GLASWELT

Wir kdnnen und sollten immer mehr auf die
technischen Maoglichkeiten innerhalb des Be-
rufslebens zuriickgreifen und diese nutzen, wie
sie die Pandemie jetzt kurzfristig notwendig ge-
macht hat. Diese bedroht(e) teilweise ganze
Branchen und Konzerne und erfordert, samtli-
che Geschéftsprozesse zu prifen und auch ge-
gen solche von aulen kommenden Einschldge
resistenter zu machen. Die Betriebe sind nun ge-
zwungen, digitale und innovative Prozesse ein-
zuflihren, um effizienter zu arbeiten und Kosten-
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senkungen zu erzielen. Qualitdtskontrolle gehort
mit dem ersten Produktionsschritt dazu.

Konzepte zur Steuerung der Arbeitsprozesse in ei-
nem agilen Umfeld mit dynamischen Entwicklun-
gen sind die Zukunft der Branche und gleichzeitig
die aktuelle Herausforderung fir Verarbeiter. Denn
es werden sich diejenigen Betriebe behaupten,
die fur die Kunden auch in Zukunft Qualitat liefern
kdnnen und dabei die Kosten im Griff haben. s

Die Fragen stellte Matthias Rehberger.
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GLAS DIGITALISIERUNG

SIEMENS: UNTERSTUTZUNG FUR GLASVERARBEITER

So lasst sich einfach in das
industrielle loT einsteigen

Fiir Glasverarbeiter und -Veredler sowie fiir Glasanlagenbetreiber, Hersteller, Anlagen- und
Maschinenbauer ist nun ein guter Zeitpunkt, in die Vernetzung Produktion einzusteigen
oder diese immer weiter auszubauen. Denn das lloT (Industrial Internet of Things)

bietet Chancen in Hiille und Fiille. Hier die wichtigsten Details im Uberblick.

s Und was bringt’s bitte? Diese Frage wird vermutlich am haufigs-
ten gestellt, wenn der Ruf nach Verschmelzung von virtueller
und realer Welt laut wird. Wer dann konkrete und differenzierte Antworten
geben kann, stol3t in der Regel auf offene Ohren.
Siemens-Kunden aus der Glasindustrie, die bereits ein Stiick des Weges ge-
gangen sind, bestdtigen unisono, was ihnen zuvor versprochen wurde —
und was sie sich vor allem erwiinscht hatten, so das Unternehmen.
,Jeder Kunde hat andere Ziele vor Augen, daher missen wir genau zuhdren
und auch beraten, welche Verbesserungen durch Digitalisierung tatsachlich
vorrangig und beabsichtigt sind’, so die Erfahrung von Tobias Wachtmann,
Head of Vertical Glass & Solar bei Siemens, und seinem Team.
Fir die einen geht es darum, Prozesse effizienter zu gestalten oder die Pro-
duktivitdt zu erhdhen. Andere wiederum sehen den grofiten Nutzen von
lloT-Systemen wie MindSphere darin, dass die Produktqualitdt steigt oder
Wartung und Instandhaltung deutlich einfacher werden.
Weiter wird am lloT geschétzt, dass sich standort- und sogar firmendber-
greifend besser zusammenarbeiten ldsst, KPIs definieren und besser tracken
lassen und sich zudem neue, digitalbasierte Geschéftsmodelle ins Leben ru-
fen lassen. Und last but not least optimieren viele Glashersteller ihre Produk-
tion in puncto Ressourceneinsatz.

Der Nutzen von Cloud ...

Um die generierten Daten zu speichern, ist die Cloud bevorzugtes Mittel
der Wahl, so die Aussage vieler Kunden. Vor allem, wenn sie die so wichti-
gen Themen wie Sicherheit, Datenschutz und Compliance mit abdeckt und
zufriedenstellend beantwortet.

Cloud-Dienste bieten zweifellos noch weitere Vorteile. Gerade die MindS-
phere bietet eine breite Palette von Protokolloptionen flr Gerdte- und Fir-
menanwendungen, Anwendungen flr die Glasbranche, umfangreiche
Analysen und eine innovative Entwicklungsumgebung, die sowohl die of-
fenen PaaS-Funktionen (Open Platform-as-a-Service) von Siemens nutzt, als
auch den Zugriff auf Cloud-Dienste von Amazon Web Services (AWS) und
Microsoft Azure und Alibaba bietet.

Die MindSphere macht es also moglich, Produkte, Anlagen, Systeme und
Maschinen Uberall auf der Welt mit einem zentralen Cloud-Standort zu ver-
binden. Das sorgt fiir hohe Transparenz beim Betrieb von Anlagen.

Um die Digitalisierung mit einer loT-Plattform erfolgreich zu meistern, mus-
sen iterative Verbindungen zu verschiedenen PLM-Tools (Product Lifecyc-
le Management) hergestellt werden. So kdnnen Daten besser erfasst, ver-
arbeitet, analysiert und genutzt werden, wie Siemens unterstreicht. Wichtig
dabei: eine gemeinsame und kosteneffiziente Datenhaltung, die u.a. eige-
ne Ressourcen fiir die Instandhaltung von Hardware und Software entlastet.
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Zahlreiche Unternehmen haben bereits leistungsstarke Applikationen auf dem
sicheren, cloudbasierten, offenen loT-Betriebssystem MindSphere mit offener API
und skalierbarer Entwicklungsumgebung entwickelt. Damit konnen sie wiederum
ihren Kunden neue digitale Services anbieten.

... und Edge Computing

Die Ubertragung aller Daten in die und aus der Cloud ist jedoch in einigen
Fallen nicht sinnvoll. Hersteller missen in der Lage sein, Daten zu analysie-
ren und zu nutzen, um die Produktionsergebnisse zu verbessern — und das
schnell. Mit Industrial Edge bietet Siemens eine Losung fiir das Edge Com-
puting, inklusive der benétigten Hard- und Software.

Mit Hilfe von Edge-Gerdten wird es Herstellern mdoglich, Produktionsda-
ten dezentral zu verarbeiten. In diesen Modulen kénnen alle angeschlosse-
nen Gerdte Uberwacht, Apps und Software installiert und aktualisiert sowie
Funktionen von der Cloud auf das lokale Fertigungssystem tbertragen wer-
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den. Die dezentrale Datenverarbeitung am Rand des
Netzwerkes, das also bedeutet also,Edge Computing”.

Das Beste aus Edge und Cloud

Gerade eine Kombination aus lokaler, performanter
Datenverarbeitung direkt im Betrieb einer Glasanlage
und der Cloud kann hier die Losung sein und der Glas-
industrie enorme Potenziale erdffnen. Denn die Kom-
bination gibt Glasherstellern und insbesondere Unter-
nehmen der Glasweiterverarbeitung die Maglichkeit,
alle Vorteile der Cloud zu nutzen, aber trotzdem die
Forderungen des Markts nach maximaler Flexibilitat
und Reaktionsfahigkeit zu erfillen.

Wenn mit Edge Computing grolSe Datenmengen lokal
verarbeitet werden, verringern sich fiir die Anwender
die Speicher- und Ubertragungskosten, denn es wer-

Tobias Wachtmann, Head of Vertical
Glass & Solar bei Siemens

die Uberwachung und Analyse von Maschinen-KPIs er-
kennen.

Fehler oder andere wichtige Ereignisse einer Maschi-
ne oder Anlage werden dank der App ,Notifier” regel-
basiert an verbundene Mobilgerdte gesendet. Operator
oder Servicetechniker werden damit standortunabhdn-
gig und ad hoc informiert und kdnnen sofort reagieren.
Und schlieBlich ldsst sich mit ,Simatic Machine Moni-
tor” die Maschinenserviceplanung durch Verfolgung der
Wartungsintervalle managen.

Der ,Fleet Manager” wiederum sorgt fir Transparenz der
in der MindSphere konfigurierten Assets. Spezifische Pa-
rameter wie Grenzwertlberschreitungen einer Maschine
kénnen angezeigt werden. Zudem kdnnen darauf basie-
rend bestimmte Aktionen festgelegt werden.

Foto: Siemens

den nur die relevanten Daten in eine Cloud- oder IT-
Infrastruktur Gbertragen.

Anwendungen fiir die Glasbranche

Fur die Glasbranche gibt es bereits zahlreiche Applikationen entlang des ge-
samten Herstellungsprozesses. Und das sowohl von Siemens, als auch be-
deutenden Lieferanten der Glasbranche oder Siemens-Partnern.

L —
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Nur wer seinen potenziellen und bestehenden Kunden
einen messbaren und damit sehr konkretenyNutzen
demonstrieren kann, wird langfristig zu den_Vorreitern

in einer digital transformierten Glasindustrie zéhlen

Mit ,Control Performance Analytics” lassen sich beispielsweise Regelkrei-
se optimal einstellen. In der Prozessindustrie sind noch immer rund 50
Prozent der Regelkreise nicht optimal eingestellt. Mithilfe der Applikati-
on kénnen Daten aus dem Prozess durch Algorithmen automatisiert ana-
lysiert werden, sodass der Nutzer Hinweise bekommt, wie z.B: die Parame-
ter des Reglers eingestellt sein sollten — um etwa die Prozessstabilitdt zu
verbessern.

,Process Event Analytics” wiederum steht flr eine effiziente Optimierung
des Alarm- und Meldesystems. Die Anwendung dient der kontinuierlichen
Uberwachung und Verbesserung von Alarmsystemen der Prozessindustrie.
Durch die Kombination von [EC62682- und EEMUA191-Standards mit neuen
Analysemethoden kann die App effizient VerbesserungsmalSnahmen iden-
tifizieren. PEA erfordert keine zusétzlichen Handbicher oder Schulungen
und funktioniert nach dem einfachen Pay-per-Use-Modell.

Mit,Overall Equipment Effectiveness” (OEE) lasst sich hingegen die Maschi-
nen- und Anlageneffektivitat veranschaulichen. Mit der OEE-App kann al-
so die Gesamtanlageneffektivitdt aus der Gleichung Verfligbarkeit mal Leis-
tung mal Qualitdt ausgespielt und veranschaulicht werden.

Am kalten Ende des Glasherstellungsprozesses spielen die sogenannten Si-
matic MindSphere Apps — die cloudbasierten Losungen fiir die industriel-
le Automatisierungstechnik — ihre Stdrken aus. Wer seine Produktivitat, den
Energieverbrauch und den Service von Maschinen und Standorten welt-
weit verfolgen und optimieren méchte, der kann Simatic Performance In-
sight einsetzen. Mit dieser App lassen sich Optimierungspotenziale durch
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Eigene Glasapplikationen von Kunden ...

Zahlreiche Unternehmen haben bereits leistungsstarke Applikationen auf
dem sicheren, cloudbasierten, offenen loT-Betriebssystem MindSphere mit
offener APl und skalierbarer Entwicklungsumgebung entwickelt. Damit
kénnen sie wiederum ihren Kunden neue digitale Services anbieten.
Beispiele dafiir sind ,B-Zmart Runtime” von Zippe zur Leistungstbersicht
und -optimierung des Gemengehauses sowie ,Thyro App” von Advanced
Energy zur vorbeugenden Wartung von elektrischen Heizelementen.
Seit geraumer Zeit ist dies einfacher denn je. Mit Mendix hat Siemens 2018
einen sogenannten Anbieter einer Low-Code-Plattform ibernommen. Drit-
te missen Softwareapplikationen nun nicht mehr Zeile fiir Zeile schreiben.
Stattdessen mussen sie einfach die gewtinschten Funktionen aus einer Bi-
bliothek per,drag and drop” miteinander verkntpfen.
Dies beschleunigt die Softwareentwicklung enorm, da Anwender ohne Pro-
grammierkenntnisse eine App erstellen kdnnen!
Ein Beispiel dafiir ist die dank Mendix einfach zu erstellende FMCS-App (Fa-
cility Monitoring & Control System). Diese App bindet Informationen der
Nebenanlagen beispielsweise aus dem Prozessleitsystem Simatic PCS 7 ein.
,Ganz gleich, welche Hebel getatigt werden — nur wer seinen potenziellen
und bestehenden Kunden einen messbaren und damit sehr konkreten Nut-
zen demonstrieren kann, wird langfristig zu den Vorreitern in einer digital
transformierten Glasindustrie zahlen’, so das Fazit von Tobias Wachtmann.
www.siemens.de/glas
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GLAS UNTERNEHMEN

BARTELTGLASBERLIN, EIN BESONDERER GLASVEREDLER

[T-gesteuerter Mittelstandler

BarteltGlasBerlin setzt bereits
seit liber 30 Jahren konsequent
Software in der Glasveredlung
ein, was zu Beginn nicht
selbstverstandlich war.

Doch damit war der Betrieb
nicht nur einer der Pioniere

in der Flachglasbranche,
sondern unterstiitzte

die Softwareentwickler

von A+W mit wertvollen
Vorschlagen aus der Praxis.

mmmmmm Technik und Design stehen bei Bar-
teltGlasBerlin seit vielen Jahren im
Fokus. In Berlin Marienfelde fertigt das Unter-
nehmen mit 120 Mitarbeitern auf 13500m? hoch-
wertige Flachglasprodukte fiir die Fassade, das
Interieur sowie den Messebau. Ein weiterer Fo-
kus sind individuelle Glas-Metallkonstruktionen.
In der Produktpalette finden sich technische Gla-
ser ebenso wie faszinierende Designerglaser, Vit-
rinen und komplexe Ensembles.
Moderne Bearbeitungstechniken sowie der ESG-
Ofen und eine VSG-Anlage ermdglichen die
schnelle Fertigung samtlicher Sicherheitsgldser
und eroffnen, einzeln oder miteinander kombi-
niert, eine unglaubliche Flle an Produkten.

Mehr als nur,,normales” VSG

Die VSG Produktion hat fur das Unternehmen
generell einen hohen Stellenwert. Eine der wich-
tigsten Aufgaben der leistungsstarken, in 2019
erweiterten VSG-Anlage ist die Herstellung tech-
nischer Glaser wie Vakuumlaminate, schaltbare
Glaser, Splitterschutzgldser und eine Fiille ande-
rer laminierter Konstruktionen.

Solche hochwertigen Glasprodukte umfassen oft
viele Bearbeitungsschritte. Es ist eine der grof-
ten Starken des Veredlers, dass alle diese Schrit-
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Die VSG Produktion ist fiir BarteltGlasBerlin ein wichtiges Standbein. Mit der in 2019 erweiterten VSG-Anlage
werden u. a. Vakuumlaminate, schaltbare Glaser, Splitterschutzglaser und andere Laminat-Glaser gefertigt.

te im eigenen Haus von erfahrenen Fachkréften
unter durchgdngiger Qualitdtskontrolle umge-
setzt werden.

Hohe Produktionstiefe

Bei BarteltGlasBerlin entstehen komplexe Pro-
dukte und Konstruktionen durchgdngig im ei-
genen Haus: vom Zuschnitt und der kompletten
Fertigung Uber den Versand durch den eigenen
Fuhrpark, wenn gewiinscht bis hin zur Montage.
Der Betrieb hat eine Schlosserwerkstatt und eine
Metallbauabteilung mit CNC-Bearbeitung und

Das Geschaftsfiihrungsduo: Technik GF Robert Horn
und Julia Geburzi-Horn, kaufmannische GF

Foto: A+W

Schweilarbeitspldtzen, sodass sich Projekte wie
Shopfassaden, Schaufenster, Tiranlagen und an-
dere Glas-Metallkonstruktionen von der Projekt-
beratung Uber die Inhouse-Herstellung bis zur
Montage komplett abwickeln lassen.

In der Schleiferei finden CNC-Bearbeitungen
statt, gesteuert Uber intelligente A+W-Schnitt-
stellen. Frasen, Bohren, Modellkantenschliff,
Formkanten, Facetten, Rillenschliff, Gravur — mit
dem vernetzten Maschinenpark erledigt Bartelt
jeden denkbaren Job in der Glasveredlung.

Mitarbeiter und Hightech

Bartelt war einer der ersten Glasbetriebe, der mit
A+W-Software durchgdngig vernetzt wurde, von
der Angebotserstellung Uber die Auftragserfas-
sung bis hin zur Produktion und Lieferplanung.
Alle Auftrage werden im Verkauf mit dem ERP-
System A+W Business erfasst, automatisch an
das Produktionssystem A+W Production Uber-
geben und in der durchgéngig automatisierten
Fertigungsumgebung hocheffizient produziert.
In der technischen Auftragserfassung ist der
A+W CAD Designer vollstandig in das Erfassungs-
system integriert — die Erfasserin ,konstruiert”
auch anspruchsvolle und komplexe Scheiben,
freie Formen oft auf Basis hinterlegter Templates
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oder Digitaliserung beliebiger Schablonenmate-
rialien. A+W Production Terminals liefern an je-
den Arbeitsplatz die notigen Informationen z.B.
Uber Scheibendaten, Bearbeitungen und Folge-
bearbeitung.

In einem [T-System, das alle Teile, Bearbeitungen,
Formen etc. auch hochkomplexer Produkte abbil-
den kann, werden bei konsequenter Konfigurati-
on Produktionspapiere weitestgehend tiberflissig.
Etiketten speichern alle nétigen Informationen, die
durch eine Barcodelesung aus der Produktionsda-
tenbank geholt und zur Steuerung und Kontrolle
an Info-Terminals visualisiert werden.

Intelligente CNC-Bearbeitung

Die Produktionsdaten, die Uber A+W Production
an den Maschinen bereitgestellt werden, dienen
nicht nur zur Information des Maschinenfiihrers,
sondern auch zur Steuerung der CNC-Anlagen.
Die Bearbeitungen werden mit dem A+W CAD
Designer oder mit der technischen Auftragser-
fassung in A+W Business erfasst und anschlie-
Bend in das Schnittstellenformat CAM-DXF, das
von A+W (© www.a-w.com) in Zusammenar-
beit mit flihrenden Maschinenherstellern entwi-
ckelt wurde, exportiert.

Bei dieser Technologie wird aus der technischen
Auftragsbearbeitung eine CAD-Datei an die Ma-
schine verschickt, die neben den Ublichen geo-
metrischen Daten fiir SchleifmalSe, Bohrungen,
Ausschnitte etc. auch Maschinenparameter, et-
wa zur Auswahl der Werkzeuge und zur Sauger-
oder Anschlagspositionierung, enthalt.

Die CAM-DXF-Datei wird online an die CNC-Ma-
schine Ubertragen, wo nun alle Maschinenpro-
zesse vollautomatisch erfolgen, die langwierige
und teure Programmierarbeit an der Maschine
entfdllt. Das verkirze die Durchlaufzeiten in der
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Bartelt ist durchgangig
mit A+W-Software
vernetzt, von der
Erfassung des
Angebots iiber die
Auftragserfassung bis
zur Produktion und
Lieferplanung. Jeder
Schritt lasst sich zudem
in Echtzeit abbilden.

Bearbeitung enorm, etwa an der Forvet-Bohrma-
schine und dem CMS-Bearbeitungszentrum.
Eine der wichtigsten Funktionen fur das Produk-
tionsteam ist die Scheibenverfolgung. Durch sys-
tematische Betriebsdatenerfassung (BDE) ist je-
derzeit bekannt, welche Scheibe sich wo befin-
det, welche Bearbeitungen bereits erledigt wur-
den und welche noch auszufiihren sind.

,Das A+W Barcode- Tracking", erldutert der tech-
nische Geschaftsflihrer Robert Horn, ,hat unsere
gesamte Fertigungsorganisation effizienter und
transparenter gemacht. Die Informationswege
werden kurzer, es gibt weniger Nachfragen und
langwieriges Suchen” Da alle BDE-Informationen
in das ERP-System A+W Business zuriickgemel-
det werden, wissen die Mitarbeiter in der Auf-
tragsbearbeitung jederzeit, wo ein Produkt be-
findet. Man braucht nur die Auftragsnummer.

Die Digitalisierung geht weiter

In Zukunft mochte das Flihrungsteam um Robert
Horn und Julia Geburzi-Horn den Betrieb weiter
automatisieren und den Digitalisierungsgrad er-
hohen. Ein wichtiger Schritt dahin wurde in der
Auftragsbearbeitung mit dem neuen Webshops
A+W iQuote gemacht. Dieses System soll schon
bald durch die Erfassung via Webbrowser E-Mail-
oder Faxbestellungen zunehmend ablésen. Der
Kunde bestellt stets auf Basis der aktuellen Da-
tenbank von BarteltGlasBerlin.
Das verringert auf beiden Seiten den Erfassungs-
aufwand, die Auftrdge sind technisch gepruft
und samtliche Parameter passen. Julia Geburzi-
Horn, kaufmannische Geschaftsfihrerin: ,Nach
einer erfolgreichen Werbeaktion im Friihjahr die-
ses Jahres konnten wir insgesamt etwa 100 Kun-
den flr A+W iQuote begeistern.
www.barteltglas.berlin

Anzeige

EDUARD
KRONENBERG

Verbindung mit Profil. | Connecting Profiles.

Halt

The N2 1 In Connecting Elements.



http://www.a-w.com
http://www.barteltglas.berlin
http://www.ek-connect.de

Bei dem ,,One Baelskaai”
Gebdude im alten Hafen
von Oostende hat fast jedes
der 59 Apartments einen
faszinierende Blick auf den
Strand und die Nordsee.

FINI CURVE IM BELGISCHEN SEEBAD OOSTENDE

Eleganter Schwung am Meer

Der Strand nordostlich von Oostende zieht bis zumraltén Osthafen wie mit dem Lineal die
Grenze zwischen Nordseewellen und der Diinenlandschaft. Der alte Hafen wurde jetzt von
der Groep Versluys wiederbelebt und zu einem Wohn- und Geschaftsquartier umgestaltet.
Den Eingang zu diesem Quartier bildet das, One Baelskaai”. Hier erfahren Sie, wie dieses
Gebaude-Ensemble mit gebogenen/Briistungsglasern von Finiglas ausgestattet wurde.

mmmmmm Der von der Groep Versluys umgestaltete Ost-

hafen transformiert den alten Hafen von Qos-
tende zum Wohn- und Geschéftsquartier. Dieses nimmt
mit seiner Bebauung die Formen und die Dynamik der
Strand- und Meeresumgebung auf. Das Gebdude-
Ensemble ,One Baelskaai” ist Teil des neuen Quar-
tiers.
Bei diesem Gebdude haben die Architekten die
exklusive Randlage dazu genutzt, fast je-
dem der 59 Apartments des ,One Baels-
kaai” faszinierende Panorama-Aussich-
ten auf den Strand und die Nordsee

\

per und greifen so mit ihrer asymmetrischen Anordnung die Dyna-
mik des Miteinanders von Wellen, Strand und Diinen auf.

Glaserne Briistungen aus

gebogenem VSG

Die Dynamik der Balkone wird abgesichert durch

Briistungen aus gebogenem VSG, die von der Fini-
glas Glasveredelung GmbH aus Dilmen gefertigt
wurden, dem Glasbieger der Semco-Gruppe.
Wie fast bei jedem Auftrag der Glas-
bieger war jede einzelne Scheibe
fir den Oostende ein Unikat.

Da die Stockwerke von oben be-

trachtet sehr individuelle Umris-

ZU bieten.

Dynamisches Gebaude

Die elf Stockwerke des Bauwerks
sitzen leicht verschoben (iberein-
ander. Die Balkone ragen dabei un-
terschiedlich weit vom Gebdude-
korper weg in Richtung Hafen und
umspielen mit ihrer gebogenen Li-
nienfiihrung den gesamten Baukor-

Jedes der Stockwerke besitzt
individuelle Umrisse, wodurch

die gebogenen Briistungsglaser
verschiedene Biegegeometrien und
Biegeradien aufweisen.

]

Foto: Versluys Groep / One Baelskaai, Oosteroever Ostend
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Die Dynamik der Balkone wird abgesichert durch Balkonglaser aus gebogenem VSG,
die von Finiglas, einer Semco Tochter, gefertigt wurden.

se haben, ergaben sich auch immer wieder leicht unterschiedliche Biege-

geometrien und -radien.

Auf der Sudseite von ,One Baelskaai” besitzen die Appartements dariber

hinaus auch gebogene Isolier-Verglasungen, die hier den Panorama-Blick

vom historischen Hafen tber die Nordsee sicherstellen.

Das ,One Baelskaai” stellte eine ungewdhnliche Herausforderung dar und

steht dabei mit der Vielzahl seiner gebogenen Glaselemente und der Dy-

namik seiner ikonischen Fassade fiir eine erfolgsversprechende Zukunft, so

die beteiligten Planer von Finiglas.

Bei Finiglas ist das Projektteam sehr stolz, mit den insgesamt 2000 m? Si-

cherheitsglas zur Realisierung dieser Vision beigetragen zu haben.
www.finiglas.com

Dem neuen Quartier ist der blau-weife Leuchtturm ,Lange Nelle” vorgelagert
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GLAS UNTERNEHMEN

,rotz aller Ruckschlage in vielen Branchen
sind wir in Deutschland gut aufgestellt”

Die Corona-Krise hat auch bei den Unternehmen der Glas-,
Fenster- und Sonnenschutzbranche sowie der Zulieferindustrien
ihre Spuren hinterlassen. Die GLASWELT befragte dazu Bernhard
Hotger, den Geschéftsfiihrer der international aufgestellten Hegla-
Gruppe, wie er die Auswirkungen von Covid-19 beurteilt.

GLASWELT _ Herr Hotger, wie hat die Pande-
mie den Markt aus lhrer Sicht verdndert?
Bernhard Hotger _ Aktuell sind die Mehrzahl
unserer Kundinnen und Kunden aus der Bau- und
Architekturglasbranche weit weniger von den
wirtschaftlichen Folgen der Pandemie betroffen
als viele andere Industrie- und Dienstleistungs-
bereiche. Durch die grofe Investitionstdtigkeit in
private und gewerbliche Immobilien waren die
Auftragsbicher vor Corona gut gefillt und die-
ser Trend hdlt im Commercial-Bereich noch an.
Die Pandemie hat sich daher bislang vor allem
auf die gewohnten Arbeitsweisen in den Betrie-
ben ausgewirkt.

GLASWELT _ Geben Sie dazu bitte Details.
Hotger _ Zu den Verdnderungen zdhlen un-
ter anderem Abstand halten, kleinere Teams und
moglicherweise die Einteilung.in (neue) Schich-
ten, ebenso Fragen der Kinderbetreuung und des
Schutzes von Risikogruppen sowie die Sicht auf
die Art zu arbeiten. Die Betriebe mussten sehr
schnell neue Wege finden, sich der Situation an-
zupassen und dennoch die Lieferzusagen einzu-
halten, um nachfolgende Wertschopfungsstufen
nicht zu beeinflussen.

GLASWELT _ Wo lagen bei Ihnen die grof3en
Herausforderungen?

Hotger _ Fir uns als Hersteller fir Maschinen
und Anlagen fir die flachglasverarbeitende Indus-
trie galt es neben dem Schutz unserer Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter die termingerechte Pro-
duktion so gut wie moglich aufrechtzuerhalten.
Weiter haben wir die Zeit genutzt, um unsere Kon-
taktmaglichkeiten fiir den Service, die Beratung
und auch unsere Abteilungen mit neuen medi-
alen Kandlen zu erweitern. Die Fokussierung auf
,Made in Germany” hat es uns in der Krise zumin-
dest ein wenig leichter gemacht, da unsere Lie-
feranten fast durchgehend lieferfahig waren. Da
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Bernhard Hotger, Geschaftsfiihrer der Hegla-Gruppe

alle nationalen und internationalen Markte glei-
chermallen unter dem Einfluss von Corona ste-
hen, hat die Pandemie zumindest in unseren Be-
trieben nur zu wenigen Verschiebungen gefihrt.

GLASWELT _ Was kurbelt die Wirtschaft aus Ih-
rer Sicht jetzt wieder an?

Hotger _ Die Corona-Pandemie hat deutlich ge-
zeigt, wie schnell sich die Wirtschaft und das ge-
sellschaftliche Leben verdndern kénnen, wie wan-
delbar die jahrelang gewohnte Normalitdt dann
doch ist. Umso mehr beweist sich die Erkenntnis,
im Idealfall zu jedem Zeitpunkt gut aufgestellt zu
sein. Nationale und internationale Hilfsprogram-
me tragen einerseits mit Finanzspritzen dazu bei,
die wirtschaftlichen Folgen zu mindern, den Ab-
satz zu erhalten oder wieder in Schwung zu brin-
gen. Die Unternehmen und Betrieben stehen an-
dererseits vor der Aufgabe oder der Chance, die
Erfahrungen zu nutzen, Produkte sowie Fertigun-
gen noch mehr zu optimieren, in Innovationen zu
investieren und eben all das umzusetzen, was die
Erfolgsfaktoren eines Unternehmens verbessert.

GLASWELT _ Wo sehen Sie neue Chancen?

Hotger _ Die Automation und Digitalisierung
werden hierzu ein Schlissel sein, ebenso wie
der Einsatz der Menschen an den Stellen, an de-

Ir
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nen Sie mit lhren Fahigkeiten die héchste Wert-
schépfung fir sich und das Unternehmen erzie-
len kdnnen. Die Erweiterung der Produktpalette —
in der Glasindustrie beispielsweise durch die Még-
lichkeit zur Herstellung von mobilfunktauglichen
oder smartem Glas — bietet die Chance der ho-
heren Wertschépfung,
um im Wettbewerb um
Kunden zusétzliche Vor-
teile zu generieren und
weitere  Absatzmdrkte
erschlieSen zu konnen.

pu " A
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GLASWELT _ Welche
positive Erkenntnis
bringt fiir Sie die Krise?
Hotger _ Die vielen
Erkrankten und Ver-
storbenen, die vielen
Menschen in existen-
tieller Not machen es erst einmal sehr schwer,
die Krise mit etwas Positivem zu verbinden. Ver-
sucht man dennoch positive Aspekte zu finden,
ist es der Zusammenhalt der Menschen unterei-
nander, die Flexibilitdt der Unternehmen sich zu
wandeln, Prozesse anzupassen und neue Wege
zu finden, die Mut flr die Zukunft machen.
Trotz aller heftigen Riickschldge in vielen ande-
ren Branchen sind die Wirtschaft und die Gesell-
schaft gut aufgestellt. Wenn wir es nun schaffen,
die Erfahrungen aus der Pandemie zu nutzen,
um fir zukinftige Entwicklungen noch besser
gewappnet zu sein und die Menschen unterein-
ander zu stdrken, sind wir fir zukiinftige Entwick-
lungen besser aufgestellt.

Die Fragen stellte Matthias Rehberger

Die Gruppe umfasst folgende Unternehmen
Hegla, Maschinen und Anlagen fir die
Flachglasbearbeitung,
Hegla-Hanic, Software
Hegla boraident, Laseranwendungen fiir Glas
Hegla-TaiFin, Harteofen
www.hegla.com
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VORSCHAU

Ausgabe 10.2020

GLASWELT TOP-THEMA

Glas Innovationen

Die Glasbranche und die zugehorigen Zulieferbranchen haben in den letzten Jahren eine

Vielzahl an Neuheiten zur Marktreife gebracht. In unserem Top-Thema im Oktoberheft

werden wir die jingsten Innovationen aus den Segmenten Produktion, Qualitatskontrolle,
Robotik und Software prdsentieren. Weiter stellen wir neue Entwicklungen bei ESG, VSG und
Isolierglas vor, ebenso wie bei

Glasveredlung.

Darlber hinaus beleuchten wir,

was sich am Markt fir Smarte
Glaser tut und wie diese in
Zukunft die Entwicklung von

Fassaden beeinflussen und ver-

andern werden.

Und last but not least stellen
wir Glasbeschldage und
Absturzsicherungen vor und

zeigen, was bei Logistik, Transport

und Montage up to date ist.

der

Die GLASWELT 10.2020 erscheint am 08. Oktober 2020.

\1) TERMINE

ift Akademie ,Bemessung von Glas nach DIN 18008"
19.09.2020, virtuelle Veranstaltung

www.ift-rosenheim.de

Rosenheimer Online-Dialog

08.10.2020, virtuell anstelle der ift Fenstertage

www.fenstertage.de

Foto: Lisec

19.-20.11.2020, Wien

BAU 2021

15.-18.06.2021
www.glasstec.de

2. Wiener Fensterkongress

www.wienerfensterkongress.at

1.-16.01.2021, Miinchen
www.bau-muenchen.de

glasstec 2021, Diisseldorf
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— Detaillierte Informationen, prasente
Themen.

— Exklusive Brancheneinblicke
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— Nicht wegzudenkendes Medium e

Jetzt auch als

g-Paper-App

Fassade Sicherheit Sonnenschutz

Die Glaswelt als wichtiges Branchenmedium
informiert detailliert und gegenwartig
Uber prasente Themen, bietet exklusive
Brancheneinblicke und halt die Branche
auf dem neuesten Stand.

Fir mich ein nicht wegzudenkendes
Medium = sei es im Bereich print

oder online. Besonders gefallt mir der
Newsletter mit der Sammlung der tages-
aktuellen News und das Top-Thema im
Magazin.

Foto: Mursall GmbH & Co. KG

Daniel Mursall ist Geschéftsfiihrer bei der
Mursall GmbH & Co. KG, einem Fensterbauer und
Tiirenspezialist aus Scheuring/Bayern

Wenn Sie ebenfalls von der Qualitat der GLASWELT iiberzeugt sind, bestellen Sie www.glaswelt.de
Ihr personliches Abo unter www.glaswelt.de/abo und sichern Sie sich ein schones o

Willkommensgeschenk und den uneingeschrankten Zugang zum umfangreichsten Leserservice:
Archiv der Branche. Gerne konnen Sie uns auch weiterempfehlen! 0711/6 36 72 403
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ReMaster mit Mehrfachbelegung
— Weniger Rest, mehr Euro.

Europdisches
Patent
EP 1284 229 B1

Sparen ist so einfach

In den mehrfachbelegbaren Fachern des ReMasters bekommen
selbst kleine Resttafeln eine zweite Chance. Sobald ein Glas
verschnittoptimiert genutzt werden kann, wird es direkt auf die
Schneidlinie iibergeben. Vergessen Sie Kratzer, zeitraubende
Sucherei und Unterbrechungen durch manuelles Handling.

* Platzsparendes Restblatthandling im automatischen Direkt-
zugriff der Schneidlinie

* Optimale Verfiigharkeit eingelagerter Reste

* Mehrfach belegbare Féacher fiir noch mehr Speicherkapazitat

HEGLA e Industriestr. 21 * D-37688 Beverungen ¢ E-Mail: info@hegla.de hegla.com
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