FENSTER SCHON SCHIEBEN

BBE-FENSTERTECHNIK SIEHT ROTO-BESCHLAG VORN

Ein Schiebesystem und

andere Gewinner

Wer auf,Klasse statt Masse” setzt, muss weder Nischenanbieter noch elitir sein. Das beweist die BBE-

Fenstertechnik mit einem breiten Produktportfolio, einem Gespiir fiir Trends und der Gewissheit,
individuelle Kundenwiinsche nur mit ebensolchen Losungen erfiillen zu kénnen. Dafiir braucht
das Unternehmen ,Gleichgesinnte” auf der Industrieseite. Zu ihnen gehort Beschlagallrounder
Roto. Lesen Sie, wie sich das in der Praxis zum Beispiel bei Schiebesystemen auswirkt.

mmmmmn  Die stetige Aufgeschlossenheit gegeniber neuen Entwidklungen

und Produkten inklusive der Bereitschaft, sie frihzeitig in das eige-
ne Programm zu integrieren, ist nach Aussage von Thorsten Karg ein Marken-
zeichen desim sachsen-anhaltischen Genthin beheimateten Betriebes (siehe
Info-Kasten). Darin schlagen sich, betont der Geschaftsfihrer, nicht zuletzt die
permanent wachsenden Marktanspriche nieder, Der Hersteller von Kunst-
stofffenstern, Haustiren, Rollldden und Fassaden sieht einen klaren Trend zu
hodhwertigen Fenstern. Hier liege ein grol3es Potenzial — und das gleich auf
mehreren Feldern. So steige die Nachfrage nach intelligenter Sicherheits-,
Alarm- und Liftungstechnik ebenso wie die nach automatisierten Steue-
rungssystemen per Smartphone-App. Dadurch sei esu. a. méglich, den Blick-
und Sonnenschutz schaltbarer Glaser zu verbessern, Liftungsfunktionen in-
dividuell zu regeln und Kippfenster motorisch zu &ffnen. Damit verdndere
sich aber auch das Anforderungsprofil an die Mitarbeitenden. Einige won ih-
nen habe man daher in IHK-Schulungen bereits zu Elektrikern weitergebildet.

Wachstums-Konsequenz: 2020 errichtete BBE-Fenstertechnlk Im sachsen-anhal-
tIschen Genthin elne neue, 1,000 Quadratmeter grof3e Produktlionshalle fiir den
Sonderbau. Hler wird auch das Gealan-Schlebesystem ,Smoovlo” mit den,Patlo
Inowa“-Beschlagen von Roto gefertlgt.

Foto: BBE-Fenstertechnik

Lupenreiner B2B-Kurs

Tatsache sei jedenfalls, dass (billige) Standardfenster deutlich an Boden ver-
lieren. BBE reagiere auf diese nachhaltigen Marktverschisbungen auf un-
terschiedliche Weise, Karg nennt im Einzelnen die gezielte Ausrichtung des
Angebotes auf aktuelle Trends, die systernatische Erweiterung der Sender-
fertigung, die intensive (technische) Partnerbetreuung sowie die konse-
quente Prozessoptimierung, Digitalisierung sei dabei ein wichtiges Stich-
wort, Gegenwartig stehe das Projekt,Papierlose Produktion” im Fokus, 2022
soll das dann auch in der Verwaltung etabliert werden. Schon jetzt kénne
rnan Blircarbeitsplatze problemlos auf Homeoffice umstellen,

Einen lupenreinen B2B-Kurs steuert das in der zweiten Generation inha-
bergefihrte Unternehmen in derVertriebspalitik. Sie konzentriere sich aus-
schlieflich auf Bauelernente-Handler und Metallbauer, die ihrerseits Gber-
wiegend den privaten Immobilienmarkt bedienten. Derzeit umfasse das
deutschlandweite Kundennetz circa 300 Firmen. Umn es noch dichter zu ma-

Bestwerte fiir Wasser-, Luft- und Schalldichthelt: Das Schlebasystem, Smoovle”
komblnlert dle Kunststoffprofile von Gealan mit R oto Patlo Inowa*-Beschlé gen. Fiir BBE-
Fenstertechnlk Ist dle Lasung Immer hd uflger erste Wahl, da sle Im Verglelch zu anderen
Alternatlven z. B. durch eln,ausgezelchnetes Prels-/Lelstungs-Verhdltnls” iiberzeuge.
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chen und damit die Zahl der Partner zu erhéhen, werde der AufSendienst
kentinuierlich aufgestockt Interessant: der strategische Yerzicht auf ein ei-
genes Montagegeschaft,

Wichtige Lieferfahigkeit durch Lageraufbau

Soviel Stringenz lohnt sich offenbar, Fir die letzten 20 Jahre meldet Karg ei-
neVerfinffachung des Umsatzes. Selbst imn kritischen Pandemie-Jahr 2020
ging es nach seinen Worten kraftig aufwarts. Am Ende habe das Umsatz-
plus satte 17 Prozent betragen. Auch 2021 laufe bisher recht gut Allerdings
verursache die aulserst angespannte Situation an der Material-, Preis- und
Lieferzeitenfront immer grélere Sorgen. Das vorbeugende Instrument ei-
nes gezielten Lageraufbaus habe sich in dieser Phase durchaus bewahrt,

In puncto,Lieferfahigkeit" verdiene Beschlagspezialist Roto eine gute Be-
wertung. 5o kam es selbst wiahrend der Corona-Turbulenzen nicht zu Eng-
passen, lobt Manuela Heitz.,Das war gerade fir den starken Sonderferti-
gungsbereich wichtig”, erlautert die fur Produktion und Einkaufverantwort-
liche Prokuristin. Insgesamt kooperiere man mit dem Industriepartner auf
mehrere Gebieten und insgesamt betrachtet schon seit circa 20 Jahren,

Balkontir bekommt RC3-Zertifikat

Im Produktsektor kemmen danach das Drehkipp-System MA", Losungen
aus der E-Tec"-Palette, der Schiebebeschlag Patio Inowa” sowie die Bo-
denschwelle Fifel” zum Einsatz. Letztere gehdre zu den Hauptakteuren ei-
nes besonderen Leistungsnachweises: Ende 2020 lield BBE ,als erster Fens-
terbauer” im akkreditierten Prufzentrurn (ITC) von Roto in Leinfelden eine
RC 2-Prifung mit einer Balkontdr und der Schwelle vornehmen — mit Erfolg.
Der unter der Schwelle verbaute VBH-Darmmilock sei ebenfalls ein wesent-
liches Element bei diesem ungewdhnlichen Sicherheitsprojekt gewesen.

MNeben weiteren Prifungen im ITC griff das Unternehmen auch auf eine an-
dere Unterstutzungsleistung zurdck. Im Rahmen des, Lean™-Beratungsan-
gebotes sei das Modul, Qualitats-Check” in Verbindung mit einer Produkt-
linien-Analyse realisiert worden. Eine gute Kooperation fahrt immer mehr-
gleisig’, ordnet Manuela Heitz das breite gemeinsame Spektrum ein,. »
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Den selbst bel 200 kg schweren Schlebeelementen hohen Bedlen-
komfort der,Roto Patlo Inowa“-Beschldge schétzt auch BBE-
Fenstertechnlk. Basls dafiir Ist elne Innovatlve SchlleSbewegung
quer zum Rahmenprofil.
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GroB3flachenelemente: Zentrales
Kriterium ,Bedienkomfort”

Seit Anfang 2020 bringt auch das Segment, Schiebefenster und -fensterti-
ren” die Vielfalt der Zusammenarbeit zurm Ausdruck. Wahrend BBE im hé-
herpreisigen Sektor primar ein Hebe-Schiebe-Systemn anbietet, ist in den
dbrigen Machfragekategorien die ,Smoovio™Lasung von Gealan immer
héufiger erste Wahl. Fest integriert: die Patic Inowa"™Beschlage von Roto.
Das System Uberzeuge im Vergleich zu anderen Alternativen besonders
durch ein ,ausgezeichnetes Preis-/leistungs-Verhaltnis”, das nicht zuletzt
die Folge des ausgepragten Bedienkomforts sei.

Uberhaupt spiele alles, was der Anwenderfreundlichkeit diene, bei den ge-
nerellen Anforderungen an die Beschlagtechnik eine zentrale Rolle Selbst
bei 200 kg schweren Elementen missten gute Laufeigenschaften und be-
quernes Schieben auch fir dltere Menschen gewahrleistet sein. Zugleich
gelte es, die heute Ublichen Sicherheitsstandards einzuhalten.

Positive Resonanz beseitigt Skepsis

3

Insgesamt bestatigt Karg die von Roto angegebenen Starken des,smarten”
Beschlagsysterns. Wahrend eine innovative Schlielfbewegung quer zum
Rahmenprofil flr die einfache Bedienung mit wenig Kraftaufwand sorge, re-
sultiere aus der umlaufenden Dichtung eine hohe Dichtigkeit, Weitere Yor-
teile: die aktive Ansteuerung der Verschlusspunkte im Mittelbruch, das an-
sprechende Diesign durch versteckte Technik, rationelle Montage von bis zu
200 kg schweren Elementen, der imYergleich zu anderen Systermnen gerin-
gere Platzbedarfund die RC 2-Tauglichkeit.

Der BBE-Geschaftsfuhrer: ,Deshalb verflog meine anfangliche Skepsis
schnell, ol das komplett neue Kenzept bei unseren Kunden und deren Kun-
den ankormmt” Die Resonanz sei von Anfang an,positiv bis begeistert” ge-
wesen, FUr die kontinuierliche Vermarktung nutze man unter anderemn den
Koop-Prospekt der beiden Industriepartner sowie das anschauliche Patic
Inowa"™Video,

Mit dieser Beschlagldsung habe Roto derzeit am Markt, die Mase vern”. Da
aber, derWetthewerb nicht schlaft’, sel es wichtig, den aktuellen Versprung

1 SO TICKT BBE-FENSTERTECHNIK

2020 feierte das heute in der zweiten Generation inhabergefilhr-
te Unternehrmen sein 30-jdhriges Bestehen. Das heilit: Plnktlich zur
Mende” ging BBE-Fenstertechnik 1990 an den Start. Der Mutzahl-
te sich aus, denn laut eigener Website ist die Firma inzwischen,giner
der gridliten Hersteller von Kunststofffenstern in der Region Bran-
denburg und Sachsen-Anhalt”. Er fertige und liefere aulerdern Haus-
tiren, Rollladen und Fassaden filr den gesamten deutschen und eu-
ropiischen Markt Ausschliefslich fiir das B2B-Geschift werden auf
einer Fliche von 3600 m” in Genthin taglich bis zu 150 Fenster und
Tiren produziert. Mit der Spezialisierung auf Sonderfenster und
“onstruktonen trigt der Mittelstindler den aktuellen Markttrends
Rechnung, erklart Geschiftsfiihrer Thorsten Karg. Das komme auch
in der neuen, 1000 m’ groRen Produktionshalle fiir den Sonderbau
zum Ausdruck, Die Tatsache, dass die meisten der derzeit knapp 40
hitarbeitenden eine Aushildung im eigenen Unternehmen absol-
vierten, schlage sich in ihrer hohen Qualifizierung nieder. Sie sorge
filr eine ebenso individuelle wie professionelle Kundenberatung,
wwrw, bbe-fenstertechnik.de

Foto: BRBE- Fenstertechnik

Lobt dle Lleferf&hlgkelt von Roto auch
wahrend der Corona-Turbulenzen:
Manuela Heltz, Nach Aussage der fiir
Produktion und Elnkauf verantwortll-
chen Prokurlstin war das gerade fiir den
starken Sonderfertlgungsberelch von
BBE wichtlg.

Stringenz lohnt sich: Thorsten Karg
meldet fiir dle letzten 20 Jahre el-

ne Verfiinffachung des BBE-Umsatzes,
Selbst Im kritlschen Pandemle-Jahr
2020 ging es mit elnem Umsatzplus von
17% kréftlg aufwérts, berichtet der Ge-
schaftsfiihrer. Auch 2021 laufe recht gut.

2020 wurde BBE-Fenstertechnlk 30 Jahre alt bzw. Jung. Gegenwdértlg sind knapp 40 Mitarbeltende
In dem Unternehmen tétlg, das nach elgenen Angaben zu den griBten Herstellern von Kunst st off-
fenstern In Brandenburg und Sachsen-Anhalt gehdrt.

auszubauen, Dazu tragen etwa neue Ausstattungen wie die seit Herbst 2020
verfligbaren drei,Soft"-Funktionen konkret bei, attestiert Karg.

GrofBles Absatzpotenzial

Mit den bisherigen Verkaufserfolgen zeigen sich die Sachsen-Anhalter zu-
frieden. Die Abnehmer sind es offenbar auch, wie beispielsweise das Feed-
back von  Kustenkunden” unterstreiche. Es beziehe sich auf die hohe Dich-
tungsqualitdt des Systems, das sich daher gerade fir das raue Klimain sal-
chen Regionen eigne. Ungeachtet dessen sehen die BBE-Verantwortlichen
furihr, weiteres Alleinstellungsprogramm” noch ein grofses Absatzpotenzial
und damit,vel Luft nach cben”. Smoovio werde seit Ende 2020 in der neu-
en Produktionshalle fiir den Senderbau gefertigt. Jetzt gehe es dabei ge-
mal des, Lemfortschritts” umn eine konsequente Optimierung, Getreu der
Firmendevise:,\Unser Anspruch ist beste Qualitat”

www.roto-frank.com
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