FENSTER KOOPERATIONEN

INTERVIEW

Netzwerker Oliver Frey will sie alle

Lowe-Fenster, Feba, Weru und Porta und noch einige mehr: Diese Unternehmen
haben sich dem Netzwerk von Oliver Frey bereits angeschlossen. Seit gut einem
halben Jahr treibt der Netzwerker seine Plattform voran, um Strategien und
Kooperationsmdoglichkeiten fiir Partner aus der Bau- und Wohnungswirtschaft
zu entwickeln. Kunden bietet er exklusiven Zugang zu Fensterbauunternehmen.
Die Entwicklung von Kooperationen und die stetige Kommunikation zwischen
Unternehmen, Industrie und Fachhandel stellen die Branchen vor immer neue
Herausforderungen. So sind Schnittstellen zwischen den Branchen heute
unabdingbar. Dieses Potenzial hat Oliver Frey erkannt und méchte es mit
seinem Netzwerk vorantreiben. GLASWELT-Redakteur Daniel Mund sprach mit
Frey iiber seine Idee und Umsetzung sowie liber die Ziele der Marktplattform.

GLASWELT _ Herr Frey, wie kam es zu der Idee,
eine Plattform wie NETZWERK zu griinden?
Oliver Frey _Die Idee einer neutralen Markt-
plattform wurde schon vor geraumer Zeit gebo-
ren. Da ich schon seit fast 25 Jahren als Netzwer-
ker in der Fensterbaubranche tatig bin, wurde
mir immer wieder bewusst, wie wichtig der en-
ge Austausch zwischen den Experten der Indus-
trie und den Fensterbauunternehmen wirklich
ist. Mit diesem Wissen im Hintergrund und dem
Ziel Entscheider und Unternehmen zusammen-
zubringen, setzte ich vergangenen Herbst meine
Idee einer Kooperationsplattform um und arbei-
tete an der Griindung von,Netzwerk”.

GLASWELT _ Welche Ziele verfolgen Sie mit der
Plattform?

Oliver Frey _ Mein Ziel ist es, das Unternehmen
als eine der flihrenden neutralen Plattformen in
der Fensterbaubranche sowie der Bau- und Woh-
nungswirtschaft zu etablieren. Der Schwerpunkt
liegt in den Bereichen Gebdudehiille, Gebdude-
technik und Wohnkomfort sowie dem Thema
JLukunft Fenster”. In den ersten fiinf Monaten
konnte ich aus diesen Bereichen bereits {iber 30
Partner der Fensterbaubranche und Industrie ge-
winnen. Ich méchte die Plattform stetig erwei-
tern. In den ndchsten Wochen und Monaten wer-
den weitere wichtige marktfiihrende Partner hin-
zukommen. AuBerdem plane ich aktuell fiir den
20. Februar 2014 im Zuge der fensterbau/fronta-
le in Nirnberg den ersten Netzwerk-Partnertag
mit Kooperationspartnern der Plattform. An die-
sem Tag gibt es im Vorfeld der Messe unter ande-
rem eine exklusive Vorschau auf innovative Pro-
duktneuheiten der Industriepartner.
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ATINETZWERK

Seit 1. Februar ist Oliver Frey (49) Netzwerker fiir die Fensterbranche sowie die Bau- und Wohnungswirtschaft.

GLASWELT _ Wie stellt sich eine Partnerschaft
dar und fiir wen ist Sie sinnvoll?

Oliver Frey _Industrieunternehmen aus der
gesamten Branche haben die M&glichkeit, als Ko-
operationspartner aufzutreten. Wichtig ist hier
nur die Bereitschaft, den offenen Dialog mit an-
deren Partnern im Unternehmen proaktiv zu su-
chen und das Interesse daran, innovative Pro-
duktentwicklungen der Branche zu forcieren.
Meine Kunden sind marktfiihrende, moderne, in-
novative und wirtschaftlich starke, regionale und
Uberregionale Unternehmen. Schon fiinf Mona-
te nach Griindung haben meine Kooperations-
partner mit tber 1,2 Millionen produzierten Fens-

tern jahrlich einen Marktanteil von zehn Prozent
am deutschen Markt inne. Damit luft jedes zehn-
te, in Deutschland produzierte Fenster (ber die
Netzwerk-Fensterbaupartner. Das erhdht natir-
lich die Chance, fiir meine Kunden Kontakte zu
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Schon jetzt lauft jedes zehnte in
Deutschland produzierte Fenster tUber

die Netzwerk-Fensterbaupartner.

Oliver Frey

Neukunden und potenziellen Auftraggebern zu kniipfen und den bestehen-
den Kundenstamm weiter zu optimieren. DarUber hinaus biete ich meinen
Partnern auch Beratung und Unterstlitzung auf verschiedenen Ebenen. So
unterstlitze ich bei Personalsuche, Vertriebsschulungen, Produkteinfiihrun-
gen, Veranstaltungen, Vertriebscoachings und Moderationen. Gerade in der
heutigen Wettbewerbssituation schétzen meine Kunden diese Unterstiit-
zung sehr. —

B WER IST ,,NETZWERK"”-PARTNER?

Gebhardt-Stahl ist einer der neuen Netzwerk"-Kooperationspartner. Das Unter-
nehmen, das Verstarkungsprofile fur Kunststofffenster herstellt, sei exklusiv als ein-
ziger Stahlprofilierer in den Kompetenzkreis aufgenommen worden. ,FUr uns ist
diese Kooperation natlirlich eine einmalige Chance, unser Netzwerk im Bereich
Fensterunternehmen zu vergroRern. Wir erhoffen uns aber gleichermalen auch
Denkanstdle und Seiteneinblicke, die uns neue Anregungen fur die tigliche Arbeit
und méglicherweise auch fiir die Entwicklung neuer Losungen geben kénnen’,
formuliert Geschaftsfiinrer Ralf Neuhaus seine Erwartungen an die Kooperation.
Weitere Zulieferer-Partner des Frey-Netzwerks sind: Innoperform, Regel-

Air, Caparol, Roto, Klima-Griff, Renson, Maco, Inoutic, Hueck, Winkhaus, Rotox,
Kieback&Peter, Gutmann, 3E.

Fensterbau-Partner sind:

— hilzinger Fenster+Ttren GmbH

— Stlilb Fenster, Tiren, Rollldden

— Walter Fensterbau

— Pado Elementebau

— GroB Fenster und Tlren

— bewa-plast Fenstersysteme

— blaurock

— NDSB Systembau

— Léwe Fenster & Tiren

— Feba Fenster und Tiiren

— Fenster Ruoff

— Venschott Tischlerei

— Wirth Exklusiv

— Fenster Wirges

— Weru

— Porta Fenster

— Selo

— HM Fenster und Tiren

— Haidl Fenster & Tiiren
www.netzwerk-frey.de
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